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ПРЕДИСЛОВИЕ 

 

6 декабря 2016 г. в Институте экономики, управления и сервиса 

совместно с Территориальным органом Федеральной службы госу-

дарственной статистики по Тамбовской области (Тамбовстатом) 

проведена международная научно-практическая конференция «Со-

циально-экономическое развитие России и регионов в цифрах стати-

стики». 

На конференции представлены студенческие, магистерские и ас-

пирантские работы, выполненные под руководством преподавателей 

кафедры бухгалтерского учета и налогового контроля Института 

экономики, управления и сервиса, а также доклады представителей 

органов государственной статистики – специалистов и руководите-

лей Тамбовстата.  

В работе конференции приняли участие и гости: студенты и 

преподаватели Мичуринского аграрного университета и Тамбовско-

го филиала Российской академии народного хозяйства и государст-

венной службы при Президенте РФ (РАНХиГС).  

В заочной форме представили свои доклады преподаватели и 

аспиранты Брянского государственного инженерно - технологиче-

ского университета, Санкт-Петербургского университета техноло-

гий управления и экономики, Костромского государственного уни-

верситета, Самаркандского института экономики и сервиса, Таш-

кентского государственного экономического университета; сотруд-

ники Центра  по управлению государственными активами Госком-

конкуренции Узбекистана, представители органов государственной 

статистики – специалисты и руководители территориальных органов 

Федеральной службы государственной статистики по Ивановской, 

Курской, Тверской, Тульской и других областей России. 

В дискуссии было задействовано 4 направления «Социально – 

экономические проблемы территориального развития современной 
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России», «Современные тенденции и факторы социально - экономи-

ческого развития регионов России» и «Исторические и методологи-

ческие аспекты учета, статистики и анализа», в которых приняло 

участие более 50 студентов 2 - 4 курсов, магистрантов и аспирантов 

с довольно широкой тематикой докладов. Четвертое направление 

раскрывало «Учетно-аналитическое обеспечение экономики Узбе-

кистана». 

Иностранные студенты, обучающиеся в нашем вузе, представи-

ли доклады о социально-экономическом развитии Узбекистана, Де-

мократической Республики Конго, Кот-д Ивуар, Республики Ангола. 

По итогам конференции среди выступающих были названы 

лучшие  доклады.  

Естественно, названные направления научных исследований не 

охватывают всей полноты современных экономических проблем. 

Однако это и не было целью проводимого мероприятия. Важно, на 

наш взгляд то, что современным студентам интересны проблемы 

экономики регионов и России и они пытаются найти свои пути и 

способы их решения.  

 

 

Редколлегия 
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РАЗДЕЛ 1. СОЦИАЛЬНО – ЭКОНОМИЧЕСКИЕ  

ПРОБЛЕМЫ ТЕРРИТОРИАЛЬНОГО РАЗВИТИЯ 

СОВРЕМЕННОЙ РОССИИ 

 

ДИНАМИКА И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ 

РАСТЕНИЕВОДСТВА  В РОССИИ 

 

Меркулова Е.Ю. 

 

Аннотация: Растениеводство - одна из основных отраслей 

сельскохозяйственного производства, включающая ряд таких 

подотраслей, как зерновое производство, льноводство, 

свекловодство, картофелеводство, овощеводство, садоводство, 

виноградарство, производство масличных и ряда других культур. В 

России возделывается более 400 разных видов растений, имеющих 

определенное хозяйственное значение. Наибольшие площади 

засеваются зерновыми культурами - яровой и озимой пшеницей, 

ячменем, овсом, рожью, кукурузой, зернобобовыми и крупяными 

культурами. Из других продовольственных культур значительные 

площади занимают картофель, овощные, сахарная свекла. 

Ключевые слова: объем производства продукции 

растениеводства, распределение продукции растениеводства по 

регионам РФ, перспективы развития растениеводства. 

 

DINAMIKA AND PROSPECTS PLANT IN RUSSIA 

Merkulova E.Y. 

 

Abstract: Crop production - one of the main sectors of agricultural 

production, including a number of sub-sectors such as the production of 

grain, flax, beet, potato, vegetables, horticulture, viticulture, production 

of oilseeds and other crops. In Russia, it is cultivated more than 400 dif-

ferent species of plants, with a certain economic value. The largest area 

sown crops - spring and winter wheat, barley, oats, rye, corn, leguminous 

and cereal crops. Among other food crops occupy large areas potatoes, 

vegetables, sugar beets. 

Keywords: the volume of crop production, the distribution of crop 

production by region, the prospects for crop development. 
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Растениеводство в значительной мере определяет 

благосостояние населения страны. Характерная особенность 

растениеводства - сезонность, зависящая от погодных и природно-

климатических условий. Главными орудиями и средствами труда в 

растениеводстве являются земля и растение. Народнохозяйственное 

значение растениеводства огромно и в первую очередь определяется 

тем, что оно обеспечивает человека практически всей продукцией 

растительного происхождения. Растениеводство является 

источником сырья для пищевой и перерабатывающей 

промышленности. 

Под системой растениеводства подразумевают комплекс 

организационных мероприятий, технологических и технических 

средств по рациональному ведению полеводства, садоводства, 

виноградарства, лугопастбищного кормопроизводства и других 

отраслей растениеводства. Основой растениеводства является 

система земледелия, которая представляет собой комплекс 

взаимосвязанных мероприятий. Эти мероприятия направлены на 

эффективное использование земли, получение устойчивой и 

высокой урожайности сельскохозяйственных культур. 

Научно обоснованная система земледелия включает: 

характеристику землепользования, анализ современного состояния 

сельскохозяйственного производства, перспективы его развития, 

землеустройство и мелиорацию земель, структуру посевных 

площадей и систему севооборотов, систему обработки почв и 

систему машин; систему использования природных кормовых 

угодий; мероприятия по защите почв от эрозии; систему повышения 

плодородия почв; систему защиты растений от вредителей, болезней 

и сорняков; систему семеноводства сельскохозяйственных культур; 

организацию труда в растениеводстве; охрану окружающей среды; 

экономическую эффективность системы земледелия. 

Растениеводство России - основная отрасль сельского хозяйства 

страны. Общий объем произведенной продукции растениеводства во 

всех категориях хозяйств России в 2015 году в стоимостном выра-

жении оценивается в 2791,4 млрд. руб. По отношению к 2014 году 

стоимость продукции растениеводства возросла на 25,6% или на 

568,9 млрд. руб. 
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Динамика производства продукции растениеводства по катего-

риям хозяйств по Российской Федерации (рис.1), показывает рост, за 

исключением 2012 года, что объясняется не благоприятными при-

родными условиями в данном году. Структура производства про-

дукции указывает на сохранение позиций сельхозпредприятий в об-

щем объеме растениеводства в 2015 году – это 1307,2 млрд. руб., 

второе место приходится на хозяйства населения в них произведено 

1024,2 млрд. руб. и крестьянские (фермерские хозяйства получили 

460 млрд. руб. от производства продукции растениеводства). 

 
Рис.1-Производство продукции растениеводства по категориям  

хозяйств по Российской Федерации (млрд. руб.) 

К основным отраслям растениеводства, согласно производст-

венной классификации можно отнести отрасль по выращиванию 

зерновых культур (пшеница, ячмень, рожь, тритикале, кукуруза, 

гречиха, рис, сорго, просо), зернобобовых культур (горох, фасоль, 

чечевица, нут), отрасль по возделыванию масличных культур (под-

солнечник, соя, рапс, рыжик, горчица), сахароносных культур (в РФ 

- сахарная свекла), картофелеводство, овощеводство (открытого 

грунта, защищенного грунта), садоводство, бахчеводство, отрасль по 

выращиванию прядильных культур (лен, хлопок, конопля), кормо-

вых культур. 



13 

 

Наибольший вклад в стоимостном выражении в производство 

продукции растениеводства по итогам 2015 года внес Краснодар-

ский край. Стоимость произведенной в отрасли растениеводства 

Краснодарского края продукции в 2015 году составила 365,754 

млрд. руб., его доля в производстве продукции растениеводства со-

ставила 7%. Второе место принадлежит Ростовской области, где в 

отрасли растениеводства произвели продукции на 244,3 млрд. руб., 

что составляет 4,7% в общем производстве. Растениеводство Белго-

родской области - на третьем месте 220,7 млрд. руб. с долей в 4,3%. 

На четвертом месте – республика Татарстан с долей на уровне 4,2%, 

где собрали растениеводческой продукции на 217,1 млрд. руб. За-

мыкает пятерку регионов-лидеров по растениеводству Воронежская 

область с долей в 3,9%, где за год стоимость продукции растение-

водства составила 201,1 млрд. руб. Тамбовская область занимает 11 

место с объемом производства 128,7 млрд. руб. и долей в общей 

структуре производства растениеводства 2,5% 

 
Рис. 2 -Производство продукции растениеводства по регионам 

РФ (топ 20 лучших регионов) 
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Общий размер посевных площадей растениеводческих культур в 

России в 2015 году составил 79,319 млн. га. По отношению к 2014 

году размеры посевных площадей выросли на 1,0%, за 5 лет – на 

5,5%, за 10 лет – на 4,6%. Что касается долгосрочных тенденций, то 

по отношению к периоду 20-ти, 25-ти летней давности размеры 

площадей существенно снизились – на 22,7% и 32,6% соответствен-

но. В конце 1990-х, начале 2000-х гг. помимо сокращения посевных 

площадей упала и отдача с единицы площади - урожайность, что 

усилило общее снижение объемов сборов большинства видов расте-

ниеводческих культур. С середины 2000-х гг. помимо восстановле-

ния размеров возделываемых площадей, в условиях внедрения пере-

довых технологий в процесс выращивания, существенно росла и 

урожайность культур. По многим видам продукции растениеводства 

(пшеница, подсолнечник, кукуруза, соя, рапса, рис) валовые сборы 

значительно превысили показатели начала 1990-х гг. В структуре 

посевных площадей России первое место занимает пшеница, на до-

лю которой в 2015 году приходится треть всех площадей (33,8%).  

 
Рис. 3. Структура распределения посевных площадей 

по основным видам продукции растениеводства (%) 
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Также существенные размеры площадей приходятся на такие 

культуры как ячмень (11,2%), подсолнечник (8,8%), овес (3,8%), ку-

куруза на зерно (3,5%), соя (2,7%), зернобобовые (2,0% - в основном 

- горох), рожь (1,6%), сахарная свекла (1,3%), рапс (1,3%), гречиха 

(1,2%). Высокую долю в общих размерах посевных площадей зани-

мают кормовые культуры (однолетние, многолетние травы, кукуруза 

на корм скоту, сахарная свекла на корм скоту, прочие культуры) - 

21,4% всех площадей в 2015 году.  

Производство зерна всех видов в России в 2015 году составило 

102429,1 тыс. тонн, что на 34,4% или на 26 244,0 тыс. тонн больше, 

чем 10 лет назад. Объем производства пшеницы в РФ в 2015 году 

составил 61 785,8 тыс. тонн. За 10 лет сборы пшеницы выросли на 

29,8%. При этом посевные площади пшеницы за рассматриваемый 

период увеличились не столь существенно - на 5,9%. Прирост вало-

вых сборов пшеницы, равно как и большинства других культур, во 

многом обеспечивается за счет роста урожайности. 

Таблица 1-Валовые сборы продукции растениеводства по РФ 

(тыс. тонн) 
Продук-

ция расте-

ниеводст-

ва 

2000 2005 2010 2012 2013 2014 2015 

пшеница 34460 47615 41508 37720 52091 59711 61786 

рожь 5444 3622 1636 2132 3360 3281 2087 

ячмень 14039 15684 8350 13952 15389 20444 17546 

овѐс 6002 4545 3220 4027 4932 5274 4536 

кукуруза 1489 3060 3084 8213 11635 11332 13173 

просо 1124 455 134 334 419 493 572 

гречиха 997 605 339 797 834 662 861 

рис 584 571 1061 1052 935 1049 1110 

зернобо-

бовые  1197 1618 1371 2174 2037 2196 2357 

семена 

льна-долг. 18 10 5 7 5 6 8 

волокно  

льна-долг. 51 56 35 46 39 37 45 

сахарная 

свекла  14051 21276 22256 45057 39321 33513 39031 
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Продолжение таблицы 1 
Продук-

ция рас-

тениевод-

ства 

2000 2005 2010 2012 2013 2014 2015 

подсол-

нечник  3919 6470 5345 7495 9842 8475 9280 

соя 342 686 1222 1683 1517 2364 2708 

горчица 46 63 36 38 50 93 67 

рапс 149 304 670 945 1259 1338 1012 

Kартофель 29465 28137 21141 29533 30199 31501 33646 

Oвощи 

открытого 

грунта 10312 10796 11561 13545 13506 14155 14702 

из них:                                                             

капуста 

всех видов 3017 2830 2737 3315 3335 3499 3611 

огурцы 948 1034 1162 1086 1068 1111 1130 

помидоры 1509 1855 2050 2208 2162 2300 2282 

свекла 

столовая 853 812 836 1008 1002 1070 1084 

морковь 

столовая 1387 1287 1303 1565 1605 1662 1781 

лук репча-

тый 1134 1231 1536 2081 1985 1994 2102 

чеснок 179 242 213 239 233 256 255 

кабачки 486 407 482 506 468 519 626 

тыква сто-

ловая 364 438 507 575 660 713 744 

прочие 

овощи 398 619 679 890 919 932 984 

Овощи 

открытого 

и защи-

щѐнного 

грунта 10822 11348 12126 14626 14689 15458 16111 

Бахчевые  537 775 1152 1453 1420 1428 1666 
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Сборы ржи в РФ имеют тенденцию к снижению, что, в первую 

очередь, связано с падением спроса на данную культуру на внутрен-

нем рынке, относительно низкой, по сравнению с пшеницей, рента-

бельностью выращивания. В 2015 году сборы ржи составили 2 086,7 

тыс. тонн - на 42,4% меньше, чем 10 лет назад. Сборы ячменя в РФ в 

2015 году составили 17546,2 тыс. тонн, что на 11,9% больше, чем в 

2005 году. При этом посевные площади ячменя сократились на 2,2%. 

Весь прирост производства ячменя в РФ обеспечен за счет улучше-

ния качественных показателей. 

Сборы овса в 2015 году составили 4535,6 тыс. тонн - на уровне 

показателей 10-ти летней давности. При этом посевные площади 

овса сократились на 8,4%. Сборы кукурузы за 10 лет выросли в 4,3 

раза и достигли в 2015 году 13 173,3 тыс. тонн. Посевные площади 

увеличились в 3,4 раза до 2770,7 тыс. га. Основные предпосылки для 

наращивания объемов производства кукурузы в РФ - значительный 

рост спроса на внутреннем рынке, в первую очередь со стороны от-

раслей животноводства, где кукуруза используется в качестве кор-

мов, а также растущий спрос на мировых рынках. В 2015 году экс-

порт кукурузы из РФ превысил 3 600 тыс. тонн. В условиях значи-

тельного наращивания посевных площадей, выросли и потребности 

в семенах для посева. По состоянию на 2015 год более половины 

семян кукурузы для посева - семена импортного производства. Рос-

сии в последнее десятилетие по объемам производства достигло 

впечатляющих результатов. Сборы риса в 2015 году составили 

1109,8 тыс. тонн, что почти в 2 раза превышает показатели 2005 го-

да. При этом, посевная площадь риса выросла всего на 40%. 

Сборы гречихи в РФ в 2015 году составили 861,2 тыс. тонн, что 

на 42,45 больше, чем 10 лет назад. Максимальных за последние 15 

лет размеров урожай гречихи составлял в 2007 году – 1004,4 тыс. 

тонн. Валовые сборы сахарной свеклы в России в 2015 году соста-

вили 39030,5 тыс. тонн. За 10 лет показатели увеличились на 83,5%. 

При этом посевные площади сахарной свеклы выросли на 27,9% до 

1 022,2 тыс. га. 

Выращивание масличных культур в РФ в течение последнего де-

сятилетия характеризуется повышенной инвестиционной активно-

стью. Это в первую очередь связано с высоким внутренним и миро-

вым спросом на продукты переработки масличных - растительные 
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масла, жмыхи, шроты, белковые концентраты и др. Росту производ-

ства масличных также способствует устойчивое развитие перераба-

тывающей и пищевой промышленности РФ. 

Валовые сборы семян подсолнечника в РФ в весе после доработ-

ки в 2015 году составили 9280,3 тыс. тонн. По отношению к 2005 

году показатели выросли на 43,4%. Производство подсолнечного 

масла в РФ в 2015 году достигло 3 647,0 тыс. тонн. Объем экспорта 

подсолнечного масла из России в 2015 году, без учета торговли со 

странами Таможенного союза ЕАЭС, составил 1237,4 тыс. тонн. 

Производство подсолнечных жмыхов и шротов достигло 3 380 тыс. 

тонн. Продажи российского подсолнечного жмых на внешние рынки 

превысило 1 240 тыс. тонн. Ускоренное развитие отрасли по возде-

лыванию семян подсолнечника привело к высокой зависимости 

внутреннего рынка от импорта семян подсолнечника для посева.  

Объем производства соевых бобов в РФ в 2015 году достиг 

2703,3 тыс. тонн. За 10 лет объемы сборов выращиваемых в РФ со-

евых бобов выросли почти в 4 раза, посевные площади увеличились 

почти в 3 раза. Еще 10 лет назад соя активно возделывалась лишь на 

Дальнем Востоке и в некоторых регионах Южного ФО. В последние 

годы активное развитие получило выращивание сои в Центральном 

ФО, что связано с растущим спросом на продукты переработки сои 

со стороны отрасли животноводства (прирост производства мяса в 

РФ осуществляется в основном за счет хозяйств Центрального ФО). 

Россия экспортирует соевые бобы (на экспорт отправляется 

лишь соя, выращенная на Дальнем Востоке - в основном в Китай), 

соевые масла и шроты (в основном в страны ЕС, страны Северной 

Африки, Китай). Крупнейшее предприятие по переработке сои раз-

мещено в Калининградской области. Перерабатывающие мощности 

заводов этого региона также активно работают и на импортном сы-

рье - ввоз соевых бобов в Россию в 2015 году составил 2066,7 тыс. 

тонн (поставки в РФ осуществляются в основном из Парагвая и Бра-

зилии). Выращивание сои в России имеет огромный потенциал рос-

та. Мировые потребности в соевых бобах постоянно увеличиваются. 

Объем мировой торговли соевыми бобами в 2015 году превысил 115 

млн. тонн. Для сравнения, 10 лет назад, в 2005 году, она составляла 

65,9 млн. тонн. 
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Объем сборов рапса в РФ в 2015 году составил 1 012,2 тыс. тонн. 

По отношению к 2014 году показатели несколько снизились (это 

связано с падением цен на рапсовое масло на мировых рынках), од-

нако за 10 лет - выросли в 4,2 раза. Ключевые драйверы возделыва-

ния рапса в РФ - высокий спрос на рапсовое масло со стороны стран 

Евросоюза, где оно используется в качестве биотоплива. В 2015 году 

выросли отгрузки в Китай.  

Валовые сборы картофеля в России в 2015 году в промышлен-

ном секторе картофелеводства (промышленный сектор формируют 

сельхозорганизации и крестьянско-фермерские хозяйства, без учета 

хозяйств населения) превысили 7500 тыс. тонн (рекордные объемы), 

что в 2,4 раза больше, чем в 2005 году. По отношению к 2014 году 

показатели выросли на 22,3%. Предложение картофеля в 2015 году 

существенно превысило спрос, в результате чего произошел обвал 

оптовых цен. 

Валовые сборы овощей открытого и защищенного грунта в Рос-

сии в 2015 году в промышленном секторе овощеводства (промыш-

ленный сектор формируют сельхозорганизации и крестьянско-

фермерские хозяйства, без учета хозяйств населения) составили 5 

312,2 тыс. тонн, что на 14,1% больше, чем в 2014 году и на 83,2% 

больше, чем 10 лет назад (в 2005 году). Прирост сборов в последние 

годы обусловлен высвобождением существенной доли рынка за счет 

падения объемов импорта (приостановление ввоза овощей из ряда 

стран, девальвация рубля). В 2012-2016 гг. наблюдается повышенная 

инвестиционная активность в области строительства овощехрани-

лищ, теплиц. 

Для получения прогнозных данных производства основных 

видов продукции растениеводства можно экстраполировать 

сложившиеся тенденции по текущему ряду данных на будущие 

периоды. Прогнозирование объема валового сбора пшеницы (рис. 4) 

показывает, что ее производство увеличится с 61786 тыс. тонн в 

2015 году до 68133 тыс. тонн в 2018 году. 
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Рис.4 Динамика производства пшеницы (тыс. тонн) и перспек-

тивная экстраполяция на предстоящие периоды (2016-2018 гг.)  

 

Прогнозирование объема валового сбора картофеля показывает, 

что ее производство увеличится с 33646 тыс. тонн в 2015 году до 

423863 тыс. тонн в 2018 году (рис.5). 

 

 
 

Рис.5 Динамика производства картофеля (тыс. тонн) и перспек-

тивная экстраполяция на предстоящие периоды (2016-2018 гг.) 
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Прогнозирование объема валового сбора сахарной свеклы 

показывает, что ее производство увеличится с 49866 тыс.тонн в 2015 

году до 58179 тыс.тонн в 2018 году (рис.6). 

 
Рис.6 Динамика производства сахарной свеклы (тыс. тонн) и 

перспективная экстраполяция на предстоящие периоды  

(2016-2018 гг.) 

Экономическая эффективность производства 

сельскохозяйственных культур определяется системой показателей: 

урожайностью, себестоимостью, выходом продукции с одного 

гектара в денежной оценке, размером валового и чистого дохода на 

гектар посева, на один рубль производственных затрат, на один 

человеко-час. В валовой продукции сельского хозяйства на 

растениеводство приходится около 45%. 

Повышение урожайности зерновых культур - основной путь 

увеличения производства зерна и его заготовок. В системе 

мероприятий, обеспечивающих повышение урожайности зерновых 

культур, большое значение отводится севооборотам, а в основных 

зерновых районах - чистому пару. По данным российского НИИ 

зернового хозяйства, по чистому пару урожайность зерновых 

культур повышается на 40-70%. 

Существенным фактором, влияющим на урожайность, является 

внедрение высокоурожайных районированных сортов, 

использование высококачественного семенного материала. 

Применение высокоурожайных сортов позволяет при прочих равных 

условиях получать дополнительно до 15% зерна с гектара по 
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сравнению с рядовыми посевами. В настоящее время возделывается 

более 150 новых сортов яровых зерновых культур (пшеницы, проса, 

ячменя, овса), способных давать зерна более 60 центнеров с гектара. 

Особенно большое экономическое значение имеет увеличение 

производства пшеницы твердых и сильных сортов, составляющих 

основу продовольственного фонда. Россия всегда славилась 

качеством зерна. В стране были разработаны промышленные 

технологии получения зерна твердых и сильных сортов пшеницы. За 

последние годы закупки сильных и ценных по качеству сортов 

пшеницы в сельскохозяйственных предприятиях составили лишь 

немногим более половины потребности, а твердых сортов только 

пятую часть потребности в них. Потеряв свои позиции на мировом 

рынке, Россия вынуждена закупать твердые и сильные сорта 

пшеницы за рубежом. 

Зерновое производство является отраслью высокой 

механизации. Оно менее трудоемко, чем возделывание картофеля, 

овощей, льна и других сельскохозяйственных культур. Затраты 

труда на гектар посева зерновых культур в среднем составляют 17-

20 человеко-часов, а на центнере зерна - около 1 человеко-часа. 

Использование интенсивных факторов производства 

увеличивает материально-денежные и трудовые затраты в расчете на 

гектар посева, однако за счет существенного повышения 

урожайности затраты труда и средств на единицу продукции 

снижаются. Повышение качества зерна, следовательно, продажа его 

по более высоким ценам оказывают влияние на конечные 

результаты производства - возрастает прибыль и рентабельность 

отрасли. 

Прядильные культуры являются источником получения 

натурального растительного волокна, используемого для 

производства различных тканей и других видов изделий. Лен-

долгунец - основная прядильная культура в странах с умеренным 

климатом. Лен, традиционное богатство России, возделывается как 

прядильная и масличная культура. Льняная пряжа отличается 

прочностью и противостоит гниению, ткани изо льна используются 

в автомобильной, электротехнической, резиновой, кожевенной и 

других отраслях промышленности. 

Из тонны волокна вырабатывают около 2,5 тыс. метров 
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различных видов тканей. Древесина стебля льна (костра) 

используется при получении первосортной бумаги. Спрос на 

льняное волокно и изделия из него на внутреннем и внешнем 

рынках увеличивается с каждым годом. 

Одной из причин потери льнопродукции является то, что не 

всегда удается своевременно поднять тресту, так как при непогоде 

подъем ее вообще невозможен. Подъем и сортировка тресты идут 

медленнее, чем теребление и расстил. Поэтому для повышения 

качества продукции и сокращения потерь необходимо использовать 

промышленные методы приготовления тресты со сдачей 

хозяйствами льна в виде соломки. Повышению эффективности 

льноводства способствуют не только промышленные методы 

приготовления тресты, но и перевод отрасли на промышленную 

технологию производства льна, предусматривающую размещение 

льна по хорошим предшественникам (преимущественно по 

зерновым культурам), укрупнение севооборотов, получение чистого 

от сорняков, равномерно созревающего стеблестоя. Уборка льна 

должна проводиться уборочно-транспортными комплексами, 

создаваемыми на основе механизированных звеньев, в сжатые сроки 

(за 6-8 дней) в фазе ранней желтой спелости, что позволяет получить 

волокно достаточной крепости и шелковистости. Каждый день 

запаздывания с уборкой льна ведет к потере 2-3% урожая волокна 

при снижении его качества на 1,5% урожая семян. 

Льноводство в России всегда было рентабельной отраслью. 

Однако в последнее время льнопродукция из доходной перешла в 

разряд низкорентабельной, а без учета выплаты дотаций и 

компенсаций из бюджета - убыточной. Уровень рентабельности 

льноводства повышается с ростом урожайности. Рост 

эффективности льноводства обуславливается повышением качества 

продукции, которое определяется номерами. Солома и треста имеют 

номера от 0,5 до 5; волокно - от 3 до 32. Треста, реализуемая после 1 

октября, оценивается на 0,48-0,62 номера ниже. К 2010 году 

автомобильная промышленность Европы будет потреблять в год до 

100 тысяч тонн льна для отделки салонов, а 70% натуральной 

одежды будет производиться изо льна или с его добавлением. 

Россия может претендовать на значительную долю этого рынка, 

если создаст вертикально интегрированные льноводческие 
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холдинги, куда войдут производители, переработчики льна и 

производители готовой продукции. 

В группу масличных культур входят растения, плоды и семена 

которых содержат 20-60% жира. Из масличных культур, 

возделываемых в Российской Федерации для получения пищевого и 

технического масла, наибольшее распространение имеют 

подсолнечник, лен масличный, рапс, горчица, клещевина. 

Подсолнечник используется также как декоративное растение. 

Менее известно, что подсолнечник является каучуконосным 

растением. В последнее время селекционированы сорта, 

выделяющие латекс из надрезов стебля в значительных количествах. 

Резины, произведѐнные на его основе, отличаются 

гипоаллергенностью по сравнению с натуральным и 

синтетическими каучуками. 

Важная роль в системе земледелия отводится системе 

семеноводства, так как из-за низкого качества семян происходит 

значительный недобор сельскохозяйственной продукции. Россия 

обладает самым богатым генетическим фондом растений, а 

селекционерами страны созданы и внедрены в производство тысячи 

прекрасных сортов и гибридов, приспособленных к почвенно-

климатическим условиям России и зачастую превосходящих по 

качеству зарубежные аналоги. 

Растениеводство – это отрасль сельского хозяйства, которая 

будет всегда, пока будет человечество. Население планеты растет, 

растет и потребность в увеличении объемов производства 

продукции отрасли и в России для этого есть большие возможности. 

Большие возможности заключаются и в импортозамещении – в 

теории мы можем производить гораздо больше, чем на данный 

момент, завозя лишь такие культуры, как например кофе, бананы, 

апельсины, то есть те, которые выращивать в России 

нецелесообразно. Большие перспективы могут быть у овощей – 

здесь довольно большая доля импорта.  
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ИТОГИ ИСПОЛНЕНИЯ ФЕДЕРАЛЬНОГО БЮДЖЕТА 

 ЗА ПЕРВЫЙ КВАРТАЛ 2016 ГОДА 

 

Баева Е.А., Какушкина М.А. 

 
Аннотация: данная статья посвящена анализу итогов исполне-

ния федерального бюджета за первый квартал 2016 года. В статье 

дается оценка макроэкономической ситуации периода, предшест-

вовавшего отчетному, указываются системные проблемы, связан-

ные с исполнением федерального бюджета за 2015-2016г.г., к кото-

рым отнесены снижение цен на нефть, плавающий обменный курс 

национальной валюты, санкции и отсутствие возможности внеш-

них заимствований, замедленные темпы структурной перестройки 

экономики, и как следствие – рецессия. Позитивным фактом стала 

постепенная адаптация экономики страны к снижению нефтяных 

цен, работа в направлении импортозамещения, постепенное увели-

чение доли несырьевого экспорта. Итоги исполнения федерального 

бюджета за первый квартал 2016 года показывают сокращение его 

доходной и расходной частей. Падение доходов связано со снижени-

ем бюджетообразующих налогов при незначительном росте нена-

логовых доходов. В расходной части снижение идет по большинст-

ву статей за исключением социальных расходов. Все указанное сви-

детельствует о наличии проблем в бюджетной системе страны и 

серьезных вызовах для действующего правительства.  
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THE RESULTS OF THE EXECUTION OF THE FEDERAL 

BUDGET FOR THE FIRST QUARTER OF 2016 

 

Baeva E.A., Kakushkina M. A. 

 
Abstract: This article is devoted to analysis of the federal budget ex-

ecution results for the first quarter of 2016. The article assesses the ma-

croeconomic situation, the period preceding the reporting, indicated sys-

temic problems related to the execution of the federal budget for 2015-

2016g.g., Which attributed the decline in oil prices, a floating exchange 

rate of the national currency, the sanctions and the lack of opportunities 

for foreign borrowing, delayed the pace of economic restructuring, and 

as a consequence - the recession. A positive was the fact that gradual 

adaptation of the economy to lower oil prices, the work in the direction of 

import substitution, the gradual increase in the share of non-oil exports. 

The results of the execution of the federal budget for the first quarter of 

2016 show a reduction in its revenue and expenditure sides. Falling rev-

enues associated with reduced tax revenue-with a slight increase in non-

tax revenues. The expenditure part of the reduction is for most items ex-

cept for social spending. All the above shows that there are problems in 

the budgetary system of the country and a serious challenge to the in-

cumbent government. 

Keywords: the global economic crisis, the macroeconomic situation 

the federal budget, the budget parameters, the budget execution of feder-

al budget revenues, budget expenditures, the budget deficit, tax revenues, 

oil and gas revenues, non-tax income, interest expense, non-interest ex-

penses, the dynamics of oil prices. 
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санкционный режим, серьезные проблемы в экономике вот самые 



27 

 

важные, но далеко не все вызовы, перед которыми поставлена Рос-

сия.  В современных условиях важной задачей экономистов-

экспертов является мониторинг социально-экономической ситуации 

в стране с целью разработки вероятностных сценариев развития. 

Безусловно, важной в этом плане является компетентная и последо-

вательная оценка показателей исполнения федерального бюджета и 

прогноз социально-экономического развития страны на среднесроч-

ную перспективу.    

Для объективной оценки макроэкономической ситуации в стране 

необходимо напомнить то, что во втором полугодии 2015 г. в эко-

номике России сохранились признаки ухудшения экономической 

ситуации. По данным Росстата, в III кв. падение реального ВВП не-

сколько уменьшилось по сравнению со II кв., составив 4,1% по 

сравнению с III кв. 2014 г. Но радоваться достигнутому не стоит, по-

прежнему демонстрируют отрицательную динамику большинство 

макроэкономических показателей. В отрицательной плоскости про-

мышленное производство (сокращение на 4,2%), инвестиции (на 

6,8%), розничная торговля (снижение оборота на 9,5%), реальные 

располагаемые доходы (сокращение на 3,9%).  

Индекс потребительских цен в III кв. составил 1,7%, а за первые 

9 месяцев 2015 г. – 10,3%. Продолжили падение цены на нефть. В 

дополнение ко всему ухудшилась геополитическая обстановка. По 

мнению ряда экспертов, в связи с падением цен на нефть, сложной 

геополитической обстановкой и существенным увеличением госу-

дарственных расходов экономика России в 2015 году вступила в ре-

цессию.  

Большинство экспертов пришли к общему мнению о том, что 

экономика начнет расти только в 2017 году, но даже тогда темпы 

роста будут относительно низкими - от 1 до 2 процентов в год. При-

чина этого состоит в следующем. Во-первых, снижение цен на нефть 

играет важную роль. Экономика России по-прежнему сильно зави-

сит от цен на нефть. Несмотря на это, Центральный банк России пе-

решел к плавающему обменному курсу, Страна не смогла избежать 

рецессии, учитывая падение на 50 процентов цен на нефть. Сниже-

ние курса рубля оказалось шоком, но не привело к краху экономики. 

Во-вторых, западные санкции усилили влияние снижения цен на 

нефть при отсутствии возможности внешних заимствований.  
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Сложная макроэкономическая ситуация в первом квартале 2016 

года явилась результатом указанных проблем. Однако есть причины 

и для оптимизма. Развитие импортозамещения и несырьевого экс-

порта, а также стабилизация настроений экономических агентов 

свидетельствуют о постепенной адаптации российской экономики к 

изменившимся внешним условиям. Экспорт товаров и услуг про-

должает поддерживать экономическую активность. Но при этом до-

мохозяйства по-прежнему снижают спрос на потребительские това-

ры длительного пользования, но одновременно с этим ситуация на 

рынке труда остается стабильной: безработица сохраняется на низ-

ком уровне, а сокращение реальной заработной платы замедлилось 

на фоне снижения инфляции. 

Нефть по-прежнему остается главной единицей экспорта России. 

Именно от нее зависит наполняемость казны государства, а как 

следствие, и исполнение социальных гарантий, уровень жизни 

населения и престиж денежной единицы страны (табл. 1).  

Таблица 1  

Поступление валютных средств на счета организаций от 

экспорта нефти за 2015г. и 1 квартал 2016г. 

 Поступило валютных 

средств на транзитные в 

алютные счета 

В том числе  

на текущие валютные 

счета 

млн. 

долларов 

США 

в % к соответ-

ствующему  

периоду преды-

дущего года 

млн. 

долла-

ров 

США 

в % к соответ-

ствующему  

периоду пре-

дыдущего года 

2015г. 

I квартал 16683,8 35,6 13612,3 32,9 

I полуго-

дие 
37652,3 45,3 30476,4 41,9 

Январь-

сентябрь 
71099,1 61,6 60942,3 61,1 

Год 87078,6 60,2 74330,5 59,5 

2016г. 

I квартал 10237,6 61,4 8604,2 63,2 
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По-прежнему более половины всего бюджета страны приходится 

именно на налоги, полученные от продажи природных ресурсов, в 

последние годы много говорят о необходимости сойти с «нефтяной 

иглы» и поменять ориентиры, от которых зависит экономика 

страны. 

Цены на нефть в 2016 г. показывают крайне высокую волатиль-

ность, и такая ситуация вызывает крайнюю тревогу, поскольку нет 

никаких признаков ослабления волатильности (табл. 2). Но реакция 

российской экономики на очередной виток снижения цен на нефть в 

начале 2016 года оказалась уже существенно слабее, чем в прошлом 

году, что свидетельствует об определенной адаптации экономики к 

сложившемуся положению. 

Таблица 2 

Курс американского доллара и цена н нефть  

Показатель \ Период 01.05.15 01.04.16 01.05.16 
изм. (+,-) к 

01.05.15 

изм., 

в %  

Курс рубля к доллару 

США на начало месяца 
51,7 67,6 64,3 12,6 19,6 

Показатель \ Период мар.15 фев.16 мар.16   

Цена на нефть марки 

Ural (ср. мес. цены) 
54,4 29,5 35,5 -18,9 -34,7 

 

Федеральным законом от 14 декабря 2015 г. N 359-ФЗ «О фе-

деральном бюджете на 2016 год» утверждены основные характе-

ристики федерального бюджета, определенные исходя из прогно-

зируемого объема валового внутреннего продукта в размере 78 

673,0 млрд. рублей и уровня инфляции, не превышающего 6,4 

процента (декабрь 2016 года к декабрю 2015 года): 

- прогнозируемый общий объем доходов федерального 

бюджета в сумме 13 738 468 671,8 тыс. рублей; 

- общий объем расходов федерального бюджета в сумме 16 

098 658 671,8 тыс. рублей; 

- нормативную величину Резервного фонда в сумме 5 507 110 

000,0 тыс. рублей; 

- верхний предел государственного внутреннего долга 

Российской Федерации на 1 января 2017 года в сумме 8 817 760 

927,5 тыс. рублей; 
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- верхний предел государственного внешнего долга 

Российской Федерации на 1 января 2017 года в сумме 55,1 млрд. 

долларов США, или 50,1 млрд. евро;   

- дефицит федерального бюджета в сумме 2 360 190 000,0 тыс. 

рублей [2].  

Несмотря на заявления о необходимости корректировки бюд-

жета в соответствии с новыми макроэкономическими условиями, 

обновленные параметры бюджета пока не опубликованы.   

Согласно оперативному отчету Федерального казначейства, фе-

деральный бюджет за I квартал 2016 г.  исполнен по расходам на 

22,5% от действующего бюджета на 2016 г., что существенно ниже 

не только показателя за I квартал 2015 г. (когда в целях поддержки 

экономики часть расходов переносилась на I квартал 2015 г. и аван-

сировалась), но и соответствующих квартальных показателей в 

2012-2014 гг. 

Сокращение доходной и расходной части федерального бюджета 

составило в I квартале нынешнего года порядка 20%. Доходы снизи-

лись в результате падения цен на нефть, при этом сократились за-

траты на оборону, экономику и безопасность на фоне повышения 

социальных расходов. Эксперты беспокоятся, что сжатие бюджета 

может помешать росту экономики в результате снижения спроса. 

Доходы федерального бюджета в январе — марте 2016 г. сократи-

лись, по оценке авторов «Оперативного мониторинга экономической 

ситуации в РФ № 8», на 5,7 п.п. ВВП, по расходам снижение достиг-

ло 6,1 п.п. ВВП. Дефицит федерального бюджета составил 3,7% 

ВВП против 4,2% ВВП за январь–март 2015 г [1].  

Охарактеризуем основные параметры исполнения бюджета за I 

кв. 2016г. для этого построим таблицу 3. 

По данным таблицы доходы федерального бюджета за январь - 

март 2016 года составили 2 908,4 млрд. рублей. По отношению к 

ВВП доходы федерального бюджета составили 15,1%, что на 5,7 % 

ВВП ниже величины за аналогичный период 2015 года (падение в 

реальном выражении достигло 24%). Поступление доходов в январе-

марте 2016 года составило 21,2% к общему объему доходов феде-

рального бюджета, утвержденному Федеральным законом «О феде-

ральном бюджете на 2016 год».  
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Таблица 3 

Основные параметры исполнения федерального бюджета  

за январь-март 2015-2016 г.г. [1] 

Показатели январь–март 

2015 г. 

январь–март 

2016 г. 

изменение 

млрд  

руб. 

% 

ВВП 

млрд 

руб. 

% 

ВВП 

млрд 

руб. 

% 

ВВП 

Доходы, в том 

числе: 

3 438,1 20,8 2 908,4 15,1 -529,7 -5,7 

нефтегазовые 

доходы 

1 545,6 9,3 992,2 5,2 -553,4 -4,2 

ненефтегазовые 

доходы 

1 892,5 11,4 1 916,2 10,0 23,7 -1,4 

Расходы, в том 

числе: 

4 130,0 24,9 3 621,3 18,8 -508,7 -6,1 

процентные 

расходы 

162,3 1,0 193,7 1,0 31,4 +0,0

3 

непроцентные 

расходы 

3 967,7 24,0 3 427,6 17,8 -540,1 -6,2 

Профицит (де-

фицит) феде-

рального бюд-

жета 

-691,9 -4,2 -712,9 -3,7 -21,0 +0,5 

ненефтегазовый 

дефицит 

-2 

237,5 

-13,5 -1 705,1 -8,9 532,4 +4,7 

Оценка ВВП 16 564,8 19 254,9 - 

 

Нефтегазовые доходы за январь-март 2016 года были на уровне 

992,2 млрд. рублей или 5,2% ВВП, что на 4,2%. ниже, чем за анало-

гичный период предыдущего года. Ненефтегазовые доходы состави-

ли 1 916,2 млрд. рублей или 10,0% ВВП (что на 23,7 млрд. рублей 

больше показателя за аналогичный период 2015 года). В структуре 

доходов федерального бюджета продолжает увеличиваться доля не-

нефтегазовых доходов, рост составил с 55 до 66%. Данный факт 

можно рассматривать как положительный, но реального снижения 

нефтегазовой зависимости в ближайшей перспективе ожидать не 

стоит. Замещение нефтегазовых доходов несырьевыми может про-
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изойти только в результате структурной перестройки экономики. 

Существенных подвижек в данном вопросе пока нет и в 2016 году 

их ожидать не стоит. 

Данные таблицы также свидетельствуют о сокращении нефтега-

зовых и ненефтегазовых доходов в реальном выражении на 42 и 9% 

соответственно. Очевидно то, что ненефтегазовые доходы сократи-

лись в меньшей величине. Для наглядности на рисунке 1 представ-

лена динамика доходов федерального бюджета за 2011-2017г.г.  

 
Рисунок 1. Динамика доходов федерального бюджета за 

2011-2017г.г. (Источник: Министерство финансов) 

 

Для более подробной оценки ситуации рассмотрим состав нало-

говых доходов федерального бюджета за I кв. 2015-2016г.г. в табли-

це 4. 

Данные таблицы подтверждают снижение налоговых доходов в I 

квартале 2016г. Доходы за январь — март 2016 г. упали на 21% в 

реальном выражении к уровню I квартала прошлого года. К числу 

бюджетообразующих налогов в I квартале относятся: НДС на това-

ры, производимые на территории РФ, - 3,8% от ВВП, НДПИ – 2,9% 

и доходы от внешнеэкономической деятельности-2,8% от ВВП. При 

наблюдаемой динамике доходов – на сокращение сборов по НДПИ и 
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экспортных пошлин приходится подавляющая часть падения дохо-

дов за 1кв. 2016 г. Очевидно, доходы пострадали от нефтяных цен. 

Ухудшение динамики в долях ВВП и в реальном выражении про-

изошло по всем видам налоговых поступлений, за исключением ак-

цизов на отечественные товары (+12). Наибольшее падение поступ-

лений в I квартале произошло по доходам от внешнеэкономической 

деятельности — 2,3% ВВП (43% в реальном выражении).  

Таблица 4 

Поступление основных налогов в Федеральный бюджет 

за январь-март 2014-2015 гг. [1] 
Показатели 

 

 

 

 

 

млрд руб. % ВВП изменение 

I кв. 

2015 

I кв. 

2016 

I кв. 

2015 

I кв. 

2016 

в п.п. 

ВВП 

в ре-

альном 

выра-

жении 

I кв. 

2016/2

015, % 

Налоговые доходы, 

всего: 

в том числе 

2 978,5 2 594,1 18,0 13,5 -4,5 -21 

налог на прибыль 

организаций 
92,5 101,9 0,6 0,5 -0,1 -1 

НДС на товары, 

производимые на 

территории РФ 
679,9 731,6 4,1 3,8 

 

-0,3 

 

-3 

НДС на товары, 

ввозимые на терри-

торию РФ 

401,9 441,9 2,4 2,3 -0,1 -1 

акцизы на товары, 

производимые на 

территории РФ 

142,5 177,3 0,9 0,9 0,0 +12 

акцизы на товары, 

ввозимые на терри-

торию РФ 

10,6 10,0 0,1 0,1 0,0 -15 

НДПИ 774,3 565,3 4,7 2,9 -1,7 -34 

Доходы от внешне-

экономической дея-

тельности 

846,8 538,7 5,1 2,8 -2,3 -43 
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Отрицательная динамика нефтяных цен негативно повлияла на 

формирование ставок экспортной пошлины на сырую нефть (сред-

няя ставка за январь — март 2016 г. сложилась на уровне 55 долл./т, 

за первые три месяца прошлого года — 130 долл./т). При этом сни-

жение объемов произошло, несмотря на сохранение базовой ставки 

вывозной пошлины на нефть на уровне 2015 г. (42%) вместо ранее 

предусмотренного налоговым маневром ее снижения до 36% (с 1 

января 2016 г.).  

Сокращение объемов поступлений от НДПИ в I квартале дос-

тигло 1,7% ВВП (34% в реальном исчислении), основной причиной 

потери доходов стало падение нефтяных цен (среднее значение I кв. 

2016 –  31,7 долл./барр. против 52,6 долл./ барр. в I кв. 2015 г.). Де-

вальвация рубля к доллару не смогла оказать компенсирующего 

влияния на расчетную величину поправочного коэффициента Кц 

(характеризующего динамику мировых цен на нефть). В результате 

при увеличении с 1 января 2016 г. размера налоговой ставки до 857 

руб./т (в 2015 г. — 799 руб./т) среднее значение налоговой ставки 

НДПИ на нефть и газовый конденсат (с учетом Кц) за январь — 

март 2016 г. снизилось до 4075,9 руб./т. Для сравнения: в I квартале 

прошлого года — 6872,5 руб./т.  

Разнонаправленную динамику в январе — марте относительно 

значений соответствующего периода прошлого года показали по-

ступления акцизов. На отечественные товары реальный рост посту-

плений составил 12%, на импортные изделия, напротив, произошло 

сокращение на 15%. Поступления по другим видам налоговых дохо-

дов в I квартале оказались более стабильными. Сокращение в реаль-

ном выражении поступлений по налогу на прибыль организаций, 

НДС «внутреннего» и НДС на импорт произошло в пределах 1—3%, 

или 0,1—0,3% ВВП. 

Проанализируем расходную часть бюджета, для этого построим 

таблицу 5. Данные подтверждают, что расходы федерального бюд-

жета за I квартал 2016 г. сократились на 6,1% ВВП по сравнению с 

аналогичным периодом 2015г.  

Объем процентных расходов остался на уровне I квартала 2015 г. 

(около 1% ВВП). Реальное снижение непроцентных расходов бюд-

жета за январь — март 2016 г. достигло 22%. В результате на 1 ап-
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реля текущего года федеральный бюджет был исполнен с дефици-

том в размере 3,7% ВВП (против 4,2% ВВП за три месяца 2015 г.). 

Таблица 5 

 Исполнение федерального бюджета по расходам за 2014-2015 гг.  

Показатели 2015г. 2016г. 2012-2014гг. 

(среднее) 

Расходы за 1 квартал, млрд. руб. 4130 3620 15,7 

Прирост, г/г, % 23,4 -12,3 23,9 

Доля 1 квартала к годовому бюджету 

на январь, % 
26,3 22,5 23,3 

Доля 1 квартала к фактическому ис-

полнению по итогам года, % 
26,5 - - 

Доходы пострадали, прежде всего, от нефтяных цен, но нужно 

учитывать, что значительный дефицит федерального бюджета в I кв. 

2015 г. был во многом обусловлен опережающим финансированием 

оборонных программ, следовательно, данные по динамике дефицита 

в реальности не свидетельствуют об улучшении ситуации с испол-

нением бюджета.  Для сравнения на рисунке 2 отражена динамика 

расходов федерального бюджета за 2011-2017г.г. 

 
Рис. 2. Динамика расходов федерального бюджета за 2011-

2017г.г. (Источник: Министерство финансов) 
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Продолжим анализ состава и структуры расходов в таблице 6.  

Таблица 6 

Расходы федерального бюджета за январь-март за 2014-2015 гг. 
Показатели январь–март 

 2015 г. 
январь–март 

 2015 г. 
изменение  

млрд.  
руб. 

% 
ВВ
П 

млр
д  

руб. 

млрд  
руб. 

% 
ВВ
П 

кассо-
вое 

испол-
не-

ние,% 

млрд  
руб. 

% 
ВВП 

кассо-
вое 

испол-
не-

ние,% 
Расходы 
всего,  в том 
числе: 

4 130 24,9 26 3 621 18,8 22 -508,7 -6,1 -3,8 

общегосу-
дарственные 
вопросы 

198 1,2 18 199 1,0 17 1,3 -0,16 -0,5 

националь-
ная оборона 

1 453 8,8 44 945 4,9 30 -508,5 -3,9 -14,6 

нац.  безо-
пасность и 
правоохра-
нительная 

411 2,5 19 387 2,0 19 -23,5 -0,5 +0,3 

Нац. эконо-
мика 

399 2,4 16 252 1,3 10 -147,2 -1,1 -6,5 

жкх 45 0,3 30 4 0,0 5 -41 -0,3 -25,3 
охрана ок-
ружающей 
среды 

14 0,1 25 17 0,1 29 3,9 0,0 +4,6 

образование 131 0,8 21 124 0,6 21 -6,4 -0,1 +0,6 
культура и 
кинемато-
графия 

19 0,1 19 12 0,1 13 -6,6 -0,1 -6,5 

здравоохра-
нение 

107 0,6 20 98 0,5 18 -8,6 -0,1 -1,4 

социальная 
политика 

978 5,9 25 1 185 6,2 27 206,6 +0,2 +2,2 

Физкультура 
и спорт 

13 0,1 17 7 0,0 9 -6,2 0,0 -8,4 

СМИ 16 0,1 22 13 0,1 16 -2,5 0,0 -5,5 
обслужива-
ние гос. дол-
га 

162 1,0 36 195 1,0 30 33,5 0,0 -5,9 

межбюд-
жетные 
трансферты 

186 1,1 27 183 1,0 27 -2,7 -0,2 +0,3 
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Из данных таблицы следует, что существенное сокращение рас-

ходов в I квартале 2016 г. имело место по статьям: «национальная 

оборона» - 508,5 млрд. руб. (на 3,9% от ВВП), «национальная эко-

номика» - 147,2 млрд. руб. (на 1,1% от ВВП), сокращены расходы на 

нужды ЖКХ на 41 млрд. руб., на национальную безопасность - 23,5 

млрд. руб., на здравоохранение - 8,6 млрд. руб. Текущее кассовое 

исполнение бюджета по расходам на оборону и национальную эко-

номику значительно отстает от показателей I кв. 2015 г. 

Существенно в сравнении возросли социальные расходы, их 

рост составил 206,6 млрд. руб. (на 0,2% от ВВП соответственно). 

Данный факт свидетельствует об особом внимании правительства к 

социальным вопросам. 

В законе о федеральном бюджете на 2016 г. зафиксирована ве-

личина дефицита в размере 3% ВВП (рассчитанного при цене на 

нефть в 50 долл./ барр.). Подготовленные Минфином России по-

правки в действующий закон предполагают сохранение величины 

дефицита на утвержденном уровне при снижении базовой цены на 

нефть до 40 долл./барр. Во избежание наращивания дефицита феде-

рального бюджета в 2016 г. сверх утвержденных объемов ресурсы 

федерального бюджета предполагается пополнить доходами от при-

ватизации государственных активов [1].  

Эксперты указывают, что существует ряд различных механизмов 

покрытия фактического дефицита, таких как сокращение расходов, 

увеличение заимствований, приватизация госкомпаний, расходова-

ние средств Резервного фонда, однако каждый из перечисленных 

способов имеет свои недостатки. Продолжающееся сокращение рас-

ходов бюджета в итоге может усилить негативные макроэкономиче-

ские тенденции и ударить по слабо защищенным слоям населения.  

Увеличение объема заимствований приведет к росту процентных 

расходов государства, предлагаемая приватизация госкомпаний при 

текущей рыночной конъюнктуре однозначно не даст максимального 

финансового эффекта. В данном случае можно продолжить исполь-

зование средств Резервного фонда и это будет самым оптимальным 

вариантом борьбы с дефицитом бюджета в текущих условиях. 

Итоги исполнения федерального бюджета в I квартале 2016г. 

свидетельствуют о наличии существенных проблем в бюджетной 

системе и серьезных вызовах для действующего правительства.  
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Из всего изложенного следует, что драйверы роста экономики 

России в 2016 году под вопросом. Сокращение бюджетных расхо-

дов, которое столь явно проявилось в I квартале нынешнего года, 

может негативно повлиять на российскую экономику, которая и без 

того демонстрирует пока отрицательную динамику. 
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human impact on the lithosphere, hydrosphere, and atmosphere consi-

dered. The main ways of solving the problems of environmental pollution 

proposed. 

Key words: environment, ecological crisis, emissions of pollutants, li-

thosphere, hydrosphere, atmosphere, a solution of the problem of envi-

ronmental pollution. 

 

Вряд ли сегодня найдѐтся хоть один человек, который станет от-

рицать, что деятельность современного общества негативно сказы-

вается на окружающей среде. Отличительной чертой нынешнего 

этапа развития человечества служит усиление влияния человека на 

природную среду, чему сопутствует невиданный прежде рост отри-

цательных последствий данного влияния. И если ранее общество 

подвергалось локальным и региональным экологическим кризисам, 

которые по большому счѐту не мешали дальнейшему прогрессу че-

ловечества, то нынешняя обстановка чревата глобальной экологиче-

ской катастрофой [2]. 

Причинами возникновения данной проблемы являются не толь-

ко простое увеличение объемов промышленного и сельскохозяйст-

венного производства, но и качественное видоизменение этого про-

изводства под воздействием научно-технического прогресса.  

Многие металлы и сплавы, которые человек применяет в своей 

деятельности, не являются природными в чистом виде, и, несмотря 

на то, что их можно в какой-то мере утилизировать или же вторично 

употребить, часть их рассеивается, накапливаясь в виде отходов [2].  

Вот лишь небольшая часть статистики, характеризующей пагуб-

ное воздействие человека на окружающую его природную среду [3]:  

 каждый год в атмосферу выбрасывается более 200 млн. тонн 

оксида углерода, около 150 млн. тонн диоксида серы; 

 в Мировой океан попадает до 10 млн. тонн нефти; 

 площади почв, пригодные для земледелия, уменьшаются на 6 

- 7 млн. га. ежегодно. 

Безусловно, такие кардинальные перемены являют собой реаль-

ную угрозу для существования человечества.  

Во-первых, понижается «качество жизни» населения, что связа-

но, в первую очередь, с ухудшением здоровья, условий труда и от-

дыха.  
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Вследствие загрязнения окружающей среды повышается заболе-

ваемость, что приводит к потерям рабочего времени, а это, разуме-

ется, вызывает падение эффективности использования трудовых ре-

сурсов.  

Ввиду снижения продуктивности сельскохозяйственных и лес-

ных угодий, рыбопродуктивности водоемов и их рекреационной 

ценности, значительная часть природных ресурсов теряют свою 

ценность для народнохозяйственной деятельности [3]. 

Таким образом, отходы производственной деятельности челове-

ка всѐ заметнее загрязняют литосферу, гидросферу и атмосферу 

Земли, что ведѐт к довольно неприятным последствиям. Давайте же 

рассмотрим каждую из частей биосферы отдельно на примере Рос-

сии и проследим, как именно общество воздействует на окружаю-

щую среду.   

1) Загрязнение литосферы. 

Литосфера Земли является важной частью биосферы и характе-

ризуется рельефом, почвенным покровом, растительностью и т.д. 

Это не просто источник полезных ископаемых или продовольствен-

ных ресурсов, но и пространство, на котором обитает человек и жи-

вотные. 

Несовершенство сельскохозяйственных методов ведѐт к стреми-

тельному истощению почв, а применение химических и минераль-

ных удобрений в целях повышения урожайности только усугубляет 

эту проблему (табл.1).  

Анализ данных таблицы 1 показывает, что количество внесен-

ных минеральных удобрений на 1 гектар посевной площади увели-

чилось с 19 кг в 2000 году до 40 кг в 2014, то есть в 2,1 раза. А вот 

химическая мелиорация земель уменьшилась, если сравнивать с 

2000 годом, но увеличилась по сравнению с предыдущими годами. 

Так, например, в 2014 году всего было внесено известняковой муки 

и других известковых материалов – 2,3 млн. тонн, что меньше, чем в 

2000 году (2,8 млн. тонн), но больше, чем было внесено за каждый 

из периодов с 2010 по 2013 год. 

 Немалый ущерб почвам причиняет также и вырубка лесов. По-

казательным, в этом случае, является пример рубки тропических 

лесов: если из-за эрозии потери почвы ежегодно составляют 1 кг с 

гектара, то после вырубки этот показатель повышается в 34 раза [5].   
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Таблица 1-Внесение минеральных и органических удобрений 

в РФ под сельскохозяйственные культуры и химическая 

 мелиорация земель сельскохозяйственными организациями  

за 2000-2014 гг. [1] 

Показатели 2000 2005 2010 2011 2012 2013 2014 

Внесено минеральных удоб-

рений (в пересчѐте на 

100%питательных веществ): 

всего, млн. т 

в том числе: 

азотных 

фосфорных 

калийных 

 

 

 

 

1,4 

1,0 

0,2 

0,2 

 

 

 

 

1,4 

0,9 

0,3 

0,2 

 

 

 

 

1,9 

1,2 

0,4 

0,3 

 

 

 

 

2,0 

1,3 

0,4 

0,3 

 

 

 

 

1,9 

1,2 

0,4 

0,3 

 

 

 

 

1,8 

1,2 

0,4 

0,3 

 

 

 

 

1,9 

1,2 

0,5 

0,3 

Внесено минеральных удоб-

рений на 1 гектар всей по-

севной площади, кг 

 

19 

 

25 

 

38 

 

39 

 

38 

 

38 

 

40 

Удельный вес площади с 

внесенными минеральными 

удобрениями во всей посев-

ной площади, % 

 

 

27 

 

 

32 

 

 

42 

 

 

46 

 

 

45 

 

 

46 

 

 

47 

Произвестковано кислых 

почв, млн. га 0,4 0,3 0,2 0,2 0,3 0,2 0,3 

Внесено известняковой муки 

и других известковых мате-

риалов: 

всего, млн. т 

на один гектар, т 

 

 

 

2,8 

6,8 

 

 

 

2,3 

6,6 

 

 

 

2,0 

9,0 

 

 

 

2,0 

8,3 

 

 

 

2,2 

8,0 

 

 

 

2,1 

9,8 

 

 

 

2,3 

9,0 

Внесено гипса, фосфогипса 

и других гипсосодержащих 

пород: 

всего, тыс. т 

на один гектар, т 

 

 

86 

9,3 

 

 

6,4 

8,2 

 

 

0,7 

7,6 

 

 

0,2 

4,0 

 

 

2,3 

4,0 

 

 

2,2 

6,5 

 

 

10,0 

6,7 

 

Производство продукции лесозаготовок в России представлено в 

таблице 2. 
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Таблица 2 - Производство продукции лесозаготовок в РФ 

 за 2009-2014 гг. [4] 

Показатель 2009 2010 2011 2012 2013 2014 

Древесина необрабо-

танная, млн. плотн. м
3 

 

101 

 

117 

 

123 

 

122 

 

120 

 

119 

 

Как видно из таблицы, в период с 2009 по 2011 год производство 

древесины в России увеличивалось с каждым годом примерно на 6 

млн. плотн. м
3
. Однако в дальнейшем, за период с 2012 по 2014 год, 

производство продукции лесозаготовок стало сокращаться, хоть и 

незначительно – на 2 млн. плотн. м
3
 в 2013 г. по сравнению с 2012 

годом и на 1 млн. плотн. м
3
 в 2014 г. по сравнению с 2013 годом. Та-

ким образом, производство древесины в 2014 году увеличилось по 

сравнению с 2009 годом, но уменьшилось по сравнению с предыду-

щими годами.  

2) Загрязнение гидросферы. 

Вода, являясь, по сути, источником всего живого на планете, 

также представляет собой составную часть средств производства 

материальных благ. 

Понижение качества воды определяется, преимущественно, тем, 

что в настоящее время техника очистки загрязненных вод несовер-

шенна, а также тем, что данная очистка проводится не повсеместно 

и еѐ явно не хватает.  

 Проследить изменения в объѐмах выбросов загрязняющих ве-

ществ в водоѐмы можно, проанализировав значения нижеприведѐн-

ной таблицы (табл.3). 

Наиболее опасными загрязняющими веществами являются такие 

металлы, как свинец и ртуть, а также соли – нитраты, сульфаты и 

хлориды. Исходя из данных таблицы 3, можно сказать, что в целом 

объѐм выбросов загрязняющих веществ в водоѐмы снизился. Ис-

ключением являются лишь выбросы нитратов, которые в течение 

всего периода с 2000 по 2014 годы лишь увеличивались и достигли 

отметки в 424620,9 тонн в 2014 году, что более чем в 2 раза превы-

шает объѐм выбросов в 2000 году. 
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Таблица 3- Выбросы основных загрязнителей в РФ  

за 2000-2014 гг. [4] 

 

Воды, включающие бытовые отходы, стоки предприятий, служат 

причиной многих инфекционных заболеваний. Загрязнение водо-

ѐмов лишь усиливает нехватку пресной воды, которая и так вызвана  

внушительным масштабом использования водных ресурсов (табл.4). 

Таблица 4 -Основные показатели, характеризующие исполь-

зование водных ресурсов в РФ за 2012-2014 гг. [4] 

Показатели 2012 2013 2014 

Забор воды из природных водных ис-

точников для использования, млрд. м
3
 

64,0 61,0 63,2 

Потери воды при транспортировке, 

млрд. м
3
 

7,5 7,0 7,7 

Оборотное и последовательное 

использование воды, млрд. м
3
 

142,3 138,5 136,6 

Индекс эксплуатации водных 

ресурсов (ИЭВР), % 
1,56 1,53 1,52 

Среднесуточный отпуск воды населению 

и бюджетофинансируемым  организаци-

ям на одного городского жителя, литров 

 

167,1 

 

156,8 

 

149,8 

Загряз-

няющие 

вещества 

2000 2005 2010 2013 2014 

Ртуть, кг 157 134 19 11,4 9,5 

Азот, т 41286,2 34475,9 36452,8 35864,5 27745,2 

Нитраты, 

т 

208453,6 374687,5 366434,4 437872,5 424610,9 

Жиры и 

масла, т 

15239,4 8079,9 4098,9 2761,3 2168,9 

Фенол, т 66,6 42,9 27,9 20,2 17,7 

Свинец, т 34,9 14,8 8,9 8,7 7,6 

Сульфаты, 

тыс. т 

2718,4 2218,2 1915,4 1814,1 1760,7 

Хлориды, 

тыс. т 

7258,1 6657,3 5662,5 5724,7 5385,8 
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Анализируя данные таблицы, можно прийти к выводу о том, что 

расходование воды в России, в общей сложности, сократилось: за-

бор воды из природных источников уменьшился с 64,0 млрд. м
3
 в 

2012 до 63,2 млрд. м
3
 в 2014 году, а среднесуточный отпуск воды 

населению снизился с 167,1 литров в 2012 до 149,8 литров в 2014 

году.  Однако, учитывая тот факт, что с каждым годом мировые за-

пасы пресной воды стремительно сокращаются, то данного сокра-

щения использования водных ресурсов явно не достаточно. 

3) Загрязнение атмосферы. 

В связи с тем, что в последние десятилетия наблюдается бурный 

рост производства в целом, а также увеличиваются темпы автомо-

бильной промышленности в частности, в мире наблюдается доволь-

но сильное загрязнение «воздушной оболочки» Земли, которое пока 

что встречается преимущественно в городах. Показатели, отражаю-

щие выбросы загрязняющих веществ в атмосферу, представлены в 

таблице 5. 

Таблица 5 - Показатели, характеризующие выбросы  

загрязняющих веществ в атмосферу РФ за 2012-2014 гг. [4] 

Показатели 2012 2013 2014 

Выбросы загрязняющих атмосферу 

веществ – всего, млн. т. 32,5 32,1 31,2 

  в том числе: 

    от стационарных источников 

    от передвижных источников – 

всего 

19,6 

12,8 

18,4 

13,6 

17,5 

13,8 

  в том числе: 

    от автотранспорта 

    от железнодорожного транспорта 

12,7 

   0,1 

13,4 

   0,2 

13,6 

   0,2 

 

Анализ данных таблицы 5 показывает, что в целом объѐм выбро-

сов загрязняющих веществ в атмосферу в 2014 году  уменьшился по 

сравнению с предыдущими годами, хоть и незначительно. Исключе-

нием из этого правила стали выбросы от автомобильного транспор-

та, что неудивительно, учитывая, что с каждым годом автовладель-

цев становится всѐ больше и больше. 

Из-за высокого уровня загрязнения атмосферы многие люди жа-

луются на головные боли, раздражения глаз и носоглотки, тошноту 
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и общее плохое самочувствие. Кроме того, в больших городах за-

фиксировано учащение приступов астмы, а также ослабление мыс-

лительной деятельности и сонливость, что вызвано высоким содер-

жанием в воздухе угарного газа. Некоторые учѐные пришли к выво-

ду, что высокие уровни взвесей, действующие в течение длительно-

го времени, вызывают респираторные заболевания и даже рак лег-

ких [6]. 

Подводя итоги, можно сказать, что каждая из данных проблем 

имеет свои варианты частичного или наиболее полного решения. 

На наш взгляд, к мерам улучшения качества окружающей среды 

можно отнести [6]: 

1) Технологические меры: включают в себя разработку новых 

технологий, очистных сооружений, замену топлива, 

электрификацию производства, быта и транспорта; 

2) Архитектурно-планировочные мероприятия: зонирование 

территории населенного пункта, озеленение населенных мест, 

организация санитарно-защитных зон; 

3) Экономические меры: связаны, прежде всего, с вложением 

финансовых средств в развитие новых технологий, обеспечивающих 

энерго- и ресурсосбережение; 

4) Правовые: создание законодательных и иных нормативно-

правовых актов по поддержанию качества окружающей среды; 

5) Инженерно-организационные: уменьшение стоянок 

автомобилей у светофоров, снижение интенсивности движения 

транспорта на перегруженных автомагистралях. 

Большинство исследователей среди важнейших путей решения 

экологических проблем отводят также рациональному 

размещению производства  и  использованию природных 

ресурсов [6]. 
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Достижение успеха в любой отрасли – это правильное распре-

деление трудовых и материальных ресурсов и эффективное управ-

ление ими. Для того, чтобы предприятие развивалось и получало 

максимальные результаты необходимо вовремя выявлять и устра-

нять ошибки и недостатки. Одним словом, успех эффективной рабо-

ты – постоянный анализ различных показателей, которые характери-

зуют деятельность предприятия. Кроме того, необходимо правильно 

определить стратегические и тактические задачи развития бизнеса, 

построить механизм их реализации. При этом исключить возможные 

конфликты с налоговыми и прочими надзорными органами. В этом 

значительную помощь экономическим субъектам оказывают ауди-

торские организации, которые, в соответствии с действующим зако-

нодательством, проводят экспертизу бизнеса.  

Аудиторские проверки являются одним из популярных спосо-

бов контроля за хозяйственной и финансовой деятельностью пред-

приятия. Они направлены на проверку соответствия отчетности за-

конодательным и нормативных актам, а также на соблюдение уста-

новленных правил в организации.  

В федеральном законе №307-ФЗ «Об аудиторской деятельно-

сти» установлено понятие аудита и аудиторской деятельности. Так, 

«аудит – независимая проверка бухгалтерской (финансовой) отчет-

ности аудируемого лица в целях выражения мнения о достоверности 

такой отчетности», далее «аудиторская деятельность – это деятель-

ность по проведению аудита и оказанию сопутствующих аудиту ус-

луг, осуществляемая аудиторскими организациями, индивидуаль-

ными аудиторами» [1].  

Кроме того, в соответствии со ст.3 ФЗ «Об аудиторской дея-

тельности» Аудиторская организация - коммерческая организация, 

являющаяся членом одной из саморегулируемых организаций ауди-

торов [1]. 

Аудит в России – молодой, но развивающийся рынок услуг. Его 

главной особенностью является то, что он состоит из двух относи-

тельно самостоятельных сегментов: внешне ориентированный аудит 

(иностранные аудиторские фирмы), который представлен компа-

ниями «большой четверки» и внутренний рынок аудиторских услуг.  
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Рассмотрим реальное состояние аудиторской деятельности в 

России за 2013 – 2015 годы на основе данных Министерства финан-

сов РФ (табл.1). 

Данные таблицы показывают отрицательную динамику числен-

ности участников рынка аудиторских услуг. В период с 2013 по 2015 

годы общее количество аудиторов и аудиторских организаций сни-

зилось. 

Таблица 1 - Количество аудиторских организаций и аудиторов в 

Российской Федерации [3] 

 На 1.01.13 На 1.01.14 На 1.01.15 На 31.12.15 

Имеют право на осу-

ществление аудитор-

ской деятельности - 

всего, тыс. 5,7 5,5 5,3 5,1 

в том числе: 

    аудиторские органи-

зации 4,8 4,7 4,5 4,4 

индивидуальные ау-

диторы 0,9 0,8 0,8 0,7 

Аудиторы – всего, 

тыс. 24,1 23,0 22,2 21,5 

из них: 

    сдавшие квалифика-

ционный экзамен на 

получение единого 

аттестата 3,2 3,2 3,4 3,5 

 

В 2015 году членами СРО (Саморегулируемые организации ау-

диторов) являлось 4441 аудиторская фирма и 21528 индивидуальных 

аудиторов. «Единый» квалификационный аттестат имеют 3585 ау-

диторов, это 17% от общего количества аудиторов.  

Такая общая тенденция связана с тем, что: 

1. выходят из аудиторского сообщества аудиторы, которые мало 

занимаются аудитом, потому что проходить переквалификацию не 

выгодно; 
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2. фирмы прекращают свое существование из-за высокой конку-

ренции, и аудиторы вынуждены перейти на другую работу (главным 

бухгалтером, финансовым директором); 

3. аудиторы выходят на пенсию, а новое поколение специали-

стов не спешит занять их места. Это связано с трудностями сдачи 

экзамена, его недоступностью в финансовом отношении. 

Распределение аудиторских организаций по территории страны 

показывает, что среди регионов лидирует Москва, в которой сосре-

доточено 35,4% аудиторских организаций от общего их числа. Этот 

показатель на протяжении 2013-2015 годов не менялся. 

Характерным является приход на рынок новых аудиторских ор-

ганизаций. Доля «молодых» фирм в 2015 году составила 7,2% от 

общего числа аудиторских организаций. Это говорит о том, что но-

вичков не пугают высокие требования к качеству аудиторских услуг.  

Но доля компаний с «возрастом» 5 и более лет остается на 

прежнем уровне – 78,7% от всего числа организаций. Данные свиде-

тельствуют о стабильном положении на рынке. Однако доля фирм с 

«возрастом» за последние 3-4 года сильно снизилась. В 2013 году 

этот показатель составил 11,9%, в 2015 году – 6,2%. Это указывает 

на то, что организации, начавшие свою деятельность в 2011-2012 

годах, не смогли выдержать конкуренцию и вынуждены были уйти с 

рынка.  

Также в 2015 году наблюдался отток кадров в Москву из Санкт-

Петербурга и других регионов. Доля аудиторов в Москве составила 

42,0% от общего числа персонала.  

К обострению кадрового вопроса привели высокие требования к 

специалистам. К экзамену допускаются соискатели, которые имеют 

опыт работы в аудиторских фирмах. Молодые специалисты, соотне-

ся объем работы с уровнем заработной платы, теряют интерес к этой 

профессии.  

В связи с этим, за 2013-2015 годы количество аудиторских орга-

низаций снизилось на 500 единиц, а численность аудиторов умень-

шилась на 3,6 тысяч человек. «Единый» квалификационный аттестат 

имеют 3,5 тысяч человек, причем данный показатель возрос по 

сравнению с предыдущими годами. Рассмотрим уровень доходов 

участников рынка аудиторских услуг (табл. 2) 
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Очевидно, в 2013 – 2015 годах ярко выражена тенденция к уве-

личению темпов прироста доходов. Доходы от аудиторской дея-

тельности в 2015 году составили 56,1 млрд. рублей, что выше на 2,5 

млрд. рублей, чем в 2014 году. Доля доходов в Москве снизилась (в 

2015 году она составила 48,5% и 51,5% в 2014 году соответственно), 

но в Санкт-Петербурге и в других регионах этот показатель возрос.  

 

Таблица 2 - Динамика доходов аудиторских организаций [3] 

 

 За 2011 г. За 2012 г. За 2013 г. За 2014 г. За 2015 г. 

Объем ока-

занных услуг 

– всего, млрд. 

руб. 50,8 51,0 51,7 53,6 56,1 

Прирост по 

сравнению с 

прошлым го-

дом, % 3,5 0,5 1,4 3,7 4,7 

Объем дохо-

дов от аудита, 

приходящийся 

на 1 млн. руб. 

выручки кли-

ентов, руб. 346 325 339 313 318 

 

По масштабам деятельности в России преобладают малые ауди-

торские организации. Их доля в общем количестве аудиторских 

фирм 91,6%, увеличение по сравнению с 2014 годом на 0,5%. А вот 

доля средних снизилась на 0,5% и в 2015 году составила 7,2% от 

общего количества. При этом доля крупных остается неизменной – 

1,2% от всего числа аудиторских организаций.  

Положительным моментом является то, что в анализируемом 

периоде заметна тенденция к увеличению количества клиентов ау-

диторских организаций. В 2015 году возросло число клиентов по 

России в целом и составило 71841 единиц. Правда, в Москве и 

Санкт-Петербурге этот показатель снизился, но возрос в других ре-

гионах.  
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Подводя итог всему вышеизложенному необходимо отметить, 

что современное состояние рынка аудиторских услуг в России ха-

рактеризуется следующим: 

- усиление конкуренции 4-х аудиторских фирм с наибольшими 

доходами среди остальных аудиторских организаций; 

- снижение количества аудиторов из-за высоких требований к 

качеству аудита и перехода на основную аттестационную деятель-

ность; 

- сокращение числа клиентов в связи с повышением критериев 

обязательного аудита.  
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Правонарушения – весьма распространенное социальное явле-

ние в нашей повседневности.  Они затрагивают  практически все 

сферы общественной жизни и имеют разного рода последствия. Те-

ма правонарушений, к сожалению, с годами не теряет своей акту-

альности. 

Согласно данным Министерства Внутренних Дел Российской 

Федерации,  в 2015 году зарегистрировано 2388 тыс. преступлений, 

что на 8,9% больше, чем за 2014 год  (2191тыс.). Рост регистрируе-

мых преступлений отмечен в 75 субъектах Российской Федерации, а 

снижение – в 8 субъектах [4]. 

Структуру уголовных правонарушений по их видам в России за 

2015 год мы можем увидеть на диаграмме (рис.1) [3]. 

 

 

Рис.1 Структура уголовных правонарушений по видам  

преступлений в России за 2015 год 

 

Как видно на рисунке, более половины всех зарегистрированных 

преступлений составляют хищения чужого имущества, совершен-

ные путем краж и грабежей (51%). Второе место занимает незакон-

ное приобретение, хранение, перевозка, изготовление и переработка 

наркотических средств, что составляет 19% от всех зарегистриро-

ванных в 2015 году правонарушений. 

В результате преступных посягательств погибло 32,9 тыс. чело-

век, здоровью 48,8 тыс. человек причинен тяжкий вред [4]. 
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За правонарушения в 2015 году было осуждено 733,6 тыс.чел., 

что составило 102% по сравнению с 2014 годом (719,3тыс.чел.) [2]. 

В таблице представлены данные о числе осужденных по отдельным 

видам преступлений за 2014-2015гг.  

 

 

Таблица 1-Число осужденных по отдельным видам  

преступлений в России за 2014-2015гг. 

Вид 

преступления 

Число осужденных, 

тыс. чел. 

В % к итогу 

2014 год 2015 год 2014 год 2015 год 

Убийство 9,2 9,1 1,2 1,2 

Умышленное 

причинение  

тяжкого вреда 

здоровью 

28,8 26,9 4,0 3,7 

Незаконные дей-

ствия с наркоти-

ками 

114,1 104,5 15,9 14,2 

Хищение  

имущества 
246,0 253,5 34,2 34,6 

Прочее 321,2 339,6 44,7 46,3 

Всего 719,3 733,6 100 100 

 

Анализируя данные таблицы, делаем вывод, что увеличение 

числа осужденных в 2015 году на 2% по сравнению с 2014 году не 

сильно отразилось на изменении процентных показателей по от-

дельным видам преступлений. Разница оказалась незначительной и 

максимально составила 1,7%. Также заметим, что основная часть 

осужденных отбывает свое наказание за хищение имущества и за 

прочие правонарушения. 

Нарушение закона затрагивает все слои общества. Преступления 

совершают лица как мужского, так и женского пола, разного возрас-

та, социального положения и уровня образования.  
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На следующей диаграмме представлен состав лиц, совершивших 

преступление в 2014-2015гг., распределенный по половому признаку 

(рис.2) [1]. 

 

 

Рис.2 Состав осужденных в России в 2014-2015гг.  

по половому признаку, тыс. чел. 

Анализируя данные, представленные на рисунке, делаем вывод, 

что всего в 2015 году правонарушения совершили 1075 тыс.чел., что 

составило 106,9% по сравнению с 2014 годом (1006 тыс.чел.). Про-

центное соотношение преступников женского и мужского пола к 

общему количеству не изменилось. Среди осужденных мужчины 

составляют 84%, а женщины – 16%.  

Далее на диаграмме содержится информация о составе лиц, со-

вершивших правонарушение в определенном возрасте за 2014-15гг. 

(рис.3) [1]. 

Проанализировав данные, отметим, что основное количество 

лиц, совершивших преступление, находятся в возрасте от 30 до 49 

лет и составляют 47% от общей численности правонарушителей в 

2015 году и 45,2% в 2014 году. Второе место занимают лица в воз-

расте от 18 до 24 лет (2014 год – 20,7%, 2015 год - 18,9%) и третье - 

в возрасте от 25 до 29 лет (2014 год -18,9%, 2015 год -18,8%). 

Из всего вышесказанного делаем вывод, что в 2015 году пре-

ступность выросла на 8,9% по сравнению с 2014 годом и составила 

2388 тыс. правонарушений. Большая часть уголовных дел заведена 

по причине хищения имущества (51%). Чаще всего преступления 
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совершаются лицами в возрасте 30-49 лет, в основном мужского по-

ла. 

 

 

Рис.3 Состав осужденных лиц по возрасту во время  

совершения преступления в России за 2014-15гг., тыс. чел. 

 

Наиболее вероятно, что основными причинами большого коли-

чества правонарушений в России за 2014-2015 гг. обусловлено низ-

ким материальным уровнем жизни населения,  плохой обеспеченно-

стью граждан жильем; вредными привычками отдельных лиц (алко-

голизм, наркомания), низким уровнем культуры, несовершенством 

законодательства, недостаточно эффективной работой правоохрани-

тельных органов и др.  

Данную ситуацию можно исправить, если направить силы на по-

вышение материальной обеспеченности граждан нашей страны, на 

их культурное развитие, на ужесточение наказаний за правонаруше-

ния и на усиление деятельности правоохранительных органов. 
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системы в современной России. // Социально – экономические 
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Аннотация: В данной статье ставится задача рассмотрения 

проблематики таких тем, как семья, материнство и детство. Для 

достижения этой задачи были рассмотрены понятия семьи, мате-

ринства и детства, проанализированы статистические данные, 

непосредственно связанные с ними, а также в социальных сетях 

был проведен опрос россиян о количестве детей в семьях. При ана-

лизе статистических данных акцент был сделан на показатели по 

России и Центральному федеральному округу за 2014-2015 годы.  
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been analysed, and also on the Internet survey of Russians about the 

number of children in families has been conducted. 

Keywords: family, motherhood, childhood, birth rate, mortality. 

 

Семья — социальный институт, базовая ячейка общества, кото-
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чины и женщины; добровольностью вступления в брак; члены семьи 

связаны общностью быта; стремлением к рождению детей, их со-

циализации и воспитанию. В различных обществах и культурах оп-

ределение семьи может в какой-либо степени различаться. Каждое 

из них находится в зависимости от конкретных исторических, этни-

ческих и социально-экономических условий, а также от определен-

ных целей исследования [2]. 

Ниже приведена статистика о количестве зарегистрированных 

браков (семей) и разводов за 2014-2015 годы (табл. 1): 

Таблица 1- Число зарегистрированных браков и разводов в Рос-

сии и областях ЦФО за 2014–2015 годы [1] 

 
Согласно статистическим данным, приведенным в таблице, наи-

большее количество браков и разводов за 2014-2015 годы в ЦФО 

зарегистрировано в Москве, а наименьшее – в Костромской области. 

Современные ученые для определения видов семей используют 

всевозможные классификации, основными из которых являются 

следующие: 

1. По размеру семьи (учитывается количество ее членов). 

      2. По типу семьи. 

3. По количеству детей. 
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Бездетные семьи; однодетные семьи; малодетные семьи –  это 

такие  семьи, в которых количество детей, недостаточное для обес-

печения естественного прироста (не более 2 детей); среднедетные 

семьи – в них достаточное количество детей для прироста и возник-

новения динамики (3-4 ребенка); многодетные семьи – количество 

детей превышает требования для обеспечения естественного при-

роста (5 и более детей) [6]. 

Согласно проведенному опросу семей России авторами статьи, 

были получены следующие статистические данные о числе детей в 

семьях участников опроса: 

7%

59%

27%

6%

1%

Нет детей

1 ребенок

2 детей

3 детей 

4 детей

 Рис. 1. Количество детей в семьях России в 2015 году 

Таким образом, в России чаще всего встречаются семьи с 1 ре-

бенком. 

4. По форме брака. 

5. По полу супругов. 

 

Виды неполных семей: 

Существуют такие семьи: разведѐнная (расторжение брака), оси-

ротевшая (смерть одного из родителей или раздельное проживание) 

и внебрачная (внебрачное рождение ребѐнка). В зависимости от то-

го, кто из родителей занимается воспитанием ребѐнка, выделяют 

материнские и отцовские неполные семьи. Такие семьи не относят к 

категории неблагополучных, но воспитывать детей в них довольно 
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сложно. Согласно статистическим данным, дети в неполных семьях 

учатся хуже своих ровесников, к тому же, у них часто проявляются 

невротические нарушения [6].  

По данным статистики, число неполных семей выросло до 30 

процентов, всего их 6,2 миллиона. В стране 5,6 миллиона матерей 

одиночек и 634,5 тысячи отцов-одиночек. При этом около 9,5 тыся-

чи одиноких родителей самостоятельно воспитывают пять и более 

детей. Больше половины родителей периодически не выплачивают 

своим детям алиментов, а каждый третий совсем не платит (табл. 2) 

[5]. 

Таблица 2 - Доля детей в возрасте до 16 лет, в отношении 

которых имеется задолженность с выплатой алиментов, 

назначенных по решению суда в России и округах за 2014-2015 гг. 

(В% к общей численности детей, которым назначены алименты) [1] 
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Статистические данные показывают, что в 2014 году наиболь-

шая задолженность по выплате алиментов детям была выявлена в 

Северо-Кавказском федеральном округе (30,1%), а наименьшая – в 

Крымском федеральном округе (2,4%). В 2015 году задолженность 

по выплате алиментов в Крымском федеральном округе увеличилась 

до 7,5%, а наибольшая была выявлена в Дальневосточном федераль-

ном округе и составила 29,1%. 

Существуют также семьи, в которых дети остались без попече-

ния родителей или сиротами (табл. 3). Согласно Федеральному за-

кону: 

Дети-сироты - лица в возрасте до 18 лет, у которых умерли оба 

или единственный родитель; дети, оставшиеся без попечения роди-

телей, - лица в возрасте до 18 лет, которые остались без попечения 

единственного родителя или обоих родителей в связи с лишением их 

родительских прав, ограничением их в родительских правах, при-

знанием родителей безвестно отсутствующими, недееспособными 

(ограниченно дееспособными), объявлением их умершими, установ-

лением судом факта утраты лицом попечения родителей, отбывани-

ем родителями наказания в учреждениях, исполняющих наказание в 

виде лишения свободы, нахождением в местах содержания под 

стражей подозреваемых и обвиняемых в совершении преступлений, 

уклонением родителей от воспитания своих детей или от защиты их 

прав и интересов, отказом родителей взять своих детей из образова-

тельных организаций, медицинских организаций, организаций, ока-

зывающих социальные услуги, а также в случае, если единственный 

родитель или оба родителя неизвестны, в иных случаях признания 

детей оставшимися без попечения родителей в установленном зако-

ном порядке [4]. 

Согласно статистическим данным, в ЦФО наибольшее число де-

тей-сирот и детей, оставшихся без попечения родителей, передан-

ных на семейные формы устройства в 2015 году, по сравнению с 

2014, было зарегистрировано в Тамбовской области и составило 

6,7%, а наименьшее количество детей, переданных на семейные 

формы устройства, было зафиксировано в Костромской области и 

составило 1,1%. 

В целом по России в 2015 году по сравнению с 2014, показатели 

увеличились с 81,9% до 85,1%, что составило 3,2%. 
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Таблица 3- Доля детей-сирот и детей, оставшихся без попечения 

родителей, переданных на семейные формы устройства в России  

и ЦФО за 2008-2015 гг.  

(в % к общей численности детей-сирот и детей, оставшихся без 

попечения родителей) [1] 

 
 

Можно отметить четыре вида замещающих семей: приемная се-

мья, усыновление (удочерение), патронат и опека. 

Усыновление или удочерение является приоритетной формой уст-

ройства детей, оставшихся без попечения родителей. В этом случае 

ребенок становится полноценным членом семьи со всеми правами и 

обязанностями. Опека или попечительство устанавливаются над 

детьми, оставшимися без попечения родителей в целях их содержа-

ния, воспитания и образования, а также для защиты их прав и инте-

ресов (по СК РФ, глава 20). Ребенок сохраняет свою фамилию, а его 

кровные родители не получают освобождение от обязанностей по 

его содержанию. Опека устанавливается над детьми, не достигшими 

возраста четырнадцати лет. Попечительство устанавливается над 

детьми в возрасте от четырнадцати до восемнадцати лет. Патронат – 

воспитание ребенка в профессионально замещающей семье на осно-

ве трехстороннего договора между органами опеки, патронатной 

семьей и учреждением для детей-сирот. Приемная семья – это опека 
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или попечительство над ребенком, оставшимся без попечения роди-

телей, осуществляемые по договору, заключенному между органом 

опеки и попечительства и приемными родителями (по СК РФ) [4]. 

Ниже указана доля детей, усыновленных гражданами РФ, в об-

щей численности усыновленных детей в России и ЦФО за 2008-2015 

гг. (табл. 4) 

Таблица 4- Доля детей, усыновленных гражданами РФ, в общей 

численности усыновленных детей (процентов) в России и ЦФО  

за 2008-2015 гг. [1] 

 
 

Статистические данные показывают, что в ЦФО наибольшая до-

ля детей, усыновленных гражданами РФ в 2015 году, по сравнению 

с 2014, была установлена в Калужской области и составила 17,9%, а 

наименьшая – в Смоленской области (-2,4%).  

В России доля детей, усыновленных гражданами РФ, по сравне-

нию с 2014 годом, в 2015 увеличилась на 0,1%. 

Материнство и детство. 

Материнство - основная биологическая функция женского орга-

низма, которая направлена на продолжение человеческого рода: вы-

нашивание, рождение, вскармливание ребенка. Чувство любви к 
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собственному ребенку – это одно из наиболее сильных чувств, кото-

рые испытывает женщина.  

Несмотря на общепринятое мнение, что материнство приносит 

лишь положительные эмоции, существует печальная статистика о 

смертности матерей (табл. 5): 

Таблица 5-Смертность женщин от осложнений  

беременности, родов и послеродового периода в России и ЦФО 

за 2011-2015 гг. 

 (число умерших от указанной причины смерти на 100000 ро-

дившихся живыми) [1] 

  

 
 

Согласно статистическим данным, в ЦФО наибольшая смерт-

ность женщин от осложнений беременности, родов и послеродового 

периода в 2015 году, по сравнению с 2014, была зафиксирована в 

Тверской области (13,7), а наименьшая – в Ярославской области (-

26,5). 

С понятием «материнство» неразрывно связано понятие «детст-

во».  
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Детство - это период человеческого развития, в который он 

учится понимать окружающий мир, взрослых, тренирует необходи-

мые навыки, усваивает культуру своего народа. 

Детство подразделяют на 5 периодов: 

Младенчество: от рождения до 1 года; 

Раннее детство: от 1 года до 3 лет; 

Дошкольный возраст: от 3 до 6-7 лет; 

Младший школьный возраст: с 7 до 10 лет; 

Подростковый возраст: с 12-14 до 17-19 лет. 

Статистические данные по числу родившихся за 2015 год пред-

ставлены в табл. 6:  

Таблица 6 - Число родившихся в России и ЦФО за 2015 год [1] 

 
 

Статистические данные показывают, что по сравнению с 2014г., 

в 2015 году наибольшее увеличение числа родившихся в ЦФО было 
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зарегистрировано в Калужской области (на 7,8%), а уменьшение – в 

Смоленской области (на 2,1%). 

Детство как подготовительный этап к «полноценной» взрослой 

жизни рассматривают Т. Парсонс и Ш. Айзенштадт.  

Ш. Айзенштадт подчеркивает, что все дети должны быть социа-

лизированы прежде, чем они могут достигнуть полного статуса 

взрослого [3]. 

Благодаря различным дополнительным общеобразовательным 

программам, которые созданы в детских садах и школах, дети могут 

быстрее адаптироваться в обществе взрослых. В настоящий момент 

статистика такова (табл. 7): 

Таблица 7- Охват детей в возрасте 5-17 лет дополнительными 

общеобразовательными программами в России  

за 2008-2015гг. [1] 

 
Статистические данные показывают, что в 2015 году, по сравне-

нию с 2014, охват детей в возрасте 5-17 лет дополнительными обще-

образовательными программами увеличился с 45,3% до 49,6%, что 

составило 4,3%. 

 Подводя итог, можно сказать, что семья является неотъемлемой 

частью жизни каждого человека. Для каждого родителя дети - это 

цветы жизни. Но статистические данные показывают иное: по срав-

нению с 2014, в 2015 году число родившихся  в России уменьшилось 

на 3165 (0,2 %). Число браков также снизилось на 64936 (5,3 %), а 

количество разводов на 82040 (11,8 %). Что касается статистики 

смертности женщин  от осложнений беременности, родов и после-

родового периода, по сравнению с 2014, в 2015 году численность 

умерших уменьшилась на 0,7 (на 100000 родившихся живыми).  
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Определим экстраполяцию количества браков и разводов на 

2016-2017 годы по формуле Yn+i = Yn+ср.  * i. 

Число браков в 2016 году будет равно 1096108, в 2017 – 1031172, 

а количество разводов в 2016 – 529601, в 2017 – 447561. То есть ко-

личество браков в 2016 году, по сравнению с 2015, уменьшится на 

5,6%, а в 2017 – на 11,2 %. Но положительная динамика будет на-

блюдаться по числу разводов, их число уменьшится в 2016 году, по 

сравнению с 2015, на 13,4 %, а в 2017 – на 26,8%.  
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САМОУБИЙСТВА В РОССИИ:  

ЭКОНОМИКО-СТАТИСТИЧЕСКИЙ АНАЛИЗ 

 

Куклова Е.А., Черемисина Н.В. 

 

Аннотация: Статья посвящена статистическому исследова-

нию самоубийств, совершенных в России в целом и в Тамбовской 

области. В статье указаны наиболее распространенные причины, 

толкающие людей на совершение самоубийств, рассмотрена взаи-

мосвязь между потреблением алкоголя и уровнем самоубийств за 

последние годы  в России. Также в статье авторы  также предла-
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гает пути решения поставленных проблем, в частности, необходи-

мые меры, которые следует предпринять для снижения уровня са-

моубийств. 

Ключевые слова: статистика, самоубийства, население. 

 

SUICIDE IN RUSSIA:  

ECONOMIC AND STATISTICAL ANALYSIS 

 

Kuklova E.A., Cheremisina N.V. 

 
Annotation: The article is devoted to the statistical study of suicides 

committed in Russia as a whole and in the Tambov region. The article 

describes the most common reasons that push people to commit suicide, 

examined the relationship between alcohol consumption and suicide rate 

in recent years in Russia. Also the article also offers ways of solving 

problems, in particular, the necessary measures should be taken to re-

duce the suicide rate. 

Key words: statistics, suicide, population. 

 

Проблема суицидов является одной из актуальных обществен-

ных проблем.  Уровень суицида в государстве отражает националь-

ное здоровье, культуру и социально-экономический статус общест-

ва. 

По официальной статистике, каждый год в мире кончают жизнь 

самоубийством 1млн. человек. Согласно статистике, приведѐнной 

Всемирной организацией здравоохранения, наиболее распростра-

нѐнные причины преднамеренных самоповреждений, как правило, 

неизвестны (41%). На втором месте находится страх перед наказа-

нием (19%). В одинаковой степени причинами совершения само-

убийств являются душевные болезни и семейные огорчения (по 

18%). На долю остальных  причин: страсти (6%), денежные потери 

(3%), пресыщенность жизнью (1,4%), физические болезни 1,2% [3]. 

Также существует обширное число способов совершения суици-

дов: повешение, огнестрельное оружие, отравление, прыжок с кры-

ши, бросание под транспортные средства и т.д. Наиболее часто со-

вершают самоубийства во второй половине дня - на неѐ приходится 



68 

 

44%, реже в первой половине дня – 32% и меньше всего ночью – 

24% [2]. 

Проблема самоубийств рассматривается на международном 

уровне. В каждой стране ведѐтся своя статистика по данной теме. В 

соответствии с этим в зависимости от уровня суицида можно выде-

лить 3 категории стран с:   

1) высоким уровнем самоубийств (свыше 20 чел. на 100 тыс. 

населения);  

2) средним (от 10 до 20 человек на 100 тыс. населения); 

3) низким (до 10 человек на 100 тыс. населения) (таблица 1) [3].  

Таблица 1- Категории стран по уровню суицида 

 (число умерших на 100 тыс. населения) 

Страны с  

высоким уровнем 

суицида 

Страны со средним 

уровнем суицида 

Страны с низким  

уровнем суицида 

Гайана (44,2) Туркмения (19,6) Германия (9,2) 

Шри-Ланка (28,8) Россия (19,5) Киргизия (9,2) 

Литва (28,2) Япония (18,5) Швейцария (9,2) 

Непал (29,2) Белоруссия (18,3) Узбекистан (8,5) 

Казахстан (23,8) Польша (16,6) Великобритания (6,2) 

Латвия (22,9) Франция (12,3) Израиль (5,9) 

Индия (21,1) США (12,1) Италия (4,7) 

Китай (22,2) Канада (11,3) Грузия (3,2) 

Словения (21,9) Куба (11,4) Армения (2,9) 

Украина (21,2) Швеция (11,1) Азербайджан (1,7) 

 

К сожалению, Россия является одной из ведущих стран по числу 

самоубийств. По данным на февраль 2016 года Российская Федера-

ция  находилась  на 15 месте в списке стран по статистике суицидов 

[3]. Однако, хотелось бы отметить, что за первые годы ХХI века по-

ложение России в мире несколько улучшилось, и из стран с высоким 

уровнем суицида она перешла в группу стран со средним уровнем.  

На сегодняшний день количество самоубийств по России в сред-

нем составляет 19,5 самоубийств на 100 000 жителей. Несмотря на 

высокие показатели уровня самоубийств, следует отметить сущест-

венное снижение общего уровня количества жертв суицидов за по-

следние годы. Так, в 2015 году, по данным Росстата, число само-
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убийств составило 24 982 случая, что на 4,4% ниже показателя 2014 

года и в 2,2 раза ниже, чем в 2000 году (таблица 2) [1]. 

Таблица 2 - Динамика числа самоубийств в России 

 за 2000-2015 гг. 

Годы Число 

само-

убийст

в, чел 

Абсолютный 

прирост, чел 

Темп роста, % Темп при-

роста, % 

Абсо-

лют-

ное 

значе-

ние 

1% 

сни-

жения 

к пре-

ды-

дуще-

му 

году 

к 2000 

году 

к пре-

ды-

дуще-

му 

году 

к 2000 

году 

к 

пре-

дыду

ще-

му 

году 

к 

2000 

году 

2000 56934 - - - - - - - 

2001 57284 350 350 101,6 101,6 0,6 0,6 583 

2002 55330 -1954 -1604 96,6 97,2 -3,4 -2,8 575 

2003 51749 -3581 -5185 93,5 90,9 -6,5 -9,1 551 

2004 49378 -2371 -7556 95,4 86,7 -4,6 -13,3 515 

2005 46063 -3315 -10871 93,3 80,9 -6,7 -19,1 495 

2006 42855 -3208 -14079 93,0 75,3 -7,0 -24,7 458 

2007 41329 -1526 -15605 96,4 72,6 -3,6 -27,4 424 

2008 38406 -2923 -18528 92,9 67,45 -7,1 -32,55 412 

2009 37570 -836 -19364 97,8 65,9 -2,2 -34,1 380 

2010 33480 -4090 -23454 89,1 58,8 -10,9 -41,2 375 

2011 30566 -2914 -26368 91,3 53,7 -8,7 -46,3 335 

2012 28934 -1632 -28000 94,6 50,8 -5,4 -49,2 302 

2013 28634 -300 -28300 98,9 50,3 -1,1 -49,7 273 

2014 26637 -1987 -30297 93,1 46,8 -6,9 -53,2 285 

2015 25476 -1161 -31458 95,6 44,7 -4,4 -55,3 264 

Всего 650625 -31458 - - - - - - 

В 

сред-

нем 

40664 -2097 х 94,9 х - 5,1 х 411 
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Анализ данных таблицы  2 показывает, что начиная с 2002 года, 

количество суицидов в России ежегодно неуклонно снижается. В 

среднем за рассматриваемый период (с 2000 до 2015 года) число са-

моубийств ежегодно снижалось на 2097 человек (на 5,1%). Каждый 

процент снижения сохранил 411 жизней. К 2010 году число само-

убийств уменьшилось до значений середины 80-х годов, когда в 

СССР проводилась антиалкогольная кампания. А в 2014 году коэф-

фициент самоубийств наконец-то снизился до среднего мирового 

уровня. 

Неоднозначная картина складывается и внутри России: в зави-

симости от территории страны показатели суицида различны. На 

наш взгляд, это связано, с уровнем жизни населения регионов и на-

циональными традициями и укладом жизни [8].  

Так, как свидетельствуют нам российские статистики, по итогам 

2015 года, в 37 из 85 российских регионов зафиксирован высокий 

уровень суицидов. Это, прежде всего, регионы Севера, Урала, Сиби-

ри и Дальнего Востока.  

«Лидирующие» позиции заняли Республика Алтай (54,1 само-

убийств на 100 тыс. человек), Забайкальский край (50 самоубийств), 

Еврейская АО (47,8 случаев суицида), Республика Бурятия (47,2 са-

моубийства) и Ненецкий АО (43,6 самоубийств на 100 тыс. человек 

населения).  

В 18 регионах наблюдается низкий уровень самоубийств. В эту 

категорию входят Москва (4,3 самоубийства на 100 тыс. человек), 

Санкт-Петербург (8,1 самоубийства), несколько областей Юга и 

республики Северного Кавказа [2]. 

Жители Тамбовской области решаются на самоубийство реже 

(14,4 самоубийств на 100 тыс. человек в 2015 году), чем в целом по 

России, но чаще, чем соседи, например, из Волгограда (11,6 

самоубийства) и Рязани (6,2 самоубийства).  

Больше всего суицидов в 2016 году в Тамбовской области слу-

чилось в мае в Петровском, Сосновском и Инжавинском районах. 

Лишь 20% от общего числа самоубийц решились на этот шаг по 

причине психического расстройства. Все остальные – это здоровые 

люди. В последний весенний месяц 2016 года в среднем почти каж-

дый день по одному жителю Тамбовской области сводило счеты с 

жизнью: за 23 майских дня случилось 19 суицидов  [3]. 
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Общественность обеспокоена высокой смертностью от различ-

ных катастроф. Люди гибнут в ДТП, попадают под поезда, разбива-

ются в самолѐтах или тонут в воде. Но их количество гораздо мень-

ше тех, кто осуществляет над собой суицид. Поэтому о самоубийст-

вах следует говорить, как о глобальной проблеме, которую порож-

дают еѐ различные причины: пьянство, депрессия, одиночество, ге-

нетическая предрасположенность, несчастная любовь и многие дру-

гие.  

Одной из причин добровольного ухода из жизни россиян являет-

ся пьянство. Зависимость числа самоубийств от объѐмов продаж ал-

когольных напитков приведена в табл. 3 [7].  

Таблица 3 - Зависимость числа самоубийств от продаж алкоголя 

в России в 2000-2015 гг. 

 

Из таблицы видно, что между числом самоубийств и продажами 

алкоголя наблюдается прямая зависимость (по мере снижения числа 

продаж алкоголя количество суицидов уменьшается) 

Статистический анализ числа самоубийств в различных группах 

населения показывает, что больше половины самоубийц – это муж-

чины среднего возраста, не обязательно холостые, но с семейными 

проблемами, средним специальным образованием и пристрастием к 

алкоголю. Впрочем, отмечается рост суицидов и среди пенсионеров.  

 

 

Годы 

2000 2005 

 

2010 

 

2011 2012 

 

2013 

 

2014 2015 

Число само-

убийств на 

100 000 насе-

ления 

38,8 32,2 23,4 21,8 20,8 20,1 18,5 19,5 

Продажа ал-

когольных 

напитков в 

пересчете на 

чистый спирт, 

на душу насе-

ления, л 

9,8 9,3 8,9 8,9 9,2 8,5 7,6 6,8 
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По уровню самоубийств среди подростков наша страна в три 

раза превышает средний показатель в мире и находится на первом 

месте среди европейских стран. Это, пожалуй, самое страшное, ко-

гда из жизни уходит ребѐнок. Однако и здесь в последние годы на-

блюдается положительная тенденция.  

Так, по официальным данным Росстата в 2015 году по собствен-

ному желанию в России ушли из жизни 824 ребенка против 936 че-

ловек в 2014 году (снижение на 12%) и против полутора тысяч в 

2011 году (снижение в 1,8 раза). А если брать категорию детей в 

возрасте до 17, то за последние 12 лет они стали убивать себя в три 

раза реже. На рисунке 1 представлена динамика смертности от суи-

цидов среди детей и подростков до 17 лет в России с 2004 по 2015 

гг.  

Рис. 1. Динамика смертности от суицидов среди детей и подро-

стков до 17 лет  в России с 2004 по 2015 гг. [2] 

 

Изучение проблемы суицида среди молодежи показывает, что 

для молодых людей характерны депрессии, высокий уровень тре-

вожности, агрессии. Но если в развитых западных странах уровень 

депрессии подростков не превышает 5%, то в России – 20%. Мысль 

о самоубийстве появляется в голове у 45% российских девушек и у 

27% юношей [5]. Как показывает проведенный нами опрос, наибо-
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лее распространѐнной причиной совершения суицида является де-

прессия, психологические проблемы (32%), на последнем месте сто-

ят одиночество и  пустота (2%). В последнее время всѐ большее 

влияние на проблему молодежного суицида стал оказывать Интер-

нет.  

Анализ аналитических показателей динамики числа самоубийств 

в России за 2000-2015 гг. (табл. 2) подтвердил наличие снижающей 

тенденции в ряду динамики. Для выражения основной тенденции 

изменения уровня динамического ряда во времени используем ана-

литическое выравнивание ряда динамики. Анализ показывает целе-

сообразность использования параболы второго порядка для описа-

ния тенденции. В таблице 4 произведем необходимые расчеты. 

Уравнение параболы -  = а0+а1t+a2t
2 

Параметры а0,а1 и a2 определим на основе решения системы нор-

мальных уравнений: 

;2

210 ytàtana  

;3

2

2

10 tytàtata  

.24

2

3

1

2

0 yttàtata  

 

В нашем случае а0 = 39895,7; а1 = -1163,7; a2 = 9,04 

Уравнение имеет вид: 

 =39895,7 – 1163,7t+9,04 t
2 

Средняя квадратическая ошибка 

2,24464,59633
16

2,954138)( 2

n

yy ti
 

 

 Средняя ошибка аппроксимации:   

                               

 

 

 

 

 

свидетельствует о достаточной значимости (адекватности) функции.   
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Таблица 4 - Расчетная таблица для определения параметров  

модели параболы второго порядка  числа самоубийств в России 

 

  

Определим экстраполяцию количества суицидов на 2016-2020 

годы. Для этого используем адекватную трендовую модель парабо-

лы второго порядка: 

 

Годы 

Число 

само-

убийств

, чело-

век 

t t2 t3 t4 yt yt2 
 

 

  

2000 56934 -15 225 -3375 50625 -854010 12810150 59385,2 0,043 

2001 57284 -13 169 -2197 28561 -744692 9680996 56551,6 0,012 

2002 55330 -11 121 -1331 14641 -608630 6694930 53790,2 0,027 

2003 51749 -9 81 -729 6561 -465741 4191669 51101,2 0,012 

2004 49378 -7 49 -343 2401 -345646 2419522 48484,6 0,018 

2005 46063 -5 25 -125 625 -230315 1151575 45940,2 0,002 

2006 42855 -3 9 -27 81 -128565 385695 43468,2 0,014 

2007 41329 -1 1 -1 1 -41329 41329 41086,4 0,005 

2008 38406 1 1 1 1 38406 38406 38721 0,008 

2009 37570 3 9 27 81 112710 338130 36488 0,02 

2010 33480 5 25 125 625 167400 837000 34303,2 0,024 

2011 30566 7 49 343 2401 213962 1497734 32192,7 0,053 

2012 28934 9 81 729 6561 260406 2343654 30154,6 0,042 

2013 28634 11 121 1331 14641 314974 3464714 28188,3 0,015 

2014 26637 13 169 2197 28561 346281 4501653 26295,4 0,012 

2015 25476 15 225 3375 50625 382140 5732100 24474,2 0,039 

Всего 650625 0 1360 0 206992 -1582649 56129257 650625 0,346 
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Y2016 =39895,7 – 1163,7*17+9,04*289= 22725 человек. 

Y2017 =39895,7 – 1163,7*19+9,04*361= 21049 человек. 

Y2018 =39895,7 – 1163,7*21+9,04*441= 19445 человек. 

Y2019 =39895,7 – 1163,7*23+9,04*529= 17913 человек. 

Y2020 =39895,7 – 1163,7*25+9,04*625= 16453 человек. 

 

На основе проведенных расчетов построим график динамики 

самоубийств в России за 2010-2015гг. с учетом нашего прогноза на 

2016 – 2020 годы (рис. 2). 

 

Рис. 2. Динамика числа самоубийств в России за 2010-2015 гг.  

и прогноз до 2020 г (чел.) 

 

Таким образом, проведенное нами исследование свидетельству-

ет о том, что за последние 15 лет в России наблюдается снижение 

смертности населения от преднамеренных самоповреждений по раз-

личным критериям: по субъектам, полу, возрасту и т.д. Однако, не-
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смотря на данный факт, рассматриваемая нами проблема все равно 

остается одной из актуальнейших в современном мире [5]. 

Проблема, о которой  мы говорим, может быть успешно решена 

в России лишь при объединении усилий органов власти, учебных и 

воспитательных учреждений, органов здравоохранения в целом, 

психологических служб, органов правопорядка. Надо понимать, что 

суицид — это проблема не только и не столько психиатров, сколько 

всего нашего общества.  
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РАЗДЕЛ 2.   СОВРЕМЕННЫЕ ТЕНДЕНЦИИ И ФАКТОРЫ 

СОЦИАЛЬНО – ЭКОНОМИЧЕСКОГО 

РАЗВИТИЯ РЕГИОНОВ РОССИИ 

 

ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ПОНЯТИЯ УРОВНЯ 

 ЖИЗНИ И СТАТИСТИКО-ЭКОНОМИЧЕСКИЙ АНАЛИЗ 

РАСХОДОВ НАСЕЛЕНИЯ БРЯНСКОЙ ОБЛАСТИ 

 

Шуленок А.Н., Жиленкова Е.П. 

 

Аннотация: В данной статье рассмотрены некоторые пока-

затели, характеризующие уровень жизни населения региона на при-

мере Брянской области в динамике за ряд лет.  

Ключевые слова: Уровень жизни, потребительские расходы, 

денежные доходы, прожиточный минимум.  

 

THEORETICAL ASPECTS OF THE CONCEPT OF QUALITY 

OF LIFE AND STATISTICAL AND ECONOMIC ANALYSIS OF 

THE COSTS OF THE POPULATION OF THE BRYANSK  

REGION 

 

Shulenok A.N., Zhilenkova E.P. 

 

       Abstract: this article describes some indicators of the level of life of 

the people of the region on the example of Bryansk region in dynamics 

for a number of years.  

Key words: standard of living, consumer expenditures, incomes, liv-

ing wage. 

 

Повышение уровня жизни - социально-приоритетная цель разви-

тия общества, важнейшее направление проводимой государством 

политики доходов и заработной платы. Средством достижения этой 

цели выступают рост ВВП и совершенствование механизма его рас-

пределения на макро- и микроуровнях. 

Уровень жизни является одной из важнейших социальных кате-

горий, которая характеризует структуру потребностей человека и 

возможности их удовлетворения. Потребности людей многообраз-
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ны. Наряду с материальными существуют (и не менее важны) по-

требности духовные и социальные. Потребность – это необходи-

мость, принявшая специфическую форму в соответствии с культур-

ным уровнем и личностью индивида. 

Таким образом, под уровнем жизни понимаются обеспеченность 

населения необходимыми материальными благами и услугами, дос-

тигнутый уровень их потребления и степень удовлетворения разум-

ных (рациональных) потребностей [2] . 

Можно выделить четыре уровня жизни населения:  

 достаток – пользование благами, обеспечивающими 

всестороннее развитие;  

 нормальный уровень – рациональное потребление по научно 

обоснованным нормам, обеспечивающее человеку восстановление 

его физических и интеллектуальных сил;  

 бедность – потребление благ на уровне сохранения 

работоспособности как низшей границы воспроизводства рабочей 

силы;  

 нищета – минимально допустимый по биологическим 

критериям набор благ и услуг, потребление которых лишь позволяет 

поддерживать жизнеспособность человека. 

Важнейшая задача статистики уровня жизни – выявление зако-

номерностей изменения благосостояния населения. Для этого про-

водятся исследования, охватывающие как всю страну, так и ее ре-

гионы, социально-демографические группы населения и различные 

типы домашних хозяйств. Это позволит проследить различия в 

уровне жизни в зависимости от экономических, национальных, при-

родно-климатических и других особенностей, а также от доходов 

населения [2]. 

Для разработки и решения текущих и стратегических задач по-

литики доходов, расходов и заработной платы необходимо иметь 

информацию о состоянии, динамики и тенденциях уровня жизни, 

рассчитывать их по регионам и социально-демографическим груп-

пам населения, делать международные сопоставления. 

В перечень интегральных индикаторов уровня жизни входят:  

- реальные доходы на душу населения; 

- реальная заработная плата;  
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- доходы от вторичной занятости и от реализации продукции 

личного подсобного хозяйства; дивиденды (по акциям и 

облигациям); 

-  проценты по вкладам населения;  

- пенсии, пособия, стипендии.  

С их помощью изучаются и прогнозируются уровень, динамика 

и структура доходов из различных источников. 

Для характеристики роста (снижения) реальных доходов их ин-

дексы исчисляются для всего населения, а также в разрезе социаль-

ных групп и субъектов РФ. Для обеспечения сопоставимости при 

исчислении индексов реальных доходов учитывается изменения цен 

за сравнимый период (индекс потребительских цен). 

В политике доходов и заработной платы важное место занимают 

также индикаторы, характеризующие их дифференциацию. Они по-

зволяют оценить происходящие социальные изменения, уровень со-

циальной напряженности в обществе и определить характер полити-

ки, которой следует придерживаться [3]. 

Индикаторами дифференциации доходов и заработной платы яв-

ляются: распределение населения по уровню среднедушевых дохо-

дов - показатель удельного веса или процента населения в тех или 

иных заданных интервалах среднедушевых денежных доходов. 

К числу наиболее распространенных индикаторов дифферен-

циации доходов относятся также коэффициент концентрации дохо-

дов (индекс Джини) и кривая Лоренца, позволяющие судить о сте-

пени удаления от состояния равенства в распределении доходов.  

Для определения общего направления изменений в распределе-

нии доходов используется коэффициент направленности процесса 

стратификации населения - соотношение численности населения с 

доходами ниже прожиточного минимума и выше бюджета высокого 

достатка в расчете на 1 тыс. человек. Динамика коэффициента стра-

тификации характеризует нарастание или снижение поляризации 

общества. 

К частным индикаторам уровня жизни относятся показатели по-

требления отдельных товаров и услуг (на душу населения, на семью, 

по социальным группам, регионам), обеспеченности товарами дли-

тельного пользования, жильем, коммунально-бытовыми удобствами. 

Среди них выделяют натуральные и стоимостные индикаторы. 
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Натуральные индикаторы непосредственно характеризуют уро-

вень потребления, обеспеченность теми или иными благами. Для 

представления об уровне удовлетворения конкретной потребности 

могут использоваться несколько показателей.  

Стоимостные индикаторы, отражая затраты на удовлетворение 

конкретных потребностей и их динамику, группируются по видам 

потребностей, - например, затраты на питание, на оплату жилья, 

коммунальных услуг, на одежду, предметы длительного пользова-

ния, отдых, удовлетворение культурных потребностей, и т.д.[4]. 

Система социальной защищенности населения включает в себя 

обязательное медицинское страхование, пенсионное обеспечение, 

социальное страхование, минимальные социальные гарантии, вы-

плату пособий (по нетрудоспособности, безработице, малообеспе-

ченным и многодетным семьям, в связи с рождением ребенка, инва-

лидам, беженцам, детям, оставшимся без попечения родителей), до-

тации и льготы малообеспеченным слоям населения. 

Важную роль в программах повышения уровня жизни населения 

играют улучшение жилищных условий, формирование и развитие 

рынка жилья. При нынешнем уровне доходов подавляющему боль-

шинству населения улучшение жилищных условий за счет собст-

венных средств пока недоступно. Поэтому необходимо сохранить 

государственную систему обеспечения жильем самых бедных и 

имеющих плохие жилищные условия семей, одновременно практи-

куя наем государственного жилья, расширяя продажу жилья в кре-

дит, развивая ипотеку [5]. 

 По данным Росстата, удельный вес населения, проживающего за 

чертой бедности (определяемой уровнем доходов, соответствующих 

бюджету прожиточного минимума), составлял в 2015 году 13,3% от 

общей численности населения, что на 18,6% выше, чем в предшест-

вующем периоде [6].  

Произведем анализ данных о расходах и доходах населения 

Брянской области за последние 5 лет [1]. Структура потребитель-

ских расходов представлена в таблице 1.  
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Таблица 1 –Структура потребительских расходов населения (по 

материалам выборочного обследования домашних хозяйств; в %) 

 2011 2012 2013 2014 2015 

Всего потребительских  расходов 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 

в том числе на: 

продукты питания 38,9 39,1 40,9 42,4 43,9 

непродовольственные товары 35,6 38,4 33,8 30,3 30,6 

алкогольные напитки 1,0 1,6 1,6 1,5 1,5 

оплату услуг 24,5 20,9 23,7 25,8 24,0 

 

Все расходы в представленной таблице делятся на 4 основ-

ных группы, представим графически структуру расходов насе-

ления на рисунке 1. 

 

38,9 39,1 40,9 42,4 43,9
35,6 38,4

33,8 30,3 30,6

1 1,6 1,6 1,5 1,5

24,5 20,9 23,7 25,8 24

0
10
20
30
40
50

2011 год 2012 год 2013 год 2014 год 2015 год

%

Продукты питания

Рисунок 1 - Структура расходов населения за 2011 -2015 года, в 

процентах 
На рисунке хорошо видно, что основной процент денеж-

ных средств население тратит на покупку продуктов питания, 

этот процент на протяжении 5 лет возрастает от 38,9 % до 43,9 

%.  Чуть меньший процент население расходует на непродо-

вольственные товары, на протяжении этих лет он колеблется 

от 30,3% до 38,4%. А самый наименьший процент денег насе-

ление тратит на приобретение алкогольных напитков, он со-

ставляет 1-1,6 % и колеблется на протяжении 5 лет. 
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Проведем графический анализ структуры расходов населе-

ния в 2011 году со структурой в 2015 году (рисунки 2,3). 

 
Рисунок 2 – Структура расходов на 2011 год 

 

 
 

Рисунок 3 – Структура расходов на 2015 год 
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Из приведенных выше диаграмм можно сделать вывод, что 

структура расходов не значительно изменилась за 5 лет. Уве-

личилась доля расходов населения на покупку продуктов пи-

тания, что нельзя назвать положительной тенденцией. 

Сравним расходы населения Брянской области с другими 

регионами ЦФО. Расходы регионов ЦФО представлены в таб-

лице 2. 

Таблица 2 – Потребительские расходы на душу населения 

по регионам ЦФО  

 

Потребительские расходы в 

расчете на душу населения 

за декабрь 2015 г., рублей 

Российская Федерация 26248 

Центральный федеральный 

округ 33871 

области:  

Белгородская 21975 

Брянская 21650 

Владимирская 18994 

Воронежская 26001 

Ивановская 17515 

Калужская 21267 

Костромская 16542 

Курская 21655 

Липецкая 23430 

Московская 31240 

Орловская 18518 

Рязанская 18491 

Смоленская 19550 

Тамбовская 22720 

Тверская 20941 

Тульская 22571 

Ярославская 20084 
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Представим расходы на душу населения этих областей за 

2015 год графически на рисунке 4. 

 
Рисунок 4 – Расходы на душу населения регионов ЦФО 

за 2015 год 

 

Из приведенной таблицы и графика можно сделать вывод о 

том, что по величине расходов на душу населения лидирует 

Московская область (31240 рублей), а регионом с наименьши-

ми расходами является Костромская область (16542 рубля). 

Брянская область является восьмой по величине расходов, то 

есть находиться в середине списка, еѐ расход на душу населе-

ния на конец 2015 года составляет 21650 рублей. 
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ИНФЛЯЦИОННЫЕ ПРОЦЕССЫ  
НА ПОТРЕБИТЕЛЬСКОМ РЫНКЕ  

ИВАНОВСКОЙ ОБЛАСТИ В 2015 ГОДУ 

 

Савинова Т.Б. 

 

Аннотация: В данной статье рассмотрены инфляционные про-

цессы, происходящие на потребительском рынке региона, на приме-

ре Ивановской области.  

Ключевые слова: Инфляционные процессы, потребительские 

цены, индексы тарифов, наблюдаемые продукты питания. 

 

INFLATIONARY PROCESS IN CONSUMER MARKET 

IVANOVO REGION 2015 

Savinova T.B. 

 

Abstract: This article describes the inflational processes taking place 

in the consumer market of the region on the example of the Ivanovo re-

gion. 

Keywords: Inflation processes, consumer price index rates observed 

food. 
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Кризис российской экономики в 2015 году развернулся в полную 

силу, дойдя до простых россиян в виде сокращения реальных зар-

плат и пенсий, роста цен в магазинах и непредсказуемой динамики 

национальной валюты. 

Как и в 2014 году, правительство РФ несколько раз в течение 

2015 года были вынуждены повышать прогноз по инфляции, оста-

новившись в итоге на 12,2-12,8%, ожидаемых к концу года. 

Однако по итогам 2015 года инфляция в России составила 

12,9%. Рост цен оказался выше сделанного прогноза. Инфляция 2015 

года оказалась выше прошлогодней – в 2014 году цены увеличились 

на 11,4% (рис.1). 

         
  

Рис.1 – Динамика индексов потребительских цен на товары и услуги 

по Ивановской области и Российской Федерации 

(в процентах, декабрь к декабрю предыдущего года) 

 

В Ивановской области в декабре 2015 года по сравнению с де-

кабрем 2014 года индекс потребительских цен на товары и услуги 

составил 113,8%, что на 1,6 процентного пункта выше аналогичного 
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показателя прошлого года (в 2014 году - 112,2%) и выше уровня ин-

фляции в целом по России на 0,9% (112,9%).   

В 2006-2015 годах динамика изменения цен на потребительском 

рынке области была неоднородной – период устойчивого снижения 

уровня инфляции сменялся резким повышением цен. Период ста-

бильного роста уровня инфляции с 106,4% в 2011 году до 107,4% в 

2013 году сменился резким повышением в 2014 году, достигнув 

112,2%, что соответствовало уровню 2010 года.  

Начало года ознаменовалось повышением цен на все продоволь-

ственные товары, в I квартале инфляция по этой группе составил 

112,0% (в I квартале 2014г. - 104,7). Во II и III кварталах наблюда-

лись сдвиги к снижению цен – 99,3% (104,4%) и 98,4% (101,8%) со-

ответственно, в IV квартале вновь наметился рост цен – 103,0% 

(106,2%). В 2015 году прирост потребительских цен на продовольст-

венные товары составил 12,7%. 

На потребительском рынке в 2014 году произошел скачок роз-

ничных цен на куры охлажденные и мороженые - на 31,1% (когда 

производство данной продукции в области резко упало) с дальней-

шим их снижением в 2015 году, когда индекс цен составил 95,1%. 

В розничной торговле за отчетный год повышение цен на куры 

происходило в январе - на 2,5%, сентябре - на 2,1% и ноябре - на 

1,35%, в остальное время года куры дешевели.      

В 2015 году по сравнению с 2014 годом при увеличении реали-

зации на убой мяса птицы в живой массе в 2,5 раза цена реализации 

мяса птицы снизилась на 11,4%.   

Цена производителей сельскохозяйственной продукции, реали-

зованной сельскохозяйственными организациями на мясо птицы 

снизилась на 4,2%.   

За отчетный год цены реализованного крупного рогатого скота и 

свиней выросли на 34,9% и 12,5% соответственно.  

Изменение потребительских цен на отдельные мясопродукты по 

Ивановской области в динамике за несколько лет представлены на 

рис.2. 
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Рис. 2 – Индексы потребительских цен на отдельные мясопродукты 

по Ивановской области (декабрь к декабрю предыдущего года, в 

процентах) 

 

В течение года произошло повышение цен на баранину - на 

10,1%, говядину – на 17,1%, а цены на свинину снижались.  

В результате к концу года мясо животных стало обходиться 

потребителям дешевле в среднем на 0,2%, за счет удешевления сви-

нины - на 8,9%. Можно отметить, что рост цен на говядину в 2015 

году по сравнению с предыдущим периодом был значительно выше.  

В группе мясопродуктов прирост цен зарегистрирован на пель-

мени – 16,8%, консервы мясные - 14,9%, сосиски, сардельки – 

11,5%, колбасу полукопченую – 9,8%, колбасу сырокопченую – 

8,4%, фарш мясной - 6,1%. 
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Индекс потребительских цен на рыбопродукты в 2015 году со-

ставил 121,7%. Резко подскочили цены в I квартале: на филе рыбное 

мороженое – на 25,2%, сельди – на 23,1%, рыбу мороженую (кроме 

сельди) – на 16,6%. Далее в течение года происходили незначитель-

ные снижения на данные виды продукции.  

За отчетный период наибольшего роста достигли цены на сельдь 

и филе сельди соленые –  166,7% и 140,9% соответственно; на филе 

рыбное мороженое – 128,5%, рыбу охлажденную и мороженую раз-

деланную лососевых пород – 122,4%, рыбу мороженую разделанную 

и неразделанную (кроме лососевых пород) - 114,9% и 122,6% соот-

ветственно, консервы рыбные –  118,0%, икру лососевых рыб – 

107,3%. 

Средняя цена на сельдь соленую в декабре 2014 года составляла 

105,83 рублей за кг, в декабре 2015 года – 176,39 рублей за кг, сред-

няя цена на филе рыбное мороженое – 138,31 рублей и 189,63 руб-

лей за кг соответственно.  

По группе «хлеб и хлебобулочные изделия» цены выросли за 

отчетный год на 12,8%. Основной прирост цен пришелся на I квар-

тал  - 8,6%, в том числе в январе  - 5,1%.  

Бараночные изделия подорожали на 27,0%, хлебобулочные из-

делия из пшеничной муки высшего сорта - на 12,7%, хлеб ржаной и 

ржано-пшеничный – на 9,6%, булочные изделия сдобные из муки 

высшего сорта штучные – на 9,5%. За год цены на муку пшеничную 

высшего сорта выросли в среднем на 13,8%. 

Анализ изменения цен на хлеб и хлебобулочные изделия пока-

зал, что  среди областей ЦФО наибольший индекс потребительских 

цен по этой группе товаров сложился в Тамбовской области  - 

122,2%, Ярославской – 115,8% и Курской - 114,6%. В Ивановской 

области он составил 112,8%, в целом по ЦФО – 113,6%.  

Изменение цен на хлеб и хлебобулочные изделия в отдельных 

областях ЦФО в 2015 году характеризуется следующими данными 

(Таблица 1): 
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Таблица 1 

Индексы потребительских цен на хлеб и хлебобулочные  

изделия в отдельных областях ЦФО в 2015 году  

(декабрь  к декабрю предыдущего года; в процентах) 
Наименование 
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Хлеб и хлебобу-

лочные изделия 112,8 110,2 113,9 115,8 122,2 110,9 112,0 

Хлеб ржаной, 

ржано-

пшеничный, кг 109,6 108,4 112,8 112,1 120,0 112,6 114,9 

 Хлеб и булоч-

ные изделия из 

пшеничной муки 

в/с, кг 112,7 110,6 114,2 116,2 123,7 107,1 107,6 

 Булочные изде-

лия сдобные из 

муки в/с штуч-

ные, кг 109,5 108,8 116,3 109,1 139,1 106,0 123,6 

 Бараночные 

изделия, кг 127,0 111,9 116,0 119,6 127,9 116,1 101,9 

Средние потребительские цены на различные сорта хлеба и бу-

лочных изделий в отдельных областях ЦФО на конец декабря 2015 

года приведены в таблице 2: 

Таблица 2 

Средние потребительские цены на хлеб и хлебобулочные  

изделия в отдельных областях ЦФО в декабре 2015 года (руб.) 
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Хлеб ржаной, 

ржано-

пшеничный, кг  

35,37 36,23 36,18 32,81 34,46 36,62 40,38 

Хлеб и булочные 

изделия из пше-

ничной муки 

в/сорта, кг 

 

61,37 

 

66,03 

 

63,60 

 

54,77 

 

72,03 

 

54,37 

 

72,20 

Булочные изде-

лия сдобные из 

пшеничной муки 

в/с штучные, кг 

173,7

7 

132,6

6 

172,4

2 

111,6

2 

161,8

6 

158,4

3 

136,6
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В 2015 году наблюдалось повышение цен на крупяные изделия 
на 15,1%. Как и по остальным продуктам питания пик роста цен на 
крупы пришелся на I квартал – на 16,9%. В III и IV кварталах рост 
цен составил 3,0% и 1,9% соответственно. За период с апреля по 
июль индекс потребительских цен по этой группе был ниже 100% и 
во II квартале составил 93,8%.  

Колебания цен в течение года на рис шлифованный привели к 
тому, что индекс потребительских цен на этот товар составил 
127,5%, на крупу манную – 130,9%, горох – 124,5%, овсяный хлопья 
«Геркулес» - 117,1%, пшено – 115,7%.   

После резкого роста цен в 2010 году на крупу гречневую в 3,9 
раза, с 2011 года цены начали отыгрывать свои позиции, устремив-
шись вниз (на 47,7%), в 2012 году снижение цен на крупу гречневую 
за год составило 29,3%, в 2013 году снижение цен продолжилось и к 
концу года составило 21,9%.  

В 2014 году гречка вновь подорожала в 2,6 раза. В 2015 году це-
на на нее стабилизировалась, увеличившись на 2,6%.   

Изменение потребительских цен на отдельные виды крупяных 
изделий в динамике за несколько лет представлены на рис.3: 

 
Рис.3 – Индексы потребительских цен на отдельные виды крупяных 
изделий (декабрь к декабрю предыдущего года, в %) 
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На удорожание целого ряда продовольственных товаров отече-

ственного производства в 2015 году сказался рост цен производите-

лей в промышленности.          

По итогам 2015 года в производстве пищевых продуктов облас-

ти, где индекс цен в целом составил 114,4%, изменения цен проис-

ходили следующим образом: в производстве растительных и живот-

ных жиров – 124,7%; в производстве хлеба и мучных кондитерских 

изделий – 111,3%; в производстве пива – 118,0%; в производстве 

дистиллированных алкогольных напитков – 116,4%; в производстве 

молочных продуктов – 109,0%; в производстве мяса и мясопродук-

тов –  106,6%, в том числе полуфабрикатов мясных – 128,4%; в про-

изводстве колбасных изделий – 105,7%, в том числе вареных колбас 

– 106,0%.     

Динамика цен на молоко и молочную продукцию оказывает оп-

ределенное влияние на изменение цен в группе продовольственных 

товаров. В среднем по области рост цен на молоко и молочную про-

дукцию составил 110,7%. Наибольшие темпы роста цен в этой груп-

пе продуктов питания сложились в I и IV кварталах 2015 года – 

106,3% и 104,0% соответственно. С мая по август произошло сни-

жение цен реализации молока сельскохозяйственными производите-

лями в целом на 17%, что должно было сказаться на удешевлении 

молока и молочной продукции на потребительском рынке.  

В отчетном году снижение цен на молоко питьевое цельное пас-

теризованное в розничной торговле произошло в июле и сентябре – 

на 0,9% и 1,9% соответственно.  

По итогам за год молоко цельное пастеризованное 2,5-3,2% по-

дорожало на 9,0%, молоко цельное стерилизованное – на 8,4%. 

Из продуктов переработки молока более всего за год выросли 

цены на молоко сухое цельное – на 29,5%, творог нежирный – на 

17,6%, йогурт – на 12,5%, творог жирный – на 11,0%, сметану - на 

10,4%, кисломолочные продукты - на 8,7%. 

Молоко сгущенное с сахаром стало дороже на 17,8%, сырки тво-

рожные, глазированные шоколадом – на 16,0%, смеси сухие молоч-

ные для детского питания – на 15,9%. 

Кроме того, масло сливочное подорожало на 9,0%, националь-

ные сыры и брынза – на 12,8%, сыры плавленые – на 17,8%, сыры 

сычужные твердые и мягкие – на 0,6%. 
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В 2015 году определяющее влияние на изменение цен на продо-

вольствие в течение года традиционно оказывала динамика цен на 

плодоовощную продукцию. 

Так, высокие темпы роста цен на данную продукцию сложились 

в  I и IV кварталах – 139,5% и 114,8% соответственно.  

Удешевление плодоовощной продукции произошло во II и III 

кварталах – на 8,0% и 19,4% соответственно, когда на фоне незначи-

тельного роста  на остальные товары создались условия, при кото-

рых с июня по август индекс потребительских цен по группе продо-

вольственных товаров был ниже 100%. 

Сезонные изменения цен в течение 2015 года на плодоовощную 

продукцию привели к тому, что индекс цен за год составил 118,7% 

(в 2014 году - 130,4%, в 2013 году – 117,4%).  

Максимальный прирост цен на картофель пришелся на январь 

(на 27,3%) и на июнь (на 19,6%), а за период с января по июнь в це-

лом цены  выросли в 1,7 раза. Спад цен на него происходил с июля 

по ноябрь (на 62,3%) в связи со значительным поступлением в про-

дажу нового свежего урожая картофеля. В декабре 2015 года по 

сравнению с декабрем предыдущего года  индекс потребительских 

цен на картофель составил 66,1% (справочно: в 2014 году – 109,4%, 

в 2013 году – 169,4%, в 2012 году – 114,6%,  в 2011 году – 37,8%, в 

2010 году – 280%). 

Пик роста цен на овощи пришелся на январь 2015 года (на 

45,6%). В  основном за счет удорожания свежих огурцов и помидо-

ров на 60,5% и 45,6% соответственно, капусты белокочанной свежей 

– на  64,5%, лука репчатого – на 30,8%, моркови – на 28,4%, свеклы 

столовой - на 23,4%. Во II и III кварталах наблюдалось снижение цен 

на овощную группу - на 23% и 31,4% соответственно. В июне резко 

подешевели капуста белокочанная свежая (на 42,0%), огурцы  све-

жие (на 41,2%), свежие помидоры (на 28,0%). В августе подешевели 

лук репчатый (на 36,3%), морковь (на 34,1%), свекла столовая (на 

31,5%). В IV квартале цены резко взлетели вверх за счет тех же све-

жих огурцов и помидоров – в 3,4 и 2,4 раза соответственно, капусты 

свежей – на 26,0%. В итоге в IV квартале прирост цен по группе 

«овощи» составил 56,1%. 

Цены на плодоовощную продукцию носят сезонный характер. 

Удорожание и удешевление еѐ в течение года привело к тому, что в 
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среднем за год индекс цен на чеснок составил 187,0%, огурцы све-

жие – 144,0%, помидоры свежие – 134,8%, лук репчатый - 92,8%, 

свеклу столовую - 91,9%, морковь – 96,0%, капусту свежую белоко-

чанную - 83,9%.      

Фрукты и цитрусовые за год подорожали в среднем на 25,9% (в 

2014 году – подорожали на 34,2%), в том числе лимоны - на 63,7%, 

апельсины – на 46,6%, виноград – на 20,1%, бананы – на 13,9%, яб-

локи – на 12,7%, груши – на 10,9%.  

За 2015 год по группе алкогольных напитков индекс потреби-

тельских цен за год составил 110,1% (в 2014 году – 113,0%), по 

группе продовольственных товаров (без алкогольных напитков) - 

113,1% (в 2014 году – 119,0%). 

Из алкогольных напитков значительней всего на прилавках ма-

газинов подорожали виноградные вина на 17,1%.  

За отчетный год в розничной торговле пиво зарубежных торго-

вых марок подорожало – на 19,8%, пиво отечественное - на 11,4%, 

шампанское – на 10,8%, коньяк ординарный отечественный - на 

8,8%, водка - на 4,2%.  

Среди других наблюдаемых продуктов питания за отчетный год  

подорожали кондитерские изделия, консервы овощные, консервы 

фруктово-ягодные для детского питания, кофе, маргарин, чай, майо-

нез – на 24,2-31,6%; сахар-песок, мороженое, яйца куриные, соки 

фруктовые, кетчуп, безалкогольные напитки – на 9,5-17,6%.     

Общественное питание для населения стало обходиться дороже 

в среднем на 6,1%, при этом стоимость заказного ужина в ресторане 

увеличилась на 2,6%, стоимость обеда в столовой, кафе, закусочной 

- на 6,3%, обеда в ресторане в дневное время - на 10,1%. Кофе в ор-

ганизациях быстрого обслуживания продавался на 14,3% дороже.   

В 2015 году прирост потребительских цен на непродовольст-

венные товары составил 16,7%, что выше общего изменения цен на 

товары и услуги на 2,9 процентного пункта и на 8,0% выше показа-

теля 2014 года (8,7%). Это наивысшее значение за последние пятна-

дцать лет наблюдения. 

Квартальный  прирост  цен  сложился  следующим  образом:  в I 

квартале 2015года – 9,5% (в I квартале 2014г.- 1,6%), во II квартале – 

1,6% (1,8%), в III квартале – 2,2% (1,2%), в IV квартале – 2,6%  

(4,0%).  
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Темпы роста цен на непродовольственные товары имели суще-

ственную дифференциацию. Среди наблюдаемых непродовольст-

венных товаров значительный рост цен произошел на школьно-

письменные принадлежности и канцелярские товары – на 36,1%, 

велосипеды и мотоциклы - на 33,0%, галантерею – на 25,8%. В 

группе «галантерея» более всего выросли цены на коляски для ново-

рожденных – на 41,4%, так как в продаже преобладает товар произ-

водства Польши, рюкзаки для школьников – на 21,4%.  

Производители табачной продукции, как и алкогольной, также 

не смогли «вздохнуть свободно». Здесь уже дело в повышении акци-

зов. Российские курильщики постоянно сталкиваются с новой цено-

вой реальностью примерно к середине января, когда практически 

все сигареты по старым ценам уже проданы, и в магазины поступа-

ют свежие партии товара. Так, в января 2015 года пачка сигарет в 

среднем подорожала на 2,4%. Таким образом, ее средняя цена в 

Ивановской области составила 82 рубля – для зарубежных торговых 

марок и 51 рубль – для сигарет с фильтром отечественных. За отчет-

ный год цены на сигареты с фильтром отечественные взлетели на 

31,3%, сигареты с фильтром зарубежных торговых марок – на 

19,7%. В целом по группе индекс цен составил 128,5%. 

Электротовары и другие бытовые приборы подорожали за год 

в среднем на 24,6%. Резкое снижение курса рубля в середине декаб-

ря 2014 года спровоцировало ажиотаж у многих россиян. Они бро-

сились скупать бытовую технику и электронику, тем самым еще 

больше подогревая ценовые аппетиты продавцов. Естественно, что и 

продавцы, и производители отыгрывали снижение рублевого курса - 

ведь львиная доля электроники производится не в России и закупа-

ется за валюту.  

Январь 2015 года ознаменовался ростом цен по данной группе в 

среднем на 12,1%, где более всего выросли цены на холодильники - 

на 18,5%, швейные машины – на 16,7%, электропылесосы наполь-

ные – на 14,4%, миксеры и блендеры – на 13,2%, электроутюги с 

терморегулятором – на 12,8%.  

На протяжении года индекс потребительских цен на отдельные 

виды товаров этой группы был ниже 100%, так как магазины то 

снижали, то повышали цены на конкретный товар.  
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Несмотря на проводимые магазинами акции и снижение цен на 

товары в целом за год подорожание произошло следующим образом: 

батарейки электрические выросли в цене на 61,4%, лампы электри-

ческие осветительные – на 40,7%; светильники потолочные одно-

ламповые, энергосберегающие лампы, электрочайники пластмассо-

вые, электроутюги с терморегулятором, электропылесосы наполь-

ные – на 27,3-30,0%; печи микроволновые, плиты бытовые, машины 

стиральные автоматические, миксеры и блендеры, швейные маши-

ны, холодильники двухкамерные – на 11,6-24,9%.         

По группе телерадиотовары прирост цен в среднем составил 

14,0%. За отчетный год подорожали проигрыватели мультимедиа на 

31,6%, флэш-накопители USB – на 22,9%, телевизоры цветного изо-

бражения – на 13,3%. Ноутбуки и мониторы для настольного ком-

пьютера продавались дороже – на 15,1% и 14,0% соответственно. Из 

средств связи выросли цены на телефонные аппараты стационарные 

– на 22,6%.     

Резкое изменение цен не коснулось телефонных аппаратов сото-

вой связи среднего ценового класса (100,4%) и смартфонов – в янва-

ре индекс цен на них составил 108,8%, к концу году цены на них 

снизились и индекс цен в целом за год составил 99,6%.  

По поводу роста цен на автомобили беспокоиться не нужно бы-

ло только тем, кто выбирал машины сегмента "премиум" и "люкс". 

Там цены повышались не столь значительно.  

Хуже дела обстояли в массовом сегменте наиболее популярных 

автомобилей. В наступившем 2015 году из-за сложившейся эконо-

мической ситуации, в частности из-за падения рубля, снижения по-

купательской способности, импорт легковых машин в РФ  упал 

вдвое. 

Продажи новых автомобилей сократились. Ушедший год на рос-

сийском автомобильном рынке запомнился не только падением про-

даж, но и небывалым сокращением модельных рядов. Причина ухода: 

при падении рубля производителям невыгодно сохранять конкуренто-

способные цены, продавая машины в убыток.     

Таким образом темпы роста цен на легковые автомобили в 2015 

году выросли до 117,3% против 106,5% в 2014 году. Новые импорт-

ные легковые автомобили подорожали на 22,5%, новые отечествен-

ные легковые автомобили – на 21,9%,  автомобили иностранной 
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марки, собранные на территории России - на 12,5%, шины для лег-

кового автомобиля – на 11,2%.  

Прирост цен на строительные материалы составил 14,0%. Бо-

лее всего подорожали мойки из нержавеющей стали для кухни – на 

39,6%; отмечен рост цен на обои бумажные и виниловые  – на 25,7% 

и 17,5% соответственно,  на линолеум - на 14,7%, ламинат – на 

13,1%, краски масляные – на 7,7%, рубероид – на 7,2%, стекло окон-

ное листовое, доски обрезные – на 6,0%, плитку керамическую, об-

лицовочную для внутренних работ – на 5,7%, шифер, металлочере-

пицу – на 6,9%.  

При этом плиты древесностружечные стали дешевле – на 3,0%, 

кирпич красный – на 2,8%.  

Ситуация с торговлей мебелью и товарами для дома очень по-

хожа на ситуацию, которая творилась с электроникой. Повышение 

цен на продукцию произошло в I квартале и рост цен по группе в 

среднем составил 9,2%.  

Цены на мебель к концу года повышались уже слабее и в целом 

за год рост цен составил 110,4%. Набор мягкой мебели можно было 

приобрести дороже  на 17,3%; диван-кровать – на 16,2%, шкаф на-

весной кухонный – на 10,1%, стул с мягким сиденьем - на 9,6%, 

шкаф для платья  и белья – на 8,1%,  стол обеденный – на 7,5%. Ков-

ры и ковровые изделия за год подорожали на 22,1%.  

Цены на топливо моторное выросли незначительно - в целом 

на 3,9%, в том числе на бензин автомобильный – на 4,0%, дизельное 

топливо – на 1,0%, газовое моторное топливо – на 0,8%.  

На бензин автомобильный отмечался рост цен в июле и августе - 

на 4,2% и 2,9%, тогда как в январе и декабре наблюдалось снижение 

цен на 1,4% и 1,8% соответственно.  

Значительное место в потребительских расходах населения за-

нимает покупка одежды, обуви и белья.  

Изменение цен на данные виды товаров в определенной мере за-

висит от времени года. Зимняя одежда  и обувь дорожает, в основ-

ном, в осенне-зимний период, в весенний период начинается сезон 

распродаж или вообще товар убирается с прилавков. Обратная ди-

намика цен наблюдается на летнюю одежду и обувь. Как правило, 

специализированные магазины устраивают сезонные распродажи, 
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предлагая покупателям приобрести в конце сезона одежду и обувь 

со скидкой. 

Среди наблюдаемых видов одежды повышение цен зарегистри-

ровано на одежду для детей школьного возраста - на 17,0%. Удоро-

жание одежды женской, мужской и для детей дошкольного возраста 

составило 16,9%, 14,0% и 14,8% соответственно.   

Обувь женская продавалась дороже в среднем на 17,9%, в том 

числе сапоги женские осенние с верхом из натуральной кожи на 

21,0%, обувь мужская и детская – на 12,9% и 15,7% соответственно.  

В группе трикотажных изделий, где рост цен в целом соста-

вил  113,9%, наибольший прирост цен отмечен на костюмы трико-

тажные для детей ясельного возраста – на 26,6%, бельевой трикотаж 

– на 21,5%. 

Среди остальных наблюдаемых непродовольственных товаров 

подорожали нитки швейные – на 24,0%, товары для физической 

культуры, спорта и туризма – на 24,1%, моющие и чистящие средст-

ва – на 23,0%, игрушки – на 19,6%, фотоаппараты – на 15,6%, чу-

лочно-носочные изделия - на 14,7%, металлическая посуда и метал-

лические предметы домашнего обихода - на 13,0%, стеклянная по-

суда – на 9,6%. 

В областном центре ведут свою деятельность крупные аптечные 

сети такие как «Мир лекарств», «Волжская мануфактура», «Здоро-

вье», «Фармация». Мониторинг цен в данных торговых сетях пока-

зал, что индекс цен по группе медикаменты составил в среднем 

122,2%.  

За истекший год наибольшего скачка достигли цены на таурин – 

в 1,9 раза, Офтан Катахром, валокордин – в 1,7 раза, анальгин, аспи-

рин отечественный – в 1,6 раза, корвалол, левомеколь – в 1,5 раза, 

троксерутин, нимесулид – в 1,4 раза, бромгексин, индапамид, лопе-

рамид, бисопролол, валидол, кетопрофен  - в 1,3 раза.   

В то же время цены снизились на эналаприл, Но-шпу, йод, ам-

броксол – на 2,0-5,1%. 

В 2015 году на услуги, оказываемые населению, был отмечен 

рост цен и тарифов на 10,8% (против 7,4% в 2014 году). 

В динамике за период с 2008 по 2015 годы изменение тарифов на 

основные группы услуг, оказываемых населению Ивановской облас-

ти, характеризовалось следующими данными (табл. 3). 
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Сектор услуг традиционно является наиболее инфляционным на 

потребительском рынке. В 2015 году прирост цен и тарифов на ус-

луги не превысил прирост цен на все товары, который составил 

14,6%.   

Таблица 3 

Индексы тарифов на основные группы услуг 

 (декабрь к декабрю предыдущего периода, в процентах) 

Наименова-

ние услуг 

 

2008 

 

2009 

 

2010 

 

2011 

 

2012 

 

2013 

 

2014 

 

2015 

Услуги 
116,1 117,7 

 

109,5 

 

111,2 

 

106,1 

 

108,6 

 

107,4 

 

110,8 

        из них:  

Бытовые 117,3 129,7 

 

106,5 

 

107,6 

 

103,7 

 

106,1 

 

104,4 

 

107,5 

Пассажир-

ского транс-

порта 121,1 101,1 

 

103,3 

 

114,2 

 

103,9 

 

116,8 

 

111,7 

 

110,6 

Связи 105,0 106,2 101,3 107,0 101,4 105,7 102,0 101,2 

Жилищно-

коммуналь-

ные 116,1 124,8 113,8 112,5 107,9 107,8 103,7 112,9 

В системе 

образования 125,7 106,3 106,8 108,3 106,3 107,8 118,5 111,3 

Организаций 

культуры 118,1 114,8 109,5 123,2 109,7 107,8 107,4 114,5 

Санаторно-

оздорови-

тельные 113,6 120,6 106,6 101,7 111,4 104,7 108,4 106,4 

Зарубежного  

туризма 125,8 109,1 92,4 116,8 108,4 110,3 135,9 118,5 

Медицинские 111,1 109,9 108,0 107,7 108,9 121,6 106,8 112,6 

Физической 

культуры и 

спорта 114,2 100,7 

 

102,1 

 

112,5 

 

108,3 

 

104,5 

 

107,0 

 

111,0 

 

В 2014 году наблюдался самый низкий за последние 8 лет рост 

тарифов на жилищно-коммунальные услуги (3,7%). В 2015 году 

тарифы выросли на 12,9%. Наибольший рост тарифов среди наблю-

даемых услуг сложился на услуги зарубежного туризма – на 18,5% 
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однако по сравнению с предыдущим годом темп роста снизился 

(2014г. - 35,9%),  организаций культуры – на 14,5% (2014г.- 7,4%), 

медицинские – на 12,6% (2014г.- 6,8%). Замедление темпов роста 

цен и тарифов в 2015 году отмечено на услуги связи, санаторно-

оздоровительные и пассажирского транспорта.  

Наибольший прирост цен на услуги в 2015 году наблюдался в I и 

III кварталах – 6,0% и 3,5%. Это произошло в I квартале в большей 

степени за счет повышения тарифов на жилищные услуги, услуги 

дошкольного образования, медицинские и услуги страхования; в III 

квартале – за счет роста тарифов на коммунальные услуги, услуги 

среднего и высшего образования, а также за счет  повышения в обо-

их периодах  тарифов в сфере зарубежного туризма. 

С 2015 года в Ивановской  области началась реализация новой 

программы капитального ремонта многоквартирных домов. Мини-

мальный размер в Ивановской области был установлен в размере 5,0 

рублей в месяц на один квадратный метр общей площади помеще-

ния, принадлежащего собственнику такого помещения. Вследствие 

введения платы за капитальный ремонт рост тарифов на жилищные 

услуги за год составил 130,9%.  

В течение 2015 года отмечен рост тарифов на жилищно-

коммунальные услуги как по г.Иваново так и во всех центрах сосед-

них областей. Между центрами соседних областей сохраняется 

дифференциация тарифов на одноимѐнные виды услуг, которую 

можно наблюдать в приведенной Таблице 4. 

     Так, в декабре  2015 года максимальная и минимальная плата за 

горячее водоснабжение различалась между центрами соседних об-

ластей ЦФО в 2,4 раза  (в Иванове - 639,78 рублей с человека в ме-

сяц, в Твери - 268,14 рублей с человека в месяц; во Владимире – 

500,09 рублей, в Костроме – 370,48 рублей, в Ярославле - 407,76, в 

Орле – 341,23), плата за жилье в домах муниципального фонда – в 

1,8 раза (в Ярославле - 27,88 рублей за кв.м, в Калуге – 15,08), за газ 

сетевой – в 1,9 раза (в Орле – 107,93 рублей с человека, в Ярославле 

– 57,33), за отопление – в 2,3 раза (в Тамбове - 55,01 рублей за кв.м, 

в Орле – 23,94 рубля за кв.м, в Иванове – 30,58 рублей за кв.м), за 

холодное водоснабжение и водоотведение – в 1,6 раза, за электро-

энергию – в 1,2 раза.  
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Таблица 4 

Тарифы на жилищно-коммунальные услуги по г. Иваново,  

центрам соседних областей в декабре 2015 года (руб., коп.) 
Наимено-

вание услуг 

Ивано-

во 

Влади-

мир 

Кост-

рома 

Ярос-

лавль 

Орел Тамбов Калуга 

Плата за 

жилье в 

домах му-

ницип. 

жилищного 

фонда, кв.м 22,01 26,40 26,86 27,88 16,51 19,91 15,08 

Плата за 

газ сетевой, 

с чел. в 

месяц 87,00 82,01 66,82 57,33 107,93 107,89 67,86 

Плата за 

горячее 

водо-

снабжение, 

куб.м 161,97 137,01 94,51 121,36 107,07 108,58 142,44 

Плата за 

водоснаб-

жение и 

водоотве-

дение, 

куб.м 28,68 40,68 42,11 41,40 26,66 32,57 40,36 

Плата за 

отопление, 

Гкал 2038,84 1857,12 1584,14 1593,76 1595,83 1638,38 1885,24 

Плата за 

электриче-

ство  

в квартирах 

без элек-

троплит  

(за 100 

кВт\ч)  362,00 378,00 374,00 327,00 330,00 335,00 394,00 

Плата за 

горячее 

водоснаб-

жение, с 

человека в 

месяц 639,78 500,09 370,48 407,76 341,23 423,46 420,20 



102 

 

За отчетный год среди коммунальных услуг, рост тарифов на ко-

торые в среднем составил 6,9% (в 2014г. – 3,8%, в 2013 году – 9,1%), 

более всего подорожало водоотведение - на 20,9%. В группе комму-

нальных услуг тарифы на все остальные виды платежей для населе-

ния выросли незначительно: за электроэнергию – на 8,7%, за водо-

снабжение холодное - на 7,7%, газ сетевой - на 7,4%, горячее водо-

снабжение и отопление – на 4,7%. Цены на газ сжиженный в балло-

нах остались без изменения.         

Таким образом, в 2015 году были повышены тарифы на все виды 

жилищно-коммунальных услуг (кроме газа сжиженного в баллонах), 

но в отличие от предыдущих лет тарифы выросли большими темпа-

ми на жилищные услуги, что видно из приведенного графика 

(рис.4). 

 
Рис.4 – Рост тарифов на жилищно-коммунальные услуги в 2012-

2015 гг. (на конец года, в % к декабрю предыдущего года) 

 

Из жилищных услуг плата за содержание и ремонт жилья в до-

мах муниципального жилищного фонда и собственников жилья в 
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течение трех лет росла незначительно - в среднем на 2,0-3,8%, в 

2015 году (за счет оплаты расходов на капитальный ремонт) – на 

24,7% и 36,8%.    

Рост платы за жилье и коммунальные услуги происходит одно-

временно с принятием мер по социальной защите населения в виде 

предоставления субсидий в пределах социальной нормы жилой 

площади и нормативов потребления коммунальных услуг с учетом 

предельно допустимой доли собственных расходов граждан на опла-

ту жилья и коммунальных услуг, прожиточного минимума, сово-

купного дохода семьи и действующих льгот. В 2015 году такие суб-

сидии в целом по Ивановской области получили 42,7 тыс. семей, это 

на 3,9% больше, чем в 2014 году.  

Среди услуг пассажирского транспорта, при среднем росте 

тарифов на 10,6%, проезд в междугородном автобусе подорожал на 

8,4%.  

Плата за проезд в городском коммерческом автобусе и мар-

шрутном такси в 2015 году дорожала в два этапа - в январе и июле, и 

к концу года стала обходиться населению дороже на 13,3%, в октяб-

ре подорожал проезд в пригородном поезде – на 25,0%. Проезд в 

городском электрическом транспорте подорожал в июне - на 16,7%. 

В 2015 году приказом ФСТ России сохранилась практика при-

менения различных коэффициентов индексации тарифов на пасса-

жирские железнодорожные перевозки в зависимости от календарно-

го периода. Проезд в поездах дальнего следования в среднем за год 

вырос на 8,2%.   

Услуги связи в среднем поднялись на 1,2%. Распоряжением 

ОАО  «Ростелеком» были введены новые тарифы на проводное ве-

щание, увеличенные на 49,6%; почтовую связь – на 13,3%, теле-

графную связь - на 7,4%, городскую телефонную связь – 3,4%. Меж-

дугороднюю телефонную связь изменение цен не коснулось.  

Услуги по подключению к сети Интернет выросли на 1,7%, ус-

луги телевещания – на 12,0%. 

Цены на услуги в системе образования в 2015 году выросли на 

11,3%    (в 2014 году - на 18,5%).  

В течение года родительская плата за посещение детского ясли-

сада увеличивалась дважды: в январе и в ноябре - на 13,4% и на 

12,4% соответственно. С января 2015 года родители стали платить за 
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один день посещения своего ребенка в детском саду 71,83 рубль 

(вместо 63,33 рубля в декабре 2014 года), с ноября она составила 

80,75 рублей за один день посещения.      

Обучение на платной основе в государственных образователь-

ных организациях высшего профессионального образования (на 

дневном отделении) с наступлением нового учебного сезона в  сен-

тябре 2015 года стало обходиться студентам в среднем в 37496 руб-

лей за семестр, что на 6,7% выше предыдущего года.  

Услуги среднего образования стали дороже на 14,3%. Плата за 

обучение в образовательных организациях среднего профессиональ-

ного образования выросла на 5,8%. Если в предыдущем году плата 

за семестр в колледжах составляла в среднем 15127 рублей, то в но-

вом учебном году – 16004 рублей. Обучение в негосударственных 

общеобразовательных организациях стало обходиться дороже на 

17,1%. Так, обучение в частных школах в январе 2015 года состав-

ляло 13345 рублей в месяц, с сентября плата увеличилась до 15624 

рублей.  

Среди услуг профессионального обучения, где индекс цен соста-

вил 91,8%, стоимость начального курса обучения вождению легко-

вого автомобиля снизилась на 12,3% (в 2014 году подорожала на 

47,3%).  

В декабре 2014 года курс обучения в автошколах обходился же-

лающим водить автомобиль в среднем 26187 рублей, в январе  2015 

года – 28664 рублей, к концу года стоимость его составила 22918 

рублей.    

Оплата занятий на курсах профессионального обучения возросла 

на 2,7%, на курсах иностранных языков - на 8,7%. 

В 2015 году на отдых за рубеж выехало намного меньше росси-

ян, чем годом ранее. Таким образом, год стал рекордным по глубине 

падения спроса на зарубежный туризм. В 2015 году из соображений 

безопасности Россия прервала воздушное сообщение и прекратила 

продажу туров по самым популярным заграничным направлениям – 

в Турцию и Египет. Вслед за этим подорожали путевки в другие 

страны.   

До 2015 года в различные периоды отмечалось снижение тури-

стического выезда, но падение выезда отдыхающих за рубеж в 2015 

году – самое значительное за последние 18 лет. 
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Из услуг в сфере зарубежного туризма при общем росте цен на 

18,5% подорожали экскурсионные поездки во Францию – на 29,5%, 

поездки на отдых в Испанию – на 24,1% и Турцию - на 22,5%, экс-

курсионные поездки на автобусе по городам Европы и в Германию  - 

на 11,3% и 3,2% соответственно.   

2015 год определил реальную тенденцию развития ситуации на 

туристическом рынке, - это растущий спрос на отдых внутри Рос-

сии,  доказал, что перспектива процветания туристической отрасли 

состоит именно в развитии внутреннего и въездного туризма. 

Санаторно-оздоровительные и медицинские услуги обходи-

лись населению дороже на 6,4% и 12,6% соответственно. Более все-

го возросли услуги стоматолога: первичный консультативный ос-

мотр больного - на 26,1%, удаление зуба под местным обезболива-

нием  - на 20,9%, лечение кариеса – на 18,2%. 

Из наблюдаемых бытовых услуг, прирост цен на которые в 

среднем за год составил 7,5%, подорожали услуги фотоателье – на 

33,9%, ремонт, пошив одежды и обуви – на 23,6%, регулировка раз-

вала-схождения колес легкового автомобиля – на 17,3%, ремонт хо-

лодильников – на 16,2%, химическая чистка и услуги прачечных – 

на 7,4%, услуги бань – на 7,0%, ритуальные услуги – на 5,8%, услуги 

парикмахерских - на 5,1%. 

Среди остальных услуг возросла годовая стоимость полиса доб-

ровольного страхования легкового автомобиля – на 16,3%, подоро-

жали услуги правового характера - на 6,8%, ветеринарные услуги – 

на 9,7%, оплата занятий в плавательном бассейне – на 23,9%, стои-

мость билетов в театр - на 11,1%, процентная ставка (в стоимостном 

выражении) за пользование потребительским кредитом – на 3,2%.   

2015 год стал тяжелым для российской экономики. При продол-

жающемся падении цен на нефть и обесценивании рубля потреби-

тельский рынок ожидал резкий рост цен и падение спроса. Это яви-

лось поводом для серьезной структурной перестройки экономики, 

становления собственного производства и ухода от сырьевой модели 

развития.   
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В КОСТРОМСКОЙ ОБЛАСТИ 

 

Гуляева М.К., Субачев А.А., Сивкова Н.И. 
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Предпринимательство занимает наиболее распространенное ме-

сто в экономической деятельности страны. Эта деятельность влияет 

не только на рост экономики в целом и развитие научно-

технического прогресса, но также в немалой степени помогает с ре-

шением социальных проблем государства. Согласно современному 

российскому законодательству предпринимательская деятельность 

(или предпринимательство) - это самостоятельная, осуществляемая 

на свой риск деятельность, направленная на систематическое полу-
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чение прибыли от использования имущества, продажи товаров, вы-

полнения работ или оказания услуг, лицами, зарегистрированными в 

этом качестве в установленном законом порядке [1]. Важнейшим 

способом ведения предпринимательской деятельности в Россий-

ской Федерации сегодня выступает малый и средний бизнес. Малые 

и средние предприятия - это 5,7 млн. хозяйствующих субъектов, 

рабочие места для 18 млн. граждан. Около одной пятой валового 

внутреннего продукта Российской Федерации, а во многих субъек-

тах Российской Федерации треть и более валового регионального 

продукта создаются такими организациями. Сектор малого пред-

принимательства сосредоточен в основном в сферах торговли и 

предоставления услуг населению. Средние предприятия в большей 

степени представлены в сферах с более высокой добавленной стои-

мостью - в обрабатывающей промышленности, строительстве, сель-

ском хозяйстве [3].  

В последние годы динамика развития малого и среднего пред-

принимательства является отрицательной. Доля малых и средних 

предприятий в обороте предприятий по экономике в целом, по дан-

ным Федеральной службы государственной статистики, поступа-

тельно снижается. В то же время вклад малых и средних предпри-

ятий в экспорт развитых стран довольно значителен - их доля в об-

щем объеме экспорта, по данным Организации экономического со-

трудничества и развития, составляет от 25 до 35 процентов. Распре-

деление субъектов малого и среднего предпринимательства по ре-

гионам характеризуется высокой степенью концентрации. Согласно 

статистическим данным на 10 субъектов Российской Федерации с 

наибольшим количеством малых и средних предприятий - юриди-

ческих лиц приходится около 46 % общего количества субъектов 

малого и среднего предпринимательства - юридических лиц. Схо-

жая картина наблюдается в разрезе индивидуальных предпринима-

телей. Низкий платежеспособный спрос и слабый уровень развития 

бизнес-инфраструктуры на отдельных территориях препятствуют 

ведению предпринимательской деятельности в качественно новых 

форматах [3]. 

Малый и средний бизнес Костромской области – это 24,9 тыс. 

хозяйствующих субъектов или около 70 % от всех хозяйствующих 

субъектов, зарегистрированных на территории региона. Данный сек-
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тор создает рабочие места для 105,6 тыс. человек – треть занятых в 

региональной экономике. На малый и средний бизнес приходится 

около 54% от общего объема оборота продукции и услуг, произво-

димых предприятиями региона. В валовом региональном продукте 

доля малого и среднего предпринимательства составляет до 30% (по 

Российской Федерации около 21%) [5]. 

Плотность малого и среднего бизнеса (количество субъектов 

малого и среднего предпринимательства на 1 000 жителей) в 

Костромской области несколько ниже общероссийских показателей 

и составляет 35,9 единицы. При этом средний оборот на одного 

предпринимателя не уступает общероссийскому показателю – 9,5 

млн. рублей против 9,2 млн. рублей в целом по стране [5]. 

Можно констатировать, что малое и среднее 

предпринимательство в регионе, как и в целом по стране – это 

микробизнес. Сектор малого и среднего предпринимательства 

Костромской области представлен в основном индивидуальными 

предпринимателями (72%) и микропредприятиями (24%). С 2010 

года наблюдается увеличение оборота субъектов малого и среднего 

бизнеса, в 2014 году он составил 169,3 млрд. рублей. По оценочным 

данным в 2015 году оборот продукции и услуг, производимых 

малыми и средними предприятиями и индивидуальными 

предпринимателями, составил 173,9 млрд. рублей. В структуре 

оборота первое место занимает оптовая и розничная торговля (64%), 

далее обрабатывающие производства (19%). Поступления налогов 

по специальным налоговым режимам от субъектов малого и 

среднего предпринимательства за 2015 год составили 1,9 млрд. 

рублей, что на 6% выше, чем за предыдущий год [5].  

Экономическое развитие России направлено на создание 

максимально благоприятных условий для предпринимательства. В 

2015 году объем финансирования всех мероприятий госпрограммы 

Костромской области «Поддержка и развитие субъектов малого и 

среднего предпринимательства в Костромской области на 2014-2020 

годы» составил почти 90 млн. рублей, в том числе средства 

областного бюджета 12,3 млн. рублей [4, c.3]. Финансовая 

поддержка адресно предоставлена 44 субъектам 

предпринимательской деятельности. Получателями поддержки 

создано 214 новых рабочих места, перечислено 77,1 млн. рублей в 
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виде налогов в бюджетную систему РФ (7,4 рубля на 1 рубль 

вложенных бюджетных средств) [4,c.3].  

Оказывается господдержка бизнесу и в текущем году. 

Финансовая поддержка оказывается по следующим направлениям: 

возмещение затрат по договорам финансовой аренды (лизинга) 

оборудования – 100% от первоначального взноса, но не более 2 млн. 

рублей; возмещение затрат по договорам купли-продажи 

оборудования – в размере до 50% фактических расходов, но не более 

2 млн. рублей [4,c.3]. Кроме прямой финансовой поддержки 

Программой предусмотрены нефинансовые мероприятия, 

реализуемые инфраструктурными учреждениями. За 2015 год 

Гарантийный фонд Костромской области заключил 42 договора 

поручительства на сумму 125,7 млн. рублей, банками-партнерами 

выдано 682,4 млн. рублей кредитных средств. За 9 месяцев 2016 

года Гарантийным фондом Костромской области заключено 24 

договора поручительства на сумму 65,6 млн. рублей. В результате в 

экономику области привлечено 165,5 млн. рублей кредитных 

средств. Гарантийный фонд стал инструментом снижения дефицита 

залогового обеспечения у предпринимателей, необходимого для 

привлечения кредитов [4, c.4]. 

Федеральным законом от 29 июня 2015 года № 156-ФЗ создана 

Федеральная корпорация по развитию малого и среднего предпри-

нимательства. Одним из ключевых направлений деятельности Кор-

порации является оказание гарантийной поддержки. C 1 июня 2016 

года внедрена государственная услуга по оказанию консультацион-

ной поддержки предпринимателям по услугам АО «Корпорация раз-

вития малого и среднего предпринимательства» через МФЦ. «Еди-

ные окна» для оказания услуг Корпорации МСП созданы в 16 фи-

лиалах МФЦ (20,8% от общего числа МФЦ) [4,c.4]. На базе Евро 

Инфо Корреспондентского центра (ЕИКЦ) в 2015 году создан Ре-

гиональный интегрированный центр (РИЦ), который является пло-

щадкой для поиска деловых партнеров для костромских предпри-

ятий в России и за рубежом, предоставления бизнес-консультаций о 

ведении внешнеэкономической деятельности. Налажена активная 

работа с торговыми представительствами Российской Федерации в 

Турции, Германии, Республике Беларусь. За период действия ЕИКЦ 

и РИЦ размещены запросы на межрегиональное и международное 
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сотрудничество от 100 предприятий Костромской области, всего об-

работано 98 международных и 505 межрегиональных запросов на 

сотрудничество. На базе Бизнес-инкубатора организовано обучение 

по программам «Основы ведения бизнеса», «Правовая защита пред-

принимательства», «Управление персоналом в малом бизнесе». До 

конца 2016 года обучение пройдут до 180 предпринимателей (пре-

дусмотрено 2,1 млн. рублей). Также для ведения бизнеса в Бизнес-

инкубаторе предоставляются помещения на льготной основе. Размер 

арендной платы составляет в 1 год 20% от рыночной оценки, во 2 

год 40%, в 3 год 80% (50, 100 и 200 рублей за 1 кв. м.). 

Укрепляется сотрудничество органов власти региона с бизнес-

сообществом. На сегодня заключено 8 соглашений с региональными 

представителями бизнеса, а также с Уполномоченным по защите 

прав предпринимателей. Наиболее активными участниками 

публичных консультаций являются Уполномоченный по защите 

прав предпринимателей, «Опора России», Торгово-промышленная 

палата и «Деловая Россия». Среди перспективных задач развития 

малого и среднего бизнеса в Костромской области видится  

повышение информированности бизнеса об оказываемых мерах 

государственной поддержки, повышение открытости принимаемых 

решений, а также усиление взаимодействия бизнеса и власти [4, c.5]. 

Среди перспективных задач развития малого и среднего бизнеса 

в Костромской области видится повышение информированности 

бизнеса об оказываемых мерах государственной поддержки, повы-

шение открытости принимаемых решений, а также усиление взаи-

модействия бизнеса и власти. 

Итак, важнейшим способом ведения предпринимательской дея-

тельности в Российской Федерации сегодня выступает малый и 

средний бизнес. Малое и среднее предпринимательство на террито-

рии Костромской области – это 24,9 тыс. предприятий. Сектор ма-

лого и среднего предпринимательства Костромской области пред-

ставлен в основном индивидуальными предпринимателями и мик-

ропредприятиями. С 2010 года наблюдается увеличение оборота 

субъектов малого и среднего бизнеса. По оценочным данным в 2015 

году оборот продукции и услуг, производимых малыми и средними 

предприятиями и индивидуальными предпринимателями, составил 

173,9 млрд. рублей. В структуре оборота первое место занимает оп-
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товая и розничная торговля. Регион характеризуется высоким уров-

нем поддержки развития малого и среднего бизнеса: осуществляется 

финансовая поддержка, проводятся нефинансовые мероприятия, 

реализуемые инфраструктурными учреждениями, укрепляется со-

трудничество органов власти региона с бизнес - сообществом.  
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Аннотация: в данной работе рассматриваются возрастаю-

щая необходимость стабилизации финансового положения боль-

шинства российских организаций и учреждений и тенденции опти-

мизации и сокращения бюджетных расходов. В связи с перечислен-

ными обстоятельствами особое значение приобретает проверка 

обоснованности и результативности применяемой учетной поли-

тики бюджетных организаций, направленная на финансовое оздо-

ровление и уменьшение неопределенности. 
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ласти, бюджетные организации, анализ.    

 

FEATURES OF ACCOUNTING POLICIES FGKU PSB AMIA 

RUSSIA KOSTROMA REGION 

 

Kulagin A.A. 

 

Abstract: In this paper we consider the increasing need to stabilize 

the financial situation of the majority of Russian organizations and insti-

tutions, and trends and optimization of budget cuts. In connection with 

the above circumstances is particularly important verification of the va-

lidity and effectiveness of the applied accounting policies of budgetary 

organizations, aimed at the financial recovery and reduce uncertainty. 

Key words: Budget, financial position, accounting, FGKU PSB 

AMIA Russia's Kostroma Region, budgetary organization, analysis. 

 
В настоящее время учетная политика является мощным инстру-

ментом в управлении различного рода организациями и учрежде-

ниями.  Это в равной степени касается как коммерческий организа-
ций, так и учреждений социальной и бюджетной сферы.  Важностью 

данного вопроса обусловлено усиление внимания к формированию и 
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раскрытию учетной политики организаций различных форм собст-

венности.  

В данном исследовании в качестве объекта исследования вы-
ступает учетная политика ФГКУ ОВО УМВД России по Костром-

ской области и его филиалах. Бюджетный учет в исследуемом учре-
ждении осуществляется в соответствии с Бюджетным кодексом Рос-

сийской Федерации, Федеральным законом от 06.12.2011 №402-ФЗ 
"О бухгалтерском учете", соответствующими приказами министер-

ства и Финансов и другими нормативными актами.  
Для того, чтобы выявить и проанализировать особенности учет-

ной политики в ФГКУ ОВО УМВД России по Костромской области 
в  первую очередь необходимо дать определение учетной политике 

организации. Положением по бухгалтерскому учету 1/2008 учетная 
политика определяется как принятая организацией совокупность 

способов ведения бухгалтерского учета – первичного наблюдения, 
стоимостного измерения, текущей группировки и итогового обоб-

щения фактов хозяйственной деятельности [1]. Она призвана играть 
существенную роль в реализации стратегических направлений раз-

вития организации. При формировании учетной политики в силу ее 

влияния на финансовые потоки и имущественное положение вы-
бранных способов ведения учета следует уделять внимание ее ас-

пектам во всех хозяйствующих субъектах независимо от сферы дея-
тельности и организационно-правовых форм. Актуальность выбран-

ной темы исследования подчеркивает возрастающая необходимость 
стабилизации финансового положения большинства российских ор-

ганизаций и учреждений и тенденции оптимизации и сокращения 
бюджетных расходов. В связи с перечисленными обстоятельствами 

особое значение приобретает проверка обоснованности и результа-
тивности применяемой учетной политики бюджетных организаций, 

направленная на финансовое оздоровление и уменьшение неопреде-
ленности.  Очевидно, что все это будет способствовать предупреж-

дению и ослаблению последствий кризисных явлений, устойчивости 
функционирования организации в период нестабильного развития 

экономики. Формирование учетной политики и контроль ее раскры-
тия в бюджетных организациях сопряжены с рядом структурных, 

методологических и организационных барьеров [2]. В частности [4]:  

- отсутствует четко сформированный понятийный аппарат в 
части учетной политики и ее аспектов; 

consultantplus://offline/ref=91AEDA7E4BA45C87F7F2012A978D4987AEDFAC09B6CF018182D45A4CD4qFZAL
consultantplus://offline/ref=59486A7928EFF20BDA8E8B184B9EEF115BF777DBA339C56C261CE0A677x2F1L
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 - учетная политика не рассматривается в качестве существен-

ного инструмента управления, составляющей общей финансовой 

политики общества;  
- не обеспечивается эффективное управление финансовыми по-

токами из-за ориентации на максимальное сближение бухгалтерско-
го и налогового учета; 

 - не просчитывается ее влияние на показатели бухгалтерской и 
налоговой отчетности;  

- не в полной мере учитываются организационно-правовая фор-
ма и отраслевые особенности деятельности;  

- не учитываются стратегические цели развития организации;  
- нечетко систематизируются подходы к структурированию 

учетной политики; 
- не полностью раскрываются организационный, технический, 

методический и налоговый аспекты учетной политики;  
- не отражены в нормативных актах международный, аналити-

ческий и управленческий аспекты;  
- отсутствует единая методика проведения аудита учетной по-

литики и механизм оценки ее эффективности.  

Сложность проблем, возникающих при формировании, раскры-
тии и аудите учетной политики, усугубляется недостаточным коли-

чеством научных работ (монографий) российских специалистов, 
имеющихся публикаций в периодических изданиях, где в основном 

рассматриваются отдельные вопросы формирования, раскрытия и 
аудита учетной политики [3]. 

Учетная политика в ФГКУ ОВО УМВД России по Костромской 
области применяется с 01.01.2016 г. и во все последующие отчетные 

периоды с внесением в нее необходимых изменений и дополнений. 
В учреждении применяются следующие виды финансового 

обеспечения (деятельности): 
– деятельность, осуществляемая за счет средств федерального 

бюджета (бюджетная деятельность); 
– деятельность со средствами во временном распоряжении. 

Учет исполнения сметы доходов и расходов по бюджетным 
средствам осуществляется в организации с применением бюджетной 

классификации в порядке, установленном нормативными актами об 

утверждении указаний о порядке применения бюджетной 
классификации Российской Федерации.  
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Бухгалтерский учет в ФГКУ ОВО УМВД России по 

Костромской области ведется в электронном виде с использованием 

программы автоматизации бухгалтерского учета «1С: Предприятие 
8.2» в конфигурациях «Бухгалтерия государственного учреждения», 

«1С-Зарплата и кадры». Для обмена информацией с Управлением 
федерального казначейства используется программный продукт 

СУФД. Для составления и сдачи налоговой и иной отчетности 
используются программный продукт «Контур Экстерн». В условиях 

комплексной автоматизации данные бюджетного учета 
формируются в базах используемого программного комплекса, 

выходные формы регистров бюджетного учета и отчетности 
выводятся ежемесячно на бумажные носители. С целью 

предотвращения потери данных не реже 1 раза в месяц создаются 
архивы используемых баз данных.  

Ответственность за организацию бухгалтерского учета, соблю-
дения законодательства при выполнении хозяйственных операций 

несет начальник ФГКУ ОВО УМВД России по Костромской облас-
ти, что свидетельствует о важности формирования и осуществления 

учетной политики в исследуемой организации. 

Итак, на сегодняшний день, очевидна важность воздействия 
учетной политики ФГКУ ОВО УМВД России по Костромской об-

ласти на показатели бухгалтерской отчетности, зависящие от ее вы-
бора. По каждому элементу учетной политики указываются допус-

тимые законодательством варианты для их раскрытия и влияние на 
соответствующий показатель бухгалтерской отчетности. Анализ 

деятельности ФГКУ ОВО УМВД России по Костромской области 
позволил сделать вывод, что в основном на показатели бухгалтер-

ской отчетности оказывает влияние методический аспект учетной 
политики, поэтому его формированию в приказе по учетной полити-

ке уделяется пристальное внимание. Это внимание отчасти объясня-
ет ситуацию, когда разработчики данного приказа игнорируют орга-

низационный, технический, налоговый и аналитический аспекты, 
что негативно сказывается на качестве учетной политики. 
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АКТУАЛЬНОСТЬ ПРИМЕНЕНИЯ КОЭФФИЦИЕНТА 

ЖИЗНЕННОСТИ НАСЕЛЕНИЯ В СРАВНИТЕЛЬНОМ  

АНАЛИЗЕ ВОСПРОИЗВОДСТВА НАСЕЛЕНИЯ 

 

Коржова Г.И. 

 

Аннотация: В данной работе на основе официальных стати-

стических данных о социально-экономическом развитии Российской 

Федерации и Курской  области за 2010-2015 гг. обоснована акту-

альность применения коэффициента жизненности  при сравни-

тельном анализе воспроизводства населения региона. 

Ключевые слова: численность населения, естественное воспро-

изводство населения, коэффициент рождаемости, коэффициент 

смертности, коэффициент естественного прироста.  

 

RELEVANCE OF THE POPULATION FACTOR  

OF VITALITY THE COMPARATIVE ANALYSIS  

OF POPULATION REPRODUCTION 

 

Corjova G.I. 

 

Abstract: In this paper, on the basis of official statistical data on the 

socio-economic development of the Russian Federation and Kursk region 
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in 2010-2015 gg. the urgency of the application of the vitality of the coef-

ficient of the comparative analysis of the reproduction of the region's 

population. 

Keywords: population, natural reproduction of the population, birth 

rate, mortality rate, rate of natural increase. 

 

Основными показателями, широко применяемыми сегодня для 

характеристики естественного воспроизводства населения, являются 

коэффициент рождаемости, коэффициент смертности и коэффици-

ент естественного прироста.  

При расчете этих показателей число родившихся, умерших и ес-

тественный прирост населения соотносятся со среднегодовой чис-

ленностью населения. Следовательно, темпы динамики показателя 

«Среднегодовая численность населения» влияют на значение рас-

четных коэффициентов. 

Численность населения страны, субъектов Российской Федера-

ции, муниципальных образований изменяется не только в результате 

естественного движения населения, но и миграции. В последние го-

ды миграционные процессы в Курской области значительно активи-

зировались, что позволило в 2015 г. получить по региону положи-

тельный общий прирост населения – 2641 человек (таблица 1). 

Однако, на естественный прирост населения доминирующее 

влияние оказывает постоянное население (по сути – юридическое 

население), изменение численности которого зависит только от ми-

грантов со статусом «зарегистрированы в новом месте жительства» 

и «снято с регистрационного учета по прежнему месту жительства». 

С социальной точки зрения это понятно, создают полноценные се-

мьи, т.е. семьи с детьми, чаще всего люди, имеющие постоянное 

жилье и постоянную работу, и для формирования полноценной лич-

ности ребенку нужно ежедневное общение с обоими родителями.  

В регионах, где доля временно пребывающих мигрантов значи-

тельна, их составляющая в приросте численности населения также 

велика, что приводит к искажению значения расчетных коэффици-

ентов при сопоставлении абсолютных показателей естественного 

движения со среднегодовой численностью населения. 
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Таблица 1 

Динамика естественного и миграционного прироста  

населения Курской области (человек 

2010 г.* 2011 г. 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2015 г. 

Естественный прирост 

-7265 -5975 -5225 -5021 -5439 -5173 

 

Миграционный прирост 

 1890 2924 4674 3902 7814 

 
* До 2011 г. при учете механического движения населения, в соответствии с методологией 
Росстата, временно прибывшие и временно выбывшие не учитывались 

 

Резкий рост положительного сальдо миграции в 2015 г. (в 2,0 

раза по сравнению с 2014 г.) повлек за собой рост численности насе-

ления Курской области по состоянию на 1 января 2016 г. на 0,2 % по 

сравнению с данными на 1 января 2015 г. (что не прогнозировалось 

в 2015 г. даже по оптимистичному варианту), и как следствие вы-

росла среднегодовая численность населения региона. 

Мигранты на территории временного пребывания или работают, 

или учатся, при этом их семьи находятся по месту постоянной реги-

страции. Следовательно, как отмечалось выше на процесс воспроиз-



119 

 

водства (рождаемости) населения они не могут оказывать значи-

тельного влияния, хотя могут повышать уровень смертности. 

Таблица 2 

Динамика среднегодовой численности населения 

Курской области (тыс. чел.) 

2010 г. 2011 г. 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2015 г. 

Среднегодовая численность населения 

1130,3 1123,6 1120,4 1119,1 1118,1 1118,7 

 
 

Для Курской области в последние годы характерно значительное 

превышение временно прибывших и временно выбывших в мигра-

ционных потоках.  

Ели в 2014 г. доля зарегистрированных в новом месте жительст-

ва составляла 49,7 % от всех прибывших в регион, то в 2015 г. она 

снизилась до 39,7 %. Аналогичная ситуация и по снятым с регистра-

ционного учета по прежнему месту жительства: 2014 г – 52,1 % от 

всех выбывших из Курской области, в 2015 г. – 48,2 %. 

Если рассчитать численность населения Курской области без 

учета временно прибывших и временно выбывших, то мы получим 

следующие данные (таблица 3). 

Такие незначительные расхождения (в нашем случае 0,5 % по 

среднегодовой численности населения Курской области лежат в 

рамках статистической погрешности) приведут к искажению значе-

ний показателей естественного воспроизводства населения, порого-

вые значения которых с точностью до десятичного знака заложены в 

программах развития Курской области (расчет коэффициентов рож-

даемости, смертности и естественного прироста показал расхожде-

ния с утвержденными данными на 0,4 %).  
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Таблица 3 

Численность населения Курской области (человек) 

 Утвержденные 

данные 

Расчетные 

данные 

Численность населения  

на 1 января 2015 г. 1117373 1114613 

Численность населения  

на 1 января 2016 г. 1120019 1112398 

Среднегодовая численность  

населения за 2015 г. 1118696 1113506 

 

Для исключения этих искажений при оценке уровня воспроиз-

водства населения в регионах и муниципальных образованиях (для 

осуществления сравнительного анализа) целесообразно использо-

вать коэффициент жизненности населения (коэффициент Покров-

ского). Он показывает соотношение между рождаемостью и смерт-

ностью (числом родившихся и умерших). Критериальное значение 

коэффициента жизненности – 100 %, если значение показателя ниже 

критерия, то население региона за счет естественного движения со-

кращается, если выше 100 % - численность населения увеличивает-

ся. 

Рассмотрим применение коэффициента жизненности населения 

для анализа демографической ситуации в Курской области (рис. 1). 

В целом по Российской Федерации коэффициент жизненности 

населения имеет тенденцию устойчивого роста, с 2013 г. его значе-

ние превысило 100 %. Таким образом, в последние 3 года население 

России стало увеличиваться за счет естественного воспроизводства. 

График динамики коэффициента жизненности населения Цен-

трального федерального округа близок к российскому и разрыв дан-

ных сокращается: в 2010 г. значение показателя в ЦФО было ниже 

российского уровня на 17,9 п.п., в 2015 г. разрыв составил 14,8 п.п.  

Кривая динамики коэффициента жизненности населения Кур-

ской области в 2010 – 2014 гг. близка параболе, с 2010 по 2013 гг. 

наблюдается рост явления с 63,4 % до 72,2 %, а в 2014 г. - спад до 
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уровня 70,6 %. За 2015 г. коэффициент жизненности в регионе вы-

рос на 1 п.п. и достиг уровня 71,6 %. Отставание от уровня ЦФО в 

2010 г. составляло 6,9 п.п., в 2015 г. достигло 15,3 п.п. 

В целом по Курской области коэффициент жизненности ниже 

100 %, что свидетельствует о естественной убыли населения, однако 

за 2010 – 2015 гг. анализируемый показатель вырос на 8,2 п.п. Сред-

негодовой темп прироста коэффициента жизненности составил 2,5 

%. 
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Рис. 1. Коэффициент жизненности населения 

(процентов) 

 

Из представленных на графике  (рис. 2) данных видно, что ко-

эффициент жизненности городского населения Курской области 

выше, чем сельского населения. В 2010 г. коэффициент жизненности 

горожан был выше, чем у селян на 42,4 п.п., в 2015 г. этот разрыв 

увеличился до 46,0 п.п.  

Рост значений коэффициента жизненности населения Курской 

области в целом за анализируемый период свидетельствует о поло-

жительных тенденциях развития демографических процессов в ре-

гионе.  
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Рис. 2. Коэффициент жизненности населения 

 Курской области (процентов) 

Из представленных на графике данных видно, что коэффициент 

жизненности городского населения Курской области выше, чем 

сельского населения. В 2010 г. коэффициент жизненности горожан 

был выше, чем у селян на 42,4 п.п., в 2015 г. этот разрыв увеличился 

до 46,0 п.п.  

Рост значений коэффициента жизненности населения Курской 

области в целом за анализируемый период свидетельствует о поло-

жительных тенденциях развития демографических процессов в ре-

гионе.  

Применение коэффициента жизненности позволяет осуществить 

структурный анализ естественного воспроизводства населения в ре-

гионе.  

За анализируемый период в Курской области доля муниципаль-

ных образований с низким уровнем коэффициента жизненности на-

селения (до 50 %) сократилась с 69,6 % в 2010 г. до 42,4 % в 2015 г., 

на 3,0 п.п. возросла доля муниципальных образований со значением 

коэффициента жизненности населения свыше 100%.  
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Рис. 3. Структура распределения муниципальных  

образований Курской области по значению коэффициента 

жизненности населения (в процентах) 

 

Все вышеизложенное позволяет сделать вывод, что коэффициент 

жизненности является наиболее простым в расчетах, наиболее точ-

ным в числовом выражении коэффициентом естественного воспро-

изводства населения. 
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КРАТКИЙ АНАЛИЗ МИГРАЦИОННЫХ ПРОЦЕССОВ  

В ТАМБОВСКОЙ ОБЛАСТИ 

 

Протасова О.В. 

 

Аннотация: В работе дан краткий анализ миграционных пото-

ков региона на примере Тамбовской области. 

Ключевые слова: численность населения, миграция, выбывшие, 

прибывшие.  

 

Миграция представляет собой непрерывный процесс движения 

населения и рабочей силы. Их пространственные перемещения яв-

ляются источником социальных, демографических и экономических 

изменений как для территорий прибытия, так и для территорий вы-

бытия. 

Население Тамбовской области (по оценке на 1 января 2015 го-

да) составляло 1062,4 тыс.чел., в том числе 635,6 тыс.чел. городско-

го и 426,8 тыс.чел. сельского населения. Площадь территории облас-

ти составляет 34,5 тыс. км
2
, плотность населения – 30,8  человека на 

1 км
2
. Национальная структура населения Тамбовской области сле-

дующая: русские занимают 97,0%, украинцы – 0,7%, армяне – 0,4%, 

цыгане – 0,4%, другие национальности – 1,5%. 

Современная демографическая ситуация в области сформирова-

лась под влиянием политических, социально-экономических про-

цессов в Российской Федерации, а также демографических процес-

сов, происходивших в предыдущие десятилетия.  

В 2015 году по сравнению с 2011 годом численность постоянно-

го населения области снизилась на 27279 человек или 2,5%, в том 

числе, городское население сократилось на 4300 чел. или 0,67%, 

сельское – на 22979 чел. или 5,12%. При этом продолжает расти до-

ля городского населения.  

Изменение общей численности населения задается двумя со-

ставляющими - естественным и механическим движением населе-

ния. 

За 2014 год общая убыль населения области составила 6513 че-

ловек, из которой 6840 человек – это естественная убыль населения, 

а миграционный прирост составил 327  человек.  
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При этом в период с 2010 по 2014 годы естественная убыль еже-

годно сокращается,  хоть и  незначительными темпами. Миграцион-

ный же прирост нестабилен, но с 2011 года всегда положителен, что 

сокращает общую убыль населения Тамбовской области. 

В области ежегодно растет миграционный прирост городского 

населения при одновременной миграционной убыли сельского насе-

ления. 

В 2014 году в области сложилось следующее распределение ми-

грантов: из других регионов России прибыло 26,6%, из других стран 

– 39,5%, и удельный вес прибывших из разных районов в пределах 

региона составил 33,9% от общего числа прибывших.  

Удельный вес выбывших из Тамбовской области в другие ре-

гионы страны в общей численности выбывших граждан в 2014 году 

составил 38,7%, за пределы России – 37,1%, в пределах региона – 

34,2%. 

В обоих случаях (как прибытия, так и выбытия населения) в ди-

намике растет доля внешней миграции, тогда как доля мигрантов 

внутри региона и внутри страны сокращается.  

В 2014 году в Тамбовскую область из Узбекистана прибыло 7563 

человека, Украины - 2688,  Армении - 1646, Таджикистана - 852,  

Азербайджана - 708, Молдовы - 623, Казахстана - 312, Киргизии – 

192, Беларуси -  112, и 1969 человек из других стран (менее 100 че-

ловек из каждой). В общей сложности численность прибывших в 

Тамбовскую область из-за пределов РФ составила 16665 человек. 

Наибольшую долю - 52% из числа прибывших в область соста-

вили переселенцы по временной регистрации, 31% зарегистрирова-

лись в Тамбовской области на постоянное место жительства, а 17% 

вернулись в регион с мест временного пребывания.  

Численность выбывших в 2014 году по странам составила: в Уз-

бекистан – 4956 человек,  Армению - 1298, Украину - 1024,   Таджи-

кистан - 577, Азербайджан - 540 человек, Молдову - 470,  Казахстан 

- 231, Беларусь -  142, Киргизию - 115, Туркмению - 117 и 2538 че-

ловек в другие страны. В общей сложности численность выбывших 

из Тамбовской области за пределы РФ составила 12008 человек. 

Численность вынужденных переселенцев на начало 2015 года 

составила 120 человек. В целом в последние годы наблюдается от-

рицательная динамика данного показателя, сокращение к уровню 
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2010 года составило 122 человека или 49,6%. Официально зарегист-

рированных беженцев на начало 2015 года в области нет. До 2014 

года не было и лиц, получивших временное убежище, тогда как в 

2014 году данный показатель составил 3633 человека, что связано с 

внешней экономико-политической ситуацией, в частности, кон-

фликтом на Украине. 

В численности выбывших преобладают переселенцы, прожи-

вавшие по временной регистрации и вернувшиеся на постоянное 

место жительства, 38% снято с учета в Тамбовской области, и 23% 

зарегистрировались в других регионах на временное пребывание. 

В расчете на 1000 человек населения в среднем в 2014 году ко-

личество прибывших составило  40 человек, выбывших мигрантов – 

39 человек (табл. 1). 

Таблица 1 – Относительные показатели, характеризующие  

миграцию в Тамбовской области за 2010-2014 годы, промилле 

Показатели 2010 г. 2011 г. 2012 г. 2013 г. 2014 г. 

Коэффициент 

прибытия 
13,5 21 30,6 37,7 39,6 

Коэффициент вы-

бытия 
14,3 20,6 30,4 37,5 39,3 

Коэффициент ми-

грационного 

сальдо 

-0,783 0,371 0,197 0,173 0,306 

Коэффициент ми-

грационного обо-

рота 

27,9 41,6 60,9 75,2 78,9 

Коэффициент ми-

грационной эф-

фективности 

-28,1 8,9 3,2 2,3 3,9 

Из таблицы 1 следует, что коэффициенты прибытия ежегодно 

увеличиваются, т.е. численность прибывших в регион возрастает 

более быстрыми темпами, чем численность постоянного населения 

Тамбовской области. Коэффициенты выбытия также растут, однако 

за каждый соответствующий год, начиная с 2011, коэффициенты 

прибытия выше, чем коэффициенты выбытия, что говорит о меха-

ническом приросте населения Тамбовской области. Данное явление 

можно оценить с помощью коэффициентов миграционного сальдо. 
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С 2011 года коэффициенты миграционного сальдо положительные, 

что говорит об увеличении численности населения области за счет 

миграционных процессов. За 2010-2014 годы миграционный оборот 

в Тамбовской области возрос значительно, практически в 3 раза.  

Наибольший коэффициент миграционной эффективности наблюда-

ется в 2011 году, именно в этом году и отмечен максимальный ме-

ханический прирост в 597 человек. 

Для исследования миграции полезной бывает оценка 

миграционных процессов с помощью показателей рядов динамики 

(табл.2 и 3).  

Таблица 2 - Показатели динамики численности прибывших в 

Тамбовскую область 

Годы Число 

прибывших, 

чел 

Абсолютный 

прирост, чел. 

Темпы прироста, % 

2010 14815 Цепн. Базис. Цепн. Базис. 

2011 22388 7573 7573 51,1 51,1 

2012 32762 10374 17947 46,3 121,1 

2013 40418 7656 25603 23,4 172,8 

2014 42181 1763 27366 4,4 184,7 

Среднее число прибывших мигрантов: 

 
152564

30513
5

у  чел. 

Средний абсолютный прирост:  

4218114815
6842

4
y  чел. 

Средний темп роста:  

4
42181

*100129,90%
14815

pT  

Средний темп прироста: 

 129,910029,9%Т  

В среднем ежегодно численность прибывших в Тамбовскую 

область увеличивалось на 6842 человека или 29,9%, и составило в 

среднем за 5 лет 30513 человек. 
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Таблица 3 - Показатели динамики численности выбывших в 

Тамбовскую область 

Годы Число выбывших, 

чел. 

Абсолютный 

прирост, чел. 

Темпы прироста, 

% 

2010 15672 цепн. базис. цепн. базис. 

2011 22791 7119 7119 45,4 45,4 

2012 32975 10184 17303 44,7 110,4 

2013 40232 7257 24560 22 156,7 

2014 41854 1622 26182 4 167,1 

Средняя ежегодная численность выбывших из Тамбовской 

области составила 30705 человек, за анализируемый период она 

ежегодно увеличивалась на 6546 человек или 27,84%. 

Динамика численности  прибывших и выбывших носила 

положительный характер, однако, средние показатели динамики 

числа прибывших несколько выше, чем выбывших. 

Число прибывших и выбывших в область мигрантов описывают-

ся возрастающим линейным трендом. Рассчитав уравнения тренда, 

возможно прогнозирование числа прибывших и выбывших в облас-

ти на ближайшие годы. 

Уравнение тренда для численности прибывших в Тамбовскую 

область  имеет вид: у=30636+7236t, для численности выбывших: 

у=30582+7021t. 
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ТЕРРИТОРИАЛЬНЫЕ ОСОБЕННОСТИ СЕЛЬСКОХОЗЯЙ-

СТВЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА ТАМБОВСКОЙ ОБЛАСТИ 

 

Попова В.Б., Пушкарева И.Ю. 

 

Аннотация: В работе приведен экономико-статистический  

анализ сельскохозяйственного производства региона на примере 

Тамбовской области и выявлены его территориальные особенно-

сти. 

Ключевые слова: сельское хозяйство, земельные угодья, объем 

валовой сельскохозяйственной продукции, аграрное производство.  

 

TERRITORIAL CHARACTERISTICS FOR AGRICULTURAL 

TAMBOV PRODUCTION AREA 

 

Popova V.B., Pushkareva I.Y. 

 

Abstract: This paper is an economic and statistical analysis of the 

agricultural production of the region on the example of the Tambov re-

gion and revealed its regional peculiarities. 

Keywords: agriculture, lands, the volume of gross agricultural pro-

duction, agricultural production. 

 

Сельскохозяйственное производство региона находится под 

влиянием большого количества факторов, определяющих его инсти-

туциональные, отраслевые и территориальные особенности. В тер-

риториальном плане в Тамбовской области наблюдается дифферен-

циация природных условий, влияющих на аграрное производство. 

Северная часть области благоприятна для возделывания зерновых 

культур, кормовых (многолетних и однолетних трав), а также кар-

тофеля и кукурузы на силос. Условия южных районов благоприят-

ствуют еще и возделыванию сахарной свеклы и подсолнечника. На 

всей территории области возможно выращивание многолетних пло-

довых насаждений (садов), при условии районирования сортов, а 

также возделывание таких технических культур, как рапс и соя. 

Однако на современном этапе основными факторами, лимити-

рующими развитие сельского хозяйства, стали социально-
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экономические. Самые высокие показатели продуктивности аграр-

ного сектора наблюдаются в районах вокруг крупнейших городов 

области, а самые низкие – в удаленных периферийных районах. 

Данное обстоятельство связано не только с недостатком развития 

общей инфраструктуры и отрицательными показателями естествен-

ного прироста населения сельской местности в периферийных рай-

онах, но и с неразвитостью в них мощностей по переработке сель-

скохозяйственной продукции. 

В контексте инновационного и устойчивого развития АПК Там-

бовской области все более важным фактором становится формиро-

вание полноценного рынка услуг в сельском хозяйстве.  

Существующие проблемы – низкая территориальная диверсифи-

кация и невысокая представленность таких услуг в некоторых рай-

онных центрах.  В районах довольно высок уровень оказания и ор-

ганизации производственных, транспортных, финансовых услуг и 

услуг по монтажу оборудования сторонними организациями. А вот 

услуги по реализации основных средств производства удовлетворя-

ются главным образом в областном центре, где более широкий ас-

сортимент средств производства, а также более гибкие схемы их оп-

латы. Полностью отсутствуют в районах области услуги сегмента 

бизнес-проектирования и консультирования (технологическое и ор-

ганизационное проектирование, разработка бизнес-планов и марке-

тинг, консалтинг). Единственным центром их оказания является 

г.Тамбов [4, с.78]. 

Проанализируем размеры основных факторов производства 

(земельных угодий и поголовья сельскохозяйственных животных) и 

объемы  продукции сельского хозяйства в разрезе отдельных 

муниципальных образований области.          

Под посевами сельскохозяйственных культур в Тамбовской 

области на начало 2015 г. было занято 1 млн. 645 тыс. 300 гектар 

пашни. Из  общей посевной площади 60,4% приходится на посевы 

зерновых культур, 32,9% - технических культур, 2,8% –картофеля и 

овощебахчевых культур, 3,9% – кормовых культур. 

Сельскохозяйственными организациями возделывается 71,2% общей 

посевной площади, крестьянскими (фермерскими) хозяйствами 

(КФХ и ИП) –25,1%, хозяйствами населения – 3,7%. При этом на 

сельскохозяйственных организациях сосредоточено 90,5% всех 
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посевов сахарной свеклы и  74,3% - посевов зерновых культур, а  в 

хозяйствах населения –85% всей посевной площади картофеля и 

93,5% всей площади  посевов овощей в области. 

Наибольшие размеры посевных площадей 

сельскохозяйственных культур в 2014 г. были сосредоточены в 

Петровском  (110109 га – 6,7% от общей площади посева), 

Тамбовском (103326 га – 6,3%), Сосновском (3905 гектаров – 6,5%)  

и Мордовском (98400 га – 6%)  районах.  

Поголовье крупного рогатого скота в хозяйствах всех категорий 

на начало 2015 г. равнялось 139,8 тыс. голов,  свиней–808,7 тыс. 

голов,  овец и коз – 73,2 тыс. голов. На сельскохозяйственных 

предприятиях было сосредоточено 92,1% поголовья свиней, а в 

хозяйствах населения 63,7% крупного рогатого скота  и 74,4% овец 

и коз в области. На долю фермерских хозяйств и индивидуальных 

предпринимателей в общей численности скота всех категорий 

хозяйств, приходилось: крупного рогатого скота – 12,8%, коров  – 

16,6%, свиней – 0,3%, овец и коз – 17,1%.  

Наибольшая численность крупного рогатого скота и коров 

находилась в хозяйствах Тамбовского, Сосновского, Сампурского 

районов, свиней –  Жердевского, Сампурского, Знаменского и  

Гавриловского районов, овец  и коз – Тамбовского, Мордовского, 

Рассказовского районов [3, с.28]. 

Таким образом, Тамбовская область обладает значительными 

биологическими активами для ведения сельского хозяйства, 

характеризующимися определенными структурными особенностями 

институционального и территориального  распределения. 

В 2014 г. сельское хозяйство области произвело 93,5 млрд. руб. 

продукции в фактически действовавших ценах. Наибольший удель-

ный вес продукции сельского хозяйства в стоимостном выражении  

приходится на Инжавинский (12,3% от общего производства), Жер-

девский  (9%), Знаменский (7%), Сампурский (6,8%) и Тамбовский 

(6,1%) районы.  Наибольшая доля растениеводческой продукции 

наблюдается в Тамбовском (7,5%), Петровском (6,2%), Мичурин-

ском (6,1%) и Сосновском (6%) районах. По доли животноводческой 

продукции лидируют Инжавинский (23,1%), Жердевский (13,7%), 

Сампурский (11,1%) и Знаменский (10%) районы (табл.1).  
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Таблица 1. Удельный вес продукции территорий в продукции 

сельского хозяйства Тамбовской области в 2014 г.  

Муниципальные 

районы 

Продукция 

 растениеводства  

Продукция  

животноводства  

Продукция 

 сельского хозяйст-

ва  

тыс. руб. 
в % к 

итогу 
тыс. руб. 

в % к 

итогу 
тыс. руб. 

в % к 

итогу 

Бондарский       1057769 2,0 2367785 5,9 3425554 3,7 

Гавриловский     1602339 3,0 2631815 6,5 4234154 4,5 

Жердевский       2897062 5,4 5490327 13,7 8387389 9,0 

Знаменский       2488971 4,7 4012524 10,0 6501495 7,0 

Инжавинский      2218937 4,2 9271625 23,1 11490562 12,3 

Кирсановский     2627622 4,9 416476 1,0 3044098 3,3 

Мичуринский      3238925 6,1 560167 1,4 3799092 4,1 

Мордовский       2926122 5,5 675899 1,7 3602021 3,9 

Моршанский       1786763 3,4 684262 1,7 2471025 2,6 

Мучкапский       1580000 3,0 377009 0,9 1957009 2,1 

Никифоровский    2232445 4,2 1185182 2,9 3417627 3,7 

Первомайский     1135523 2,1 279065 0,7 1414588 1,5 

Петровский       3323589 6,2 398608 1,0 3722197 4,0 

Пичаевский       859989 1,6 371107 0,9 1231096 1,3 

Рассказовский    2546850 4,8 1385322 3,4 3932172 4,2 

Ржаксинский      2797166 5,2 526259 1,3 3323425 3,6 

Сампурский       1911028 3,6 4449775 11,1 6360803 6,8 

Сосновский       3215955 6,0 887760 2,2 4103715 4,4 

Староюрьевский   2066286 3,9 683861 1,7 2750147 2,9 

Тамбовский       4016854 7,5 1728125 4,3 5744979 6,1 

Токаревский      2579223 4,8 673414 1,7 3252637 3,5 

Уваровский       2301876 4,3 539975 1,3 2841851 3,0 

Уметский         1355294 2,5 382757 1,0 1738051 1,9 

 г. Тамбов 166609 0,3 26584 0,1 193193 0,2 

 г. Кирсанов 11827 0,0 19480 0,0 31307 0,0 

 г. Котовск 36780 0,1 7604 0,0 44384 0,0 

 г. Мичуринск 70950 0,1 30520 0,1 101470 0,1 

 г. Моршанск 84012 0,2 27313 0,1 111325 0,1 

 г. Рассказово 100847 0,2 48023 0,1 148870 0,2 

 г. Уварово 76774 0,1 74745 0,2 151519 0,2 

По области,  

млн. руб.       
53314,4 100 40213,4 100 93527,8 100 
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Вклад разных категорий хозяйств в производство валовой сель-

скохозяйственной продукции отдельных муниципальных районов 

Тамбовской области  различен. Наиболее высокий удельный вес 

продукции сельскохозяйственный организаций в общей стоимости  

продукции сельского хозяйства муниципального образования имеют 

Инжавинский (83,2%), Сампурский (83,1%), Гавриловский (80,2%), 

Жердевский (78,8%), Знаменский (76,5%) районы, на территории 

которых расположены крупные перерабатывающие предприятия. 

Доля продукции хозяйств населения наиболее высока в Первомай-

ском (54,6%), Моршанском (46,2%), Тамбовском (41,2%),  Строюрь-

евском (40,6%) районах.  Наиболее высокую долю продукции КФХ 

и ИП имеют Токаревский (28,1%) и Петровский (27,9%) районы 

[1,с.122]. 

Лидерами по производству зерна в области являются 

Петровский и  Сосновский районы, по производству 

подсолнечника– Инжавинский и Петровский районы, по 

производству сахарной свеклы – Кирсановский, Ржаксинский и 

Жердевский районы, по производству картофеля – Мичуринский, 

Тамбовский и Сосновский районы, по производству овощей –

Тамбовский район, фруктов и ягод – Тамбовский и Петровский 

районы, по производству скота и птицы –Инжавинский, 

Жердевский,  Сампурский и Знаменский районы, по производству 

молока –Тамбовский район, по производству яиц –Сампурский 

район, по производству шерсти –Тамбовский район [2, с.268]. 

Для выявления уровня аграрного развития отдельных террито-

рий проведем сводный рейтинг муниципальных районов Тамбов-

ской области по размерам посевной площади сельскохозяйственных 

культур, поголовью крупного рогатого скота и свиней и стоимости 

продукции сельского хозяйства. Ранжирование по отдельным со-

ставным элементам осуществляется по убыванию, то есть району, 

имеющему самый высокий размер факторов и объема производства, 

присваивается ранг 1, с меньшим размером – ранг 2 и т.д. Сводный 

рейтинг определим по сумме баллов рангов по отдельным видам 

продукции. Району, имеющий наименьшую общую сумму рангов, 

присваивается ранг 1.  
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Таблица 2. Рейтинг муниципальных районов Тамбовской области по 

факторам и объему аграрного производства в 2014 г. 

Районы 

Р
ан

г 
п

о
 

п
о
се

в
н

о
й
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л
о
щ

ад
и
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п
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 п
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С
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ы

й
 

р
ей
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г 

Бондарский       22 17 5 12 56 17 

Гавриловский     20 20 4 6 50 13 

Жердевский       9 11 1 2 23 3 

Знаменский       10 14 3 3 30 5 

Инжавинский      4 4 13 1 22 2 

Кирсановский     16 16 16 16 64 18 

Мичуринский      11 13 12 9 45 11 

Мордовский       3 8 10 11 32 6 

Моршанский       18 6 21 19 64 18 

Мучкапский       15 21 19 20 75 20 

Никифоровский    13 9 7 13 42 10 

Первомайский     23 23 22 22 90 23 

Петровский       1 22 18 10 51 14 

Пичаевский       21 15 23 23 82 22 

Рассказовский    7 12 6 8 33 8 

Ржаксинский      6 19 14 14 53 15 

Сампурский       14 3 2 4 23 3 

Сосновский       8 2 15 7 32 6 

Староюрьевский   17 5 9 18 49 12 

Тамбовский       2 1 8 5 16 1 

Токаревский      5 10 11 15 41 9 

Уваровский       12 7 17 17 53 15 

Уметский 19 18 20 21 78 21 

 

По показателю сводного рейтинга, рассчитанному в последней 

графе таблицы 2, выделим три группы муниципальных районов об-

ласти, характеризующихся низким, средним и высоким уровнем раз-

вития сельскохозяйственного производства (табл.  3). 

Из данных таблицы 3 видно, что высокий  уровень аграрного 

развития имеют 7 муниципальных районов области: Тамбовский, 
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Инжавинский, Сампурский, Жердевский, Знаменский, Мордовский 

и Сосновский. 9 районов характеризуются средним уровнем и  7 

районов – низким уровнем сельскохозяйственного развития. 

Таблица 3. Группировка муниципальных районов Тамбовской 

 области по уровню аграрного развития 

Уровень        

развития 

сельскохо-

зяйствен-

ного про-

изводства 

Сводный рейтинг 

районов, учиты-

вающий размеры 

биологических 

активов и стои-

мость валовой 

продукции сель-

ского хозяйства 

Число 

районов 

Название муниципаль-

ных районов 

Высокий 1-6 7 

Тамбовский, Инжавин-

ский, Сампурский, 

Жердевский, Знамен-

ский, Мордовский, Со-

сновский 

Средний 7-16 9 

Рассказовский, Тока-

ревский, Никифоров-

ский, Мичуринский, 

Староюрьевский, Гав-

риловский, Петров-

ский, Ржаксинский, 

Уваровский 

Низкий 17-23 7 

Бондарский, Кирсанов-

ский, Моршанский, 

Мучкапский, Умет-

ский, Пичаевский, 

Первомайский 

Таким образом, территориальное размещение производства 

сельскохозяйственной продукции в области имеет ассиметричный 

характер, обусловленный сформировавшимися социо-культурными 

и экономическими традициями районов, их географическим поло-

жением по отношению к городским округам с развитой рыночной 

инфраструктурой и близостью к перерабатывающим предприятиям, 

институциональными особенностями деятельности разных катего-
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рий хозяйств. Поддержание необходимых внутритерриториальных 

пропорций в аграрной экономике, недопущение чрезмерной диффе-

ренциации районов по уровню их сельскохозяйственного производ-

ства,  будут способствовать эффективному функционированию и 

устойчивому развитию регионального рынка сельскохозяйственной 

продукции. 
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АДАПТАЦИОННЫЕ И КОНКУРЕНТНЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ 

СЕЛЬСКОГО ХОЗЯЙСТВА РЕГИОНА 

 

Попова В.Б., Луганцева А.Г. 

 

Аннотация: В работе приведен экономико-статистический  

анализ сельского хозяйства региона на примере Тамбовской области 

и выявлены его адаптационные и конкурентные возможности. 



137 

 

Ключевые слова: сельское хозяйство, агроинновационная сис-

тема, импортозамещение, экономикообразующие отрасли.  

 

ADAPTATION AND COMPETITIVE POSSIBILITIES OF 

AGRICULTURE OF THE REGION 
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Abstract: This paper is an economic and statistical analysis of agri-

culture in the region by the example of the Tambov region and revealed 

its adaptive and competitive opportunities. 

Keywords: farming, agriculture innovation system, import substitu-

tion, ekonomikoobrazuyuschie industry. 

 

В современных условиях сельское хозяйство рассматривается 

как агроинновационная система, целью которой является производ-

ство экологически чистого и доступного по цене продовольствия 

исключительно отечественного производства. Реализация стратегии 

импортозамещения, а затем и импортовытеснения предопределяет 

необходимость оценки адаптационных способностей и конкурент-

ных возможностей отрасли на уровне отдельных регионов и страны 

в целом [5, с.99]. 

Решение этой задачи актуально и для Тамбовской области, кото-

рая  в последние годы является динамично развивающимся аграр-

ным регионом с исторически сложившейся сельскохозяйственной 

направленностью экономики.  В 2014 г. при объеме продукции в 

фактически действовавших ценах 93,5 млрд. руб. сельское хозяйство 

Тамбовской области произвело 2,2% валовой сельскохозяйственной 

продукции Российской Федерации (РФ) и 8,5% сельскохозяйствен-

ной продукции Центрального федерального округа (ЦФО). Область 

занимает в общерегиональном рейтинге 4 место и входя в число ли-

деров по производству сельскохозяйственной продукции в ЦФО на-

ряду с Белгородской, Воронежской, Курской и Московской облас-

тями [2, с.40]. 

Методические походы по выявлению адаптационных способно-

стях сельского хозяйства основаны на сравнении индексов физиче-

ского объема продукции отрасли с индексами других экономикооб-
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разующих отраслей региона в докризисный и послекризисный пе-

риоды. Конкурентные возможности отрасли проявляются при срав-

нении среднегодовой динамики изменения объемов аграрного про-

изводства с общероссийской и среднерегиональной тенденциями. 

Правомочность применения такой методики, с нашей точки зрения, 

обуславливается тем, что сопоставление результатов производства 

осуществляется в сопоставимой оценке и за длительный период 

времени. Это обеспечивает нивелирование различий условий фор-

мирования фактически действовавших цен в разных отраслях и в 

отдельные годы. 

Индекс производства рассчитывается в целом по продукции 

сельского хозяйства, по продукции растениеводства, продукции жи-

вотноводства и в разрезе отдельных сельхозпроизводителей (по 

сельскохозяйственным организациям, крестьянским (фермерским) 

хозяйствам и индивидуальным предпринимателям, хозяйствам насе-

ления) по формуле Ласпейреса: 

00

01

pq

pq
I q ,где 

q1p0 – стоимость продукции сельского хозяйства отчетного года 

 в ценах предыдущего года; 

q0p0 –стоимость продукции сельского хозяйства предыдущего года в ценах 

предыдущего года. 

 

Применение данного индекса регламентируется Методическими 

указаниями по расчету объема и индекса производства продукции 

сельского хозяйства, утвержденными приказом  Росстата  от 

06.09.2011г. №385 [1, с.198]. 

Темпы изменения результатов производства в основных видах 

деятельности региона в сопоставимой оценке за последние десять 

лет (2005-2014 гг.) представлены в таблице 1. Из нее видно, что для 

всех экономикообразующих отраслей было характерно замедление 

темпов развития в 2009г., когда их функционирование происходило 

в сложной экономической ситуации, связанной с финансово-

экономическим кризисом.  
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Таблица 1. Индексы результатов экономической деятельности 

основных экономикообразующих отраслей Тамбовской области за 

2005-2014 годы (в сопоставимых ценах; в % к предыдущему году) 
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Область сохранила положительную динамику производства по 

всем отраслям специализации. Наибольшие темпы развития в дан-

ном периоде были характерны для вида деятельности «Строительст-

во», где в среднем ежегодно объем работ и услуг увеличивался на 

13,2%. Среднегодовой прирост оборота в розничной торговле соста-

вил 10,5%. Увеличение  производства в сельском хозяйстве проис-

ходило в среднем ежегодно на 9,5%, в промышленности – на 5,9% .   

Однако следует учитывать, что в анализируемом периоде на раз-

витие сельского хозяйства помимо финансово-экономического кри-

зиса 2009 г. существенное негативное влияние оказали сложные 

природно-экономические условия 2010 г., связанные с   длительной 

аномальной жарой и засухой.  Тем не менее, в последующие послекри-

зисные годы (2012-2014 гг.) развитие сельского хозяйства характеризо-

валось более существенными темпами роста  по сравнению с другими 



140 

 

отраслями. Средний ежегодный прирост в отрасли составил 19,3%, в то 

время как в строительстве – 10,3%, в розничной торговле – 8,5%, в 

промышленности –7%.  Кроме того только в сельском хозяйстве темп 

роста производства в послекризисный период (119,3%) превысил темп 

роста в докризисные годы (110,2%). Это свидетельствует об адаптаци-

онных способностях сельского хозяйства региона [3, с. 197]. 

Для исследования ситуации внутри отрасли аналогичным обра-

зом проанализируем динамику объема продукции сельского хозяй-

ства в разрезе отдельных категорий сельскохозяйственных произво-

дителей (табл. 2). 

Таблица 2. Динамика производства продукции сельского хозяйства в 

Тамбовской области за 2005-2014 гг. 

Годы 

Индексы физического объема продукции  

сельского хозяйства  (в сопоставимых ценах; в % к пре-

дыдущему году) 

хозяйства 

всех 

 категорий 

в том числе 

сельско-

хозяйственные  

организации 

хозяйства 

населения 

КФХ и 

ИП 

2005 109,5 117,8 97,8 136,7 

2006 106,6 110,1 98,5 132,0 

2007 101,9 100,6 104,0 99,0 

2008 124,2 142,3 96,7 140,3 

2009 100,1 99,0 101,5 99,9 

2010 73,0 66,8 81,9 62,6 

2011 163,9 201,9 125,6 183,6 

2012 107,9 118,7 97,7 91,9 

2013 125,8 142,0 96,5 121,9 

2014 103,3 107,5 92,0 105,8 

В среднем  

за 2005-2008 гг. 
110,2 116,7 99,2 125,8 

В среднем 

за 2005-2014 гг. 
109,5 116,2 98,7 113,1 

В среднем  

за 2012-2014 гг. 
119,3 121,9 95,4 105,8 

Значения среднегодовых индексов физического объема свиде-

тельствуют, что темпы изменения объема аграрного производства в 

различных  категориях хозяйств имели разный характер. При сред-
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негодовом приросте в целом по области на 9,5%, объем сельскохо-

зяйственной продукции на сельскохозяйственных предприятиях в 

среднем ежегодно увеличивался на 16,2%, в КФХ и ИП –на 13,1%, а 

в хозяйствах населения – снижался на 1,3%. 

Негативное влияние последствий финансово-экономического 

кризиса 2009г. и сложных природно-экономических условий 2010 г. 

сказалось на производстве во всех категориях хозяйств, что видно 

по низким значениям индекса физического объема продукции сельско-

го хозяйства в эти годы. В послекризисный 2011 г. рост производства 

произошел у всех категорий товаропроизводителей, но в меньшей сте-

пени – у хозяйств населения. В последующие три года (2012-2014 гг.) 

при среднем ежегодном росте производства на  сельскохозяйственных 

организациях на 21,9%, в  фермерском секторе – на 5,8%, у населения 

происходило снижение объема продукции в среднем ежегодно на 4,6% 

[4, с.148]. 

То есть крупные и средние производители демонстрируют более 

высокие показатели роста производства. Крестьянские (фермерские) 

хозяйства имеют несколько меньшие темпы роста по сравнению с 

крупными сельхозпроизводителями, однако характеризуются боль-

шей степенью мобильности, поэтому показывают достаточно ста-

бильные трендовые показатели. А семейно- индивидуальный сектор, 

обладая большей устойчивостью в обстоятельствах неблагоприят-

ной рыночной конъюнктуры и нетипичных погодных условий, ха-

рактеризуется не только более низкими по сравнению с другими ка-

тегориями хозяйств темпами развития, но и регрессивным характе-

ром производства. 

Адаптационные возможности, проявившиеся в более высоких 

средних темпах роста аграрного производства в послекризисный пери-

од (2012-2014 гг.) по сравнению с докризисными показателями (2005-

2008 гг.), продемонстрировали только сельскохозяйственные организа-

ции. В субъектах малых формах хозяйствования, напротив, средние 

темпы роста в послекризисные годы меньше, чем в докризисный пери-

од.  

Для выявления конкурентных возможностей сельского хозяйст-

ва Тамбовской области произведем сравнение областной, общерос-

сийской и среднерегиональной среднегодовой динамики аграрного 

производства за последние десять лет (табл. 3).  
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Таблица 3. Динамика производства продукции растениеводства и 

животноводства за 2005-2014 гг. 

Регион 

Индексы физического объѐма продукции  

сельского хозяйства (в сопоставимых це-

нах; в процентах к предыдущему году) 

В
 с

р
ед

н
ем

  

за
 2

0
0
5

-2
0
1
4
 г

г.
 

2
0
0
5
г.

 

2
0
0
6
г.

 

2
0
0
7
г.

 

2
0
0
8
г.

 

2
0
0
9
г.

 

2
0
1
0
г.

 

2
0
1

1
г.

 

2
0
1
2
г.

 

2
0
1
3
г.

 
 

2
0
1
4
г 

 

Растениеводство 

РФ 

1
0
4
,1

 

1
0
2
,0

 

1
0
2
,4

 

1
1
8
,0

 

9
8
,6

 

7
6
,2

 

1
4
6
,9

 

8
8
,0

 

1
1
2
,3

 

1
0
4
,9

 

1
0
3
,9

 

ЦФО 

1
0
5
,2

 

1
0
0
,7

 

1
0
8
,9

 

1
2
1
,7

 

1
0
1
,3

 

6
5
,8

 

1
6
8
,8

 

9
9
,8

 

1
0
7
,0

 

1
0
6
,0

 

1
0
6
,0

 

Тамбовская область 

1
1
8
,0

 

1
0
9
,8

 

1
0
4
,2

 

1
3
6
,0

 

9
8
,9

 

5
8
,4

 

2
0
1
,3

 

9
2
,1

 

1
2
6
,4

 

9
5
,4

 

1
0
9
,0

 

Животноводство  

РФ 

1
0
0
,2

 

1
0
5
,4

 

1
0
4
,6

 

1
0
3
,0

 

1
0
4
,6

 

1
0
0
,9

 

1
0
2
,3

 

1
0
3
,3

 

1
0
0
,5

 

1
0
2
,0

 

1
0
2
,7

 

ЦФО 

1
0
1
,6

 

1
0
7
,0

 

1
0
5
,5

 

1
0
5
,3

 

1
0
7
,2

 

1
0
3
,8

 

1
0
4
,7

 

1
0
8
,2

 

1
0
6
,1

 

1
0
2
,7

 

1
0
5
,2

 

Тамбовская область 

9
5

,4
 

1
0

1
,5

 

9
7

,8
 

9
7

,3
 

1
0

3
,0

 

1
0

1
,5

 

1
0

3
,4

 

1
4

6
,0

 

1
2

4
,7

 

1
1

7
,0

 

1
0

7
,8

 
Сельское хозяйство в целом 

РФ  

1
0

2
,4

 

1
0

3
,6

 

1
0

3
,4

 

1
1

0
,8

 

1
0

1
,4

 

8
8

,7
 

1
2

3
,0

 

9
5

,3
 

1
0

6
,2

 

1
0

3
,5

 

1
0

3
,5

 

ЦФО 

1
0

3
,7

 

1
0

3
,5

 

1
0

7
,4

 

1
1

4
,2

 

1
0

4
,0

 

8
4

,5
 

1
3

4
,7

 

1
0

3
,8

 

1
0

6
,6

 

1
0

4
,5

 

1
0

6
,0

 

Тамбовская область 

1
1
0

,0
 

1
0
6

,5
 

1
0
3

,5
 

1
2
4

,2
 

1
0
0

,1
 

7
3
,0

 

1
6
3

,9
 

1
0
7

,9
 

1
2
5

,8
 

1
0
3

,3
 

1
0
9

,7
 

 

Как видно из таблицы 3, основная тенденция аграрного произ-

водства Тамбовской области за период 2005-2014 годы имела поло-
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жительный характер: в среднем ежегодно объем сельскохозяйствен-

ной продукции в целом увеличивался на 9,7%, растениеводческой 

продукции – на 9%, животноводческой продукции – на 7,8%.  

Среднегодовые темпы роста сельскохозяйственного производст-

ва в целом по области, в том числе в растениеводстве, и в животно-

водстве опережали общероссийский и среднерегиональный уровень, 

что указывает на наличие конкурентных возможностей сельского 

хозяйства и его основных отраслей. 

Для изучения конкурентных возможностей аграрного сектора 

Тамбовской области в послекризисный период проведем сравнение 

динамики физического объема продукции сельского хозяйства, в 

том числе по отдельным сельскохозяйственным производителям,  с 

данными РФ и ЦФО за 2012-2014 гг. 

Как видно из данных таблицы 4, в 2010 г., характеризовавшийся 

сложными природно-климатическими условиями, связанными с 

аномальной жарой и засухой, произошло существенное сокращение 

объемов  сельскохозяйственной продукции во всех категориях хо-

зяйства, как в целом в Российской Федерации, так и в Центральном 

федеральном округе, и в Тамбовской области. В наибольшей степе-

ни снижение объемов производства коснулось крестьянских (фер-

мерских) хозяйств и сельскохозяйственных организаций. Индивиду-

ально-семейный сектор показал большую устойчивость к  неблаго-

приятным природным условиям. Размер уменьшения объемов про-

дукции во всех категориях хозяйств в Тамбовской области находил-

ся на среднерегиональном уровне. В следующем 2011 г. рост произ-

водства произошел во всех категориях товаропроизводителей. 

В последующие 2012-2014 гг. среднегодовой темп роста сель-

скохозяйственного производства в Тамбовской области (119,3%) 

опережал и общероссийский (101,6%), и среднерегиональный 

(105%) уровень. 

Положительную тенденцию изменения объемов производства за 

эти три года на всех анализируемых территориях  продемонстриро-

вали КФХ и ИП и сельскохозяйственные организации, у которых 

среднегодовые темпы роста за 2012-2014 гг. превышали 100%. Про-

изводство сельскохозяйственной продукции у населения в этот пе-

риод имело регрессивный характер. 
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Таблица 4.  Индексы  физического объема продукции сельского хо-

зяйства за 2010-2015 гг. в РФ, ЦФО и Тамбовской области  

Регион 2010г. 2011г. 2012г. 2013г. 2014г. 

В сред-
нем за 
2012-

2014гг. 

Сельскохозяйственные организации 
Российская 
Федерация 

89,4 128,3 94,9 108,4 106,7 103,1 

Центральный 
федеральный 
округ 

66,7 138,1 107,8 109,6 108,2 108,5 

Тамбовская 
область 

66,8 201,9 118,7 142,0 107,5 121,9 

Хозяйства населения 
Российская 
Федерация 

88,8 113,4 96,7 100,3 98,5 98,5 

Центральный 
федеральный 
округ 

81,9 124,0 99,6 100,1 96,2 98,6 

Тамбовская 
область 

81,9 125,6 97,7 96,5 92,0 95,4 

Крестьянские (фермерские) хозяйства и индивидуальные            
предприниматели 

Российская 
Федерация 

83,9 150,9 89,2 118,4 110,4 105,2 

Центральный 
федеральный 
округ 

62,4 200,0 99,8 108,5 117,1 108,2 

Тамбовская 
область 

62,6 183,6 91,9 121,9 105,8 105,8 

Хозяйства всех категорий 
Российская 
Федерация 

88,7 123,0 95,3 106,2 103,5 101,6 

Центральный 
федеральный 
округ 

84,5 134,7 103,8 106,6 104,5 105,0 

Тамбовская 
область 

73,0 163,9 107,9 125,8 103,3 119,3 
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Причем, в малых формах хозяйствования Тамбовской области 

среднегодовые темпы роста объема продукции были ниже среднере-

гиональных показателей. Так, среднегодовое снижение производст-

ва в хозяйствах населения в среднем по ЦФО составило 1,4%, а в 

Тамбовской области - 4,6%. При среднегодовом росте производства 

в КФХ и ИП в среднем по региону  на 8,2%, объем продукции в дан-

ной категории хозяйств в Тамбовской области увеличился на всего 

на 5,8%.  

Более высокие темпы роста по сравнению со среднерегиональ-

ным и общероссийским уровнями в послекризисный период показа-

ли только  сельскохозяйственные организации Тамбовской области, 

на которых среднегодовой прирост продукции составил 21,9% про-

тив 8,5% по ЦФО и 3,1% по РФ. То есть в послекризисные 2012-

2014 гг. конкурентные возможности проявили только крупные и 

средние сельскохозяйственные товаропроизводители.  

Таким образом, адаптационные и конкурентные возможности 

сельского хозяйства Тамбовской области, проявившиеся в первом 

случае, в отличие от других экономикообразующих отраслей , в бо-

лее высоких средних темпах роста производства в послекризисные 

годы по сравнению с докризисным периодом, во втором случае – в 

превышении среднерегионального и общероссийского среднегодо-

вых значений индексов физического объема продукции сельского 

хозяйства, обеспечиваются только сельскохозяйственными органи-

зациями.  

Данная категория хозяйств, производящая 2/3 валовой продук-

ции сельского хозяйства в стоимостном выражении, является преоб-

ладающей в институциональной структуре аграрного производства 

области. Увеличение  удельного веса продукции сельскохозяйствен-

ных организаций произошло за последние пять лет в 2 раза на фоне 

сокращения доли малых форм хозяйствования (в основном – хо-

зяйств населения).  Во многом это  связано с реализацией на терри-

тории области ряда крупных инвестиционных проектов по строи-

тельству свиноводческих и молочных комплексов, птицефабрик. 

При общей целесообразности подхода по приоритетности развития 

крупного и среднего предпринимательства, подтверждаемой  фор-

мированием данным сектором  адаптационного и конкурентного 

потенциала отрасли, следует адекватное внимание уделять государ-
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ственному регулированию и стимулированию деятельности  субъек-

тов малого аграрного бизнеса. 
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ТЕНДЕНЦИИ РАЗВИТИЯ ИННОВАЦИОННОЙ 
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ПРОИЗВОДСТВА ТАМБОВСКОЙ ОБЛАСТИ 
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Аннотация: В работе приведен экономико-статистический  

анализ инновационной деятельности предприятий промышленного 

производства Тамбовской области. 

Ключевые слова: инновационная деятельность, инновационная 
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TRENDS OF THE INNOVATIVE ACTIVITY OF ENTER-

PRISES INDUSTRIAL PRODUCTION GO TAMBOV REGION 

 

Savina E.V. 

 

Abstract: This paper is an economic and statistical analysis of devel-

opment of innovative activity of the enterprises of industrial production in 

the region by the example of the Tambov region. 

Keywords: innovation, innovative activity and technological innova-

tion. 

 

Российская экономика переживает непростые времена. 

Экономический кризис, начавшийся в 2014 г., сдерживает 

формирование экономики инновационного типа. Но именно 

инновации способны придать новый импульс технологического 

прорыва производства, тем самым обеспечив долговременную 

устойчивость экономического роста.   

Само понятие инновация отражает конечный результат 

инновационной деятельности, которая охватывает  все научно-

технические, производственные, организационные, финансовые и 

коммерческие действия, реально приводящие к осуществлению 

инноваций или задуманные с этой целью, включая исследования и 

разработки, не связанные напрямую с подготовкой какой-либо 

конкретной инновации. 

С целью получения информации об инновационной 

деятельности органы государственной статистики ежегодно 

проводят обследование предприятий отдельных видов 

экономической деятельности (без субъектов малого 

предпринимательства), среди них предприятия промышленного 

производства, связи и деятельности, связанной с использованием 

вычислительной техники и информационных технологий, научных 

исследований и разработок и предоставления прочих видов услуг. 

Основным индикатором инновационной деятельности является 

уровень инновационной активности предприятий и организаций [2, 

с.27].  

По результатам проведенного обследования технологическими, 

организационными и маркетинговыми инновациями в 2015 г. 
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занимались 9,6% организаций Тамбовской области, против 9,1% в 

2014 г. и 8,8% в 2013 г.; доля инновационно-активных предприятий 

промышленного производства за последние годы также 

увеличивается с 11,3% в 2013 г. до  13,2% в 2015 г.; доля 

инновационно-активных организаций сферы услуг в 2015 г. 

составила 6,7%, против 6,0% в 2014 г. и 6,2% в 2013 г. [3, с.10]. 

В настоящее время, в соответствии с международными 

рекомендациями, выделяют следующие типы инноваций (рис. 1).  

 
Рис.1. Схема распределения инноваций по типам [1, с.5].  

 

Важнейшей составляющей инновационного процесса являются 

технологические инновации, которые являются основой 

социального и экономического развития региона, так как именно их 

использование воплощается в виде новых или усовершенствованных 

продуктов и технологических процессов. 

Общую картину технологических инноваций в Тамбовской 

области в основном определяют предприятия промышленного 

производства. За последние 5 лет их уровень инновационной 

активности увеличился с 6,7% в 2011 г. до 10,4% в 2014 г., 11,2% в 

2015г. В среднем по Российской Федерации этот показатель в 2015г. 

составил  9,5%, что на  0,2 процентных пункта меньше, чем в 2014г.  
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Из общего числа обследованных организаций, занимавшихся в 

2015г. технологическими инновациями, основная часть - 

предприятия обрабатывающих производств (59,0%). Наиболее 

инновационно-активными из них являются организации 

химического производства, производства электрооборудования, 

электронного и оптического оборудования, машин и оборудования, 

производства пищевых продуктов, включая напитки, и табака, 

производства транспортных средств и оборудования. 

В 2015 г. наибольшее число организаций, осуществлявших 

технологические инновации, частной формы собственности (69,6%), 

доля смешанной российской собственности составила 21,7%, против 

58,3% и 20,9% в 2014 г., соответственно. 

На всех обследованных промышленных организациях было 

занято 49,1 тысяч человек. Среднесписочная численность 

работников в среднем на одно предприятие, осуществлявшее 

технологические инновации, составила 845 человек, на одно 

предприятие не осуществлявшее технологические инновации – 163 

человека, что свидетельствует о том, что инновационную 

деятельность ведут преимущественно крупные предприятия. 

Квалификация работников, характеризуемая наличием высшего 

профессионального образования, несколько выше в инновационных 

организациях. Доля специалистов с высшим профессиональным 

образованием в общей численности работников здесь составляет 

30,4% против 26,1% в неинновационных организациях. 

Среди организаций, осуществлявших различные виды 

инновационной деятельности, наибольшую долю по-прежнему 

составляют организации, приобретавшие машины и оборудование, 

связанные с технологическими инновациями – 73,9% от общего 

числа промышленных организаций, осуществлявших 

технологические инновации, против 70,8% в 2014 г. В целом по 

Российской Федерации и областям ЦФО данный показатель в 2015 

г. составлял соответственно 53,1 % и 51,0% против 56,4% и 58,1% в 

2014 г. Актуальность данного вида инновационной деятельности 

объясняется стремлением организаций обновить парк 

производственного оборудования, поднять технологический уровень 

производства. 
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Значителен также удельный вес организаций, занимавшихся 

инжинирингом, включая подготовку технико-экономических 

обоснований, производственное проектирование, пробное 

производство и испытания, монтаж и пуско-наладочные работы, 

другие разработки новых продуктов, услуг и методов их 

производства (передачи), новых производственных процессов – 

39,1%. 

По-прежнему недостаточна деятельность организаций в области 

исследования и разработок новых продуктов, услуг и методов их 

производства (передачи), новых производственных процессов. По 

сравнению с 2014 г. удельный вес организаций, осуществлявших 

исследования и разработки увеличился  всего на 0,7 процентных 

пункта и составил 17,4%. Значительно отстает область по этому 

показателю от среднероссийских данных и областей ЦФО, где 

данный показатель в 2015 г. составлял соответственно 43,9% и 

50,5%, что на 1,0 и 2,0 процентных пункта выше, чем в 2014 г.  

Ресурсное обеспечение инновационного развития 

характеризуется объемами затрат на инновации, представляющими 

собой фактические расходы на различные виды и типы 

инновационной деятельности, выраженные в денежной форме, 

выполняемые в масштабе организации (отрасли, региона, страны). 

На мероприятия по созданию, приобретению и распространению 

новых и усовершенствованных видов продукции, услуг, технологий, 

сырья и материалов (технологические инновации) в Тамбовской 

области было затрачено в 2015 г. 3003,3 млн. рублей, против 2076,8 

млн. рублей в 2014 г. (в действующих ценах соответствующих лет), 

в расчете на одно предприятие, осуществлявшее технологические 

инновации, это составило 130,6 млн. рублей и 86,5 млн. рублей, 

соответственно. 

Качественной характеристикой инновационных затрат, 

теснейшим образом связанных с результатами самих инноваций, 

является интенсивность затрат на технологические инновации, 

которая в 2015 г. составила 2,9%, против 2,4% в 2014 г. и 2,1% в 

2013 г. Выше этот показатель у организаций по производству 

электрооборудования, электронного и оптического оборудования 

(9,5%),  машин и оборудования (5,6%), значительно ниже у 

организаций по производству транспортных средств (0,4%), 
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целлюлозно-бумажному производству; издательской и 

полиграфической деятельности (0,03%) [3, с.68]. 

Проблема финансирования инновационных проектов по-

прежнему остается актуальной для предприятий области. При всем 

имеющемся разнообразии альтернативных источников финансиро-

вания инновационной деятельности основным из них выступают 

собственные средства организаций. В 2015 г. их доля составила 

91,9% против 93,5% в 2014 г. 
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 Рис. 2. Структура  затрат  на  технологические  инновации  по  
источникам  финансирования (в процентах) 

 

По сравнению с 2014 г. доля средств федерального бюджета в 

2015 г. увеличилась на 5,3 процентных пункта. Эти средства в 

истекшем году направлены на поддержание инновационной 

деятельности организаций производства электрооборудования, 

электронного и оптического оборудования.  

В 2015 г. 57,5%  затрат на технологические инновации по видам 

инновационной деятельности, приходится на инжиниринг, включая 

подготовку технико-экономических обоснований, производственное 

проектирование, пробное производство и испытания, монтаж и 

пуско-наладочные работы, другие разработки (не связанные с 

научными исследованиями и разработками) новых 

производственных процессов,  26,5% - на приобретение машин и 

оборудования, связанных с технологическими инновациями, 7,7% - 

на исследования и разработку новых продуктов, услуг и методов их 

производства, новых производственных процессов. 
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Технологические инновации существенно различаются в 

зависимости от того, относятся они к продуктовым или процессным. 

Первые подразумевают значительный прорыв в производстве новых 

или значительно улучшенных продуктов (товаров, услуг), 

основанных, как правило, на принципиально новых технологиях. 

Нацелены они в первую очередь на завоевание новых рынков сбыта, 

как  внешних, так и внутренних. Процессные инновации нацелены, 

как правило, на снижение издержек производства или затрат, 

связанных с доставкой продуктов, повышение качества товаров 

(услуг) и эффективности производства или  транспортировки уже 

существующих продуктов [1, с.6]. 

Российская экономика нуждается и в том, и в другом типе 

технологических инноваций, но именно продуктовые инновации в 

наибольшей степени определяют формирование инновационной 

составляющей экономического роста, оказывая значительное 

влияние на развитие производства.  

В 2015 г. затраты на продуктовые инновации составили 2578,0 

млн. рублей (85,8% от общих затрат на технологические инновации), 

что меньше на 4,3  процентных пункта, чем в 2014 г. Доля затрат на 

процессные инновации в 2015 г. составила 14,2% от общих затрат, 

против 9,9% в 2014 г. 

Конечным результатом инновационной деятельности 

предприятий и организаций является внедрение в производство 

более эффективных видов технологий, сырья, материалов, создание 

новых и совершенствование действующих видов продукции. В 2015 

г. организациями промышленного производства было отгружено 

инновационных товаров, работ и услуг на сумму 6244,1 млн. рублей, 

из них 99,7% приходилось на организации, осуществлявшие 

технологические инновации, против 6172,9  млн. рублей  и 99,5% в 

2014 г.  

Наблюдалось изменение структуры отгруженной 

инновационной продукции предприятиями промышленного 

производства в сторону увеличения доли значительно измененной 

или вновь внедренной продукции с  77,8% в 2014 г. до 95,0% в 2015 

г., доля усовершенствованной уменьшилась с 22,2% в 2014 г. до 

5,0% в 2015 г. 
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Рис. 3. Распределение отгруженной инновационной продукции 
предприятий промышленного производства, осуществлявших 
технологические инновации, по видам (в % от объема  
инновационной продукции) 

  

Конкурентные позиции инновационной продукции на внешних 

рынках пока слабы.   На экспорт поставлялось всего 0,02% от 

общего объема отгруженной инновационной продукции 

организаций, осуществлявших технологические инновации, против 

0,9% в 2014 г. В 2015 г. вся отгруженная на экспорт инновационная 

продукция шла в страны СНГ.  

Создание инновационной экономики немыслимо без 

нанотехнологий. В структуре инновационной продукции 

организаций промышленного производства, осуществлявших 

технологические инновации, доля продукции, связанной с 

нанотехнологиями, составила в 2015 г. 36,0%  (в 2014 г. – 20,7%, в 

2013 г. – 11,8%). Данную продукцию отгружали только организации 

производства электрооборудования, электронного и оптического 

оборудования. 

Недостаточная конкурентоспособность отечественных товаров 

для широкого выхода на мировые рынки предопределяется 

сложившимися приоритетами инновационной деятельности 

предприятий, ориентированными преимущественно на 

максимальное удовлетворение спроса российских потребителей. 

Большинство обследованных организаций промышленного 

производства (62,9%) отметили, что наиболее важным рынком сбыта 

основного вида продукции для них является местный 
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(региональный), 37,1% – общероссийский рынок, против 63,0% и 

37,0% в 2014 г., соответственно.  

Как и в любой сфере экономики, в инновационной деятельности 

присутствуют факторы как способствующие, так и препятствующие 

ее развитию. Среди экономических факторов, сдерживающих 

инновационную деятельность, обследуемые организаций считают, 

прежде всего, недостаток собственных денежных средств (27,3% 

предприятий), который препятствует нововведениям 

технологического характера, негативно сказывается на качестве 

внедряемых инноваций, препятствует появлению прорывных 

технологий, а также не дает возможности предприятиям 

осуществлять инновационную деятельность на постоянной основе. 

Следующими по значимости факторами являются: высокая 

стоимость нововведений (20,5% предприятий) и недостаточная 

финансовая поддержка со стороны государства (14,6% 

предприятий).  

Среди внутренних факторов, препятствующих проведению 

инноваций, обследуемые предприятия отмечают низкий 

инновационный потенциал предприятия, недостаток 

квалифицированного персонала.   

Невысокий уровень инновационной активности организаций в 

нашей области отчасти объясняется недостаточным уровнем 

развития на предприятиях и организациях научных подразделений. 

Так в 2015 г. из числа обследованных промышленных организаций 

2,9% имели научно-исследовательские и проектно-конструкторские 

подразделения, против 3,9% в 2014 г. и 1,4% в 2011 г. 

В 2015 г. организациями Тамбовской области, осуществлявшими 

технологические инновации, было подано 15 заявок на патенты 

против 18 заявок в 2014 г. 

Приведенные статистические данные показывают, что за 

последние пять лет в Тамбовской области отмечено увеличение 

уровня инновационной активности предприятий промышленного 

производства, осуществлявших технологические инновации (с 6,7% 

в 2011 г. до 11,2% в 2015 г.), это выше среднероссийских данных. 

Среди регионов ЦФО по уровню инновационной активности 

организаций, осуществлявших технологические инновации, 

Тамбовская область занимает 7 место против 9 места в 2014 г.  
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Интенсивность затрат на технологические инновации в 2015 г. в 

Тамбовской области выше чем в среднем по Российской Федерации 

и областям ЦФО на 1,1 и 1,6 процентных пункта, соответственно.   

Отмечается  увеличение в структуре инновационной продукции 

доли продукции, связанной с нанотехнологиями (с 2,8% в 2011 г. до 

36,0% в 2015 г.). Однако доля отгруженной инновационной 

продукции в структуре объема отгруженных товаров, работ и услуг 

промышленных организаций в 2015 г.  составила всего 5,9% против 

7,0% в 2014 г., это ниже чем в среднем по Российской Федерации и 

субъектам ЦФО на 2,0 и 6,1 процентных пункта, соответственно [4].   

Современные тенденции развития инновационной деятельности 

далеко не в полной мере отвечают ожиданиям, связанным с 

формированием экономики инновационного типа, обеспечением 

динамичного устойчивого роста, повышением 

конкурентоспособности продукции и качества  жизни населения.      

 К основной проблеме развития инновационной деятельности 

Тамбовской области можно отнести слабое использование 

имеющегося инновационного потенциала, отставание в сфере 

деятельности по исследованию и разработке новых продуктов, услуг 

и методов их производства, нехватка квалифицированных кадров, 

отсутствие венчурного капитала, направляемого в инновационную 

сферу, слабость кооперационных связей. 

Для успешного развития инновационной деятельности 

необходима поддержка со стороны государства в виде финансового 

стимулирования инноваций, страхование инновационных рисков, 

формирование научно-инновационной инфраструктуры, 

совершенствование нормативно-правовой базы, особенно системы 

защиты авторских прав и охраны интеллектуальной собственности, 

более глубокая интеграция научной, образовательной и 

производственной деятельности, первостепенное развитие 

наукоемких и высокотехнологичных видов экономической 

деятельности, так как именно в них в первую очередь находят свое 

применение результаты научных исследований и разработок. 
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Аннотация: Статья посвящена вопросам развития  торговли 

Тамбовской области. На основе данных официальной статистики 

автором проведен мониторинг современного состояния и развития 

потребительского рынка товаров в регионе.  

Ключевые слова: региональный потребительский рынок това-

ров, оборот розничной торговли, розничная торговля, экономика 
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TAMBOV TRADE AREA AND ITS CONTRIBUTION TO THE 

DEVELOPMENT OF THE REGION 

 

Savelieva N.D. 

 

Annotation: The article is devoted to the development of the Tambov 

region trade. Based on official statistics monitored by the author of the 

current state and development of the consumer goods market in the re-

gion. 

Keywords: regional consumer market of goods of retail trade, retail 

trade, the region's economy. 

 

Торговля является одним из основных видов деятельности 

региона и играет важную роль в его экономической жизни; она  

оказывает существенное влияние на объем и структуру 

производства товаров, улучшение ассортимента и повышение 

качества.  Активно воздействует  на потребителей, воспитывает 

http://www.gks.ru/
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разумные потребности и их вкусы, широко пропагандирует новые 

товары.  

В соответствии с изменением потребительского спроса, ростом 

требований к качеству товаров и культуре обслуживания внутренняя 

торговля Тамбовской области развивается динамичными темпами. 

Постоянно осуществляется структурная перестройка 

товародвижения, формируются торговые сети, происходит развитие 

специализированных и фирменных магазинов, обновление 

материальной базы, внедрение информационных технологий, 

развитие новых форм и методов продажи товаров. 

В Статистическом регистре хозяйствующих субъектов Росстата 

по Тамбовской области по состоянию на 1 января 2016 г. учтено 

5439 организаций с видом деятельности «Оптовая и розничная тор-

говля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых из-

делий и предметов личного пользования» или 29,6% от общего чис-

ла хозяйствующих субъектов. По сравнению с  данными на 1 января 

2015 г. количество учтенных объектов в этом виде экономической дея-

тельности  увеличилось на 227 единиц или на 4,4%. 

27,3 тысяч человек или 9,9% от общей численности занятых в 

экономике области трудятся в сфере торговли.  

Кроме того, оптовой и розничной торговлей; ремонтом авто-

транспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов 

личного пользования в 2015 г. занималось 13,1 тысяч индивидуаль-

ных предпринимателей, что составляет 57,1%  от всех предпринима-

телей области. 

Организации с основным видом экономической деятельности 

«Оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, 

мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования», 

по данным Федеральной налоговой службы, пополнили 

консолидированный бюджет Тамбовской области  в 2015 г.  на сумму 

4761 млн. рублей  или 16%  от общей суммы платежей.  По сравнению с  

2014 г.  налогов и сборов поступило более чем на четверть (125,3%). 

Объем  валовой добавленной стоимости, созданный  сектором 

торговой деятельности в 2014 г. составил 47,3 млрд. рублей, или 

17,1% от общего объема по области.  

Несмотря на то, что доля ВДС оптовой и розничной торговли; 

ремонта транспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и 
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предметов личного пользования в ВРП Тамбовской области  

относительно 2013 г. сократилась на 0,9 процентных пунктов, она  

по- прежнему сохраняет свои лидирующие позиции в 

формировании ВРП региона.    

Среди регионов ЦФО по доле ВДС оптовой и розничной тор-

говли; ремонта транспортных средств, мотоциклов, бытовых из-

делий и предметов личного пользования в ВРП Тамбовская об-

ласть в 2014 г.  занимала  9 место, что на уровне  2013 г., а среди 

регионов ЦЧР 3 место против 2 места  в предыдущем году.    

Почти две трети валовой добавленной стоимости оптовой и 

розничной торговли; ремонта транспортных средств, мотоцик-

лов, бытовых изделий и предметов личного пользования Там-

бовской области формируют предприятия розничной торговли. 

На сегодняшний день это самый динамичный сектор экономики, 

как в России, так и в Тамбовской области. 

После посткризисного периода (2010-2014 гг.) розничная тор-

говля в Тамбовской области  ежегодно наращивала свои обороты. В 

результате за четыре года (с 2011г. по 2014 г.)  оборот розничной 

торговли вырос почти на треть (132,6%). При этом в ЦФО и РФ он 

вырос на 22,3% и на 21,5% соответственно. Однако, начавшийся в 

2014 г., финансово-экономический кризис существенно повлиял на 

объѐм оборота розничной торговли за 2015 г. 

Так, в 2015 г. оборот розничной торговли по Тамбовской облас-

ти составил 182,4 млрд. рублей и относительно 2014 г. сократился на 

7,5% (в сопоставимых ценах) (рис. 1). Процессы, происходящие в 

целом в сфере розничной торговли, характерны и для всех районов 

(городов) Тамбовской области.  

В ЦФО и РФ за анализируемый период тенденция была анало-

гичной, то есть с 2011 по 2014 гг. отмечался ежегодный рост, а в 

2015 г.   оборот розничной торговли снизился  на 11,9%  и  10,0% 

соответственно. 

 В 2015 г. все регионы ЦФО допустили снижение относительно 

предыдущего года.   

По рейтингу индекса физического объема оборота розничной 

торговли среди регионов ЦФО в 2015 г. Тамбовская область, как и в 

2014 г., находилась на 11 месте. 
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Несмотря на кризисную ситуацию, эта сфера экономики активно 

развивается, что видно по росту количества торгующих организа-

ций.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1. Оборот розничной торговли Тамбовской области 

  за  2011-2015 годы 

 

В 2015 г. на территории Тамбовской области торговую 

деятельность осуществляли  5414 объектов розничной торговли, из 

них 2439 минимаркетов, 62 гипермаркетов и супермаркетов. Кроме 

того, работали 1098 павильонов, 457 палаток (киосков), 355 аптек и 

аптечных магазинов, 330 аптечных киосков и аптечных пунктов. 

По сравнению с 2014 г. их количество возросло на 3,3% или на 

175 объектов, а их торговая площадь возросла на 3,0% и составила 

625,4 тыс. кв. метров. 

Особенностью современной розничной торговли, как в России, 

так и в Тамбовской области является переход к интенсивному типу 

ее развития, то есть  сокращение стихийно организованных рынков 

и расширение, создание современных форм торговли.  

Если в 2010 г. оборот розничной торговли в области формиро-

вался на 84,3% торгующими организациями и на 15,7% розничными 

рынками и ярмарками, то в 2015 г. соответственно 91,5% и 8,5%. 
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Вследствие этого произошли определѐнные изменения в струк-

туре розничной торговли области.  Доля организованной торговли в  

2015 г. относительно уровня 2010 г. увеличилась на 7,2 п.п., а объем 

продаж в данном секторе увеличился за пять лет более чем на треть 

(133,2% в сопоставимых ценах) и составил 166929,7 млн. рублей. 

Организованную торговлю формируют  организации, не 

относящиеся к субъектам  малого  предпринимательства (35,3%), 

малые предприятия, включая микропредприятия (31,0%) и 

индивидуальные предприниматели, реализующие товары вне рынка 

(25,2%). В 2010 г. структура данного сектора формировалась, 

соответственно,  так:  26,3%, 30,6% и 27,4%. 

Относительно 2014 г. в структуре оборота розничной торговли 

области  возросла доля продажи товаров организациями, не 

относящимися к субъектам малого и среднего предпринимательства. 

Незначительно, но увеличилась доля продаж субъектами среднего 

предпринимательства. Вместе с тем сократилась доля продажи 

товаров малыми предприятиями, индивидуальными 

предпринимателями, реализующими товары вне рынка. Доля 

продажи товаров на рынках и ярмарках практически осталась на 

уровне предыдущего года. 

Оборот розничной торговли Тамбовской области по 

организациям, не относящихся к субъектам малого 

предпринимательства в 2015 г. составил 64,5 млрд. рублей. Несмотря 

на сложную экономическую ситуацию в этих предприятиях  объем 

розничного товарооборота относительно 2014 г.  увеличился на 2,0% 

(в сопоставимых ценах). При этом следует отметить, что увеличение 

товарооборота было обеспечено предприятиями других видов 

деятельности  на 15,9% (в сопоставимых ценах), а предприятия 

розничной торговли сократили свои объѐмы в сопоставимых ценах на 

3,9%. Рост товарооборота в основном (70,0%) обеспечен 

предприятиями розничной торговли автотранспортными средствами 

и моторным топливом. 

      Оборот розничной торговли малых предприятий (включая 

микропредприятия) сократился в 2015 г. по сравнению с 2014 г. на 

14,2% (в сопоставимых ценах) и составил 56,5 млрд. рублей.  

В 2015 г. оборот розничной торговли индивидуальных предпри-

нимателей, осуществляющих деятельность вне рынка, составил 45,9 
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млрд. рублей. По сравнению с 2014 г. их объем снизился на 10,9% (в 

сопоставимых ценах).  

Несмотря на снижение товарооборота в 2015 г., за пять  послед-

них лет   оборот розничной торговли в организациях, не относящихся 

к субъектам малого предпринимательства, возрос на 65,3%, в малых 

предприятиях (включая микропредприятия)  – на 24,3%, индивиду-

альные предприниматели, реализующие товары вне рынка увеличили 

свои объѐмы продаж на 12,4%. 

Торговля, находясь на передовом рубеже рыночной экономики, 

имеет большую возможность к манѐврам и оперативному принятию 

решений. Так, в последние годы  важным инновационным направле-

нием развития и совершенствования торгующих организаций явля-

ется динамично развивающийся сетевой бизнес. 

Торговые сети имеют определѐнные конкурентные преимущест-

ва перед другими форматами розничной торговли в отношениях с 

поставщиками, поскольку закупки товаров производятся большими 

партиями. Они получают новые товары сразу после их появления на 

рынке, повторные заказы выполняются немедленно, товары постав-

ляются по самым низким ценам. У торговой сети больше возможно-

стей для получения товаров более высокого качества. Крупные сети 

заключают договора, по которым поставщики производят товары 

под торговыми марками этих сетей, получают исключительные пра-

ва на продажу определѐнных товаров. 

Сегодня самым  быстрорастущим видом предприятий сетевой 

розничной торговли товарами повседневного спроса стали гипер- и 

супермаркеты. За пять лет их количество в Тамбовской области воз-

росло в 1,5  раза. Доля розничных торговых сетей в общем обороте 

розничной торговли выросла с 15,1% в 2010 г. до 20,8% в 2015 г, то 

есть на 5,7 процентных пунктов, а их оборот увеличился за этот пе-

риод  на 57,9% (в сопоставимых ценах). 

В РФ и ЦФО  доля розничных торговых сетей за этот период 

возросла соответственно на 7,5 п.п. и 5,6 п.п.  

Среди  регионов ЦФО  розничные торговые сети  лучше всего 

развиты в Тверской (40,6%), Московской (36,5%), Рязанской (34,7%) 

и Владимирской (33,4%) областях. Тамбовская область, несмотря на 

прирост, имеет наименьший удельный вес  розничных торговых се-

тей среди регионов ЦФО. 
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По состоянию на 1.01.2016 г. на территории Тамбовской области 

действуют 554 различных торговых сетей, из них 2 международные 

торговые сети, 147 федеральных и 405 региональных торговых се-

тей. 

В 2015 г. расширили свой диапазон объекты торговых сетей 

«Магнит», «Бегемот», «Пятерочка», ООО «Агроторг», «М.-видео», 

«Эльдорадо», «Fix Price», «Дубки», «Правильный цыпленок», «Ого-

нек», ООО «Жупиков», «Конфетный рай». Открылись новые сете-

вые предприятия «Дикси-Юг», «Бэта-М», «Нью Йоркер», «Мебель-

ный континент», «Бристоль». 

Несмотря на то, что население отдаѐт  предпочтение  организо-

ванной торговле, где созданы условия, как для продавцов, так и по-

купателей,  и где можно приобрести качественный товар по доступ-

ным ценам, роль рынков и ярмарок в обеспечении населения потре-

бительскими товарами по-прежнему существенна. Так, оборот роз-

ничных рынков и ярмарок в 2015 г. составил 15,5 млрд. рублей или 

8,5% от общего объѐма области.  Относительно 2014 г. их объѐм   

сократился на 6,1% (в сопоставимых ценах). 

  За последние пять лет оборот розничной торговли рынков и 

ярмарок сократился более чем на треть (на 33,6%), а их доля на 7,2 

п.п.  В целом по России и Центральному Федеральному округу доля 

розничных рынков и ярмарок за пять лет сократилась соответствен-

но на 4,5 п.п. и 5,9 п.п. и в 2015 г.  составила  в РФ 7,9%  и 9,7% в 

ЦФО.  

По состоянию на 1 января 2016 г. на территории Тамбовской об-

ласти  функционировали 19 розничных рынков. За последние пять 

лет их  количество сократилось на 34,5% или на 10 единиц, а отно-

сительно данных на 1 января 2015 г.  количество рынков сократи-

лось на 5,0% или на одну единицу (рис. 2). 

Максимальное количество рынков находится в городах Тамбове 

(7 рынков) и Мичуринске (3 рынка), что составляет 37% и 16% соот-

ветственно от общего количества рынков. В городах Кирсанове, Ко-

товске, Рассказово, Уварово и Бондарском, Мичуринском, Никифо-

ровском, Первомайском и Уметском районах  располагается по 1 

рынку. Сокращение числа рынков повлияло и на количество числа 

мест, так за пять лет число мест в них сократилось на 44,8% или на 

5448 мест.  
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        Рис. 2. Число рынков и торговых мест в них на 1 января 

 

Среди регионов ЦФО  по количеству рынков  и по количеству 

наличия  в них мест Тамбовская область в 2015 г. занимает 3 место. 

В РФ и ЦФО на 1 января 2016 г. количество действующих рын-

ков составило  1308 и 282 единицы соответственно, что  меньше, 

чем  на 1 января 2015 г.  на 9,6% и 5,7%. 

При этом количество торговых мест в них сократилось соответ-

ственно на 10,6% и на 8,8%. В то же время увеличение количества 

современных рынков даст толчок развитию конкуренции и снизит 

существующую проблему недоступности или дороговизны торговых 

мест, особенно в крупных городах.  

В последние годы в области в целях стимулирования  конкурен-

ции,  создания  условий для развития товаропроизводящих  органи-

заций, расширения практики прямых продаж, противодействия рос-

ту цен на социально значимые товары  постоянно организуются те-

матические ярмарки и ярмарки «выходного дня» (праздничные).  

На территории Тамбовской области  в 2015 г. было проведено 632 

ярмарки, где число торговых мест составило 44,3 тысячи. По сравне-

нию с 2014 г. число проведенных ярмарок увеличилось на 143 или на 

29,2%, количество использованных торговых мест на них возросло на 

8,4% или на 3434 места. 

Среди регионов ЦФО по количеству проведѐнных ярмарок Там-

бовская область занимает  3 место против 4 места в 2014 г., а по числу 

торговых мест 4 (в  2014 г. – 5 место). 
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При  анализе развития оборота   розничной   торговли существенное 

значение      играет     показатель оборот розничной торговли в расчете 

на душу населения. 

 В 2015 г. в Тамбовской области оборот розничной торговли в 

расчете на душу населения составил 172,7 тыс. рублей. Среди ре-

гионов ЦФО по данному показателю  Тамбовская область  занимает 

7 место против 8 места  с оборотом на одного жителя 157,6 тыс. 

рублей  в 2014 г. (в фактически действующих ценах). Оборот роз-

ничной торговли на душу населения в РФ и  ЦФО составил в 2015 г. 

188,1 и 237,7 тыс. рублей, соответственно. 

 За последние пять лет оборот розничной торговли на душу на-

селения Тамбовской области вырос почти в 1,9 раза, т.е. в среднем 

он ежегодно рос на 14,0% в фактически действующих ценах.  Одна-

ко физический объем покупок на душу населения за этот период 

увеличился  в 1,3 раза. В среднем за год душевой оборот розничной 

торговли увеличивался только на 5,1% (в сопоставимых ценах). 

Не менее важную роль в формировании ВДС  играет и оптовая 

торговля. Из общего объѐма валовой добавленной стоимости, сфор-

мированной торговыми предприятиями области, чуть более тридца-

ти процентов приходятся на предприятия оптовой торговли. 

Основным показателем, характеризующим деятельность опто-

вых организаций, является оборот оптовой торговли, сущность ко-

торого заключается в реализации товаров крупными партиями для 

дальнейшей перепродажи или переработки.  

В области основную величину объѐма оборота оптовой торговли 

(почти 76%) формируют оптовые организации. Наряду с ними 

перепродажу продукции и товаров осуществляют  организации 

других видов экономической деятельности: «Сельское хозяйство, охота 

и лесное хозяйство», «Обрабатывающие производства», 

«Строительство», «Торговля автотранспортными средствами и 

мотоциклами, их техническое обслуживание и ремонт», «Розничная 

торговля, кроме торговли автотранспортными средствами и 

мотоциклами», «Гостиницы и рестораны», «Транспорт и связь», 

«Операции с недвижимым имуществом, аренда и предоставление 

услуг» и другие.  

 В отличие от торговой сферы, где товарную структуру оборота 

определяет специализация оптовиков, у неторговых организаций на 
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формирование оборота оптовой торговли оказывают влияние 

разнообразные факторы, чаще всего это разовые сделки. 

Оптовая торговля, являясь обширнейшей частью 

предпринимательской деятельности, получила в последнее годы (с 

2011 г. по 2015 г.) значительные импульсы своего развития. За этот 

период оборот оптовой торговли всех хозяйствующих субъектов вырос 

на 14,7% в сопоставимых ценах. При этом следует отметить, что в РФ  

оборот оптовой торговли за пять лет сократился на 5,5%,  а в ЦФО   

возрос лишь на 4,6% (в сопоставимых ценах) (рис. 3).  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 

Рис. 3. Оборот  оптовой  торговли  за 2011-2015 годы 
 
Максимальное значение товарооборота было достигнуто в      2012 

г. (рост составил 120,7%), в основном за счет  оптовых организаций 
области (124,5%). Снижение товарооборота всеми хозяйствующими 
субъектами за анализируемый период отмечалось в 2011 г., при этом 
оптовые организации допустили незначительное снижение 
товарооборота и в 2015 г. 
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Оптовый оборот области, сформированный предприятиями всех 
видов деятельности в 2015 г., относительно 2014 г. возрос на 3,3% (в 
сопоставимых ценах), в том числе оптовики Тамбовской области 
сократили свои объѐмы на 1,6% (в сопоставимых ценах). В целом по 
РФ  и ЦФО оптовый товарооборот сократился на 10,0% и на 7,4% 
соответственно, в том числе организации оптовой торговли сократили 
свои объѐмы соответственно на 9,3% и на 5,2%  (в сопоставимых 
ценах).  

Специфической чертой российской оптовой торговли является 
недостаточно высокая развитость в регионах, однако в ряде территорий 
ей присуща значительная роль. 

Таблица 1 

ГРУППИРОВКА РЕГИОНОВ ЦФО В 2015 Г. 

ПО ОБОРОТУ ОПТОВОЙ ТОРГОВЛИ 

Оборот 
оптовой 
торгов-

ли, 
млрд. 

рублей 

Чис-
ло 
ре-
гио-
нов 

Суммарный 
объѐм оборота 
оптовой тор-

говли по 
группе, 

млрд. рублей 

Доля объѐма 
оборота 

оптовой тор-
говли по 

группе ре-
гионов, % 

Наименование регио-
нов с минимальными 

и  
максимальными  

значениями в группе 

до 150 3 368,0 1,38 
Костромская (98,0) 
Орловская (143,3) 

от 150  
до 250 

8 1645,2 6,17 
Калужская (159,5) 
Тульская (230,1) 

от 250  
до 350 

3 881,9 3,31 
Рязанская (254,3) 
Ярославская (339,0) 

от 400 
до 600 

2 1041,8 3,91 
Белгородская (483,9) 
Воронежская (557,9) 

свыше 
3000 

2 22712,6 85,23 
Московская (3522,4) 
г. Москва (19190,2) 

 
Из группировки видно, что основную долю оборота оптовой 

торговли по ЦФО, ежегодно формируют хозяйствующие субъекты    
г. Москвы и Московской области, на долю которых приходится 
85,2% всего объема. При этом следует отметить, что за анализируе-
мый период (с 2011 по 2015 гг.) их доля ежегодно уменьшается и  за 
пять лет сократилась на 3,8 п.п. Вместе с тем, большинство регионов 
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ЦФО, в том числе и Тамбовская область находится во втором интер-
вале, формируя при этом чуть более 6 % всего оборота.  

 Сложившаяся ситуация вполне объяснима, ведь крупные регио-
ны в большей степени способствуют развитию торговли, ввиду 
большей  там концентрации оптовых организаций, спроса и товаро-
потоков, а также улучшенной инфраструктуры. 

Тамбовская область по величине оборота оптовой торговли сре-
ди регионов ЦФО в 2015 г. переместилась с 15 места в 2014 г. на      
14 место. Еѐ удельный вес в общем объѐме ЦФО в 2015 г. составил 
0,7% против 0,6% в 2014 г.,  Российской Федерации – 0,4% (0,3% в 
2014 г.). 

Рост оптового товарооборота в 2015 г. произошѐл лишь в четы-
рѐх регионах ЦФО: Курской (107,4%), Тамбовской (103,3%), Воро-
нежской (103,1%) и Тульской областях (100,4%). Большинство ре-
гионов ЦФО в     2015 г. допустили снижение товарооборота опто-
вой торговли. В РФ и ЦФО индекс физического объѐма относитель-
но 2014 г. составил 90,0% и 92,6% соответственно. 

В условиях рыночной экономики  для поддержания конкуренто-
способности предоставляемых услуг необходимым условием явля-
ется обеспечение расширенного воспроизводства  в виде инвестиций 
в основной капитал.  

За период с 2011 по 2015 гг.   на   развитие предприятий  оптовой 
и розничной торговли; ремонта автотранспортных средств, мото-
циклов, бытовых изделий и предметов личного пользования  в Там-
бовской области было направлено более 9 млрд. рублей инвестиций 
в основной капитал (без субъектов малого предпринимательства и 
объема инвестиций, не наблюдаемых прямыми статистическими ме-
тодами), что в среднем составляет около 4% от всех инвестиций об-
ласти ежегодно. 

 За  анализируемый период было введено в действие 77,2 тыс. м
2
 

торговых площадей, 7 торгово-развлекательных центров общей 
площадью 98,3 тыс. м

2
, 15 автозаправочных станций, павильонов и 

рынков на 160 торговых мест, торгово-офисных центров общей 
площадью 6 тыс. м

2
, общетоварных складов  общей площадью 2,8 

тыс. м
2
. 

На развитие оборота розничной торговли оказывают влияние как 
внешние, так и внутренние факторы. Рассмотрим  влияние  трѐх 
основных факторов на рост оборота розничной торговли в крупных 
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и средних предприятиях розничной торговли, кроме торговли 
автотранспортными  средствами  и мотоциклами; ремонт бытовых 
изделий и предметов личного пользования. 

Одним из наиболее значимых факторов, оказывающих влияние 
на объем оборота   розничной   торговли, является ценовой фактор, 
т.е. изменение индекса розничных цен за исследуемый период 
времени.  

Таблица 2 

ВЛИЯНИЕ ИНДЕКСА РОЗНИЧНЫХ ЦЕН НА ИЗМЕНЕНИЕ 

ОБОРОТА РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ ТАМБОВСКОЙ  

ОБЛАСТИ ЗА 2011 – 2015 ГГ. 
Показатели 2010 г. 

(базовый 

год) 

2015 г. Отклоне-

ние 

(+; -) 

в том числе за счет изме-

нения: 

цены физическо-

го объема 

Оборот 

розничной 

торговли – 

всего, тыс. 

руб. 

13227108,7 35176812,6 21949703,9 11927101,7 10022602,2 

Индекс 

потреби-

тельских 

цен, % к 

2010 г. 

х 151,3 х х х 

 

Как видно из таблицы, в Тамбовской области  за счет роста цен 

(на 51,3%) за 5 лет  (с 2011 г. по 2015 г.) оборот розничной торговли  

увеличился на 11927101,7 тыс. рублей, а  его физическая масса 

возросла на 10022602,2 тыс. рублей, что составляет соответственно 

54,3% и 45,7% от общего объѐма. 

Еще одним фактором, влияющим на развитие оборота розничной 

торговли области, является обеспеченность трудовыми ресурсами, 

правильность установления режима труда, эффективность 

использования рабочего времени и рост производительности труда.  

Для общей оценки показателей по труду в предприятиях 

розничной торговли  составим таблицу 3:  
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Таблица 3 

ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТЬ ТРУДА В ПРЕДПРИЯТИЯХ  

РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ 

Показатели 2010 г. 

(базовый 

год) 

2015 г. Отклонения 2015 г. от  

2010 г. 

(+; -) в % 

Оборот рознич-

ной торговли, 

тыс. руб. в дей-

ствующих ценах 

13227108,

7 35176812,6 21949703,9 в 2,7р. 

В сопоставимых 

ценах 

13227108,

7 23249710,9 10022602,2 176,1 

Среднесписоч-

ная численность 

работников, че-

ловек 4861 7369 2508 151,6 

Среднегодовая 

выработка на 1 

работника, тыс. 

руб.:     

исходя из оборо-

та розничной 

торговли в дей-

ствующих ценах 2721,1 4773,6 2052,5 175,5 

исходя из оборо-

та розничной 

торговли в со-

поставимых це-

нах 2721,1 3155,1 434,0 116,0 

 

Из таблицы следует, что за пять лет численность занятых в 

розничной торговле возросла в 1,5 раза,   производительность труда 

возросла в действующих ценах на 75,5%, а в сопоставимых на 

16,0%.   

Используя мультипликативную модель, рассмотрим  влияние 

трудовых факторов на динамику розничного товарооборота: 
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Таблица 4 

ВЛИЯНИЕ ТРУДОВЫХ ФАКТОРОВ  НА ДИНАМИКУ 

ОБОРОТА РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ  В ПРЕДПРИЯТИЯХ 

РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ  

Наименование  

факторов 

Влияние на динамику товарооборота 

расчѐт сумма, тыс. 

рублей (в дей-

ствующих 

ценах) 

сумма, тыс. 

рублей (в со-

поставимых 

ценах) 

Изменение числен-

ности  работников 

(Т1 – Т0) х 

ПТ0 = 

 

6824718,8 6824718,8 

Изменение произво-

дительности труда 

работников 

(ПТ1 – 

ПТ0) х Т1 

= 

 

15124985,1 х 

(ПТ1 – 

ПТ0) х Т1 

= 

 

х 3197883,4 

ВСЕГО х 21949703,9 10022602,2 

 

Т1 – численность за 2015 г. 

Т0 – численность за 2010 г. 

ПТ1 – среднегодовая выработка на 1 работника за 2015 г. 

ПТ0 – среднегодовая выработка на 1 работника за 2010 г. 

 

Таким образом, приведѐнные данные свидетельствуют о том, что 

на прирост оборота розничной торговли в Тамбовской области  

определѐнное влияние оказали и производительность труда, и 

изменение численности работающих.  

Исходя из выше изложенного, рассмотрим, как влияет наличие и 

эффективность использования основных фондов на оборот 

розничной торговли. 
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Таблица 5 

ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ  

ОСНОВНЫХ ФОНДОВ ПРЕДПРИЯТИЙ РОЗНИЧНОЙ  

ТОРГОВЛИ 

 Показатели 2010 г. 

(базовый 

год) 

2015 г. Отклонение 

(+,-) 

Оборот розничной торгов-

ли, тыс. руб. (в действую-

щих ценах) 13227108,7 35176812,6 21949703,9 

Среднегодовая полная 

учетная стоимость основ-

ных фондов, тыс. руб. 1855543 3731144 1875601 

Коэффициент эффективно-

сти использования основ-

ных фондов (прибыль / Ср. 

год СтОС)  0,0001  0,0021  0,002 

Фондоотдача оборота роз-

ничной торговли, рублей 7,13 9,43 2,30 

Как свидетельствуют расчѐты, фондоотдача  по обороту 

розничной торговли за 5 лет  увеличилась на 2,3 рубля и составила 

9,43 рубля.  

В результате использования имеющихся  на балансе основных 

фондов в предприятиях розничной торговли Тамбовской области  

оборот розничной торговли увеличился на 8579616,4 тыс. рублей.  

Рассмотрим влияние эффективности использования основных 

фондов на оборот розничной торговли. Для этого рассчитаем 

изменение оборота розничной торговли за счет изменения средней 

стоимости основных фондов. Расчеты произведем методом разниц 

или методом цепных подстановок: 

 

Р0= 1855543*7,12843=13227108,4 тыс. рублей, 

Рск=3731144*7,12843= 26597198,8 тыс. рублей, 

Р1= 3731144*9,42789 = 35176815,2 тыс. рублей. 

Отсюда, рост оборота розничной торговли за счет увеличения 

средней стоимости основных фондов составит 13370087,5 тыс. 

рублей, а за счет увеличения фондоотдачи  8579616,4  тыс. рублей.  
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Из произведенных расчетов видим, что на увеличение оборота 

розничной торговли на 60,9% повлияло увеличение среднегодовой 

стоимости основных фондов.  

По материалам проведенного факторного анализа составим 

таблицу: 

Таблица 6 

СВОДНАЯ ТАБЛИЦА ВЛИЯНИЯ ФАКТОРОВ  

НА ИЗМЕНЕНИЕ ОБОРОТА РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ 

В ПРЕДПРИЯТИЯХ РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ 

Факторы Размер влия-

ния, тыс. руб. 

Размер  

влияния, % 

Изменение цен 11927101,7 54,3 

Изменение физического объема 

продаж 10022602,2 45,7 

Итого влияния на оборот роз-

ничной торговли 21949703,9 100,0 

Изменение среднесписочной 

численности работников 6824718,8 31,1 

Изменение производительности 

труда работников 15124985,1 68,9 

Итого влияния на оборот роз-

ничной торговли 21949703,9 100,0 

Изменение средней стоимости 

основных фондов 13370087,5 60,9 

Изменение фондоотдачи 8579616,4 39,1 

Итого влияния на оборот роз-

ничной торговли 21949703,9 100,0 

 

В таблице подведены итоги всему нашему расчету, которые на-

глядно показывают как все рассмотренные факторы в той или иной 

степени оказывают влияние на оборот розничной торговли области 

и их  размер влияния.  Рост оборота розничной торговли в крупных 

и средних предприятиях «Розничной торговли, кроме торговли авто-

транспортными средствами и мотоциклами;  ремонта бытовых изде-

лий и предметов личного пользования»   был обеспечен в основном 
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экстенсивным путем – за счет увеличения численности работающих 

(в 1,5 раза), увеличения стоимости основных фондов (в 2,0 раза). 

В целях реализации  Федерального закона от 28.12.2009г. №381-

ФЗ  «Об основах государственного регулирования торговой дея-

тельности в Российской Федерации» (в редакции от 28.12.13г.), при-

каза Министерства промышленности и торговли РФ от 28.07.2010г. 

№637 «Об утверждении методологических рекомендаций по разра-

ботке региональных программ развития торговли», в соответствии с 

Законом Тамбовской области от 10.02.2014г. № 373-З «О порядке 

разработки региональной и муниципальных программ развития тор-

говой деятельности в Тамбовской области» администрация области 

утвердила План мероприятий по развитию торговой деятельности в 

Тамбовской области на 2015-2017 годы. 

Целью данного Плана мероприятий является создание условий 

для формирования комфортной потребительской среды, а оно дос-

тигается преимущественно через развитие многоформатной инфра-

структуры торговли посредством стимулирования роста любых 

форм предпринимательской активности. 

Выполнение планируемых мероприятий позволит обеспечить 

жителям области шаговую доступность предприятий торговли, 

улучшить качество продукции, разнообразить ассортимент товаров, 

закрепить уровень наценки  на социально значимые товары, создать 

дополнительные каналы сбыта для мелких и средних местных про-

изводителей сельскохозяйственной   продукции и др.   
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Рынок продовольственных товаров занимает одно из централь-

ных мест в системе отраслевых рынков любой страны и отдельно 

взятого региона. 

Стратегия его развития должна решать двуединую задачу: обес-

печить высокий уровень жизни, с одной стороны, и достижение 

продовольственной безопасности – с другой. 

Анализируя состояние продовольственного рынка Тверской об-

ласти, представляем информацию о формировании основных ресур-

сов животноводства и растениеводства, о производстве пищевых 

продуктов, экспорте и импорте продовольственных товаров, межре-

гиональном обмене, о ценах на продукты питания, продаже пище-
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вых продуктов и покупательной способности денежных доходов на-

селения. 

В сельском хозяйстве по предварительным расчетам в форми-

ровании ресурсов продукции животноводства в 2015 году ввоз мяса 

и мясопродуктов сократился на 1,0%, молока и молокопродуктов – 

на 21,5%. Доля его в формировании мясного потенциала сократи-

лась с 56,5% в 2014 году до 49,9% в 2015 году, молока и молокопро-

дуктов – сократилась с 50,6% до 44,3%. В истекшем году общие ре-

сурсы мяса и мясопродуктов возросли на 12,1% и составили 197,7 

тыс. тонн, молока и молокопродуктов – сократились на 10,4%, со-

ставив 401,9 тыс. тонн. 

Рост ресурсной части баланса мяса в 2015 году обеспечен пре-

имущественно ростом его производства (на 31,2%). Сельскохозяйст-

венные организации, развивающие скороспелые отрасли животно-

водства – птицеводство и свиноводство, обеспечили не только рост 

производства, но и увеличение объемов вывоза продукции в 1,3 раза 

к уровню 2014 года. 

Производство молока  в 2015 году лишь незначительно превы-

сило уровень 2014 года, при этом вывоз продукции увеличился на 

10% . 

В растениеводстве в формировании ресурсов картофеля в 2015 

году на долю производства приходилось 57,8% (в 2014 году – 

56,6%), на долю ввоза - менее 1% ресурсной части баланса. Произ-

водство картофеля составило 420,3 тыс. тонн, превысив уровень 

2014 года на 23,3%. Производство овощей и бахчевых культур в об-

ласти в 2015 году составило 102,9 тыс. тонн (на 2,9% выше уровня 

2014 года). 

За 2015 год предприятиями-производителями пищевых про-

дуктов и напитков было отгружено товаров собственного произ-

водства (работ, услуг) на сумму 48170 млн. рублей (справочно: 

42325 млн. рублей в 2014 году), что составляет 26,6% продукции 

обрабатывающих производств. 

В 1 полугодии 2016 года
1) 

 предприятиями и организациями пи-

щевой промышленности Тверской области отгружено товаров соб-

ственного производства, выполнено работ и услуг на сумму 24095 

млн. рублей в фактически действующих ценах, что составляет 26,3% 

продукции обрабатывающих производств. 
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В 2015 году наблюдался рост к предыдущему году в производст-

ве плодоовощных консервов (на 51,9%), производстве мяса и суб-

продуктов пищевых убойных животных (на 23,8%), в производстве 

цельномолочной продукции (на 23,2%), а также в производстве кол-

басных и кондитерских изделий, в производстве полуфабрикатов 

мясных подмороженных и замороженных (см. табл. 1). 

Таблица 1 -Производство основных видов продукции по виду 

деятельности «Производство пищевых продуктов, включая  

напитки» (по полному кругу производителей) 

 

2015 В % к 

2014 

Январь-

июнь 

2016
1) 

В % к 

январю-

июню 

2015
1)

 

Мясо и субпродукты пищевые убой-

ных животных, тонн 80130 123,8 46360 122,6 

Мясо и субпродукты пищевые до-

машней птицы, тонн 39493 101,9 20849 109,8 

Изделия колбасные, тонн 15800 118,1 7863 112,7 

Полуфабрикаты мясные (мясосо-

держащие) охлажденные, тонн 21286 92,2 10545 101,4 

Полуфабрикаты мясные (мясосо-

держащие) подмороженные и замо-

роженные, тонн 8527 104,4 3875 91,5 

Рыба и продукты рыбные перерабо-

танные и консервированные, тонн 3128 79,6 1722 113,4 

Плодоовощные консервы, тыс. усл. 

банок 31301 151,9 12718 90,2 

Цельномолочная продукция (в пере-

счете на молоко), тонн 136990 123,2 67717 99,9 

Масло сливочное, тонн 1063 94,8 571 108,4 

Сыр и творог, тонн 12151 101,2 5604 64,7 

Кондитерские изделия, тонн 22549 103,7 11748 111,5 

Хлеб и хлебобулочные изделия, 

тонн 110332 99,4 50858 91,7 

Напитки безалкогольные, тыс. дкл 5590 72,1 1902 58,3 

Воды минеральные, тыс. полулитров 42786 80,1 20108 89,3 
1)  

по данным оперативной отчѐтности. 

Вместе с тем, снизился выпуск безалкогольных напитков на 

27,9%, производство рыбы и продуктов рыбных переработанных и 
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консервированных сократилось на 20,4%, минеральной воды – на 

19,9%. Снижение объѐмов производства отмечается в производстве 

полуфабрикатов мясных охлаждѐнных и масла сливочного, хлеба и 

хлебобулочных изделий (см. табл. 1). 

Бесперебойное снабжение населения товарами во многом зави-

сит от устойчивых товарообменных связей области с другими ре-

гионами России Федерации, странами СНГ и дальнего зарубежья. 

Основной товарообмен среди регионов России Тверская область 

осуществляет с г. Москва, г. Санкт-Петербург, Московской, Влади-

мирской, Ярославской, Смоленской, Новгородской областями. 

Среди вывозимых товаров наибольший удельный вес занимают 

мясо, колбасные изделия, мясные полуфабрикаты, молоко и молоч-

ные продукты, пиво, кондитерские изделия, мука, макаронные изде-

лия. 

В область завозится мясо, колбасные и мясные изделия, молоч-

ная продукция, растительное масло, алкогольная продукция и пиво, 

сахар, кондитерские изделия, рыба и продукты рыбные, мука, мака-

ронные изделия, крупа, соль и другие товары. 

Деловые контакты области установлены также с 88 странами 

мира. По данным Центрального таможенного управления в страны 

СНГ и дальнего зарубежья в 2015 году Тверская область экспорти-

ровала продовольственных товаров и сельскохозяйственного сырья 

на 8,7 млн. долларов США, что составило 94,7% к уровню 2014 года 

и импортировала той же продукции на 46,7 млн. долларов США 

(64,5% к уровню 2014 года). 

Сальдо торгового баланса сложилось отрицательное и составило 

38 млн. долларов США. Импорт товаров в область по стоимости 

превысил объемы экспорта в 5,4 раза. 

Объем импорта продовольствия в 2015 году по сравнению с 2014 

годом со странами СНГ сократился на 34%, со странами дальнего 

зарубежья – на 36%. 

Наиболее заметное снижение импорта зафиксировано по фрук-

там, кондитерским изделиям, алкогольным и безалкогольным на-

питкам. Поставки яблок и груш в 2015 году сократились на 92% в 

основном за счет Польши, Италии и Бельгии. Импорт кондитерских 

изделий снизился на 84% при сокращении поставок из Турции на 

94%. Существенно изменилась география импортных поставок алко-
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гольных и безалкогольных напитков, их импорт сократился на 53% 

(снизились поставки их Германии на 72%, Болгарии – на 62%, Испа-

нии – на 26%, Италии– на 63%, Литвы – на 96%, Франции – на 22%).  

По данным Минстата республики Беларусь в 2015 году про-

изошло также снижение поставок в наш регион из республики Бела-

русь мяса и мясных продуктов на 44%, молочной продукции – на 

31%, овощей – на 34%, сахара и кондитерских изделий – на 22%. 

Розничная торговля продовольственными товарами является од-

ной из самых динамично развивающихся отраслей, однако на фоне 

сложной экономической ситуации в стране и области потребитель-

ский рынок продуктов питания характеризуется с 2014 года индек-

сами физического объема ниже 100% отметки (см. табл. 2). 

Таблица 2 - Динамика оборота розничной торговли пищевых 

продуктов, включая напитки, и табачные изделия 

 Пищевые продукты, включая напитки, и табачные 

изделия 

млн. 

рублей 

в процентах к 

общему объему 

оборота розничной 

торговли 

соответствующему 

периоду преды-

дущего года 

2014 97358 48 99,3 

2015 108306 51 93 

Январь-

июнь 2016 53371 52 97 

 

Соотношение в сторону большей доли пищевых продуктов в 

обороте розничной торговли стало меняться с начала 2015 года. Ес-

ли за 2014 год удельный вес пищевых товаров составлял 48%, то за 

2015год – 51%, первое полугодие 2016 года – 52% (см. табл.2). 

В ассортиментной структуре оборота розничной торговли наи-

больший удельный вес в 2015 году приходился на алкогольные на-

питки и пиво (9,5%), мясо, включая мясо домашней птицы и дичи, 

продукты и консервы из мяса (8,2%), молочные продукты (3,5%), 

хлеб и хлебобулочные изделия (3,1%), кондитерские изделия (2,7%), 

рыбу и морепродукты (1,8%), свежие овощи (1,8%), свежие фрукты 

(1,7%),пищевые масла и жиры (1,6%). 
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В 2015 году наблюдалось повышение продажи мяса домашней 

птицы на 2%, пищевых масел и жиров - на 1,2%, молочных продук-

тов – на 18,5%, яйца птицы – на 24,7%, хлеба и хлебобулочных из-

делий – на 2,1%. 

Наряду с этим снизились продажи рыбы и морепродуктов на 

20,6%, сахара – на 3,5%, крупы – на 20,4%, макаронных изделий – на 

6,8%, свежего картофеля – на 12,8%, свежих овощей – на 9,7%, све-

жих фруктов – на 10,1%. На рынке алкогольной продукции также 

отмечалось снижение покупательского спроса на 5,6%. 

На потребительском рынке области ведущие торговые компании 

продолжают формирование крупных розничных торговых сетей, 

продажу продовольственных товаров осуществляют следующие се-

тевые торговые структуры: ЗАО «Тандер», ООО «ГИПЕРГЛОБУС», 

ЗАО «ТД «ПЕРЕКРЕСТОК»», ЗАО «ДИКСИ ЮГ», ООО «КОПЕЙ-

КА – М.О.», ООО «Лента», ООО «АТАК», ООО «КОПЕЙКА-

МОСКВА», ООО «АГРОАСПЕКТ», ООО «РИТМ-2000», ОАО 

Фирма ОРТ «УНИВЕРСАЛ», ООО «Метро кэш энд керри» и другие. 

В 2015 году оборот розничной торговли пищевыми продуктами, 

включая напитки, и табачными изделиями розничных торговых се-

тей составил 41,7% к общему обороту розничной торговли пищевы-

ми продуктами, включая напитки, и табачными изделиями, в первом 

полугодии 2016 года – 38,9%. 

Ключевыми форматами для торговых сетей продолжают оста-

ваться дискаунтеры, гипермаркеты, супермаркеты. Кроме того, про-

дуктовые торговые сети начинают развивать мини-форматы «мага-

зинов у дома». 

Тенденция роста сетевой торговли создает дополнительные воз-

можности расширения рынка и дает значительный положительный 

эффект. 

Одним из источников удовлетворения потребительского спроса 

населения в продуктах питания остается рыночная и ярмарочная 

торговля. На рынках и ярмарках население области купило в 2015 

году 6,2% продуктов питания, в первом полугодии 2016 года – 6,4%. 

Тверская область по обороту розничной торговли пищевыми 

продуктами на одного жителя в 2015 году занимала 8 место (в 2014 

году – 7 место) среди регионов Центрального федерального округа 
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после г. Москвы, Московской, Калужской, Воронежской, Липецкой, 

Тамбовской и Брянской областей. 

В 2015 году в Тверской области наблюдался  рост цен на 

продовольственные товары как на стадии промышленной 

переработки продукции (109%), так и в сфере торговли (112,7%). В 

то же время в сельском хозяйстве отмечалось снижение (98,6%) цен 

в декабре по отношению к декабрю предыдущего года. В 1 

полугодии 2016 года ситуация изменилась: зафиксирован прирост 

цен на потребительском рынке - 9%, в то время как в 

промышленности и сельском хозяйстве наблюдалось некоторое 

снижение цен на 1,1% и 0,1% соответственно. 

Темпы роста цен производителей промышленных товаров в 

2015 году в производстве пищевых продуктов, включая напитки, на 

предприятиях Тверской области были на уровне изменения цен в 

обрабатывающих производствах и составили 109%. 

Темпы прироста потребительских цен на продовольственные 

товары в 2015 году были ниже уровня  2014 года и составили 12,7% 

против 19%. Наибольшее повышение цен на них зафиксировано в 

первой половине 2015 года (см. табл. 3). 

Выше, чем в целом по продовольственным товарам, в 2015 году 

подорожали колбасные изделия – на 16,4%, рыбная продукция – на 

16,8%, масло и жиры – на 18,1%, макаронные изделия – на 17,7%, 

хлеб и хлебобулочная продукция – на 14,4%. Отмечалось снижение 

цен на сыр – 3%, свинину – 5%, мясо птицы – 6%, картофель – на 

41%. 

Среди 18 субъектов Российской Федерации Тверская область по 

стоимости минимального набора продуктов питания в декабре 2015 

года занимала 3 место со стоимостью набора 3614 рублей после Мо-

сквы и Смоленской области, в июне 2016 года - 4 место (3904 рубля) 

за Москвой, Смоленской и Московской областями. 

Покупательная способность денежных доходов населения Твер-

ской области, определяемая соотношением среднедушевого денеж-

ного дохода и величины прожиточного минимума, в 2015 году сни-

зилась по сравнению с 2014 годом на 16% и составила 242%. 

По этому показателю среди регионов Центрального федерально-

го округа Тверская область занимает 16 место, опережая Иванов-

скую и Смоленскую области. 
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Таблица 3 -Индексы потребительских цен 

на конец периода, в % к концу предыдущего периода 

 Индекс по-

требительских 

цен на товары 

и услуги 

В том числе 

продоволь-

ственные 

товары 

из них 

продукты 

питания 

алкогольные 

напитки 

2014 

I квартал 103,0 105,1 104,4 108,0 

II квартал 102,6 104,2 104,6 102,9 

III квартал 102,1 100,9 100,3 103,4 

IV квартал 105,4 107,7 109,2 101,9 

Декабрь к де-

кабрю 2013 113,6 119,0 119,6 117,1 

2015 

I квартал 108,4 111,2 112,7 104,5 

II квартал 102,2 102,3 102,0 104,0 

III квартал 101,5 99,4 99,0 101,5 

IV квартал 101,5 102,0 102,1 101,8 

Декабрь к де-

кабрю 2014 112,1 112,7 112,9 111,9 

2016 

I квартал 102,3 101,7 101,8 101,5 

II квартал 101,7 102,1 102,3 101,6 

Июнь к де-

кабрю 2015 104,0 103,9 104,1 103,1 

 

Покупательная способность среднедушевых денежных доходов 

населения выражается и через товарный эквивалент среднемесячных 

денежных доходов населения. Под товарным эквивалентом понима-

ется количество какого-либо товара (услуги) с конкретными потре-

бительскими свойствами, которое может быть приобретено (купле-

но) при условии, что вся сумма денежных доходов будет направлена 

только на эти цели. По предварительной  оценке потенциальные 

возможности денежного дохода населения Тверской области за 2015 

год по приобретению продуктов питания из минимального продук-

тового набора показаны в таблице 4. 
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Необходимо отметить, что покупательная способность денеж-

ных доходов различных групп населения дифференцирована. Так, у 

10% населения с наименьшими доходами в 2015 году она составила 

66%, в свою очередь доходы 10% высоко обеспеченного населения 

почти в 6,2 раза превысили минимально необходимый уровень.  

Структура и уровень потребления пищевых продуктов в домохо-

зяйствах играют важную роль в оценке жизненного уровня.  

 

Таблица 4 -Товарный эквивалент среднедушевого денежного 

дохода в месяц 

 Товарный эквива-

лент среднедушевого  

денежного дохода в 

месяц 

 2015 2014 

Говядина (кроме бескостного мяса), кг 75 79 

Рыба свежая (кроме лососевых пород и 

рыбного филе), кг 137 167 

Масло сливочное, кг 54 52 

Масло подсолнечное, л 260 303 

Молоко питьевое пастеризованное, л 543 519 

Яйца, штук 4280 4378 

Сахар – песок, кг 442 559 

Мука пшеничная, кг 748 808 

Хлеб и булочные изделия из пшеничной 

муки, кг 354 355 

Рис, кг 397 486 

Крупа манная, кг 580 603 

Гречневая крупа-ядрица, кг 363 622 

Макаронные изделия, кг 381 397 

Картофель, кг 979 861 

Капуста, кг 784 1009 

 

Необходимо отметить, что покупательная способность денеж-

ных доходов различных групп населения дифференцирована. Так, у 

10% населения с наименьшими доходами в 2015 году она составила 
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66%, в свою очередь доходы 10% высоко обеспеченного населения 

почти в 6,2 раза превысили минимально необходимый уровень.  

Структура и уровень потребления пищевых продуктов в домохо-

зяйствах играют важную роль в оценке жизненного уровня.  

В структуре потребительских расходов домашних хозяйств 

расходы на покупку продуктов питания в 2015 году составили 

38,8%, в 2014 году данный показатель составлял 36%. При этом в 

структуре  потребительских расходов городских жителей в 2015 

году расходы на покупку продуктов питания определились на 

уровне 37,4%, а у сельских - 43,5%.  

По данным выборочного обследования бюджетов домохозяйств, 

потребление населением продуктов питания дифференцированное и 

зависит, как правило, не от места проживания домохозяйств а, в 

первую очередь, от их материальной обеспеченности. В структуре 

питания наименее обеспеченных групп населения преобладает ярко 

выраженная углеводистая модель питания с низким содержанием 

белков и жиров, а, следовательно - низкокалорийная. Наиболее 

обеспеченное население, напротив, имеет возможность приобретать 

и потреблять продукты питания не только более калорийные, но и, 

как правило, лучшего качества – соответственно, по более высоким 

ценам. Наглядным подтверждением дифференциации являются 

значительные расхождения в структуре расходов на продовольствие 

полярных по уровню доходов групп населения. В первой (наименее 

обеспеченной) 20% доходной группе домохозяйств расходы на 

покупку продуктов питания составляли в 2015 году половину всех 

потребительских расходов (50,2%), а в пятой (наиболее 

обеспеченной) группе 31,9%. 

Необходимо отметить, что у малообеспеченных преобладают 

расходы на самое необходимое - более доступные по цене продукты 

питания, такие как хлебные, включая мучные и крупяные изделия, 

картофель, яйца, растительное масло и растительные жиры, а у наи-

более обеспеченных, напротив, наибольший удельный вес в расхо-

дах на питание приходится на другие виды продуктов: мясные, рыб-

ные, молочные, а также овощи, фрукты, кондитерские изделия, т.е. 

группы продуктов, предусматривающие большую степень разнооб-

разия по ассортименту и цене, что, несомненно, влияет на возмож-
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ность для данной группы этих домохозяйств использовать наиболее 

полноценный рацион питания. 

Таким образом, продовольственный рынок является важным 

фактором социально-экономического развития нашего региона и 

призван выполнять свои функции, основными из которых являются: 

- обеспечение взаимодействия продавцов и покупателей 

- установление количественных пропорций в структуре спроса и 

предложения 

- определение уровня равновесных цен и пропорций между 

ценами различных товаров 

- осуществление распределения продовольственных товаров 

между различными социально-экономическими группами населения 

- обеспечение участия в региональных торгово-экономических 

связях. 
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THE INFLUENCE OF THE LEVEL PROFESSIONAL  

EDUCATION YOUNG PEOPLE ON THE LABOUR MARKET  

IN THE TULA REGION 
 

Nekhaev V.V. 
 

       Abstract: the article deals with the influence of the level  

professional education of youth on the labour market in Tula region.  

Key words: professional education system, labor market, problems of 

youth employment. 

 

Развитие любого региона напрямую зависит от профессиональ-

ной подготовленности и возможности трудоустройства его жителей. 

Более того, кадровый потенциал должен постоянно обновляться за 

счет максимального привлечения к трудовой деятельности молоде-

жи. Молодежь – это социально-демографическая группа в возрасте 

14-29 лет. На этот возраст приходятся такие события в жизни чело-

века, как завершение общего образования, выбор профессии и полу-

чение профессиональной подготовки, начало трудовой деятельности. 

Именно в это время основная часть молодежи приобретает профес-

сионально–трудовой статус, и от стартовых условий ее деятельности 

зависит последующее развитие.  

В данной работе проведен краткий статистический анализ 

развития системы профессионального образования в Тульской 

области как базовой составляющей формирования трудового 

потенциала и использования в экономике специалистов с высшим, 

средним и начальным профессиональным образованием.  

В Тульской области на начало 2016 года проживало 264.5 тыс. 

человек в возрасте 14-29 лет. Молодые люди этого возраста 

составляют треть трудоспособного и пятая часть экономически 

активного населения области. Каждый третий молодой человек в 

Тульской области учится. Среди обучающейся молодежи 38% 

составляют учащиеся общеобразовательных организаций, 9% - 

начального профессионального, 20% - студенты среднего и 34% - 

высшего профессионального образования 1 . 

В последнее время все большее число молодых людей считает 

получение полноценного профессионального образования 
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необходимым условием достижения желаемого социального статуса 

и более высокого материального положения. Ценность 

профессионального образования в последнее время стала 

определяться в значительной степени представлениями молодежи о 

престижности профессий, а не востребованностью их на 

производстве или в сфере услуг. 

В Тульской области в системе начального профессионального 

образования отмечается тенденция к сокращению численности 

учащихся. В 2015 году прием в учреждения начального 

профессионального образования очной формы обучения (включая 

отделения при учреждениях среднего профессионального 

образования) составил 2.7 тыс. человек, это в 4 раза меньше, чем в 

2000 году. Численность учащихся уменьшилась в 3 раза и на начало 

2016 года составила 6.6 тыс. человек. За 15 лет выпуск учащихся 

учебными заведениями начального профессионального образования 

очной формы обучения уменьшился наполовину. В 2000 году 95% 

выпускников получили профессии рабочих и 5% - профессии 

служащих, в 2015 году – 93% и 7% соответственно 2 . 

Одновременно отмечается стремление молодежи не только 

получить профессию, но и повысить свой уровень образования. Так, 

доля учащихся, поступивших в учреждения начального 

профессионального образования на базе основного общего 

образования и вместе с профессией получивших среднее (полное) 

общее образование, увеличилась с 2000 года на 13 процентных 

пунктов и составила в 2015 году 89%. 

В 2015 году учреждениями начального профессионального 

образования подготовлено и выпущено в 3 раза меньше, чем в 2000 

году, электромонтеров по ремонту и обслуживанию 

электрооборудования, трактористов, сварщиков (электросварочные и 

газосварочные работы), по профессиям строительства (мастер 

отделочных строительных работ, общестроительных работ, 

столярно-плотничных работ) - в 2.5 раза меньше. Численность 

учащихся, получивших профессии швей, против 2000 года 

сократилась в 2.6 раза, продавцов и контролеров-кассиров - в 1.8 

раза, специалистов для общественного питания (официант, повар и 

др.) - на 11%. Более половины выпускников (53%) продолжили 

обучение в учреждениях среднего и высшего профессионального 
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образования 2 . 

В учреждениях среднего профессионального образования 

Тульской области также наблюдается тенденция сокращения приема 

и численности обучающихся, хотя эти образовательные учреждения 

сохраняют достаточно широкий набор предлагаемых 

образовательных услуг. Прием в государственные и муниципальные 

образовательные учреждения среднего профессионального 

образования сократился по сравнению с 2000 годом в 1.6 раза, 

выпуск специалистов снизился в 1.8 раза. Численность студентов, 

обучающихся в этих образовательных учреждениях, за последние 15 

лет уменьшилась в 1.7 раза и составила 18.2 тыс. человек в 

2015/2016 учебном году 3 . 

 
 

Рис. 1. Численность выпускников организаций 

профессионального образования, человек 1  

 
В структуре подготовки специалистов среднего звена 

наибольший удельный вес сохраняют специальности «экономика и 

управление», «здравоохранение» и «транспортные средства», в 

2015/2016 учебном году по ним обучалось более трети студентов. 

Подготовку специалистов со средним профессиональным 

образованием повышенного уровня осуществляют колледжи. На 

долю студентов колледжей приходилась половина всех студентов 

образовательных учреждений среднего профессионального 
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образования. Более трети студентов учреждений среднего 

профессионального образования - молодежь в возрасте 17-18 лет. 

Студенты в возрасте 23 лет и старше составляют 18% всех 

студентов, в большей мере это студенты, получающие среднее 

профессиональное образование без отрыва от производства на очно-

заочных (вечерних) и заочных формах обучения 4 .  

В отличие от начального и среднего профессионального 

образования, высшее образование в Тульской области развивается 

достаточно активно. Число высших учебных заведений и их 

выпускников увеличивается с каждым годом, так как наличие 

высшего образования стало требоваться при приеме практически на 

любую работу. Чтобы остаться конкурентоспособным на рынке 

труда, человеку необходимо получить высшее образование. В 2015 

году численность студентов всех учреждений высшего 

профессионального образования снизилась по сравнению с 

предыдущим годом на 5% при одновременно росте относительно 

уровня 2000 года в 1.5 раза. За рассматриваемый период выпуск 

специалистов с высшим профессиональным образованием в 

Тульской области увеличился в 2 раза и в 2015 году составил 10 тыс. 

человек. Однако в подготовке специалистов по группам 

специальностей наблюдаются определенные диспропорции. Почти 

треть выпускников государственных вузов обучалась по 

специальности «Экономика и управление», в сфере образования и 

педагогики выпущено 11%, гуманитарных и социальных наук – 

почти четверть специалистов. Это говорит о преимущественно 

экономической и гуманитарной направленности подготовки 

специалистов, тогда как Тульская область традиционно является 

индустриальным регионом.  

Система профессионального образования все больше 

приобретает черты рыночной: с каждым годом растет спрос со 

стороны абитуриентов, в основном, на получение высшего 

образования, вузы торопятся ответить предложением. Чтобы 

удовлетворить спрос на получение высшего образования 

расширяется коммерческий сектор в государственных учреждениях, 

появляются новые специальности. Как следствие - 

коммерциализация деятельности учебных заведений и повышение 

доли платного образования. В 2015 году в расчете на душу 
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населения области оказано платных образовательных услуг на сумму 

2.1 тыс. рублей, или на 10% больше предыдущего года, против 2000 

года – в 15 раз больше. Только за 2015 год тарифы на услуги 

среднего профессионального образования выросли на 3%, на услуги 

высшего образования - на 22% 1 . Плата за семестр обучения в 

государственных вузах была выше, чем в негосударственных 

высших учебных заведениях, почти наполовину. Это 

свидетельствует о развитии рынка относительно дешевого 

образования, которое может привести к снижению качества 

образования и перенасыщенности специалистов с высшим 

образованием. 

Таким образом, общая тенденция развития системы 

профессионального образования в Тульской области в последние 

годы характеризуется некоторым дисбалансом ее уровней, 

сокращением подготовки квалифицированных рабочих и 

специалистов среднего звена при интенсивном развитии высшего 

образования. 

Анализ спроса и предложения на контролируемом рынке труда 

показывает, что в структуре вакансий основное место занимают 

рабочие профессии. В 2015 году их удельный вес составил 84%. 

Наибольшим спросом в регионе пользуются квалифицированные 

специалисты рабочих профессий: токари, наладчики оборудования, 

операторы, электросварщики, электрогазосварщики, 

электромонтеры, каменщики, плотники, монтажники, водители, 

швеи, повара; инженерно-технические работники: инженеры-

конструкторы, инженеры-технологи. Из профессий служащих на 

рынке труда востребованы врачи, фельдшеры, медсестры, 

воспитатели детского сада. Предложение в несколько раз превышает 

спрос по таким профессиям как бухгалтер (в 5 раз), администратор 

(в 4 раза), экономист, охранник (в 3 раза) 3 . 

Вступая самостоятельно на рынок труда, молодежь сталкивается 

с достаточно сложными проблемами трудоустройства, хотя и 

является энергичной, работоспособной и быстрообучаемой рабочей 

силой. На сегодняшний день в области труда и занятости молодежи 

сформировался ряд актуальных проблем, среди которых: отсутствие 

у молодого специалиста практического опыта работы по 

специальности или недостаточный опыт работы и связанная с этим 
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его слабая конкурентоспособность на рынке труда. 

По данным выборочных статистических обследований 

населения по проблемам занятости в возрасте 15-72 лет в 

соответствии со стандартами Международной организации труда 

уровень безработицы у молодежи в возрасте 20-24 года в 2015 году 

составил 12%, 25-29 лет – 5% при среднем значении по области 4% 

5 . 

Возрастную группу до 25 лет, в основном, представляют 

учащиеся профессиональных училищ, студенты и молодые люди, 

только завершившие профессиональную подготовку, они не имеют 

достаточного профессионального и социального опыта и поэтому 

менее конкурентоспособны на рынке труда. Среди лиц в возрасте до 

20 лет со средним профессиональным образованием уровень 

безработицы в 2015 году составил 17%, начальным 

профессиональным – 53%. В возрасте 20-24 года уровень 

безработицы также достаточно высокий по сравнению с другими 

возрастными группами: у молодежи с высшим профессиональным 

образованием – 15%, со средним профессиональным – 10%, 

начальным профессиональным – 9% 2 . 

В 25-29 лет молодые люди, как правило, имеют определенную 

квалификацию, некоторый жизненный и профессиональный опыт, 

поэтому могут составить конкуренцию на рынке труда лицам 

молодого или более старшего возраста. Уровень общей безработицы 

в этой возрастной группе у лиц с высшим профессиональным 

образованием в 2015 году составил 3%, средним профессиональным 

– 4%, начальным профессиональным – 6%. 

Несмотря на более высокий уровень безработицы молодежи в 

возрасте до 20 лет можно отметить, что средняя продолжительность 

поиска работы у них ниже, чем в других возрастных группах. В 2015 

году средний период поиска работы молодыми людьми до 20 лет 

составил около 5 месяцев, в возрасте 20-24 года – полгода, 25-29 лет 

– в среднем 7 месяцев. 

Уровень занятости у молодѐжи в возрасте 20-24 года со средним 

и начальным профессиональным образованием, несколько выше, 

чем у молодѐжи с высшим профессиональным образованием (80% и 

78%, 74% соответственно). Тогда как в возрастной группе 25-29 лет 

у лиц с высшим профессиональным и средним профессиональным 
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образованием уровень занятости составляет по 90%, а с начальным 

профессиональным образованием – 83% 2 . 

Приоритетным видом экономической деятельности для занятых 

юношей и девушек является оптовая и розничная торговля, ремонт 

автотранспортных средств, где в 2015 году работали почти четверть 

молодых людей, в обрабатывающих производствах занят каждый 

пятый, в строительстве – 11%, в сельском хозяйстве – 4%.  

За период с 2000 по 2015 годы в общей численности занятых (15-

72 лет) доля лиц с высшим профессиональным образованием 

увеличилась с 18% до 31%, со средним профессиональным 

образованием - с 27% до 35%, доля лиц с начальным 

профессиональным образованием сохранилась, практически, на том 

же уровне (14%). 

В целом для всего населения в возрасте 15-72 лет показатели 

экономической активности населения выглядят так: чем выше 

уровень профессионального образования, тем выше уровень 

занятости и ниже уровень безработицы.  

Уровень экономической активности мужчин достаточно высокий 

и практически не зависит от уровня профессионального 

образования. У женщин - чем выше уровень образования, тем выше 

экономическая активность. Сравнивая экономическую активность 

мужчин и женщин по уровню образования, можно отметить, что 

уровень экономической активности мужчин выше, чем у женщин, 

причѐм наибольший разрыв наблюдается среди лиц со средним 

профессиональным образованием, наименьший - с высшим 

профессиональным. По уровню занятости лучшее положение на 

рынке труда и у мужчин, и у женщин, имеющих высшее образование 

5 . Что касается уровня безработицы, то здесь складывается 

достаточно интересная ситуация. У мужчин, имеющих среднее и 

высшее профессиональное образование, уровень безработицы выше, 

чем у женщин. Среди имеющих начальное образование уровень 

безработицы у женщин незначительно, но всѐ-таки выше, чем у 

мужчин.  

Несмотря на то, что люди, получившие высшее образование, 

имеют больше возможностей быть занятыми и меньше оказаться 

безработными, данные по миграции за последние 10 лет показывают, 

что количество выезжающих в другие регионы, имеющих высшее 
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образование, превышает число прибывающих (данные по лицам, 

указавшим образование). В 2015 году отрицательное сальдо 

составило чуть более 300 человек.  

В заключение следует отметить, что проблемы трудоустройства 

молодежи и привлечения квалифицированных специалистов для 

восполнения кадров в регионе взаимосвязаны и относятся к числу 

тех проблем, которые в современных условиях непосредственно 

влияют на конкурентоспособность и темпы социально-

экономического развития. 
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СОСТОЯНИЕ ЖИЛИЩНОГО ФОНДА ТАМБОВСКОЙ 

ОБЛАСТИ КАК ОДИН ИЗ ОСНОВНЫХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ 

УРОВНЯ ЖИЗНИ НАСЕЛЕНИЯ 
 

Вейс Е.В. 

 
Аннотация: Данная статья посвящена комплексному исследо-

ванию  и оценке состояния жилищного фонда в Тамбовской облас-

ти. Проанализированы основные характеристики, влияющие на 

уровень и состояние жилищного фонда. Дана оценка качественным 

и количественным показателям жилья, а также выявлены основ-

ные проблемы в развитии жилищной сфере региона, и показано 

влияние качества жилья на уровень жизни населения Тамбовского 

региона. 

http://www.gks.ru/bgd/regl/b15_30/Main.htm
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THE CONDITION OF THE HOUSING FUND OF THE  

TAMBOV REGION AS ONE OF THE MAIN INDICATORS  

OF LIVING STANDARDS OF THE POPULATION 

 

Weis E.V. 

 

        Abstract: This article deals with the integrated study and assessment 

ofhousing in the Tambov region. Analyzed the main characteristics in-

fluencing the level and condition of the housing stock. The estimation of 

qualitative and quantitative indicators of housing and basic problems in 

the development of the housing sector in the region, and the influence of 

housing quality on level of living of the population of the Tambov region. 

Key words: condition of housing, housing space, improvement of 

housing, the degree of wear, the material of walls, housing affordability. 

 

Жилье является необходимым условием жизнедеятельности и 

развития человека. Жилая среда оказывает влияние на физическое и 

психологическое состояние человека, на образование и развитие се-

мей, на уровень преступности, на социальные контакты и т.д. Жи-

лище занимает исключительно важное место не только в системе 

личных ценностей человека, поскольку удовлетворяет важнейшие 

потребности индивидуума, но и в системе общественных ценностей, 

так как является частью национального богатства и основой воспро-

изводства рабочей силы. Состояние жилой среды и жилищные усло-

вия населения отражаются на экономике, политике и культуре стра-

ны, т. е. на всей жизни общества. Жилище как основа жизнедеятель-

ности человека (и общества в целом) выступает необходимым фак-

тором демографического, социального и экономического развития – 

развития всех общественных подсистем [3].  

Современное состояние жилищного фонда в РФ  и ее регионах 

определяется особенностями его исторического развития и характе-

ризуется выраженной региональной дифференциацией, при этом 

можно выделить как общие проблемы развития жилищного фонда, 
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так и отражающие региональную специфику. Эффективное управ-

ление развитием жилищного фонда, которое включает его создание 

и эксплуатацию, будет способствовать устойчивому социальному и 

экономическому развитию региона[4]. 

Таким образом, жилищные условия в значительной степени обу-

словливают качество жизни населения региона, которое является 

одним из важнейших понятий современной экономической науки[4].         

Состояние жилищного фонда определяется на основании анали-

за и оценки уровня качественных и количественных характеристик. 

К количественным характеристикам состояния жилищного фон-

да относятся: 

- обеспеченность жилой площадью (в расчете на 1000 человек); 

- ввод общей площади жилых домов; 

Качественными характеристиками состояния жилищного фонда 

являются: 

- благоустройство жилищного фонда; 

- распределение по материалу стен, периоду возведения и степе-

ни износа; 

- уровень доступности жилья; 

- распределение жилищного фонда по годам постройки. 

      Важнейшим показателем уровня жизни населения явля-

ется обеспеченность жилой площадью. 
     Согласно статистическим данным на начало 2016 г. общее 

количество жилых помещений, приходящаяся в среднем на одного 

жителя Тамбовской области, составила 26,9 кв. метров и увеличи-

лась по сравнению с 2014 г. на 3,1% и превышает плановый показа-

тель 2015 г. Государственной Программы Тамбовской области 

«Обеспечение доступным и комфортным жильем и коммунальными 

услугами граждан области на 2014-2020 г» на 3,9% (табл. 1).  

Перевыполнение данного показателя обеспечено как увеличени-

ем ввода жилья, так и сокращением численности населения на 1,1% 

по сравнению с 2014 г., на 4,5% с 2010 г., на 8,7% с 2005 г., на 14,7% 

с 2000 г. [1]. 

В городской местности в среднем на одного жителя приходится 

25,4 кв. метра, а в сельской 29,3 кв. метра, это выше, на 3,3% и 3,2%, 

соответственно, чем в 2014 г. (табл.1). 
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Таблица 1 - Жилищный фонд Тамбовской области  

за 2000-2015 гг. (млн. кв. м) 

 2000 2005 2010 2014 2015 

Жилищный фонд – 

всего, млн.кв. метров  24,6 25,4 26,3 27,7 28,3 

в том числе: 

в городской местности 13,2 13,9 14,7 15,6 16,0 

в сельской местности 11,4 11,5 11,6 12,1 12,3 

Общая площадь жи-

лых помещений, при-

ходящаяся в среднем 

на одного жителя, кв. 

метров 20,3 22,3 24,1 26,1 26,9 

в том числе: 

в городской местности 19,0 21,1 23,0 24,6 25,4 

в сельской местности 22,1 23,9 25,7 28,4 29,3 

 

В настоящее время структура жилищного фонда области по 

формам собственности резко отличается от его структуры начала 90-

х гг.  прошлого столетия. Происходит неуклонный рост жилья, на-

ходящегося в частной собственности и прежде всего в собственно-

сти граждан. Это обусловлено акционированием предприятий госу-

дарственной и муниципальной формы собственности, приватизаций 

и покупкой населением жилья [6]. 

Практически весь частный жилищный фонд находится в собст-

венности граждан – 26,2 млн. кв. метров. Муниципальный жилищ-

ный фонд на конец 2015 г. составил 1,1 млн. кв. метров (3,8%), госу-

дарственный – 0,4 млн. кв. метров (1,5%). При этом доля частного 

жилищного фонда ежегодно растет, а муниципального и государст-

венного – сокращается. По сравнению с 2014 г. доля частного жи-

лищного фонда возросла на 3,0 процентных пунктов, а доля муни-

ципального жилищного фонда в 2015 г. по сравнению с 2000 г. со-

кратилась на 14,4 процентных пунктов (табл.2). 
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Таблица 2 - Жилищный фонд  в Тамбовской области  

по формам собственности за 1990-2015 гг. 

 1990 2000 2005 2010 2015 

Жилищный фонд 

области – всего 22761,0 24637,3 25362,9 26260,9 28295,7 

в том числе: 

частный 

 

12881,7 18369,8 21485,4 23486,2 26801,1 

из него в собствен-

ности граждан 11271,8 16942,7 20923,5 22881,4 26183,6 

государственный 6700,2 1704,5 763,4 544,4 415,1 

муниципальный 3086,3 4489,7 3114,1 2230,3 1078,2 

Другой 92,8 73,3 - - 1,3 

 

Таким образом, обеспеченность жильем сельских жителей 

Тамбовской области по-прежнему выше, чем городских. При этом за 

последние 5 лет этот разрыв увеличился с 2,7 кв. метра в 2010 г. до 

3,9 кв. метра в 2015 г (рис.1).  

К сожалению, существующая статистика не позволяет рассчи-

тать обеспеченность жильем в отношении именно занятых жилых 

помещений. В связи с наличием пустующих жилых помещений, не 

выведенных из состава общего жилищного фонда, общие статисти-

ческие данные по жилищному фонду в целом могут не  вполне адек-

ватно  отразить сложившуюся ситуацию [5]. 

  

 

 

 

 

 Рис.1. Обеспеченность жильем населения Тамбовской  

области за 2000-2015 гг. 
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Основным источником пополнения жилищного фонда, улучше-

ния его состояния и повышения благоустройства является жилищ-

ное строительство.  

Динамика ввода в действие жилых домов представлена на ри-

сунке 2. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 2. Динамика ввода в действие жилых домов  

в Тамбовской области за 2000-2015 гг. 

 

Как видно из рисунка 2 в 2015 г. в Тамбовской области введено в 

эксплуатацию за счет всех источников финансирования 825,8 тыс. 

кв. метров общей площади жилых домов (включая пристройки). По 

сравнению с предыдущим годом ввод жилья возрос на 7,2% (на 55,3 

тыс. кв. м).Из приведенных выше данных следует, что, начиная с 

2000 г. в области наблюдается ежегодный рост ввода общей 

площади жилых домов.  По сравнению с 2014 г. общая площадь 

введенного жилья в области увеличилась на 55,3 тыс. кв. м 

(7,2%)(рис.2). 

В расчете на 1000 человек населения в 2015 г. введено в 

действие 782 квадратных метра жилья, что больше, чем в 2014 г. на 

8,2%. В целом по России этот показатель составил в 2015 г. 583 кв. 

метра, по Центральному федеральному округу – 655 кв. метров. 

Среди регионов Центрального федерального округа Тамбовская 

область в 2015 г. по данному показателю занимает 5 место [1]. 

Следует подчеркнуть, что ввод в действие жилья в расчете на 

1000 человек населения за 2010-2015 гг. в городской местности в 

1,2-2,1 раза выше, чем в сельской [1]. 
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В области развивается как высотное, так и малоэтажное строи-

тельство.  

В 2015 г. населением Тамбовской области за свой счет и с 

помощью кредитов банков введено 2747 собственных домов общей 

площадью 502,1 тыс. кв. метров. В 2015 г. по сравнению с 2014 г. 

доля индивидуального жилья в общем вводе жилых домов 

сократилась на 10,4 процентных пункта и составила 60,8% против 

41,2% в целом по РФ и 37,5% по ЦФО [1]. 

Сказывается на жилищной обеспеченности существенная 

дифференциация уровня жизни населения в различных типах 

поселений в пределах области. В сельских поселениях некоторых 

муниципальных районов, где проживают преимущественно 

пожилые люди, велика доля пустующего жилищного фонда 

(брошенных домов и даже целых деревень), уровень жилищной 

обеспеченности достаточно высокий, но качество условий 

проживания здесь не соответствует современным потребительским 

стандартам. Это жилье по месту расположения не является 

привлекательным, по благоустройству – комфортным [2]. 

Уровень благоустройства жилищного фонда обеспечивается  

комфортностью жилищ и технической доступностью коммунальных 

услуг для потребителей.  

В стандартный набор условий комфортного проживания входят 

горячее и холодное водоснабжение, централизованное отопление или 

возможность обогрева жилища за счет сетевого газа, водоотведение 

(канализация), ванная (душ).  

Благоустройство жилищного фонда в Тамбовской представлено в 

таблице 3. 

Вместе с тем, в 2015 г. в городах и поселках городского типа 

18,3% жилья не было оборудовано водоснабжением, 20,0% 

водоотведением(канализацией), 3,5% отоплением, 28,2% горячим 

водоснабжением, 26,1% – ваннами (душем) (табл.3). 

Комфортность жилых помещений зависит и от количества комнат, 

которые занимает семья.  

В Тамбовской области за последние 5 лет в жилищном фонде 

преобладают квартиры из двух комнат (38,4%), из одной комнаты 

состоит 25,3% всех жилых помещений, из трех комнат – 28,9%, 

четырехкомнатных и более – 7,4%. 
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Таблица 3-Благоустройство  жилищного фонда в Тамбовской 

области за 2000-2015 гг. (процентов) 

 Удельный вес общей площади, оборудованной 

водо-

про-

водом 

водо-

отве-

дени-

ем 

(кана-

лиза-

цией) 

ото-

пле-

нием 

горя-

чим 

водо-

снаб-

жени-

ем 

ван-

нами 

(ду-

шем) 

газом 

(сете-

вым), 

сжи-

жен-

ным) 

на-

поль-

ными 

элек-

триче-

скими 

пли-

тами 

Весь 

жилищ

ный 

фонд 

       

2000 59,2 54,3 73,1 34,8 46,5 84,1 1,3 

2005 63,2 60,2 85,3 49,9 52,3 88,6 2,0 

2010 66,7 64,0 88,6 53,7 55,9 90,1 1,9 

2014 72,9 68,7 91,0 61,3 61,8 89,7 2,2 

2015 73,6 69,3 91,0 62,4 62,8 89,6 2,6 

 

Ежегодно растет средний размер одной квартиры, на конец 2015 

г. он составил 53,2 кв. метра, против 52,7 кв. метра в 2014 г [1] . 

Уровень благоустройства жилищного фонда в значительной 

степени зависит от наличия газовых сетей.  

За последние пять лет в области обеспечен ввод в действие газовых 

сетей коммунального назначения протяженностью 1471,5 км, в том 

числе в 2015 г. – 117,5 км.[1].  

Оценить техническое состояние жилищного фонда области 

позволяют данные о распределении жилищного фонда по 

материалам стен, периоду возведения и степени износа.  

Структура жилищного фонда по материалу стен представлена в 

таблице 4. В жилищном фонде области преобладают каменные и 

кирпичные дома, которые составляют 44,4% общей площади 

жилищного фонда, и доля их ежегодно возрастает. На деревянные и 

панельные дома приходится 31,1% и 12,3% соответственно. 



200 

 

Таблица 4 - Распределение жилищного фонда в Тамбовской  

области за 2011-2015 гг. по материалам стен (процентов) 

 2011 2012 2013 2014 2015 

По материалу стен      

Каменные,  

кирпичные 42,7 43,0 43,6 44,0 44,4 

Панельные 13,1 12,9 12,8 12,6 12,3 

Блочные 1,6 1,7 1,8 2,1 2,4 

Монолитные 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2 

Смешанные 5,6 5,9 6,9 6,8 6,9 

Деревянные 34,2 34,3 32,1 31,6 31,1 

Прочие 2,3 2,3 2,6 2,7 2,7 

    

 Анализ данных таблицы 4 показал, что 52,6% жилищного фонда 

имеет износ до 30%, в том числе в сельской местности 37,5%, что 

говорит о том, что на селе изношенность жилищного фонда 

значительно выше. При этом следует отметить, что  начиная с 2005 

г. в области преобладает жилищный фонд с износом менее 30% и 

доля его ежегодно возрастает, что объясняется активизацией 

жилищного строительства  за последние годы. 

А также 42,9% жилищного фонда области составляют дома, 

построенные более 45 лет назад и лишь 18,9% всего жилищного 

фонда сданы в эксплуатацию после 1995 года [1]. 

Поэтому ликвидация ветхого и аварийного жилищного фонда 

является одной из важнейших задач. 

На долю ветхого и аварийного жилищного фонда, официально 

признанного таковым, приходится 1,6% всего жилищного фонда 

области. При этом в городской местности доля ветхого жилищного 

фонда составляет 2,2%, в сельской – 0,6%. 74,3% или 318,9 тыс. кв. 

метра всего ветхого фонда находится на конец 2015 г. в 

многоквартирных жилых домах [1].  

Тамбовская область участвует в программах Фонда содействия 

реформированию ЖКХ. Постановлением Администрации 

Тамбовской области от 29 апреля 2013 г. № 433 была утверждена 

«Областная адресная программа по переселению граждан из 

аварийного жилищного фонда, расположенного на территории 
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Тамбовской области, на 2013 год и до 01 сентября 2017 г.», 

основными задачами которой является  формирование жилищного 

фонда и  финансовых ресурсов для переселения граждан из 

аварийного жилищного фонда, подлежащему сносу или 

реконструкции в связи с физическим износом в процессе 

эксплуатации, ликвидация существующего аварийного жилищного 

фонда. В рамках реализации Программы, в 2015 г. было переселено 

2,4 тыс. человек[1]. 

 Однако процесс ликвидации непригодного для проживания жилья 

протекает в области медленно. В 2015 г. было снесено по ветхости и 

аварийности 15,3 тыс. кв. метров или 2,8% от его наличия на конец 

2014 г. против, соответственно, 15,5 тыс. кв. метров и 2,9% в 2014 г.  

В целях ускорения решения жилищной проблемы в интересах 

граждан, необходимо приведение жилищного фонда путем 

капитального ремонта и реконструкции в соответствие со 

стандартами качества, обеспечивающими комфортное проживание.  

Капитальный ремонт многоквартирного дома – это комплекс 

ремонтно-строительных работ, связанных с восстановлением 

эксплуатационных показателей общего имущества в 

многоквартирном доме. Ремонт внутридомовых инженерных 

систем, крыш, подвальных помещений, фасадов, лифтового 

оборудования – основной перечень работ по капитальному ремонту 

[3]. На начало 2015 г. в капитальном ремонте нуждалось 1038 

многоквартирных жилых домов (17,2% от их общего числа). В 

течение 2015 г. работы по капитальному ремонту проведены в 95 из 

них, что составляет 9,2% от потребности.  

Основные показатели капитального ремонта жилищного фонда в 

Тамбовской области представлены в таблице 5. 

В результате проведенного капитального ремонта улучшили 

свои жилищные условия 8,9 тыс. граждан. В 2015 г. площадь 

отремонтированных фасадов жилых зданий в области составила 47,0 

тыс. кв. метров,  что меньше, чем в 2014 г., на 53,4%, крыш и 

замененных кровель жилых домов – 67,9 тыс. кв. метров, что больше 

по сравнению с 2014 г., соответственно, на 26,2%.  

По сравнению с 2014 г. на 49,5% (в действующих ценах) 

увеличилась общая сумма затрат на капитальный ремонт 

многоквартирных жилых домов и составила 489,6 млн. рублей. 
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Практически все они (98,5%) затрачены на ремонтно-строительные 

работы. 

Таблица 5 - Основные показатели капитального ремонта 

жилищного фонда в Тамбовской области за 2010-2015 гг. 

 

 
2010 2013 2014 2015 

Площадь отремонтированных 

фасадов, тыс. кв. метров 75,2 26,3 100,8 47,0 

Площадь отремонтированных 

крыш (кровель), тыс. кв. метров 146,9 71,5 53,8 67,9 

Общие затраты на капитальный 

ремонт, млн. рублей 401,8 252,0 327,5 489,6 

из них: 

ремонт и замена строительных 

конструкций 14,9 0,1 0,2 4,3 

ремонт и замена инженерного 

оборудования 140,5 112,6 89,0 100,9 

ремонт и утепление фасадов 56,3 8,0 64,2 123,7 

ремонт крыш и замена кровли 181,2 105,8 102,2 148,0 

замена лифтов - - 39,0 92,3 

 

Наибольший удельный вес среди них составляют: ремонт крыши 

и замена кровли (30,7%), ремонт и утепление фасадов (25,6%), 

ремонт и замена инженерного оборудования (20,9%)(табл.6).  

В небольших масштабах, как и в прошлые годы, проводится 

реконструкция жилых домов, направленная на повышение 

комфортности проживания. В 2015 г. введено после реконструкции 

в целом по области 2,7 тыс. кв. метров общей площади жилья, что 

составило 0,8% от общей площади введенного в 2015 г. жилья (без 

индивидуальных застройщиков)[1].  

Проведенный анализ состояния жилищного фонда в Тамбовской 

области показал, что количественные характеристики уровня жилья 

улучшились, а именно: 
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- общее количество жилых помещений, приходящаяся в среднем 

на одного жителя Тамбовской области, составила 26,9 кв. метров и 

увеличилась по сравнению с 2014 г. на 3,1% . 

- практически весь частный жилищный фонд находится в собст-

венности граждан – 26,2 млн. кв. метров. По сравнению с 2014 г. 

доля частного жилищного фонда возросла на 3,0 процентных пунк-

тов. 

- увеличился средний размер одной квартиры, на конец 2015 г. 

он составил 53,2 кв. метра, против 52,7 кв. метра в 2014 г. 

А также комфортность и благоустройство жилья повысилась, 

благодаря реконструкции и проведенному капитальному ремонту. 

Однако состояние жилищного фонда  требует решения немало 

проблем: 

- во-первых, одной из важнейших является ликвидация ветхого и 

аварийного жилищного фонда. 

- во-вторых, необходимо повысить уровень полностью 

благоустроенного жилья, который в Тамбовской области на начало 

2016 года составил только71,7%, а в сельской местности этот 

уровень гораздо ниже – 47,8%. 

Только половина жилищного фонда в сельской местности 

оборудована такими видами благоустройства, как ванная (душ) и 

горячее водоснабжение.  

В заключение всего выше сказанного, можно сделать вывод, что 

состояние жилищного фонда непосредственно влияет  на уровень и 

качество жизни населения. 
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ОСОБЕННОСТИ ТОРГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В  

ТАМБОВСКОЙ ОБЛАСТИ 

 

Скворцова К.В.
4
 

 

Аннотация: В статье ставится задача рассмотрения особен-

ностей торговой отрасли в Тамбовской области по всем направле-

ниям. Для достижения этой задачи были рассмотрены понятие 

торговли и торговой деятельности, охарактеризованы особенно-

сти ярмарочной торговли, оптовой и розничной торговли, особен-

ности деятельности торговых сетей и магазинов, а также были 

проанализированы статистические данные по различным направле-

ниям торговой деятельности в регионе и сделаны соответствую-

щие выводы.  

Ключевые слова: торговля; торговая деятельность; оптовая и 

розничная торговля; ярмарочная торговля; торговые сети и мага-

зины; товары и услуги; заработная плата; цена. 

 

FEATURES OF THE TRADING ACTIVITIES  

IN TAMBOV REGION 

 

Skvortsova K.V. 

 

Annotation: This article seeks to dis-looking features of the trade 

sector in the Tambov region in all areas. To achieve this, backside-chi 

were considered the concept of trade and trade Dey-telnosti, characte-

rized especially fair trade, wholesale and retail trade, especially the ac-
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tivities of retail chains and shops, as well as analyzed the statistical data 

on various aspects of trade in Tambov domain-sti and appropriate con-

clusions. 

Keywords: trade; commercial activities; wholesale and retail trade; 

fair trade; shops and shopping; products and services; wage; price. 

 

Торговля представляет собой отрасль экономики и вид экономи-

ческой деятельности, объектом которой является товарообмен, куп-

ля-продажа товаров, а также обслуживание покупателей в процессе 

продажи товаров. 

Торговая деятельность – это вид предпринимательской деятель-

ности по продвижению товаров от производителя к потребителю, 

который направлен на удовлетворение покупательского спроса на-

селения посредством реализации товаров потребительского назна-

чения, а также предоставления услуг общественного питания [1], [2]. 

 Данная отрасль экономики характеризуется следующими осо-

бенностями [1]: 

1) торговые организации не производят товары и услуги, они не-

посредственно работают с уже завершенной, готовой к употребле-

нию, продукцией и продвигают ее от производителей к конечным 

потребителям без какой-либо дополнительной обработки. Значит, 

основным результатом деятельности будет не выручка от реализа-

ции товаров или услуг, а товарооборот, оптовый или розничный. 

2) в торговых организациях основные и оборотные средства не 

участвуют в процессе производства, они функционируют только в 

сфере обращения. Также особенностью является то, что эти средства 

имеют структуру, которая отличается от структуры основных и обо-

ротных средств промышленных предприятий.  

Для осуществления торговой деятельности важную роль играют 

торговые площади, торговые помещения и торговое оборудование, к 

которому относятся прилавки, витрины, стеллажи, холодильные ус-

тановки, контрольно-кассовые машины и другие основные средства. 

В зависимости от формы осуществления торговой деятельности, а 

также от взаимоотношений с контрагентами, состав и структура ос-

новных средств торговой организации может существенно изме-

няться. Однако товарные ресурсы всѐ же остаются наиболее важной 

составляющей [3].  
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3) для предприятий торговли характерны низкая величина и доля 

как в совокупных обязательствах, так и в собственных средствах 

организации; крайне низкая абсолютная и относительная величина 

или отсутствие долгосрочных привлеченных средств; основными 

статьями текущих пассивов являются краткосрочные коммерческие 

кредиты и кредиторская задолженность поставщикам; 

4) ассортимент и его широта в торговых организациях может 

существенно различаться по видам, размерам и ценам товаров. Сле-

довательно, и оборачиваемость у разных товаров может существен-

но отличаться. Но следует отметить, что оборачиваемость товаров в 

торговой отрасли будет выше, чем у оборотных активов в сфере 

производства. 

 На сегодняшний день торговля – это один из самых популярных 

и доходных видов предпринимательской деятельности практически 

во всех регионах России, в том числе и Тамбовской области,  кото-

рый выбирают многие начинающие предприниматели. 

В Тамбовской области современный потребительский рынок – 

один из наиболее динамично развивающихся секторов экономики, с 

соответствующим уровнем насыщенности товарами, достаточно 

развитой сетью предприятий розничной и оптовой торговли, обще-

ственного питания, платных услуг населению, высокой предприни-

мательской активностью. 

В таблицах 1, 2 и 3 [5] представлены данные по розничной и оп-

товой торговле в Тамбовской области. В таблицах 4 и 5 [5] пред-

ставлены данные о среднемесячной заработной плате населения и 

ценах на продукты. 

Таблица 1 

Оборот розничной торговли Тамбовской области за  

январь-июль 2016 г. 
 Январь – июль 2016 г. Июль 2016 г. в % к 

 

млн.  

рублей 

в % к январю- 

июлю 2015 г. 

июню 

2016 г. 

Июлю 

2015 г. 

Оборот  розничной 

торговли во всех 

каналах  реализации 

102641,8 95,8 94,7 102,8 

Согласно данным таблицы 1 можно сделать следующие выводы: 

оборот розничной торговли за январь-июль 2016 г. составил 
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102641,8 млн. рублей, но следует отметить, что данный оборот со-

кратился на 4,2 % по сравнению с аналогичным периодом 2015 г. В 

июле 2016 г. оборот также сократился по сравнению с июнем 2016 г.  

на 5,3 % и увеличился на 2,8 % по сравнению с июлем 2015 г. Таким 

образом, наблюдается тенденция к сокращению объемов розничной 

торговли. Скорее всего, это происходит из-за снижения реальных 

доходов населения. Из таблицы 4 видно, несмотря на то, что номи-

нальная заработная плата за январь-июль 2016 г. по сравнению с 

аналогичным периодом 2015 г. увеличилась на 4,7 % и составила 

22126,9 рублей, однако реальные доходы населения за тот же период 

сократились на 2,7 %. На основании данных таблицы 5 можно сде-

лать вывод, что даже за небольшой период времени, неделю, сред-

ние цены на большинство продуктов питания немного выросли. 

Возможно, этот фактор тоже повлиял на снижение объемов рознич-

ной торговли. 

Таблица 2 

Оборот оптовой торговли Тамбовской области  

за январь – март 2016 г. (млн. руб.) 
 Январь-

март 

 2016 г. 

Январь-март 

2016 г. в % к 

январю-

марту 2015 г. 

Март 2016 г. в % к 

февралю 

2016 г. 

марту 

2015 г. 

Оборот оптовой торговли  37120,2 102,3 119,1 100,7 

в т.ч. оборот оптовой тор-

говли организаций оптовой 

торговли 

 

30757,4 

 

105,8 

 

115,5 

 

105,9 

 

Из таблицы 2 видно, что оборот оптовой торговли в январе-

марте 2016 г. составил 37120,2 млн. рублей, что на 2,3 % больше, 

чем за аналогичный период 2015 г. В марте 2016 г. по сравнению с 

мартом 2015 г. оборот вырос незначительно - всего на 0,7 %, а по 

сравнению с февралем 2016 г. рост составил 19,1 %. Следовательно, 

наблюдается положительная динамика роста оптовой торговли.  

Скорее всего, это связано с тем, что оптом товары покупать на-

много выгоднее, чем в розницу, так как производители предостав-

ляют скидки при покупке продукции в больших объемах.  

Структура оборота розничной торговли в первом полугодии 

2016 г. по сравнению с первым полугодием 2015 г. несколько изме-
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нилась: снизилась доля продаж товаров индивидуальными предпри-

нимателями, реализующими товары вне рынка на 1,1 %, и субъекта-

ми среднего предпринимательства на 0,1 % (таблица 3). Однако при 

этом увеличилась доля продаж остальными типами предприятий 

торговли, а именно: малыми предприятиями, предприятиями, не от-

носящимися к субъектам малого и среднего предпринимательства, а 

также увеличилась доля продаж на ярмарках и розничных рынках. 

Таблица 3 

Структура формирования оборота розничной торговли 

в 1 полугодии 2016 года 
(в процентах к итогу; в фактически действовавших ценах) 

Структура формирования оборота 

 розничной торговли 

I полугодие 

2016 года  

I полугодие 

2015 года 

малые предприятия 30,1 29,4 

индивидуальные предприниматели, 

реализующие товары вне рынка 

26,4 27,5 

предприятия, не относящиеся к субъ-

ектам малого и среднего предпринима-

тельства 

32,7 32,5 

продажа товаров на розничных рынках 

и ярмарках 

8,7 8,4 

субъекты среднего предприниматель-

ства 

2,1 2,2 

 

Исходя из данных таблицы 3, можно сделать вывод, что струк-

тура оборота розничной торговли в первом полугодии 2016 г. по 

сравнению с первым полугодием 2015 г. несколько изменилась: сни-

зилась доля продаж товаров индивидуальными предпринимателями, 

реализующими товары вне рынка на 1,1 %, и субъектами среднего 

предпринимательства на 0,1 %, но при этом увеличилась доля про-

даж остальными типами предприятий торговли, а именно: малыми 

предприятиями, предприятиями, не относящимися к субъектам ма-

лого и среднего предпринимательства, а также увеличилась доля 

продаж на ярмарках и розничных рынках. 

Потребительский рынок товаров и услуг Тамбовского региона 

существенно проигрывает с начала 2014 года. Проблемная ситуация 

в отрасли вызвана сокращающимся платежеспособным спросом на-
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селения. Для объективной характеристики сложившегося положе-

ния, рассмотрим показатели динамики номинальной и реальной за-

работной платы в январе-июле 2016 года (табл. 4) 

Таблица 4 

Динамика среднемесячной номинальной и реальной  

начисленной заработной платы за январь – июль 2016 г. 

 

 

 

Период 

Средне-

месячная 

номи-

нальная  

заработ-

ная 

плата, 

рублей 

В  % к 

Реальная начислен-

ная заработная  пла-

та, в  % к 

соответст-

вующему 

периоду 

предыдуще-

го года 

пре-

дыду- 

щему 

пе-

риоду 

соответст-

вующему 

периоду 

предыдуще-

го года 

преды

дуще-

му 

пе-

риоду 

Январь 20467,9 103,1 76,7 94,4 76,2 

Февраль 20568,7 103,6 100,5 96,2 100,0 

Март 21316,9 104,8 103,6 97,8 102,8 

I квартал 20784,7 103,8 88,9 96,1 86,7 

Апрель 22156,2 106,2 103,9 99,1 103,6 

Май 23774,3 104,1 107,3 97,1 107,0 

Июнь 24528,4 107,5 103,2 100,2 102,9 

II квартал 23488,5 106,0 113,0 98,9 111,7 

I полугодие 22142,2 105,0 - 97,6 - 

Июль 22032,0 102,9 89,8 95,7 89,2 

Январь-

июль 22126,9 104,7 - 97,3 - 

 

При рассмотрении результатов установлена объективная тен-

денция к снижению. Для большей точности выводов, приведем 

средние цены на продовольственные товары, наблюдаемые в рамках 

еженедельного мониторинга цен по Тамбовской области (табл. 5) 
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Таблица 5 

Средние цены на продовольственные товары,  

наблюдаемые в рамках  еженедельного мониторинга цен 

 по Тамбовской области 

Наименование продуктов 

питания 

Ед. 

изме-

ре-

ния 

Средняя цена, рублей  Изме-

нение 

цены, % 

 

    

12.09.2016 19.09.2016 

  

   

      

Говядина (кроме бескостного       

мяса) Кг 283,32 283,32  100,0  

Свинина (кроме бескостного       

мяса) Кг 257,33 257,33  100,0  

Баранина (кроме бескостного       

мяса) Кг 339,42 336,40  99,1  

Куры охлажденные и мороже-

ные Кг 117,95 117,54  99,7  

Сосиски, сардельки Кг 269,03 270,12  100,4  

Рыба мороженая неразделанная Кг 121,39 120,27  99,1  

Масло сливочное Кг 341,07 345,80  101,4  

Масло подсолнечное Кг 101,13 101,78  100,6  

Маргарин Кг 106,25 105,90  99,7  

Молоко питьевое цельное       

олоко питьевое цельное Л 61,71 61,53  99,7 Л 

Сметана Кг 161,61 161,82  100,1  

Творог жирный Кг 212,19 212,42  100,1  

Сыры сычужные твердые и       

Мягкие Кг 375,17 375,16  100,0  

Яйца куриные 

10 

штук 47,68 48,64  102,0  

Сахар-песок Кг 51,15 50,81  99,3  

Карамель Кг 195,71 195,71  100,0  

Печенье Кг 144,98 145,04  100,0  
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Продолжение таблицы 5 

Наименование продуктов 

питания 

Ед. 

изме-

рения 

Средняя цена, рублей  
Измене-

ние 

цены, % 

12.09.2016 19.09.2016  

 Чай черный байховый Кг 583,71 590,73  101,2  

Соль поваренная пищевая Кг 10,78 10,75  99,7  

Мука пшеничная Кг 30,34 30,35  100,0  

Хлеб из ржаной муки и из 

смеси муки ржаной и пше-

ничной Кг 35,67 35,67  100,0  

Хлеб и булочные изделия 

из       

пшеничной муки 1 и 2 сор-

тов Кг 55,59 55,59  100,0  

Рис шлифованный Кг 46,71 46,71  100,0  

Пшено Кг 28,15 28,02  99,5  

Крупа гречневая-ядрица Кг 88,69 88,69  100,0  

Вермишель Кг 41,05 41,05  100,0  

Картофель Кг 17,14 16,99  99,1  

Капуста белокочанная све-

жая Кг 19,46 18,63  95,7  

Лук репчатый Кг 18,90 18,77  99,3  

Морковь Кг 22,21 21,38  96,3  

Огурцы свежие Кг 46,02 45,91  99,8  

Помидоры свежие Кг 50,50 49,10  97,2  

Яблоки Кг 65,53 64,46  98,4 

Водка крепостью 40 % об. 

спирта и выше 

     

Л 567,71 568,01  100,1 

 

В таблице 6 представлены данные по объему предоставленных 

населению Тамбовской области платных услуг за январь-август 2016 

г. [5]. Исходя из данных таблицы 6 можно сделать вывод, что за ян-

варь-август 2016 г. населению было предоставлено платных услуг на 

29684168,7 тыс. руб., что на 1,3 % меньше, чем за аналогичный пе-

риод 2015 г., но в августе 2016 г. по сравнению с июлем 2016 г. объ-
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ем платных услуг увеличился на 2,8 %, т.е. население Тамбовской 

области во втором полугодии 2016 г. стало больше тратить деньги 

на услуги.  

Таблица 6 

Структура и объем платных услуг, оказанных населению  

Тамбовской области за январь-август 2016 г. 

 Январь-

август  

2016 г. 

тыс. руб. 

В % к Август в % к 

Январю-

августу 

2015 г. 

Итогу ию-

лю 

2016 

г. 

авгу-

сту 

2015 

г. 

Платные услуги, 

всего 29684168,7 98,7 

 

100,0 102,8 98,6 

в том числе: бытовые 5348252,5 97,2 18,0 101,9 96,3 

Транспортные 6393799,8 98,6 21,5 107,4 102,3 

Связи 4043506,4 96,4 13,6 101,8 92,8 

Жилищные 1643685,7 98,1 5,5 100,5 93,8 

Коммунальные 7194527,5 98,4 24,2 94,8 95,7 

Культуры 243103,6 112,8 0,8 104,3 93,0 

Туристские 146877,0 64,3 0,5 174,5 138,4 

Услуги гостиниц и 

аналогичных средств 

размещения 

 

191782,6 

 

108,2 

 

0,6 100,5 91,9 

Физической культуры 

и спорта 176059,1 121,8 

 

0,6 94,0 114,1 

Медицинские 1234472,7 103,6 4,2 103,9 98,7 

Санаторно-

оздоровительные 
81210,2 106,2 0.3 89,9 101,4 

Ветеринарные 167091,3 99,5 0,6 102,6 95,9 

Правового характера 102,6 95,9 1,3 100,6 122,8 

Системы образования 1534175,0 100,2 5,2 105,5 104,3 

Социальные услуги, 

предоставляемые 

гражданам пожилого 

возраста и инвалидам 

 

240545,1 

 

- 

 

0,8 

 

- 

 

- 

Прочие виды 654099,2 - 2,3 - - 

В 2016 г. по сравнению с 2015 г. вырос объем платных услуг в 

сфере культуры, спорта, медицины, услуг гостиниц, но резко сни-
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зился объем услуг в сфере туризма, возможно, это связано с полити-

ческой обстановкой в популярных туристических странах. Следует 

также отметить, что чаще всего люди ездят отдыхать в конце лета, о 

чем свидетельствуют данные таблицы. 

В Тамбовской области также развивается и ярмарочная торговля. 

Ярмарки проводятся для поддержания местных производителей в 

производстве продуктов питания, а также реализации программы по 

импортозамещению в РФ. На сегодняшний день существует около 

150 площадок для осуществления ярмарок, где имеется не менее 

7700 торговых мест. 

В настоящее время ярмарочная торговля организуется в новом 

формате, который предусматривает продажу только натуральной и 

отечественной продукции [7].  Жители Тамбовской области на таких 

ярмарках приобретают по доступным ценам свежую продукцию ме-

стных товаропроизводителей. В 2015  году такие ярмарки были ор-

ганизованы в Тамбове, Инжавинском, Бондарском, Никифоровском, 

Сосновском и Токаревском районах. При этом сама торговля сопро-

вождалась большой концертной программой и различными конкур-

сами. Следует отметить что, в ярмарочные дни состоялись презента-

ции и дегустации на ведущих перерабатывающих предприятиях об-

ласти, а именно Инжавинской птицефабрике и Бондарском сыро-

дельном заводе.  

Минпромторг России отмечает, что на 30 тысяч жителей необ-

ходимо проводить как минимум одну постоянно действующую яр-

марку. В Тамбовской области данный показатель выше в 4 раза. 

Только в 2015 году в регионе было организовано дополнительно 16 

постоянных ярмарок, крупнейшими из которых стали: "Дары Осени" 

в Котовске, "Пасхальная" и "Никольская" в Рассказово, а также По-

кровская ярмарка в Тамбове, которая по праву считается самой 

представительной, ее участниками стали почти 800 производителей 

из разных регионов и стран. Товарооборот Покровской ярмарки 

превысил 70 миллионов рублей.  

На ярмарках наибольшим спросом у жителей Тамбова пользу-

ются фрукты, овощи, мед, мясо, колбасные изделия и консервиро-

ванная продукция.  

В Тамбове также активно развивается и интернет-торговля. В 

настоящее время в нашем городе зарегистрировано более 30 интер-
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нет-магазинов. По состоянию на 1 января 2016 года в Тамбове было 

зарегистрировано 20 индивидуальных предпринимателей и 10 юри-

дических лиц, которые осуществляли торговую деятельность через 

интернет-магазины.  

Согласно информации, полученной в комитете по развитию по-

требительского рынка товаров и услуг по итогам работы 2015 года, 

еще одним развивающимся направлением розничной торговли стал 

вендинг, который представляет собой автоматизированную продажу 

товаров через торговые автоматы. В крупных торговых магазинах, в 

спортивных и медицинских учреждениях, а летом — и на улицах 

города работало 172 автомата по продаже снеков, кофе, газирован-

ной воды, игрушек и другой продукции. 

Стационарная торговая сеть увеличилась за год на 35 объектов, 

что позволило создать около 200 рабочих мест. В результате на на-

чало 2016 года количество стационарных объектов в Тамбове пре-

высило 2,5 тысячи, а объем их торговой площади — 300 тысяч квад-

ратных метров. В настоящее время в городе функционируют 57 

крупных торговых объектов (кинотеатры, химчистки, косметические 

салоны, детские комнаты и др.) и 158 торговых сетей, в том числе 32 

— местные, которые насчитывают 545 объектов торговли. 

Также в Тамбове проходили ежедневные сезонные ярмарки по 

продаже плодоовощной продукции, выращенной на приусадебных 

участках (22 площадки), ярмарки «выходного дня» (17 мероприя-

тий). Кроме того, схемой размещения нестационарных торговых 

объектов предусмотрено около 100 мест для продажи молока из ав-

тоцистерн, а на 6 розничных рынках города для продажи сельхоз-

продукции выделено более 1800 торговых мест. 

Таким образом, согласно данным Тамбовстата каждому жителю 

области в январе-июне 2016 г. было продано товаров на 81,7 тыс. 

рублей, что на 3,3 тыс. рублей больше, чем в январе-июне 2015 года. 

По данному показателю Тамбовская область занимает восьмое место 

среди регионов Центрального Федерального округа [6]. Оборот роз-

ничной торговли на 91,3% формировался торгующими организа-

циями и индивидуальными предпринимателями, осуществляющими 

деятельность в стационарной торговой сети. Доля рынков и ярмарок 

составила 8,7% (против 8,4 % в соответствующем периоде 2015 го-

да). В структуре оборота розничной торговли удельный вес пище-
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вых продуктов, включая напитки и табачные изделия, составил 

52,1%, непродовольственных товаров – 47,9 % (в январе-июне 2015 

года, соответственно, 49,7 и 50,3%). Розничные торговые сети сфор-

мировали 22,4 % общего объема оборота розничной торговли, что 

выше уровня января-июня 2015 года на 1,2 процентных пункта. По-

зитивное влияние на увеличение розничного товарооборота во вто-

ром полугодии оказало введение в эксплуатацию новых объектов 

розничной торговли, расширение имеющихся торговых площадей, 

увеличение ассортимента реализуемых товаров. 

 Сегодня на потребительском рынке действует 8,8 тыс. магази-

нов, павильонов, киосков с торговой площадью 679 тыс. кв.м. Кроме 

того, розничная торговля осуществляется на 19 розничных рынках - 

5 универсальных, 14 специализированных и 188 ярмарочных пло-

щадках. За счет вновь отрытых и реконструируемых предприятий 

торговая площадь объектов в I полугодии 2016 г. увеличилась на 

1,8%, на 1 тысячу жителей области в среднем приходится 646,5 кв.м. 

Норматив минимальной обеспеченности населения площадью тор-

говых объектов - 485 кв.м на 1 тыс. человек - выполнен на 133,3%.  

Среднемесячная номинальная заработная плата работников 

предприятий и организаций по виду экономической деятельности 

«Оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, 

мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования» в 

январе-июне 2016 года составила 15955,3 руб. (103,4%). Оборот об-

щественного питания в I полугодии 2016 году составил 2204,9 млн. 

рублей, что в сопоставимых ценах на 0,1% больше, чем в январе-

июне 2015 г. В расчете на одного жителя оборот общественного пи-

тания составил 2087,2 руб., что больше уровня января-июня 2015 г. 

на 50,8 рубля. В основном (71,9%) оборот общественного питания 

области формировали малые предприятия и индивидуальные пред-

приниматели. Сеть предприятий общественного питания состоит из 

1,5 тысячи объектов. На 1 тысячу жителей области в среднем прихо-

дится 27 посадочных мест общедоступной сети предприятий обще-

ственного питания. Индекс потребительских цен в розничной тор-

говле в январе-июне 2016 года к январю-июню 2015 года составил 

108,65%, в том числе на продовольственные товары – 108,02%, не-

продовольственные товары – 109,35%, в общественном питании – 

102,43%.  
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На рис.1 представлен список основных торговых сетей Тамбов-

ской области. 

Оборот оптовой торговли в I полугодии 2016 года составил 81,7 

млн. рублей, что в сопоставимых ценах на 4,8 % меньше, чем в соот-

ветствующем периоде 2015 года. В основном оборот оптовой тор-

говли на 80,9% формировали организации оптовой торговли. Значи-

тельную роль в формировании оборота играют субъекты малого 

предпринимательства, на их долю в общем обороте организаций 

всех видов экономической деятельности приходится 46,7 %. 

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 1. Основные торговые сети Тамбовской  

области в 2016 году 

 

В III квартале 2016 года 26 % руководителей оптовых организа-

ций прогнозируют улучшение экономической ситуации, 68 % счи-

тают, что она останется неизменной, и 6% - ожидают ее ухудшение. 

86% руководителей планируют сохранить численность работающих 
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без изменения и 6% собираются расширить штат работающих. 

Стоимость минимального набора продуктов питания в среднем по 

области на конец июня 2016 года составила 3229,3 рубля [4].  

В результате реализации областных мероприятий по развитию 

торговли на период 2015-2017 годы в I полугодии 2016 года на раз-

витие материально-технической базы потребительского рынка при-

влечено 1,8 млрд. рублей частного капитала. Открыто: 183 предпри-

ятия розничной торговли (163 магазина, в том числе 41 - во вновь 

построенных помещениях, 15 павильонов, 5 киосков), в т.ч. сетевые 

магазины «Магнит» (по 1 – в г.Тамбове, Тамбовском районе), «Маг-

нит-косметик» (по 1 - в г. Тамбове, г.Котовске, Жердевском, Со-

сновском районах), «Семь дней» (2 - в г.Тамбове), «Красное и Бе-

лое» (8 – в г.Тамбове, 2 – в г. Кирсанове, 1 – в г.Рассказове, 2 – в 

Жердевском районе, 1 - в Первомайском районе), «Алкобренд» (по 1 

- в г.Тамбове, в г.Котовске), «Ассорти-Экспресс» (по 1 – в 

г.Тамбове, в г.Моршанске) и др.; 51 предприятие общественного пи-

тания; а  также создано: 839 новых рабочих мест (555 - в торговле, 

169 в общественном питании). 
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О РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММ ПОДДЕРЖКИ РАЗВИТИЯ 

МАЛОГО И СРЕДНЕГО БИЗНЕСА В ТАМБОВСКОЙ  
ОБЛАСТИ 

  

Гуров М.И., Черемисина Т.Н. 

 

Аннотация: Роль малых предприятий в настоящее время воз-

растает и часто рассматривается экономистами в качестве ка-

тализатора устойчивого экономического развития региона, созда-

ния активной бизнес-среды и нивелирования ряда социальных про-

блем в обществе, что важно в период санкционного давления на 

экономику России, поскольку представляет собой  фактически ан-

тикризисный инструмент. 

С целью раскрытия потенциала малых бизнес-структур госу-

дарством предпринимаются меры поддержки этого сектора эко-

номики, осуществляемых на разных уровнях властно-управленческой 

иерархии. Значительная работа в данном направлении проводится 

администрацией Тамбовской области. 

Ключевые слова: проблемы малого и среднего бизнеса, государ-

ственная поддержка, санкции, роль и значение малого бизнеса, эко-

номика региона.  

 

ON THE IMPLEMENTATION OF SUPPORT PROGRAMMES 

SMALL AND MEDIUM-SIZED BUSINESSES IN TAMBOV  

REGION 

 
Gurov M.I., Cheremisina T.N. 

 

Annonanion: The role of small companies is increasing at the mo-

ment and is often seen by economists as a catalyst for sustainable eco-

nomic development of the region, the creation of an active business envi-

ronment and leveling a number of social problems in society, which is 

important during the sanctions' pressure on the Russian economy, as is in 

fact an anti-crisis tool. 



219 

 

In order to disclose the potential of small business structures gov-

ernment is taking measures to support this sector, carried out at different 

levels of power-management hierarchy. Much of the work in this direc-

tion is carried out by the Tambov regional administration. 

 Key  words: problems of small and medium-sized business, govern-

ment support, sanctions, the role and importance of small business, re-

gional economy. 

 

В России и других развитых странах малый бизнес является                      
неотъемлемой частью рыночного хозяйства и выступает одним из 
ключевых элементов рыночных преобразований.  

В современной рыночной системе хозяйствования без субъектов 
малого предпринимательства экономика и общество в целом не мо-
гут нормально существовать и развиваться.  

Во-первых, благодаря гибкости и способности занимать мель-
чайшие рыночные ниши, малое предпринимательство способствует 
достижению оптимальной структуры экономики, и в первую оче-

редь региональной.  
Во-вторых, значимой функцией малого предпринимательства 

служит функция обеспечения повышенной мобильности и результа-
тивности рыночной экономики.             

В-третьих, хорошо сбалансированная малая экономика обеспе-
чивает развитие конкуренции, что позволяет более активно разраба-
тывать и задействовать имеющиеся материальные, кадровые, орга-
низационные и технологические ресурсы. 

В-четвертых, малый бизнес по своей природе является более 
инновационным по сравнению с крупными компаниями, так как са-
мо создание малых фирм редко связано с идеей коммерческого ис-

пользования какого-либо новшества.  
Общая численность мелких собственников, которая является од-

ной из наиболее существенных качественных характеристик любой 
страны с развитой рыночной экономикой, определяет социальную 
значимость малого бизнеса. Развитие малого предпринимательства 
способствует постепенному созданию широкого слоя мелких собст-
венников (среднего класса), самостоятельно обеспечивающих собст-
венное благосостояние и достойный уровень жизни, являющихся 
основой социально-экономических реформ, гарантом политической 
стабильности и демократического развития общества. 
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Также следует отметить, что занятие малым бизнесом является  

одним из способов раскрытия внутреннего потенциала личности. 
Кроме того, рассматриваемый сектор способен создавать новые ра-
бочие места, что потенциально обеспечивает снижение уровня без-
работицы и социальной напряженности в стране, способствует из-
менению общественной психологии и жизненных ориентиров ос-
новной массы населения, является единственной альтернативой со-
циальному иждивенчеству. 

Политическое влияние малого бизнеса в различных странах так-
же достаточно велико, поскольку эта социальная группа является 
основой сформировавшегося среднего класса, наиболее представи-
тельного по своей численности и являющегося выразителем полити-

ческих предпочтений значительной части населения.  
Кроме того, сектор малого бизнеса наиболее динамично осваи-

вает новые виды продукции и экономические ниши, развивается в 
отраслях, непривлекательных для крупного бизнеса, и т.п. Также  к 
важнейшим и характерным особенностям малых предприятий мож-
но отнести: способность к ускоренному освоению инвестиций, вы-
сокую оборачиваемость оборотных средств, активную инновацион-
ную деятельность, способствующую ускоренному развитию всех 
секторов экономики.  

Все вышеупомянутое способствует стабилизации макроэконо-
мических процессов в стране. Но вместе с тем, этому сектору эко-

номики свойственны относительно низкая доходность, высокая ин-
тенсивность труда, сложности с внедрением новых технологий, ог-
раниченность собственных ресурсов и повышенный риск в острой 
конкурентной борьбе, что автоматически приводит к постоянному 
обновлению в секторе малого предпринимательства. На наш взгляд, 
в рассматриваемом секторе экономики продолжает сохраняться вы-
сокая интенсивность внутренних реорганизационных процессов, 
способствующая оптимизации использования их потенциала в усло-
виях рыночной экономики. 

Поэтому в настоящее время развитие малого предприниматель-
ства в России рассматривается как один из основополагающих фак-

торов на государственном уровне. Вместе с тем, в процессе осуще-
ствления деятельности в нашей стране малые предприятия сталки-
ваются с серьезными проблемами, связанными с характером собст-
венности и размером предприятия, а именно:  



221 

 

• отсутствие управленческих кадров, владеющих глубокими и 

профессиональными знаниями и умеющими работать в условиях 
быстро изменяющейся внешней среды, способных эффективно при-
менять новые технологии управления; 

• недостаточная материально-техническая и финансовая база, 
так как новый сектор экономики создается практически с «нуля»; 

• несовершенная законодательная база, не позволяющая чув-
ствовать правовую поддержку со стороны государства и обрести 
уверенность в завтрашнем дне; 

• социальная незащищенность предпринимательской деятель-
ности, требующая эффективной защиты и социальных гарантий. 

Итак, можно резюмировать, что малое предпринимательство от-

вечает социально-экономическим интересам России, является мощ-
ным источником развития, позволяющим создавать новые ценности 
и приумножать национальное богатство. Но пока еще вклад малых 
предприятий в оздоровление экономики России недостаточен, так 
как во многих случаях они представляют неустойчивую структуру, 
зависимую от колебаний рынка и нуждающуюся во всесторонней 
государственной поддержке, информационном обслуживании, под-
готовке кадров с действительно рыночным принципом мышления. 

Преимущества малого бизнеса в значительной мере обусловле-
ны перспективами его роста. Развитие малой фирмы зависит не 
только от возможностей инвестировать, но и от умения приспосаб-

ливаться, менять свой профиль, иметь четкую информацию о ры-
ночной конъюнктуре и технологических новшествах. 

Опыт развитых промышленных стран показывает, что вопрос 
существования и развития малого предпринимательства напрямую 
связан с реальными шагами государства по оказанию помощи, ос-
новными направлениями которой являются организационная, фи-
нансовая, материально-техническая, социальная, информационная и 
консультативная поддержка; 

Приоритетные направления развития малого бизнеса, опреде-
ленные государством, связаны с производством и переработкой 
сельскохозяйственной продукции, производством промышленных 

товаров и товаров народного потребления, включая товары, имею-
щие экспортный потенциал, а также оказание производственных, 
коммунальных и бытовых услуг. Но до сих пор организация эффек-
тивной деятельности функционирующих предприятий сталкивается 
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с большим количеством противоборствующих факторов, объясняе-

мых стереотипностью мышления, нежеланием или неумением при-
менять новые технологии управления, важнейшей функцией которо-
го является планирование. Необходимо отметить, что, по мнению 
некоторых специалистов, вклад малых предприятий в России во 
внутренний валовой продукт не превышает 12%, а удельный вес в 
производстве промышленной продукции находится на уровне 4%. 
При этом доля работающих на малых предприятиях в общей чис-
ленности занятых колеблется на уровне около 12%. 

Значительный шанс малый и средний бизнес получает в послед-
нее время вследствие диверсификации потребительского спроса. В 
итоге наряду с массовым производством и мегарынками формирует-

ся множество индивидуализированных рынков, которые обслужи-
ваются бизнесом малых и средних форм. 

Роль малых предприятий в настоящее время возрастает и часто 
рассматривается экономистами в качестве катализатора устойчивого 
экономического развития региона, создания активной бизнес-среды 
и нивелирования ряда социальных проблем в обществе, что важно в 
период санкционного давления на экономику России, поскольку 
представляет собой фактически антикризисный инструмент. 

С целью раскрытия потенциала малых бизнес-структур государ-
ством предпринимаются меры поддержки этого сектора экономики, 
осуществляемых на разных уровнях властно-управленческой иерар-

хии [4].  
В этой связи следует отметить, что в России развитие и под-

держка малых бизнес-структур сегодня является ключевой задачей, 
которая ставится Правительством РФ в планах стратегического раз-
вития до 2020 г.. В научных исследованиях подчеркивается, что 
именно малые бизнес-структуры могут способствовать формирова-
нию конкурентной среды, создавать новые рабочие места, смягчая 
социальную напряженность региона. 

Значительная работа в данном направлении проводится админи-
страцией Тамбовской области. 

Наиболее актуальным и обсуждаемым направлением социально-

экономического развития Тамбовской области на период до 2020 г. 
является беспрепятственное содействие функционированию малых 
бизнес-структур. Эффективность рационального и взвешенного ис-
пользования потенциала малых бизнес-структур в современный пе-
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риод развития национальных экономических связей во многом зави-

сит от условий хозяйственной деятельности этих бизнес-структур, 
которые формируют собой стратегический элемент региональной 
экономики. 

В настоящее время малый и средний бизнес на Тамбовщине 
сталкивается с рядом серьезных проблем, мешающих его развитию. 
По мнению общественных организаций, представляющих интересы 
малого бизнеса, к основным проблемам относятся [рис.1]: низкая 
платежеспособность населения; невыгодные условия получения фи-
нансовых ресурсов; завышенные арендные ставки на недвижимое 
имущество; административные барьеры. 

 
Рис. 1. Проблемы малого и среднего бизнеса Тамбовской 

области 

 

Деятельность органов государственной власти области должна 

быть направлена на всестороннюю поддержку малого и среднего 

предпринимательства, что позволит приостановить  снижение 

количества субъектов малого и среднего предпринимательства и 

занятых на малых и средних предприятиях, и достигнуть 
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выполнения поставленных задач по темпу роста оборота продукции, 

производимой субъектами малого и среднего предпринимательства. 

В 2015 году, по прогнозной оценке, в Тамбовской области 

функционировало 8850 малых и средних предприятий (включая 

микропредприятия), что на 0,6% выше уровня 2014 года. Помимо 

этого, в области зарегистрировано 23032 индивидуальных 

предпринимателей, что соответствует уровню 2014 года. 

Всего в малом и среднем бизнесе в 2015 году было занято по 

прогнозной оценке чуть более 125 тысяч человек, что составляет 

23,8% от экономически активного населения области [5]. 

Безусловно, оценивать роль малого и среднего бизнеса в 

экономической жизни Тамбовской области необходимо не только по 

количеству субъектов малого и среднего предпринимательства, но и 

по его обороту. 

Оборот продукции (услуг), производимой субъектами малого 

предпринимательства поданным Росстата в 2015 году достиг 223,1 

млрд. рублей (рис. 2), что составляет 103,9% (в действующих ценах) 

по сравнению с уровнем 2014 года (214,8 млрд. рублей). 

По темпу прироста оборота продукции в 2015 году Тамбовская 

область находится на 6 месте в ЦФО [5].  

По итогам 9 месяцев 2016 года оборот малых предприятий (без 

микропредприятий) составил 67,9 млрд. рублей, или 109,9% по 

отношению к аналогичному периоду прошлого года [5]. 

Значителен вклад субъектов малого и среднего 

предпринимательства в пополнение консолидированного бюджета 

области. Общая сумма поступлений по налогам на совокупный 

доход за 2015 год составила 1 615,5 млн. рублей, или 109,5% по 

отношению к 2014 году (1 475,3 млн. рублей). Рост объема 

налоговых поступлений  в 2016 году продолжился  и по состоянию 

на 1 октября 2016 года составил 1 346,8 млн. рублей (108,6% по 

отношению к аналогичному периоду 2015 года).  
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Рис. 2. Оборот продукции субъектов малого 

предпринимательства Тамбовской области за 2013-2015 годы 

(млрд. рублей) 

 

Государственная поддержка субъектов малого и среднего 

предпринимательства Тамбовской области осуществляется в 

соответствии с подпрограммой «Развитие малого и среднего 

предпринимательства» государственной программы Тамбовской 

области «Экономическое развитие и инновационная экономика» на 

2014-2020 годы, утвержденной постановлением администрации 

области от 24.09.2013 № 1057, и Стратегией социально-

экономического развития  Тамбовской области. 

Всего на реализацию мероприятий по поддержке субъектов 

малого и среднего предпринимательства Тамбовской области в 2016 

году было направлено 76,1 млн. рублей, в том числе 7,0 млн. рублей  

из бюджета Тамбовской области. 

В целях информирования субъектов малого и среднего предпри-

нимательства в 2016 году  проводились  конференции (совещания, 

встречи) во всех 30-ти территориях области, в которых принимали 

участие представители управления по развитию промышленности и 
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предпринимательства Тамбовской области, Тамбовского инноваци-

онного бизнес-инкубатора, Фонда содействия кредитованию малого 

и среднего предпринимательства, а также представители общест-

венных организаций субъектов малого и среднего предприниматель-

ства. В ходе проведения указанных мероприятий рассматривались 

проблемы развития малого и среднего предпринимательства и пути 

их решения, а также затрагивались вопросы, касающиеся осуществ-

ления государственной поддержки. 

Помимо этого, в  2016 году администрацией Тамбовской области 

проводились круглые столы, брифинги, совещания совместно с 

Тамбовским региональным общественным фондом содействия биз-

несу о проблемах развития малого и среднего предпринимательства 

с выработкой предложений по улучшению данной работы. По ито-

гам совещания выработаны предложения о совместной деятельности 

по развитию малого и среднего бизнеса и его поддержке. 

В 2016 году в области  в соответствии с подпрограммой продол-

жалось осуществление таких мероприятий государственной под-

держки, как: 

- поддержка социально-ориентированного бизнеса; 

- развитие деятельности в сфере производства товаров (работ, 

услуг); 

- поддержка начинающих предпринимателей.  

В регионе создана и функционирует инфраструктура поддержки 

малого и среднего предпринимательства: 

- Фонд содействия кредитованию малого и среднего предприни-

мательства; 

- Центр кластерного развития; 

- Тамбовский инновационный бизнес-инкубатор. 

В Тамбовской области уделяется большое внимание формирова-

нию благоприятной среды для развития малого и среднего предпри-

нимательства. В конце 2015 года было  принято три закона области, 

связанных с налогообложением, которые существенно облегчают 

ведение предпринимательской деятельности. 

Законы вводят «налоговые каникулы» для предпринимателей и 

возможность применения нулевой, пониженной налоговой ставки и 

патентной системы налогообложения для отдельных категорий на-

логоплательщиков. 
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В 2016 году для вовлечения в активную деятельность молодых 

людей до 30 лет Тамбовская область приняла участие в конкурсном 

отборе субъектов Российской Федерации, бюджетам которых пре-

доставляются субсидии из федерального бюджета на софинансиро-

вание расходных обязательств, связанных с реализацией мероприя-

тий по содействию молодѐжному предпринимательству.  

В целях софинансирования муниципальных программ (подпро-

грамм) развития малого и среднего предпринимательства начинаю-

щим предпринимателям организована поддержка в монопрофиль-

ных муниципальных образованиях (г. Котовск и р.п. Знаменка). 

Была также подготовлена  концепция создания регионального 

центра сертификации, стандартизации и испытаний. Цель создания – 

проведение исследований продовольственного сырья и пищевой 

продукции для контроля за их безопасностью, пищевой ценностью и 

потребительскими свойствам. До конца  2016 года будут подготов-

лены концепция создания (развития) и бизнес-план, необходимые 

для подачи в следующем году в Минэкономразвития России заявки 

на получение субсидии из федерального бюджета для финансирова-

ния данного объекта инфраструктуры. 

На 2016 год было намечено создание центра координации под-

держки экспортно-ориентированных субъектов малого и среднего 

предпринимательства региона. Основная задача - создание и разви-

тие инфраструктуры поддержки субъектов малого и среднего пред-

принимательства, деятельность которой направлена на оказание ин-

формационно-аналитической, консультационной и организационной 

поддержки внешнеэкономической деятельности субъектов малого и 

среднего предпринимательства, содействия привлечению инвести-

ций и выходу экспортно-ориентированных субъектов малого и 

среднего предпринимательства на международные рынки.  

30 марта 2016 года между администрацией Тамбовской области 

и акционерным обществом «Федеральная корпорация по развитию 

малого и среднего предпринимательства» заключено соглашение о 

взаимодействии в целях развития и оказания поддержки субъектам 

малого и среднего предпринимательства. Основными направления-

ми взаимодействия являются: 

- подготовка предложений по совершенствованию мер поддерж-

ки субъектов малого и среднего предпринимательства; 
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- повышение доступности кредитных ресурсов для субъектов 

малого и среднего предпринимательства; 

- формирование перечня потенциальных поставщиков при осу-

ществлении закупок товаров, работ, услуг отдельными заказчиками; 

- оказание имущественной, правовой, информационной и марке-

тинговой поддержки субъектам малого и среднего предпринима-

тельства. 

- предоставление услуг Корпорации субъектам малого и средне-

го предпринимательства через многофункциональные центры пре-

доставления государственных и муниципальных услуг. 

Управлением по развитию промышленности и предпринима-

тельства области совместно с Корпорацией проводится работа по 

реализации Программы стимулирования кредитования субъектов 

малого и среднего предпринимательства. Программа представляет 

собой новый инструмент государственной поддержки кредитования 

субъектов МСП, которые реализуют инвестиционные проекты в 

приоритетных отраслях экономики. 

Участие в программе в настоящее время принимают 12 круп-

нейших российский банков (в том числе ПАО Сбербанк, Банк ВТБ 

(ПАО),  АО «Россельхозбанк», ПАО «Промсвязьбанк», АО «АЛЬ-

ФА-БАНК», ПАО РОСБАНК, ОАО «Банк Москвы», ПАО Банк «ФК 

Открытие» и др.). 

В целях реализации указанной программы, управлением направ-

лены в Корпорацию 6 проектов Тамбовских предпринимателей, об-

щая планируемая сумма кредитов составляет более 5,8 млрд. рублей.  

В целях обеспечения доступа субъектов МСП и начинающих 

предпринимателей к информации о мерах государственной под-

держки, заключено Соглашение № С-95 от 17.02.2016 о взаимодей-

ствии между Корпорацией и Тамбовским областным государствен-

ным казенным учреждением «Многофункциональный центр предос-

тавления государственных и муниципальных услуг» (далее – ТОГ-

КУ МФЦ). C 01.06.2016 на базе ТОГКУ МФЦ субъектам малого и 

среднего предпринимательства области начато оказание услуг по 

принципу «одного окна» в виде предоставления информации по: 

- подбору информации о недвижимом имуществе, включенном в 

перечни государственного и муниципального имущества, преду-

смотренные частью 4 статьи 18 Федерального закона от 24.07.2007 
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№ 209-ФЗ «О развитии малого и среднего предпринимательства в 

Российской Федерации», и свободном от прав третьих лиц; 

- предоставлению информации об организации участия субъек-

тов малого и среднего предпринимательства в закупках товаров, ра-

бот, услуг, в том числе инновационной продукции, высокотехноло-

гичной продукции, конкретных заказчиков, определенных Прави-

тельством Российской Федерации в соответствии с Федеральным 

законом от 18.07.2011 № 223-ФЗ «О закупках товаров, работ, услуг 

отдельными видами юридических лиц»; 

- предоставлению информации о формах и условиях финансовой 

поддержки субъектов малого и среднего предпринимательства. 

Таким образом, в целях поступательного развития малого бизне-

са в  регионе перед областными и муниципальными органами власти 

ставятся следующие задачи: 

1) Обеспечить рост количества субъектов малого и среднего                       

предпринимательства в 2016 году не менее, чем на 7%. 

2) Достигнуть роста количества занятых на малых и средних                     

предприятиях в 2016 году не менее, чем на 5%. 

3) Осуществить достижение темпов роста оборота продукции,                    

производимой субъектами малого и среднего предпринимательства, 

не менее, чем на 7%. 

4) Обеспечить уровень среднемесячной заработной платы на 

уровне не ниже 18 тыс. рублей. 

5) Обеспечить пополнение консолидированного бюджета облас-

ти в 2016 году на общую сумму до 2 млрд. рублей. 

6) Активизировать работу по популяризации мер государствен-

ной поддержки субъектов малого и среднего предпринимательства. 

Таким образом, оказание поддержки субъектам малого и средне-

го предпринимательства и снижение административных барьеров 

для малых бизнес-структур региона позволит качественно повысить 

устойчивость и динамичность их развития в региональном аспекте, 

что благотворно скажется на экономике Тамбовской области. 
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Аннотация: Консолидированный бюджет — это совокупность 

бюджетов всех уровней на определенной территории. Для 

управления государственными делами на региональном уровне 

необходимо знать, какие финансовые средства аккумулируются в 

границах данной территории. С этой целью и формируется 

консолидированный бюджет. 

Ключевые слова: консолидированный бюджет, местный 

бюджет, неналоговые доходы, налоговые поступления. 
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Medvedeva O. A. 

 
Annotation: The consolidated budget is a set of budgets of all levels 

in a certain territory. For administration of state affairs at the regional 

level it is necessary to know what financial resources are accumulated in 

borders of this territory. For this purpose also the consolidated budget is 

created. 

Keywords: consolidated budget, local budget, non-tax income, tax 

revenues. 

 

Консолидированный бюджет — это совокупность бюджетов 

всех уровней на определенной территории. Его используют для 

анализа и расчетов финансовых ресурсов, принадлежащих 

территориальному подразделению через действующие там 

бюджеты. Это важно для составления прогнозов социально-

экономического развития государства и его субъектов, а также для 
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формирования межбюджетных отношений с вышестоящими и 

нижестоящими органами власти. 

Бюджеты муниципальных образований или местные бюджеты - 

это форма образования и расходования финансовых ресурсов, 

предназначенных для обеспечения задач и функций, которые 

отнесены к предметам ведения местного самоуправления. 

Согласно ст. 130 Конституции РФ местное самоуправление в 

России  самостоятельное решает вопросы местного значения, 

владеет, пользуется и распоряжается собственностью 

муниципалитета [1]. Органы местного самоуправления существуют 

в городских и сельских поселениях, а также на иных территориях с 

учетом исторических и других местных традиций. Органы местного 

самоуправления имеют право самостоятельно: 

– управлять муниципальной собственностью; 

– формировать, утверждать и исполнять местный бюджет; 

– устанавливать местные налоги и сборы; 

– осуществлять охрану общественного порядка; 

– решать другие вопросы местного значения. 

Законодательство определяет бюджет субъекта РФ, исходя из 

общего определения бюджета как формы образования и 

расходования финансов, предназначенных для того, чтобы 

обеспечить решение задач и функций государства и местного 

самоуправления. Поэтому, региональный бюджет есть форма 

образования и расходования денежных средств для обеспечения 

задач и функций, отнесенных к ведению субъекта РФ. 

В Конституции не закреплены полномочия субъектов РФ, так 

как они настолько разнообразны, что практически невозможно 

заключить их в закрытый список. Определить полномочия 

отдельного региона можно, воспользовавшись ст. 73 Конституции, в 

соответствии с которой субъект РФ обладает всей полнотой 

государственной власти вне пределов ведения РФ по предметам 

совместного ведения федерации и ее субъектов [1]. 

Консолидированный бюджет региона Российской Федерации 

включает региональный бюджет и все бюджеты муниципальных 

образований, находящихся на территории данного субъекта РФ. Он 

не утверждается законодательным органом данного региона. 

Консолидированный бюджет представляет собой систему 
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статистических бюджетных показателей, отражающих обобщенную 

информацию по доходам и расходам, источникам поступления 

денежных средств и направлениям их использования на территории 

конкретного субъекта. Для управления государственными делами на 

региональном уровне необходимо знать, какие финансовые средства 

аккумулируются в границах данной территории. Формируемые на 

территории субъекта РФ бюджеты – региональный и местные – 

представляют собой обособленные, самостоятельные денежные 

фонды. Поэтому для достижения вышеназванной цели и 

формируется консолидированный бюджет субъекта, в котором 

можно было бы учесть все бюджеты, действующие на территории 

конкретного региона. 

В 2016 году структура поступлений в бюджет Тамбовской 

области имеет следующий вид (таблица 1): 

Обратим внимание на то, что за январь-сентябрь 2016 года темп 

роста доходов составил 109,0% (1 860 980,6 тыс. руб.) по 

отношению к этому периоду в 2015. Относительный показатель 

планового задания в 2016 году составляет 112,0%. Это значит, что в 

2016 году администрация Тамбовской области запланировала 

получить доходов на 12% больше, чем фактически было получено в 

2015 [2]. 

Налоговые доходы в структуре консолидированного бюджета 

составляют  91,3 %  в 2015 г., а в текущем — 91,6%. Отсюда делаем 

вывод, что структура поступлений в бюджет практически не 

изменилась. 

Неналоговые доходы увеличились на 85 977,6 (на 4,8%) тыс. 

руб. При этом в 2016 году за январь-сентябрь поступления в бюджет 

области возросли на 22,4% и снизились в местные бюджеты на 11%. 

К неналоговым поступлениям относят:  

1. Доходы, возникающие при любой возмездной передаче 

имущества, принадлежащего государству, чаще всего от сдачи в 

аренду юридическим лицам; 

2. Любые финансовые потоки, являющиеся результатом 

продажи государственного имущества; 

3. Денежные поступления, которые имеют место при 

предоставлении оплачиваемых услуг органами судебной или 

исполнительной власти; 



234 

 

Таблица 1-Суммы налоговых и неналоговых поступлений в 

консолидированный бюджет Тамбовской области  

за январь-сентябрь 2015-2016 гг. (тыс. рублей) 

 2015 г. 2016 г. 

Фактически 

за январь-

сентябрь 

Фактически 

за 2015 г. 

Фактически 

за январь-

сентябрь 

План на 

2016 г. 

Налоговые и 

неналоговые 

доходы-всего 

20 776 549,2 28 909 021,6 22 637 477,8 32 387 375,2 

- бюджет 

области 
15 435 493,0 21 509 934,1 17 152 620,0 23 901 667,0 

- местные 

бюджеты 
5 341 711,4 7 404 196,4 5 485 182,4 8 486 032,8 

Налоговые  

доходы-всего 
18 971 164,6 26 160 192,7 20 746 115,6 27 919 053,9 

- бюджет 

области 
14 584 793, 7 20 116 466,5 16 111 101,6 21 308 743,1 

- местные 

бюджеты 
4 386 370,9 6 043 726,2 4 636 014,0 6 610 310,8 

Неналоговые 

доходы - всего 
1 805 384,6 2 748 828,9 1 891 362,2 4 468 321,3 

- бюджет 

области 
850 699,3 1 393 467,6 1 041 518,4 2 592 923,9 

- местные 

бюджеты 
955 340,5 1 360 470,2 850 168,4 1 875 822,0 

4. Финансовые доходы, представляющие собой результат 

привлечения к гражданско-правовой ответственности – штрафы, 

пени и др; 

5. Платежи юридических лиц за загрязнение окружающей среды 

и за сверхлимитное использование лесного фонда; 

6. Бюджетная помощь от других государственных органов. 
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При этом хочется отметить, что, несмотря на отсутствие четких 

ставок подобных поступлений, состав неналоговых доходов 

бюджета жестко планируется в отчетном периоде, исходя из тех 

показателей, которые были получены в предыдущем году. Так, 

например, в нашем регионе запланировано получить 4 468 321,3 

тыс. руб. Относительный показатель планового задания довольно 

высокий и составляет 162,6%. 

Эта категория прибыли занимает немалую долю в 

государственной казне. Однако по этому поводу есть некоторые 

противоречия: отдельные ученые считают, что «иные» поступления, 

то есть неналоговые доходы бюджета, не могут приносить такую 

огромную прибыль субъектам и государству в целом [4]. Но, можно 

повысить эффективность  неналоговых доходов. Например, скоро 

завершится программа по приватизации и ликвидации 

государственных предприятий, а в марте 2017 года завершится 

бесплатная приватизация жилья. Данные активы можно было 

сдавать в аренду и получать дополнительный доход. Еще один 

способ по увеличение данного вида платежей — это регулирование 

отношений внутри межведомственных организаций с целью 

исключения укрытия некоторых лиц от отчисления обязательных 

выплат. Рассмотрим теперь подробнее структуру налоговых доходов 

(Таблица 2).  

Таблица 2 - Структура налоговых доходов в 

консолидированный бюджет Тамбовской области за январь-

сентябрь 2015-2016 гг. (тыс. рублей) 

 2015 г. 2016 г. 

Фактически 

за январь-

сентябрь 

Фактически 

за 2015 г. 

Фактически 

за январь-

сентябрь 

План  

на 2016 г. 

Налоги на прибыль 
и доходы 

12 092 822,5 16 927 757,7 13 522 860,5 17 797 074,5 

Налог на прибыль 

организаций 
4 283 003,6 6 108 712,6 3 550 850,2 5 114 600,0 

Налог на доходы 

физ. лиц 
7 809 818,9 10 819 045,1 9 972 010,3 12 682 474,5 
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Акцизы 1 841 198,3 2 447 453,6 2 718 316,5 3 221 698,0 

Налоги на 
совокупный доход 

1 240 271,3 1 615 536,1 1 346 808,8 1 746 338,4 

Налог, взимаемый 

в связи с 

применением УСН 

715 293,4 924 307,4 736 715,4 966 643,0 

ЕСХН 66 880,0 71 638,3 157 524,3 144 188,2 

Налог, взимаемый 

в связи с 

применением 

патентной системы 

налогообложения 

3 384,7 6 697,9 5 677,2 6 973,4 

Налоги на 

имущество, 

 в том числе: 

3 642 515,2 4 949 693,1 2 986 007,9 4 929 277,4 

Налог на имуще-

ство физ. лиц 
198 641,0 278 961,4 42 849,2 369 676,2 

Налог на 

имущество 

организаций 

1 563 697,0 2 126 910,4 1 792 319,7 2 235 441,5 

Транспортный 

налог 
685 601,0 953 595,7 251 422,1 981 114,4 

Налог на игорный 

бизнес 
1 291,2 1 798,8 1 668,1 0,0 

Земельный налог 1 193 285,0 1 588 426,4 897 748,8 1 433 345,3 

Налоги, сборы и 

регулярные плате-
жи за пользование 

природными 

ресурсами 

7 389,0 10 964,7 6 815,4 9 898,2 

За январь-сентябрь 2016 года в консолидированный бюджет 

Тамбовской области поступило денежных средств на 9,4% (1 774 



237 

 

951,0 тыс. руб.) больше, чем за тот же период в 2015 году. 

Планируется получить 27 919 053,9 тыс. руб. [2] 

Итак, в состав налоговых поступлений в нашей области входят 

налог на прибыль организаций, НДФЛ, акцизы, налоги, взимаемые с 

предприятий, находящихся на специальных налоговых режимах, 

налог на имущество, транспортный и земельный налог, сборы за 

пользование природными ресурсами и объектами животного мира. 

Обратим внимание на то, что большую часть в этой структуре 

занимает налог на доходы физических лиц — 73,7% в 2016 году.  

Что касается динамики, то планируется получить сумму этого 

налога  на 27,7% больше, чем поступило в прошлом. Второе место в 

данной структуре занимает налог на прибыль организаций (26,3%). 

С января по сентябрь 2016 года собрано на 732 153,4 тыс. руб. (на 

17,1%) меньше чем в прошлом, но и всего запланировано получить 

также меньше (на 16,3%). И третий по величине налог в составе 

налоговой части консолидированного бюджета — акциз. Его доля 

составляет 20,1%.  

Стоит сказать, что в нашей области нет предприятий, 

занимающихся добычей полезных ископаемых, поэтому 

отсутствуют поступления от соответствующего налога. А также 

регион не входит ни в одну из игровых зон, и поэтому в 2016 году 

доход от игорного бизнеса будет нулевой.  

В заключение отметим, что, по словам Александра Никитина, 

бюджет Тамбовской области в 2017 году будет дефицитным. 

Планируемые доходы — 34 100 000 тыс. руб., а расходы — 35 400 

000 [3]. Несмотря на это, в области удается сохранить устойчивое 

развитие экономики, такое, что многие показатели превысили 

значения в среднем по России. При этом, по словам губернатора, 

«приоритетом остается выполнение всех социальных обязательств 

перед гражданами». 
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Аннотация: В данной статье ставится задача рассмотрения 

статистики ВИЧ-инфицированных людей в регионах Черноземья. 

Для достижения этой задачи были рассмотрены показатели рас-

пространения ВИЧ-инфекции, доля инфицированных от общей чис-

ленности населения в городах России за 2016 г., а также были про-

анализированы статистические данные ВИЧ-инфицированных лю-

дей в Тамбовской области и сделаны соответствующие выводы.  

Ключевые слова: ВИЧ-инфицированные; показатели распро-

странения ВИЧ-инфекций; статистические данные ВИЧ-
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dered, the prevalence of HIV-infection, the proportion of the total popu-

lation in cities of Russia for 2016, and were analyzed statistical data of 

HIV-infected People in the Tambov region and draw appropriate conclu-

sions. 

Keywords: HIV-positive people; indicators of spread of HIV infec-

tions; statistical data of HIV-positive people. 

 
В связи с тем, что 1 декабря – Всемирный день борьбы со СПИ-

Дом, мы решили затронуть данную тему. Противодействие распро-

странению ВИЧ-инфекции является одной из наиболее актуальных 

проблем страны, в том числе и для Тамбовской области, несмотря на 

то, что она относится к регионам с относительно низким уровнем 

заболеваемости.  

В этом году Всемирный день борьбы со СПИДом проводится 

под девизом "Сократить разрыв", призванным стимулировать все-

общую работу по сокращению разницы между количеством ВИЧ-

инфицированных людей, имеющих доступ к профилактике, тестиро-

ванию, лечению, уходу, поддержке и людей с ограниченным досту-

пом к этим услугам. 

В нашем обществе, к сожалению, существует целый ряд соци-

альных проблем, связанных с ВИЧ, и большинство из них возникает 

из-за нехватки информации о самом вирусе. Каждый человек дол-

жен знать, что ВИЧ распространяется через половые контакты и че-

рез заражѐнную донорскую кровь или еѐ компоненты, а также ВИЧ 

может передаваться между лицами, употребляющими наркотики, 

через общие иглы многоразового использования, при некоторых ле-

чебных процедурах. ВИЧ не передаѐтся при случайных бытовых 

контактах между людьми. ВИЧ нельзя заразиться воздушно-

капельным путѐм, в бассейне или через общую кухонную утварь, 

посуду, пищу и туалетные принадлежности. [5] 

Рассмотрим статистику Черноземья. За девять месяцев 2016 года 

врачи констатировали резкое увеличение количества заражѐнных 

ВИЧ-инфекцией почти во всѐм Черноземье, но по официальной ста-

тистике, самый заметный рост заболеваемости ВИЧ-инфекцией сре-

ди пяти областей Черноземья зафиксирован на Белгородчине. В ре-

гиональном центре по профилактике и борьбе со СПИДом с начала 

года было зарегистрировано на 71% больше ВИЧ-инфицированных, 

http://tambov.bezformata.ru/word/sokratit-razriv/4272347/
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обратившихся за помощью к докторам. Причѐм подобная цифра вы-

росла всего за год. Это объяснили резким «увеличением числа лиц, 

внутривенно употребляющих наркотические психостимуляторы». 

В Воронежской, Курской, Орловской и Тамбовской областях 

увеличение произошло в пределах 10%. [4] 

Количество инфицированных в Черноземье пока далеко от кри-

тической отметки, и говорить о эпидемии, ещѐ рано, но реальная 

ситуация может кардинально отличаться от статистики не в лучшую 

сторону, как, например, на Урале -  в «Горздраве» Екатеринбурга 

объявили о пандемии вируса иммунодефицита: смертельно опасный 

диагноз имеет каждый 50-й еѐ житель. И это не только люди из 

групп риска. ВИЧ-инфекция регистрируется во всех слоях населения 

города. [3] 

По данным Федерального научно-методического центра по 

профилактике и борьбе со СПИДом ФБУН ЦНИИ эпидемиологии 

Роспотребнадзора, проблемные регионы вычисляются по 

показателям распространения ВИЧ-инфекции на 100 тыс. населения 

- от 1 тыс. заболевших и выше. В Екатеринбурге этот показатель 

достиг в 2016 году 1826 человек. В Воронежской области, по 

данным на 1 октября, всего 2284 жителя с ВИЧ-инфекцией, а 

показатель поражѐнности - 98 на 100 тыс. населения. Данные 

представлены в таблице 1. К слову, к этому показателю близка 

Курская область.  

                                                                                      Таблица 1 

Показатели распространения ВИЧ-инфекции на 100 тыс.  

человек - от 1 тыс. заболевших и выше за 2016 г.  

(человек)                                 

Город  Заболевшие на 100 тыс. человек 

(человек) 

Екатеринбург 1826 

Воронеж 2284 

            

Впрочем, реальная ситуация скорее всего хуже, чем еѐ 

описывает официальная статистика, подтверждѐнная медиками и 

чиновниками. Сами врачи убеждены, что далеко не каждый 
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заболевший обращается за помощью до наступления терминальной 

стадии (то есть до заболевания СПИДом), а часть инфицированных 

просто не знает о своем диагнозе, так как не наблюдается у медиков 

и не проходит рекомендуемую диспансеризацию. Погрешность с 

учѐтом этих факторов в подсчѐте не используется, а сами эксперты 

не в силах назвать цифры, которые близки к реальности. [4] 

В связи с критической ситуацией, мы решили поднять статисти-

ку Тамбовской области и выяснить, сколько шансов у тамбовчан 

заразиться ВИЧ-инфекцией. 

 На общероссийском уровне на 2016 г. Тамбовская область вы-

глядит, если так можно выразиться, неплохо – доля инфицирован-

ных от общей численности населения составляет 0,143%, т.е. забо-

леваемость в нашей области ниже среднероссийской в 4 с лишним 

раза. [1]. В той же Свердловской области, неутешительный диагноз 

имеет 1,7% населения. В соседних с нами Липецкой и Воронежской 

областях, по сравнению с нашим регионом, заболевших меньше: 

0,102% и 0,069% соответственно. А вот в Самарской области, по 

данным Федерального научно-методического центра по профилак-

тике и борьбе со СПИДом, ВИЧ-положительные составляют уже 3% 

населения. То есть ситуация ещѐ хуже, чем в уральской столице. 

Данные представлены в таблице 2. 

Таблица 2                                                                        

Доля инфицированных от общей численности  

населения в городах России за 2016 г. (%)                                                                                             

Город Вич-инфицированные от общей  

численности населения (%) 

Тамбов 0,143 

Воронеж 0,069 

Липецк 0,102 

Самара 3,0 

Свердловск 1,7 
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Однако, Тамбовский Роспотребнадзор заявляет о росте числа 

больных ВИЧ. Так, если в 2012 году данный диагноз был поставлен 

893 жителям, а показатель инфицированности составлял 0,08%, то в 

текущем 2016 году, общее число зарегистрированных ВИЧ-

положительных возросло практически вдвое – 1671 человек. При 

этом умерло 393 инфицированных в том числе в текущем 2016 году 

– 17 человек. Данные представлены в таблице 3.  

Таблица 3 

Статистика ВИЧ-инфицированных в Тамбовской  

области по данным Роспотребнадзора за 2012-2016 гг. 

                                                                                                   

Годы Показатель инфи-

цированных (%) 

Число инфициро-

ванных (чел.) 

Число 

умерших 

(чел.) 

2012 0,08 893 376 

2014 0,89 945 102 

2015 0,102 1007 98 

2016 0,143 1671 17 

            

  Характерной особенностью эпидемии является высокая доля 

молодого населения: у 80% эта инфекция диагностирована в 

возрасте от 20 до 40 лет. В Тамбовской области ведущим путем 

распространения являются половые контакты. Среди лиц с 

известными причинами заражения половым путем заражаются 80-85 

%. 10-17 % – заражаются в результате потребления наркотиков. [3] 

  Мы провели анализ и рассчитали темпы роста и прироста 

инфицированных. Анализ данных показывает, что в Тамбов-

ской области за период с 2012 по 2016 гг. наблюдается еже-

годное увеличение числа инфицированных. Так, в 2014 г число 

зараженных составило 945 чел., что больше, чем в 2012 на 52 

чел. (на 5,82%). В 2015 и 2016 гг. также наблюдалось увеличе-

ние. В 2015 г число инфицированных составило  
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1007 чел., это больше, чем в 2014 г на 62 чел. (на 6,56%). В 

2016 г – 1671 зараженных, а это на 664 чел. больше, чем в 

2015. (на 65,94%). В общем, число больных за период с 2012 

по 2016 гг. увеличилось на 778 чел. (на 87,12%).  

Первый случай заражения ВИЧ-инфекцией в Советской 

России был зафиксирован именно на Тамбовщине. Случилось 

это в 1987 году. На сегодняшний день этот человек здравству-

ет и поныне живѐт вполне полноценно, потому что вовремя 

обратился за помощью и внимательно следит за своим само-

чувствием. [1] В это время было всего зарегистрировано 210 

жителей г. Тамбова больных ВИЧ-инфекцией. Из них на 

30.10.2015 умерли 43 человека или 20,5% от общего числа за-

болевших. Пораженность населения города ВИЧ- инфекцией 

составила 58,1 случаев на 100 тыс. населения [2]. 
В последние года тенденции к снижению заболеваемости ВИЧ-

инфекцией в г. Тамбове не отмечено. Так, например, в 2015 году 

вновь выявлено 16 человек больных ВИЧ-инфекцией, что на 3 чел. 

больше чем за 2014 год. Данные представлены в таблице 4. 

Таблица 4 

Статистика заболеваемости ВИЧ-инфекцией  

в г. Тамбове за 2014-2015 гг. (чел.) 

Год Число зараженных (чел.) 

2014 13 

2015 16 

           

Из всех зарегистрированных заболевших 65,7% заразились 

половым путем, 22,3% при парентеральном употреблении 

наркотиков, 5,2% заразились гомосексуальным путем. Большинство 

среди больных ВИЧ-инфекцией составляют мужчины (59,5%), 

однако, в последнее время растет число женщин, которых в текущем 

году 56%. У мужчин преобладает наркотический путь заражения, у 

женщин - преимущественно половой. Данные представлены в 

таблице 5.  [4] 
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Таблица 5 

Число больных ВИЧ-инфекцией среди мужчин и женщин  

за 2014-2015 гг. (%) 

Пол Число зараженных (%) 

Женщины 56,0 

Мужчины 59,5 

 

В Тамбовской области нет ни одной территории, где не было бы 

ВИЧ-инфицированных. Наиболее тяжѐлая ситуация сложилась в го-

роде Мичуринске, здесь показатели превышают среднеобластные в 

3,2 раза, а также в Мичуринском и Первомайском районах. Это те 

территории, где проходит так называемый наркотрафик. 

Самыми благополучными районами в Тамбовской области при-

знаны центр и Рассказово. 

Диагностика ВИЧ-инфекции проводится в 7 иммунологических 

лабораториях учреждений здравоохранения области. Число лиц, об-

следованных на ВИЧ, в 2014 году составило 126791 тысяч человек. 

По данным здравоохранительных органов увеличилось количество 

людей, у которых ВИЧ был зафиксирован в 40-, а то и в 50-летнем 

возрасте.  [5] 

Нежелание обследоваться нередко приводит к страшным итогам. 

А всѐ потому, что ВИЧ – коварный вирус. На протяжении несколь-

ких лет он может никак не проявляться. А человек, считая себя аб-

солютно здоровым, теряет время и заражает других. Поэтому, к со-

жалению, в регионе сейчас идет активная тенденция выявления ди-

агноза уже на поздней стадии. [1] 
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УРОВЕНЬ ЖИЗНИ НАСЕЛЕНИЯ ТАМБОВСКОЙ  

ОБЛАСТИ В ЦИФРАХ СТАТИСТИКИ 

 

Геллер А.М., Попова А.И.
7
  

 

Аннотация: В данной статье приведены статистические дан-

ные,     характеризующие уровень жизни населения в Тамбовской 

области.    Рассмотрены некоторые показатели уровня жизни, ко-

торые имеют наиболее важное значение для изучения данной про-

блематики. 

Ключевые слова: уровень и качество жизни, валовой 

региональный продукт, денежные доходы, заработная плата, 

прожиточный минимум, безработица, платные услуги, 

образование, здравоохранение, правонарушения. 

 

THE STANDARD OF LIVING OF THE POPULATION  

OF TAMBOV REGION STATISTICS 
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Annotation: This article provides statistical data describing the 

living standards in the Tambov region. Certain indicators of living 

standards, which are the most important for the study of this problem. 

Keywords: the level and quality of life, the gross regional product, 

revenues, wages, cost of living, unemployment, paid services, education, 

health, offenses. 

Проблемы уровня жизни населения и факторы, определяющие 

его динамику очень важны. Центром политики, выработанной госу-
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дарством, должен стать человек, его благосостояние, физическое и 

социальное здоровье.  

Наше благосостояние зависит от рационально выбранной соци-

альной политики государства, которая, зависит от того, достаточно 

ли информации и насколько она полно и достоверно показывает 

проблемы в современном российском обществе. 

Одним из важнейших показателей социально-экономического 

развития считается уровень и качество жизни населения.  

Уровень жизни – это экономическая категория и социальный 

стандарт, характеризующий степень удовлетворения физических и 

социальных потребностей людей [5].  

Качество жизни населения - это совокупность условий человече-

ского существования и комплексная оценка жизнедеятельности лю-

дей: обеспеченность материальными благами, уровень реализации 

потребностей человека, безопасность, доступность медицинской 

помощи, образование, экология, социальные свободы человека в со-

временном обществе, вроде свободы слова и  влияния граждан на 

политические решения [5]. 

На основе данных органов государственной статистики прове-

дем анализ. 

Основным обобщающим показателем, характеризующим уро-

вень и динамику результатов экономической деятельности населе-

ния в регионе является ВРП (валовой региональный продукт). Дан-

ные о производстве ВРП в Тамбовской области за 2010-2015 г. при-

ведены в таблице 1. 

Таблица 1-Валовой региональный продукт в Тамбовской  

области за 2010-2014 гг. 

 2010 2011 2012 2013 2014 

Валовой 

региональный 

продукт, млрд. 

руб. 

143,9 173,3 203,3 236,4 275,8 

В % к 

предыдущему 

году (в сопоста-

вимых ценах) 

97 112,8 108,9 109,2 105,7 
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 В Тамбовской области ВРП в 2014 г. по сравнению с 2009 г. 

увеличился почти на 50%, а вот по отношению к предыдущему 2013 

г. приблизительно на 14%. В период с 2009-2014 гг. мы наблюдаем 

исключительно положительную динамику.  

В рейтинге субъектов РФ по этому показателю Тамбовская об-

ласть в 2014 году занимает 52 место с показателем 275,8 млрд. руб., 

но еще в 2011 году она занимала 63 место (167, 8 млрд. руб.).[5] 

Таким образом, можно сделать вывод о том, что Тамбовская об-

ласть медленно, но верно идет по пути устойчивого и динамичного 

социально- экономического развития. 

Другим важным показателем, характеризующим уровень жизни 

тамбовчан, являются денежные доходы, приведенные в таблице 2. 

Таблица 2- Денежные доходы населения Тамбовской области 

за 2010-2015 гг. 

 2010 2011 2013 2014 2015 

Денежные доходы 

в среднем на душу 

населения в месяц 
13630,78 15150,56 19833,58 22376,53 25078,34 

В % к соответст-

вующему периоду 

предыдущего года 

113,9 111,1 113,7 112,8 111,8 

Реальные 

денежные доходы 
     

В % к соот-

ветствующему пе-

риоду предыдуще-

го года 

106,8 102,6 105 102,9 96,2 

Реально 

располагаемые 

денежные доходы 

     

В % к соот-

ветствующему пе-

риоду предыдуще-

го года 

107,1 102,1 104,2 102,6 97,3 
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Анализ данных таблицы 2 показывает, что в целом денежные  

доходы в среднем на душу населения в месяц показывают исключи-

тельно положительную динамику. К примеру в 2015 г. по сравнению 

с 2014 г доходы возросли на 11,8%, а в отношении 2009 году в 2 

раза. А вот, если говорить о реальных денежных доходах, то здесь 

ситуация не такая однозначная. К примеру, мы можем наблюдать, 

как в период  с 2009 г. по 2014 г. мы наблюдаем увеличение показа-

телей, а вот в 2015 г., напротив, произошел спад. Похожая ситуация 

наблюдается и с реально располагаемыми денежными доходами 

(доходы за вычетом обязательных платежей, скорректированные на 

индекс потребительских цен). 

Одним из ключевых и важных показателей уровня жизни 

населения является заработная плата. Заработная плата - это 

основной источник дохода наѐмных работников населения [5].  

Анализ данных, приведѐнных в таблице 3, показал, что в последние 

годы реальная начисленная заработная плата одного работника 

снижается. В 2013 по сравнению с предыдущим годом темп 

заработной платы достигал  105,0% ; в 2014 году показатель 

снизился на 5,1%, а в 2015 - снизился на 9,0% [1, с.35].   

Таблица 3- Заработная плата населения Тамбовской области 

за 2013-2015 гг. 

Реальная на- 

численная 

заработная 

плата одного 

работника в 

% к 

соответст-

вующему пе-

риоду преды-

дущего года 

Всего 

за год 

I квар-

тал 

II квар-

тал  

III 

квартал 

IV 

квартал 

2013 г. 105,0  108,3 104,7 104,5 103,8 

2014 г. 99,9  103,2 100,5 96,8 98,3 

2015 г. 90,9  91,4 92,7 91,6 88,6 

 

Прожиточный минимум – минимальная величина дохода, кото-

рая необходима для обеспечения определѐнного уровня жизни насе-
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ления [5]. Другими словами прожиточный минимум - это потреби-

тельская корзина, выраженная в рублях.  Величина показателя рас-

считывается отдельно на душу населения. Основываясь на данных  

таблицы 4, можно сказать, что в Тамбовской области данный мини-

мум за три исследуемых года (2013-2015гг.) достигает в среднем 

6609 рублей.  

В 2015 году за II-IV кварталы произошло снижение прожиточно-

го минимума. Снижение размера показателя связано со снижением 

цен на некоторые продукты питания, которые занимают значитель-

ную часть в потребительской корзине. Но в целом за три года про-

житочный минимум увеличился. Так в 2014 г. прожиточный мини-

мум по сравнению с 2013 г. увеличился на 1498 рублей, а в 2015 г. 

вырос на 1589 рублей по сравнению с 2014 годом. 

Таблица 4 - Прожиточный минимум населения Тамбовской 

области за 2013-2015 гг. 

Величина 

прожиточ-

ного мини-

мума в 

среднем на 

душу насе-

ления, руб-

лей в  

месяц 

Всего 

за год  

I квар-

тал 

II квар-

тал 

III 

квартал 

IV 

квартал 

2013 г.  5081     4955 5018 5120 5230 

2014 г.  6579     6123 6670 6673 6850 

2015 г. 8168    8143 8472 8222 7834 

 

Для характеристики жизни населения в Тамбовской области рас-

смотрим показатель, приведенный в таблице 5. 

Из данных таблицы можно сделать вывод о преимущественно- 

отрицательной динамике данного показателя, так как в период с 

2009 г. по 2014 г. численность населения с денежным доходом ниже 

прожиточного минимума в % к общей численности населения ста-

бильно уменьшалась, однако в 2015 г она увеличилась на 1,5% . 

Причины такой внезапной отрицательной динамики кроются в росте 

цен на потребительскую корзину. [2] 
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Таблица 5- Численность населения Тамбовской области с 

денежными доходами ниже величины  прожиточного минимума 

за 2009-2015 гг. 

 
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 

Численность 

населения с 

денежными 

доходами ниже 

прожиточного 

минимума, тыс. 

чел. 

131,5 119,3 116,9 102,2 87,9 99,9 114,3 

В % к общей 

численности 

населения 

11,9 10,8 10,7 9,4 8,2 9,3 10,8 

 

Занятость и безработица также используются в качестве показа-

телей уровня жизни населения.  

Анализ данных,приведѐнных в таблице 6, за 2013-2015 гг. пока-

зал, что общая численность безработных в среднем за год в 2014 го-

ду по сравнению с 2013 годом  снизилась на 1,8 тыс. человек. Одна-

ко в 2015 году происходит повышение показателя на 1,5 тыс. чело-

век. Но достигнутый показатель всѐ же меньше чем в 2013 году [1, 

с.24].  

Таблица 6 - Уровень безработицы населения в Тамбовской 

области за 2013-2015 гг. 

 2013  

год 

2014 

год 

2015 

год 

Общая численность безработных, тыс. 

человек 

24,6  22,8 24,3 

Другим показателем, характеризующим качество жизни населе-

ния, является объѐм платных услуг, оказанных населению региона 

(Табл. 7).  
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Таблица 7 - Объѐм платных услуг в Тамбовской области за 

2013-2015 гг. 

Годы Объем платных услуг, 

тыс. рублей 

Объем платных услуг, 

в процентах к предыдущему 

году (в сопоставимых ценах) 

2013 38694278 104,1 

2014 42424637 100,4 

2015 44662277 98,0 

Платные услуги населению представляют из себя полезные ре-

зультаты производственной деятельности. Они являются объектом 

купли-продажи и реализуются по ценам, покрывающим издержки 

производителя и обеспечивающим ему прибыль. Анализ данных, 

приведѐнных в таблице 7, показал, что в период с 2013 года по 2015 

год объѐм платных услуг в сопоставимых ценах уменьшается с каж-

дым годом, это говорит о снижении интереса у потребителей приоб-

ретать платные услуги из-за недостатка денежных средств.  Так мы 

видим, что с 2013 года по 2015 год показатель снизился на 6,1% [1, 

с.8]. 

Устойчивое развитие любой страны зависит от качества образо-

вания, эффективность функционирования которой затрагивает все, 

без исключений, сферы деятельности. Развитию образования со сто-

роны государства уделяется большое внимание. К примеру, основ-

ное направление деятельности Тамбовской области определяется 

целевой программой «Развитие образования 2011-2015гг».  

Уровень образования населения Тамбовской области характири-

зуют данные таблицы 8. 

Из представленных статистических данных мы можем понять, 

что за период 2000-2016 гг. число государственных и муниципаль-

ных учреждений, реализующих программы общего образования, 

значительно сократилось, приблизительно в 2 раза. Но это не плохо, 

так как количество обучающихся в данных государственных и му-

ниципальных учреждениях сократилось приблизительно в 2 раза.  

Стоит отметить, что число выпущенных студентов самостоя-

тельных учреждений среднего профессионального образования в 

отношении принятых,  в среднем колеблется от 70% до 80% 

Также мы наблюдаем потерю интереса абитуриентов к среднему 

профессиональному образованию, что можно воспринимать, как по-
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ложительный показатель, так как интерес к высшим учебным заве-

дениям в России с каждым годом возрастает.[1, стр.41]  

Таблица 8-Уровень образования населения в Тамбовской 

области за 2000-2016 гг. 

 2000-

2001 

2005-

2006 

2010-

2011 

2013-

2014 

2014-

2015 

2015-

2016 

Общее образование (на начало учебного года) 

Число 

государственных и 

муниципальных 

учреждений, 

реализующих 

программы общего 

образования, единиц 

890 825 582 504 489 479 

Численность 

обучающихся в них, 

тыс. человек 

162,7 116,9 95,4 91,7 92,2 92,7 

Профессиональное образование (на начало учебного года) 

Число 

самостоятельных 

учреждений среднего 

профессионального 

образования, единиц 

25 25 32 28 36 23 

Численность 

обучающихся в них, 

тыс. человек 

20,6 21,3 15,3 15,7 16,6 17,2 

Принято всего, тыс. 

человек 
7 6,8 5,5 5 5 5,5 

Выпущено всего, тыс. 

человек 
5,4 5,9 4,5 3,3 3,6 4,1 

Государство всегда уделяло значительное внимание повышению 

уровня и улучшению системы здравоохранения, посредством улуч-
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шения внутренней системы функционирования, а также обновления 

оборудования (табл.9). 

Таблица 9 -Уровень охраны здоровья населения в  

Тамбовской области за 2009-2015 гг. 

Основные показатели здравоохранения (на конец года) 

 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 

Численность 
врачей всего 

3804 3708 3672 3679 3689 3675 3763 

На 10 000 чело-
век населения 

34,6 34 33,9 34,2 34,5 34,6 35,8 

Число 
больничных 
организаций 
всех ведомств 

60 65 61 61 50 44 44 

Число 
больничных 
коек - всего 

12514 12356 11396 11743 11061 10775 10598 

На 10 000 чело-
век населения 

113,8 113,4 105,3 109,2 103,7 101,4 100,9 

Число 
организаций, 
оказывающих 
амбулаторно-
поликлиническу
ю помощь 

95 83 83 87 92 97 94 

Мощность 
амбулаторно-
клинических 
организаций, 
посещений в 
смену 

27874 27298 27863 27949 27975 28004 28163 

Мощность на  
10 000 человек 
населения 

23,5 250,5 257,4 259,8 261,7 263,6 268,1 
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Из представленных статистических данных (табл.9) мы можем 

заметить, что численность врачей в 2015г. по сравнению с преды-

дущими годами возросла, однако, если сравнивать с 2009 г, то мы 

видим, что показатель уменьшился на 1%. В последние несколько 

лет государство активно поддерживает абитуриентов, выбирающих 

медицинское направление, потому что система здравоохранения 

ощущает серьезную необходимость в новых, профессиональных 

кадрах, даже несмотря на то, что численность врачей на 10000 чел. 

Населения с 2009 по 2015 гг. возросла на 3%.  

Число же больничных организаций значительно сократилось за 

последние семь лет, с 60 до 44 , как и число больничных коек, при-

близительно на 36%. Число организаций, оказывающих амбулатор-

но-поликлиническую помощь практически не изменилось, а вот 

мощность на 10 000 человек населения в 2015 г. по отношению к 

2009 г. увеличилась на 90%.  

Впрочем, эта область показывает исключительно положитель-

ную динамику развития, что не может не радовать, так как от уровня 

здравоохранения зависит демографическая ситуация в целом, а сле-

довательно и уровень предложения на рынке труда, которое показы-

вает готовность населения к предоставлению работ и услуг. 

Завершающим показателем является уровень преступности (пра-

вонарушения).  Критерий хотелось бы рассмотреть в качестве инди-

катора уровня жизни населения. Преступность является одной из 

самых серьѐзных проблем в обществе, требующая немедленных 

решений. Как преступники, так и потерпевшие являются членами 

общества. Преступность всегда причиняет вред не только 

конкретному лицу, но и обществу в целом. Преступный вред 

нарушает функционирование общества, его институтов, порядок во 

взаимоотношениях его членов. Опираясь на данные таблицы 10, мы 

можем сделать вывод, что за 2013-2014 гг. в среднем в Тамбовской 

области произошло 11598 преступлений, а пик зарегистрированных 

преступлений наблюдается в 2015 году и достигает 13232, что выше 

на 1635 преступлений или 14,1% [1, с.58].  Снижение уровня 

преступности является одной из наиболее приоритетных задач 

правоохранительных органов во многих странах. 
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Таблица 10 - Зарегистрированные преступления  

в Тамбовской области за 2013-2015 гг. 

 2013г. 2014г. 2015г. 

Зарегистрировано преступлений,  

единиц 
11722 11473 13232 

 

Таким образом, проведѐнный анализ показывает, что уровень 

жизни населения Тамбовской области за 2013-2015 гг. находится на 

достаточно неплохом уровне. В опубликованной статье на портале 

«РИА Новости» приведѐн рейтинг российских регионов по качеству 

жизни населения за 2015г., Тамбовская область занимает 28 место из 

85 [4].   Безусловно, часть показателей, характеризующих динамику 

развития жизни, отнюдь не положительные, но с каждым годом те 

или иные показатели достигают своих лучших результатов, т.е. мы 

можем утверждать, что качество жизни населения региона посте-

пенно улучшается. 

Одной из главных задач государства является поддержание дос-

тойного уровня жизни населения. Это касается социальных, эконо-

мических, исторических, политических и других показателей, опре-

деляющих общее положение человека в обществе. Только работая 

во всех этих сферах одновременно, можно достигнуть хороших ре-

зультатов.  
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ТЕРРИТОРИЙ 
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Аннотация: В данной статье рассмотрено формирование 

статистической информации о сельском хозяйстве и состоянии 

сельских территорий. 
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FORMATION OF STATISTICAL INFORMATION  

ON AGRICULTURE AND AS RURAL AREAS 

 

Popovа V.B., Frunza V.V. 

 

 

 Abstract: this article describes the generation of statistical informa-

tion on agriculture and as rural areas. 

Keywords: official statistical information on agriculture, agricultural 

performance indicators, a system of statistical indicators on the status of 

rural territories. 

 
В настоящее время в российском обществе растет осознание не-

обходимости целенаправленного и устойчивого развития сельской 

местности. Это актуализирует проблему информационно-

аналитического обеспечения  сельского хозяйства и  состояния сель-

ских территорий, важной составной частью которого являются ста-

тистические информационные ресурсы. 

В последние годы проделана довольно большая работа по ре-

формированию государственной статистики, в том числе статистики 
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сельского хозяйства. В первую очередь это выразилось в создании 

нормативно-правовой базы.  

Были приняты два закона о всероссийских переписях – переписи 

населения (№ 8-ФЗ от 25 января  2002 г. с изменениями и дополне-

ниями от 28 ноября 2009 г.. 27 июля 2010 г., 16 октября 2012 г., 2 

июля 2013 г.) и сельскохозяйственной переписи (№ 108-ФЗ  от 21 

июля 2005 г. с изменениями от11 июля 2011 г., 16 октября 2012 г., 7 

мая 2013 г., 1 апреля 2014 г.)  и соответствующие подзаконные акты.  

 Затем  был введен в действие  Федеральный закон «Об офици-

альном статистическом учете и системе государственной статистики 

в Российской Федерации» (№ 282-ФЗ  от 29 ноября 2007 г. с измене-

ниями и дополнениями от 19октября 2011г, от 16 октября 2012 г., от 

2 июля 2013 г., от 23 июля 2013 г.), который позволил устранить 

имевшиеся серьезные правовые пробелы в данной сфере.  

В области сельскохозяйственной и сельской статистики Росстат 

руководствуется также следующими документами:  

–Федеральным законом от 6 октября 2003 г. №  131-ФЗ 

«Об общих принципах организации местного самоуправления в Рос-

сийской Федерации»; 

–Федеральным законом от 29 декабря 2006 г. № 264-ФЗ «О раз-

витии сельского хозяйства»; 

– постановлением Правительства Российской Федерации от 14 

июля 2012 г. № 717 «О Государственной программе развития сель-

ского хозяйства и регулирования рынков сельскохозяйственной 

продукции, сырья и продовольствия на 2013 – 2020 годы»; 

–распоряжением  Правительства РФ от 30 ноября 2010 г. 

№ 2136-р «Об  утверждении Концепции устойчивого развития сель-

ских территорий Российской Федерации на период до 2020 года»; 

 –распоряжением Правительства Российской Федерации от 8 но-

ября 2012 г. № 2071-р  Концепция федеральной целевой программы 

«Устойчивое развитие сельских территорий на 2014-2017 годы и на 

период до 2020 года»; 

–Указом Президента Российской Федерации от 30 января 2010г. 

№120 «Об утверждении Доктрины продовольственной безопасности 

Российской Федерации»;  

–распоряжением Правительства Российской Федерации от 17 

марта 2010г. №376-р «О плане мероприятий по реализации положе-
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ний Доктрины продовольственной безопасности Российской Феде-

рации». 

Программа формирования официальной статистической инфор-

мации по вопросам сельского хозяйства и сельских территорий оп-

ределяется Федеральным планом статистических работ (разрабаты-

ваемым Росстатом с учетом предложений заинтересованных мини-

стерств и ведомств) и утверждаемым Правительством Российской 

Федерации. Сбор  и обработка статистической информации по сель-

скому хозяйству и социально-экономическому состоянию сельских 

территорий, в основном, централизованы в системе Росстата. По ли-

нии Минсельхоза России формируется главным образом оператив-

ная информация (в том числе о севе и уборке сельскохозяйственных 

культур, сенокошении и заготовке кормов, движении и состоянии 

сельскохозяйственной техники, поступлении топлива и энергопо-

треблении, поставке минеральных удобрений и ряде других показа-

телей).  Росреестром разрабатывается информация о наличии земель 

и распределении их по категориям, угодьям и пользователям, их со-

стоянии и использовании для производства сельскохозяйственной 

продукции. В системе Федеральной таможенной службы формиру-

ется информация об экспорте и импорте сельскохозяйственной про-

дукции, машин и оборудования, продовольствия.  

В результате совместной деятельности министерств и ведомств, 

изучения международного опыта в области сельскохозяйственной 

статистики, внедрения международных стандартов в российскую 

практику, сформирована весьма обширная система показателей о 

состоянии сельского хозяйства и сельских территорий. 

Основные показатели состояния сельского хозяйства могут быть 

систематизированы в следующие группы: 

1 –макроэкономические показатели по сельскому хозяйст-

ву (объемы и индексы производства продукции сельского хозяйства 

- по видам экономической деятельности 

и категориям сельхозпроизводителей по России 

и субъектам Российской Федерации, муниципальным районам и го-

родским округам); 

2– состояние растениеводства (посевные площади, валовые 

сборы и урожайность сельскохозяйственных культур, реализация 

продуктов растениеводства по категориям сельхозпроизводителей); 
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3–  состояние животноводства (поголовье сельскохозяйствен-

ных животных по видам, производство и реализация продуктов жи-

вотноводства, продуктивность скота и птицы, расход кормов по ка-

тегориям сельхозпроизводителей; заготовка кормов в сельскохозяй-

ственных организациях); 

4 –  характеристика земельных ресурсов (по категориям земель, 

угодьям и землепользователям); 

5 – техническая оснащенность сельского хозяйства  (наличие и 

обеспеченность техникой, коэффициент обновления (ликвидации) 

сельскохозяйственной техники,  энергообеспеченность в сельскохо-

зяйственных организациях); 

6 – труд и оплата труда работников сельского хозяйства  (за-

работная плата работников сельского хозяйства отдельно по России 

и входящим в нее субъектам); 

7 –  финансовое состояние сельскохозяйственных производите-

лей (число прибыльных и убыточных сельскохозяйственных органи-

заций, доля убыточных хозяйств, прибыль (убыток) до налогообло-

жения, рентабельность проданной сельскохозяйственной продукции, 

дебиторская и кредиторская задолженность и др.); 

8 – инвестиции в сельское хозяйство (объем инвестиций в ос-

новной капитал, в том числе иностранные, по источникам финанси-

рования, их видовая структура, ввод в действие новых фондов в со-

поставимых ценах; коэффициенты обновления, износа основных 

фондов и др.); 

9 – балансы продовольственных ресурсов (зерна, мяса и мясо-

продуктов, молока и молокопродуктов, яиц и яйцепродуктов, карто-

феля, овощей и бахчевых культур, фруктов и ягод формируются по 

России и субъектам Российской Федерации); 

10 –  производство продуктов переработки сельскохозяйствен-

ного сырья (мясо, масло, сыры, мука, крупа, сахар-песок, консервы и 

т.д.); 

11 – цены и индексы цен  (как производителей сельскохозяйст-

венной продукции, продуктов питания, так и на приобретенные 

сельхозпроизводителями промышленную продукцию и услуги, цены 

на приобретенное сельскохозяйственное сырье); 

12 –  экспорт, импорт сельскохозяйственной продукции, машин 

и оборудования, продовольствия [1, с.55]. 
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Система статистических показателей о состоянии сельских тер-

риторий включает: 

–  демографическая ситуация на селе, занятость в сельском хо-

зяйстве (численность сельского населения по полу и возрасту; ко-

эффициенты рождаемости, смертности, младенческой смертности, 

материнской смертности, естественного прироста (убыли), миграци-

онного прироста (убыли)  в сельской местности; экономически ак-

тивное население; безработица по полу, возрасту,  уровню образова-

ния, профессиональным группам занятий по городской и сельской 

местности); 

Данные по экономической активности, занятости и безработице 

формируются по итогам выборочных обследований населения по 

проблемам занятости. Обследование проводится на основе выбо-

рочного метода наблюдения путем опроса населения по месту по-

стоянного проживания, позволяет производить одновременно изме-

рение занятых экономической деятельностью, безработных и эконо-

мически неактивных лиц в соответствии с критериями Междуна-

родной организации труда (МОТ) и охватывает все субъекты Рос-

сийской Федерации, городскую и сельскую местность. 

– состояние социальной сферы на селе (обеспеченность жильем, 

газом , горячим водоснабжением, отоплением, канализацией, водо-

проводом, тарифы на жилищно-коммунальные услуги, обеспечен-

ность почтовой, телеграфной, телефонной связью, протяженность 

дорог общего пользования местного значения, число и длина авто-

бусных маршрутов, пассажирооборот, грузооборот, обеспеченность 

дошкольными и школьными учреждениями, объектами культуры, 

больницами, медицинским персоналом и т.д.). Официальная стати-

стическая информация по социальному развитию села формируется 

с годовой периодичностью. 

– воздействие сельскохозяйственного производства на окру-

жающую среду (внесение минеральных и органических удобрений, 

эрозия почв, деградация земель, рекультивация земель, загрязнение 

сточных вод, выбросы парниковых газов и др.); 

–  уровень жизни (по данным обследования бюджетов домашних 

хозяйств рассчитывается уровень и структура потребительских рас-

ходов домохозяйств, уровень благосостояния, уровень потребления 

продуктов питания в среднем на члена домохозяйства, пищевая и 
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энергетическая ценность продуктов питания; жилищные условия, 

наличие товаров длительного пользования, доступность объектов 

инфраструктуры; социально-демографические характеристики чле-

нов домохозяйств). 

 Важнейшими из показателей по направлению «доходы населе-

ния и уровень жизни» являются показатели, характеризующие объ-

ем и динамику денежных доходов населения на макроэкономиче-

ском уровне, распределение доходов по основным социально-

экономическим группам, индикаторы уровня бедности, а также по-

казатели, отражающие условия жизни населения (жилищные усло-

вия, качество и доступность в получении медицинских и образова-

тельных услуг, вовлеченность в процессы социальной интеграции, 

качество питания, образ жизни и т.д.). 

Проблемой является то, что имеющаяся в настоящее время ин-

формационная база, на основании которой производятся оценки раз-

личий в уровне благосостояния между домашними хозяйствами, 

проживающими в городской и сельской местности, содержит, глав-

ным образом, вопросы о расходах населения, не являющиеся доста-

точными для выработки адекватного подхода при оценке показате-

лей доходов. В настоящее время в качестве альтернативы показате-

лю денежных доходов населения Минсельхозом России  широко 

применяется показатель «располагаемые ресурсы домашних хо-

зяйств в сельской местности». 

Расчет показателя  распределения доходов, социально-

экономической дифференциации и доли населения с доходами ниже 

региональной величины прожиточного минимума в разрезе сельско-

го населения Росстатом не производится в связи с указанным выше 

отсутствием информационной базы, позволяющей произвести оцен-

ку макроэкономического показателя объемов денежных доходов, 

приходящихся на долю сельского населения, а также ввиду недоста-

точных объемов выборки для проведения выборочного обследова-

ния бюджетов домашних хозяйств в субъектах Российской Федера-

ции, которое в настоящее время является единственным источником 

информации для определения характеристик распределения доходов 

населения.  

В соответствии с международными статистическими стандарта-

ми для получения информации об уровне бедности сельского насе-
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ления, так и для расчета показателя доходов сельского населения 

требуется  проведение специализированного выборочного обследо-

вания доходов домашних хозяйств.  

Указанное обследование является составной частью системы 

выборочных обследований населения по социально-

демографическим проблемам,  реализация которой поручена Росста-

ту постановлением Правительства Российской Федерации. Система 

охватывает регулярное проведение серии дополнительных выбороч-

ных обследований по различной социальной проблематике на пери-

од 2011-2025гг. 

Разработка статистических показателей, характеризующих со-

стояние сельского хозяйства, осуществляется на надежной методо-

логической основе по их разработке. Статистическое наблюдение в 

сельском хозяйстве осуществляется с применени-

ем комбинированного метода статистического наблюдения, соче-

тающего периодическое проведение всероссийских сельскохозяйст-

венных переписей, выборочных обследований и сплошного учета 

в межпереписной период по соответствующим категориям хозяйств. 

Большие возможности в развитии сельскохозяйственной  и сель-

ской статистики открылись благодаря проведению Всероссийских 

сельскохозяйственных переписей 2006 г. и 2016 г. 

Полученные в результате переписей  данные как в целом по Рос-

сийской Федерации, так и по ее субъектам, а также  по муниципаль-

ным образованиям, используются для  актуализации федеральных 

информационных ресурсов об основных характеристиках и структу-

ре сельского хозяйства, о наличии и использовании его ресурсного 

потенциала; уточнения генеральной совокупности сельскохозяйст-

венных единиц;  дополнения данных  текущей  сельскохозяйствен-

ной статистики.   

Совершенствование организации проведения сельскохозяйст-

венной переписи  осуществляется на основе методологических ре-

комендаций Продовольственной и сельскохозяйственной организа-

ции ООН (ФАО), Программы Всемирных переписей сельского хо-

зяйства раунда 2020 г., Глобальной стратегии совершенствования 

сельскохозяйственной и сельской статистики. 

Программой раунда 2020 г. рекомендовано включение в сель-

скохозяйственную перепись обследований сельских поселе-
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ний/сельских населенных пунктов. Это обеспечивает возможность 

формирования новой качественной информации, собранной по еди-

ной статистической методологии и в соответствии с международ-

ными требованиями.  Современные информационные запросы реа-

лизуются по следующим направлениям: 

– сведения о минимальных национальных стандартах инфра-

структурного обустройства низового административно- территори-

ального уровня для оценки ситуации с обеспечением доступа сель-

ских домохозяйств к рынкам сбыта, услугам; 

–определение классификационных признаков сельских террито-

рий в соответствии с имеющимся природно-ресурсным потенциа-

лом, демографическим составом и сферами деятельности  сельского 

населения; 

– выявление наличия программ сельского развития [2, с.6]. 

Статистический инструментарий для организации федерального 

статистического наблюдения за сельским хозяйством и окружающей 

природной средой утвержден  Приказом Федеральной службы госу-

дарственной статистики от  4 августа 2016 г. № 387  и включает сле-

дующие формы: 

годовые с отчета за 2016 год: 

№ 4-ОС «Сведения о текущих затратах на охрану окружающей сре-

ды и экологических платежах»; 

№ 2-ТП (воздух) «Сведения об охране атмосферного воздуха»; 

№ 1-ООПТ «Сведения об особо охраняемых природных территори-

ях»; 

№ 1-ЛХ «Сведения о воспроизводстве лесов и лесоразведении»; 

№ 12-ЛХ «Сведения о защите лесов»; 

№ 2-ТП (охота) «Сведения об охоте и охотничьем хозяйстве»; 

№5-СБ «Сведения о переработке картофеля, овощей и плодово-

ягодной продукции»; 

№21-СХ «Сведения о реализации сельскохозяйственной продук-

ции»; 

Приложение к форме « 21-СХ «Сведения о вывозе сельскохозяйст-

венной продукции»; 

№ 24-СХ «Сведения о состоянии животноводства»; 

месячные с отчета за январь 2017 года: 

№ П-1 (СХ) «Сведения о производстве и отгрузке сельскохозяйст-
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венной продукции»; 

N»2 «Производство сельскохозяйственной продукции в личных под-

собных и других индивидуальных хозяйствах граждан»; 

месячную с отчета за январь 2017 года, годовую с отчета за 

2016 год: 

№ 3-фермер «Сведения о производстве продукции животноводства и 

поголовье скота»; 

квартальную с отчета за январь - март 2017 года: 

№1-СХ (баланс)-срочная»"Сведения о движении зерна и продуктов 

его переработки»; 

с периодичностью 2 раза в год, 1 раз в год с отчета в 2017 году: 

№2-фермер «Сведения о сборе урожая сельскохозяйственных куль-

тур»; 

с периодичностью 1 раз в год с отчета в 2017 году: 

№ 29-СХ «Сведения о сборе урожая сельскохозяйственных культур» 

[4]. 

Описание методов формирования выборочных совокупностей, 

распространения выборочных данных на генеральную совокупность 

и оценки репрезентативности выборочных данных обследования 

малых предприятий (без микропредприятий) и микропредприятий 

содержат  «Методические указания  по проведению выборочного 

статистического наблюдения за деятельностью 

сельскохозяйственных организаций - субъектов малого 

предпринимательства», утв. приказом Росстата от 1 октября 2009 г. 

№211. 

Комплексным документом, содержащим порядок формирования 

выборочной совокупности  хозяйств населения являются  

«Методические указания по проведению выборочного 

статистического наблюдения за сельскохозяйственной 

деятельностью личных подсобных и других индивидуальных 

хозяйств  граждан», утв. приказом Росстата от 28 ноября 2011 г. № 

465. 

Порядок формирования выборочной совокупности крестьянских 

(фермерских) хозяйств и индивидуальных предпринимателей 

представлен в  «Методических указаниях по проведению 

выборочного статистического наблюдения за сельскохозяйственной 

деятельностью крестьянских (фермерских) хозяйств  и 
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индивидуальных предпринимателей», утв. приказом Росстата от  6 

октября 2009 г. № 215. 

Объективными предпосылками возникновения новых 

требований к информации в области сельского хозяйства и 

сельского развития стали последствия различных сдвигов, 

расширения спектра использования статистических данных для 

международных сопоставлений. Возрастает потребность в 

информации, характеризующей развитие сельских территорий, а 

именно: инженерное обустройство (транспорт, связь), доступ 

сельских сообществ к базовым социальным (здравоохранение, 

образование) и прочим услугам, рынкам, возможности для 

расширения сфер занятости и повышения доходов сельского 

населения. Для реализации в том числе этих целей была разработана 

Глобальная стратегия совершенствования сельскохозяйственной и 

сельской статистики, инициатором которой выступили 

Статистическая комиссия ООН при поддержке Продовольственной 

и сельскохозяйственной организации ООН  и Всемирного банка с 

участием национальных статистических служб. Министерств 

сельского хозяйства и других организаций. 

 Основные положения Глобальной стратегии по совершенство-

ванию сельскохозяйственной и сельской статистики  выражаются в 

трех моментах: 

1) разработка  минимального набора основных показателей по 

мониторингу и оценке результатов в  сельском хозяйстве и развитии 

сельских районов; 

2) интеграция  сельскохозяйственной и сельской статистики в 

национальную статистическую систему в целях удовлетворения как 

текущих, так и вновь возникающих потребностей в данных; 

3) создание  условий для устойчивости системы  статистическо-

го наблюдения в сельском хозяйстве, лесном хозяйстве и рыболо-

водстве посредством управления и наращивания статистического 

потенциала [3, с.8]. 

Российская сельскохозяйственная статистика в основном отвеча-

ет современным международным требованиям, так как методологи-

ческие документы Росстата по разработке показателей, характери-

зующих состояние сельского хозяйства, и проведению выборочных 

обследований подготавливались с учетом изучения международного 
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опыта.  Однако ряд методологических  и организационных проблем 

статистики сельского хозяйства  остаются нерешенными, главным 

образом, из-за дефицита финансовых средств. 

В целях обеспечения качества статистической информации и 

проведения актуализации генеральных совокупностей представляет-

ся целесообразным проведение переписи с более частой периодич-

ностью, чем один раз в 10 лет.  В связи с динамичностью процессов 

и существенными структурными изменениями в сельском хозяйстве 

в последние годы, обусловленными ростом государственной под-

держкой сельскохозяйственных производителей, развитием малого 

предпринимательства, изменением природно-климатических, фи-

нансово-экономических условий, потенциала трудовых ресурсов, 

социально-демографическими процессами на селе эффективным бу-

дет проведение  структурного обследования 1 раз в 3 года. 
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ОТДЕЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ УЧЕТА  

НАЛОГООБЛАГАЕМОЙ БАЗЫ 

 

Трегубова В.М. 

 

Аннотация. В статье оцениваются действующие положения 

по порядку расчета сумм отдельных видов налогов, подлежащих 

уплате в бюджет. Обоснована целесообразность изменения приня-

тых правил по включению в первоначальную стоимость строящего-

ся объекта отдельных видов расходов. Внесены предложения по 

изменению состава доходов, принимаемых при определении сумм 

налога на доходы физических лиц, связанных с оплатой обучения, а 

также с решением спорных вопросов между производителями и 

потребителями. 

Ключевые слова: налог, совершенствование, НДФЛ, объект 

строительства, проблемы, учет, прибыль, расходы, затраты, по-

требитель, штраф, заказчик. 

SEPARATE ACCOUNTING THE TAX BASE 

 

Tregubova M. V. 

 

Annotation. Article evaluated the existing provisions on the order of 

calculation of certain types of taxes payable to the budget. The expedien-

cy of amendments to the rules for inclusion in the initial cost of construct-

ing object of certain types of expenses. Proposals for changing the com-

position of income taken in determining the amounts of tax on income of 

individuals associated with the payment of tuition, and also with the deci-

sion of disputes between producers and consumers.  

Keywords: income tax, improvement, PERSONAL INCOME TAX, ob-

ject construction, problems, accounting, profits, costs, expenses, fines, 

consumer customer. 

 

В хозяйственной деятельности коммерческих предприятий не-

редко возникают различные споры с налоговыми органами. Чаще 

всего они возникают  по вопросам правильности включения в расчет 

суммы налогооблагаемой базы по налогу на прибыль тех или иных 
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расходов. Такими  спорами затрагивается достаточно широкий круг 

вопросов в области учета. К одному из таких вопросов относится и 

порядок включения затрат в первоначальную стоимость объекта 

строительства. Например, можно рассмотреть  включение расходов 

на создание проектно-сметной документации в первоначальную 

стоимость объекта. 

По установленным общим правилам  рассматриваемые затраты 

должны включаться как  составная часть в первоначальную стои-

мость строящегося объекта. Если предприятию изготавливает про-

ектно-сметную документацию на возводимый им объект строитель-

ства другая (специализированная) организация, услуги которой надо 

оплачивать, то проблем обычно не возникает. Эти расходы включа-

ются в первоначальную стоимость строящегося объекта, и они 

обычно не вызывают претензий со стороны налоговых органов. 

Проблемы нередко возникают тогда, когда проектно-сметная доку-

ментация на объект составляется самим застройщиком, который за-

нимается кроме строительства и другими видами хозяйственной 

деятельности [3]. 

Рассмотрим боле подробнее данную ситуацию. В рассматривае-

мом примере надо бы часть расходов на оплату труда и страховых 

отчислений на зарплату сотрудников отнести на расходы периода, а 

другую – включить в первоначальную стоимость возводимого объ-

екта. Распределение необходимо провести пропорционально долям, 

приходящимся в затратах рабочего времени данных сотрудников на 

создание проектно-сметной документации возводимых объектов 

строительства и на выполнение ими других должностных обязанно-

стей. Сложности обычно это не вызывает. Такой подход, скорее все-

го, наиболее обоснован и соответствует действующим нормам и 

правилам, регламентирующим постановку и ведение бухгалтерского 

учета в коммерческих предприятиях. Если не включать в  стоимость 

возводимых основных средств затраты на изготовление проектно-

сметной документации, изготовленной самим застройщиком, то в 

таком случае выпадает один из важных компонентов первоначаль-

ной стоимости объекта.  Но это спорно, если, к примеру, коммерче-

ское предприятие от кого-либо получает безвозмездно строительные 

материалы, используемые при возведении объекта, то оно должно 

оценить их по текущим рыночным ценам и включить в стоимость 
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строящегося основного средства. Аналогично надо поступать и  в 

отношении расходов на проектно-сметную документацию по возво-

димым объектам строительства. 

С точки зрения налоговой инспекции в данном вопросе тоже 

есть существенные недостатки. Одним из них является тот факт, что 

в первоначальную стоимость возводимого объекта будет включена 

часть общехозяйственных расходов, не имеющих к нему непосред-

ственного отношения (что противоречит действующему правилу, 

отраженному в ПБУ 6/01 (п. 8) [3]. 

Все сказанное говорит о целесообразности и необходимости со-

вершенствования бухгалтерского учета на данном участке.  

Рассмотрим еще один участок учета, который требует уточнения 

в действующем  порядке расчета налогооблагаемой базы по налогу 

на прибыль – на доходы физических лиц. Например, в настоящее 

время есть россияне, стремящиеся получить  или продолжить свое 

образование за границей. Оплачивать их обучение в зарубежных 

образовательных учреждениях могут сами родители детей или пред-

приятия. Отсюда возникает вопрос, удерживать ли налог на доходы 

физических лиц в случае, если оплачивает предприятие? На этот 

случай есть различные точки зрения. Минфином России было изда-

но специальное Письмо от 17.09.2015 N 03-04-06/53509, в котором 

он, ссылаясь на п. 21 ст. 217 Налогового кодекса Российской Феде-

рации, указал, что эти суммы не должны облагаться налогом на до-

ходы физических лиц. Данная норма (с изменениями, вступившими 

в силу с 01.01.2016) дословно прописана так: освобождаются от на-

лога на доходы физических лиц «суммы платы за обучение налого-

плательщика по основным и дополнительным образовательным и 

профессиональным образовательным программам, его профессио-

нальную подготовку и переподготовку в российских образователь-

ных учреждениях, имеющих соответствующую лицензию, либо ино-

странных образовательных учреждениях, имеющих соответствую-

щий статус». В данном письме сказано, что исходя «из вышеприве-

денной нормы освобождение от налогообложения суммы платы за 

обучение налогоплательщика не связывается с наличием трудовых 

отношений между организацией, оплачивающей обучение, и обу-

чающимся лицом» [1]. 

Другими словами, это касается не только детей сотрудников ор-

consultantplus://offline/ref=2B70A9DF8F9371ABB517BBBA224C4B4831BDC01C5A1A0562C0D0CDC10F8EF8081B1AAD999E67E4F2b2BBM
consultantplus://offline/ref=2B70A9DF8F9371ABB517A6A8344C4B4831B1C91F561B0562C0D0CDC10Fb8BEM
consultantplus://offline/ref=2B70A9DF8F9371ABB517BBBA224C4B4832B4C91E54180562C0D0CDC10F8EF8081B1AAD9B9662bEB3M
consultantplus://offline/ref=2B70A9DF8F9371ABB517BBBA224C4B4832B4C91E54180562C0D0CDC10F8EF8081B1AAD9B9662bEB3M
consultantplus://offline/ref=2B70A9DF8F9371ABB517BBBA224C4B4832B4C91E54180562C0D0CDC10F8EF8081B1AAD9B9662bEB3M
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ганизации, но и детей лиц, не работающих в ней. Поэтому освобож-

дение от налогообложения суммы платы за обучение налогопла-

тельщика, не работающего в этой организации, в законодательстве 

желательно предусмотреть, что: 

1) рассматриваемые расходы должны полностью покрываться за 

счет собственных источников средств организации (то есть нерас-

пределенной прибыли, оставшейся у нее после уплаты налогов); 

2) обучающееся лицо после окончания обучения за рубежом 

обязано отработать в организации, оплатившей его расходы на обу-

чение, установленное количество лет (например, 2-3 года). Иначе 

обучающийся должен все расходы компенсировать указанной орга-

низации; 

3) налог на доходы физических лиц следует удерживать только с 

той части данных расходов, которые превышают установленный 

размер социального вычета по оплате за обучение (В 2016 году – 120 

тыс.руб за свое обучение и 50 тыс.руб на обучение ребенка). В под-

тверждение правомерности такой нормы необходимо привести тот 

факт, что если родители детей самостоятельно (а не организация) 

оплачивают расходы на их обучение, то им компенсируют (зачиты-

вают) при удержании НДФЛ данные расходы в пределах сумм уста-

новленного социального вычета на эти цели (то есть физическое ли-

цо погашает за счет своих доходов указанные превышающие их 

суммы) [5]. 

Все это должно быть применимо и в тех случаях, когда оплачи-

вает обучение организация. Причем этот порядок удержания налога 

на доходы физических лиц должен быть распространен в отношении 

расходов на оплату обучения за рубежом детей сотрудников органи-

зации, а не только детей лиц, не работающих в ней [2]. 

Рассмотрим еще один спорный момент в действующем порядке 

удержания налога на доходы физических лиц, связанный с вопроса-

ми взаимодействия «потребитель – производитель». Проанализиру-

ем ситуации, содержащие требования потребителей услуг (продук-

ции), экономические интересы которых были нарушены другой сто-

роной (производителями (продавцами) и т.д.) [4]. 

Часто судебные иски потребителя удовлетворяются судебными 

органами. Кроме того, суды в своих решениях устанавливают сумму 

штрафа за то, что требования потребителя не были выполнены доб-
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ровольно виновной стороной. В результате возникают спорные си-

туации, связанные с такими штрафами. Необходимо ли взыскивать 

налог на доходы физических лиц с сумм штрафа, полученного по-

требителем – физическим лицом. По этому вопросу нет единого 

мнения. Так, Минфин России в своем Письме от 29.06.2015 N 03-04-

05/37490 указал, что необходимо его взыскивать. В обоснование та-

кой позиции он сделал ссылку на п. 3 ст. 217 Налогового кодекса 

Российской Федерации. В ней дан перечень компенсационных вы-

плат, которые не подлежат обложению налогом на доходы физиче-

ских лиц. Среди них рассматриваемых штрафов нет. Однако через 

несколько месяцев Минфин России издал новое Письмо на эту тему 

(от 07.09.2015 N 03-04-07/51476), в котором поменял свою точку 

зрения на диаметрально противоположную. А именно, в нем указа-

но, что суммы штрафа и неустойки, выплаченных по решению суда 

за несоблюдение исполнителем добровольного порядка удовлетво-

рения требований потребителя не подлежат обложению налогом на 

доходы физических лиц. Замену своей позиции Минфин России  

объяснил тем, что суды по рассматриваемым делам обычно выноси-

ли именно такое решение. В последнее время в упоминавшуюся 

выше ст. 217 Налогового кодекса Российской Федерации были вне-

сены отдельные дополнения, которые вступили в силу с 01.01.2016 в 

соответствии с Федеральным законом от 23.11.2015 N 320-ФЗ. 

Смысл заключается в том, что не подлежат обложению налогом на 

доходы физических лиц «доходы в виде возмещения налогопла-

тельщику на основании решения суда судебных расходов, преду-

смотренных гражданским процессуальным, арбитражным процессу-

альным законодательством, законодательством об административ-

ном судопроизводстве, понесенных налогоплательщиком при рас-

смотрении дела в суде». Эта норма является лишь началом в нужном 

направлении, поскольку суммы, лишь компенсирующие судебные 

расходы физического лица и не приносящие ему какого-либо допол-

нительного дохода, не должны облагаться налогом на доходы физи-

ческих лиц. С учетом данного дополнения в Налоговый кодекс Рос-

сийской Федерации Министерству финансов России, надо будет да-

вать еще одно разъяснение по рассматриваемой проблеме [1]. 

В рассматриваемой области имеются еще ситуации, которые не 

достаточно четко прописаны в нормативно-правовых решениях. 
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1)  было бы правильно освобождать от обложения налогом на 

доходы физических лиц суммы доходов, направленных на компен-

сацию всех фактических расходов и затрат потребителей (а не толь-

ко судебных расходов), которые они понесли по рассматриваемым 

делам. 

2)  в тех случаях, когда суммы присужденных штрафов и неус-

тоек превышают указанные ранее фактические затраты потребите-

лей услуг (поскольку в них нередко входят и суммы на возмещение 

так называемого морального ущерба), следует облагать налогом на 

доходы физических лиц. 

Также имеется необходимость в пересмотре действующего по-

рядка учета самих сумм присужденных штрафов и неустоек по дан-

ным судебным делам в учете ответчиков, в роли которых выступают 

организации. 

Более правильно, если их полностью погашать за счет собствен-

ных источников, в частности чистой прибыли, оставшейся после уп-

латы налогов (то есть учитывать их надо непосредственно по дебету 

счета 84, а не счета 91, как это имеет место сейчас). Тем самым бу-

дет также устранена довольно спорная ситуация, когда в настоящее 

время в погашении части этих потерь (происходящих по вине ком-

мерческих организаций) участвует государство, поскольку необос-

нованно занижаются у последних на их величину размеры налого-

облагаемой базы по налогу на прибыль. 
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Бухгалтерский учет имеет ключевое значение для эффективного 

функционирования кредитной организации. Под системой бухгал-

терского учета в кредитных организациях понимается совокупность 

сгруппированной необходимой информации об имуществе кредит-

ной организации, ее основных фондах, кредитах, ценных бумагах, о 

потоках денежных средств, доходах и расходах, а также конечных 

результатах уставной деятельности банка.  

В настоящее время в условиях перехода к рыночной экономике 

бухгалтерский учет в банках претерпевает значительные изменения 

и преобразования, которые связаны с формированием новых финан-

совых операций, новых банковских продуктов, а также новых усло-

вий функционирования самой кредитной организации.  Во время 

проведения данных преобразований в бухгалтерском учете россий-

ских коммерческих банков происходит не только пересмотр законо-

дательных, методологических и организационных положений, но и 

рассматривается возможность применения в банковской практике 

Международных стандартов финансовой отчетности. Что, в свою 

очередь, нашло отражение в новых Правилах ведения бухгалтерско-

го учета в кредитных организациях Российской Федерации. 

На сегодняшний день основополагающие задачи бухгалтерского 

учета в банках можно разделить на: 

 подготовку точных и достоверных данных, которые 

формируют полную содержательную информацию о деятельности 

кредитной организации, а также ее финансовом и имущественном 

состоянии; 

 проведение развернутого оперативного учета всех 

финансовых операций банка, его обязательств, а также 

использования банком собственных и привлеченных ресурсов; 

 использование информации бухгалтерского учета для 

принятия управленческих решений [8], [5]. 

К объектам бухгалтерского учета кредитной организации отно-

сятся: 

 имущество банка (т.е. его актив); 

 обязательства банка (его пассив); 

 хозяйственные операции, которые осуществляет банк в 

процессе своей деятельности [1]. 

Основные статьи актива и пассива банка представим в таблице 1. 
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Специфика банковской деятельности создает предпосылки для 

преобладания в активе банка именно финансовых активов, бухгал-

терский учет которых особенно затруднен в связи с возможным из-

менением их стоимости и присущих им экономических рисков. Обя-

зательства банка также отражают особенности его деятельности как 

финансового посредника. 

Операции, осуществляемые кредитной организацией, можно 

разделить на следующие группы: 

 пассивные операции; 

 активные операции; 

 комиссионно-посреднические операции; 

 внутрибанковские операции [2]. 

Под пассивными банковскими операциями понимаются опера-

ции, связанные с привлечением средств, например, прием вкладов, 

получение кредитов от других кредитных организаций, выпуск соб-

ственных долговых обязательств и т.д. У кредитной организации 

при этом возникают обязательства перед владельцами привлеченных 

средств. К пассивным операциям коммерческого банка также отно-

сится формирование собственных ресурсов за счет пополнения ус-

тавного капитала благодаря дополнительной эмиссии, создания ре-

зервного фонда и др. 

Активные операции банка представляют собой операции, свя-

занные с размещением средств. Во время таких операций коммерче-

ские банки размещают имеющиеся в их распоряжении средства для 

извлечения прибыли и поддержания уровня своей ликвидности. К 

ним относится приобретение ценных бумаг, валюты, драгоценных 

металлов, выдача ссуды и т.д. При проведении активных банковских 

операций у банка возникают требования, например, к заемщику [2], 

[6].  

Комиссионно-посреднические операции – это операции, которые 

кредитная организация осуществляет по поручению своих клиентов 

за вознаграждение в форме комиссионных. При этом на выполнение 

данных операций не привлекаются ни собственные, ни заемные 

средства.  
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Таблица 1 

 

Основные статьи актива и пассива кредитной  

организации [2] 

Основные статьи активов Основные статьи пассивов 

Денежные средства Уставный капитал 

Драгоценные металлы и камни Добавочный капитал 

Ценные бумаги (приобретенные) Специальные и другие фонды 

Другие финансовые вложения Прибыль 

Депозиты размещенные Кредиты полученные 

Кредиты предоставленные Депозиты и вклады привлечен-

ные 

Учтенные векселя Средства клиентов на банковских 

счетах 

Дебиторская задолженность Выпущенные банком векселя 

Имущество банка (основные 

средства, нематериальные акти-

вы, хозяйственные материалы и 

другие материальные ценности) 

Кредиторская задолженность 

Расходы банка Доходы банка 

 

 К числу основных комиссионно-посреднических операций бан-

ков относятся: 

 расчетно-кассовые операции; 

 брокерские операции с ценными бумагами; 

 гарантийные операции; 

 трастовые операции; 

 информационно-консалтинговые операции; 

 депозитарные операции [6]. 

Под внутрибанковскими операциями понимают операции кре-

дитной организации, которые не связаны с осуществлением поруче-

ний своих клиентов, они призваны обеспечивать нормальную функ-

циональную деятельность банка. К ним относятся расчеты с работ-
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никами кредитной организацией по оплате труда, расчеты с вне-

бюджетными фондами, затраты на ремонт основных средств, оплату 

коммунальных услуг и т.д. 

Традиционно любая операция банка изменяет либо величину его 

имущества, либо величину его обязательств, либо одновременно и 

то и другое. 

Все осуществляемые коммерческими банками операции необхо-

димо отражать в ежедневном бухгалтерском балансе. Баланс кре-

дитной организации составляется в виде таблицы. В ней отражаются 

все сведения о движении средств по каждому счету, а именно, номер 

счѐта 1-ого и 2-ого порядка, наименование разделов и счетов балан-

са, признак счѐта, актив, пассив. При этом счета располагаются по 

такому же принципу, как и в плане счетов бухгалтерского учета. 

Данные по каждому счету образуют две составные части баланса 

банка – его актив (имущество банка) и пассив (обязательства банка). 

Необходимым условием правильно составленного баланса банка 

является равенство его актива и пассива.  

Бухгалтерскому балансу коммерческого банка необходимо соот-

ветствовать следующим требованиям: 

 баланс кредитной организации необходимо составлять по 

счетам 2-ого порядка; 

 по счетам 2-ого порядка сумма должна быть представлена 

следующим образом: 

- по счетам в рублях; 

- по счетам в иностранной валюте, но переведенной в рубли, а 

также в драгоценных металлах по их балансовой стоимости;  

- всего по счѐту; 

 бухгалтерскому балансу необходимо быть читаемым; 

 по одной строке необходимо указывать остатки по дебету и 

кредиту [2], [7]. 

Наличие тождества актива и пассива баланса кредитной органи-

зации вытекает из того, что по тем средствам, которые находятся в 

активе баланса, и используются банком при осуществлении своей 

работы, банк несет обязательства, расположенные в пассиве. Для 

отражения собственных и привлеченных средств, а также их разме-

щения в кредитных и других активных операциях банк пользуется 

планом счетов.  
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Учитывая специфику банковской деятельности в стране разрабо-

тан и утвержден План счетов бухгалтерского учета для кредитных 

организаций. План счетов банка включает в себя пять разделов: 

раздел А – балансовые счета, которые служат для отражения де-

нежных средств, источников денежных средств и для отражения 

размещения и использования этих средств; 

раздел Б – счета доверительного управления, предназначены для 

учета операций, связанных с управлением имуществом клиента, ко-

торое проводится только на основании доверенности на имя ком-

мерческого банка; 

раздел В – внебалансовые счета, созданные для учета движения 

ценных бумаг и других ценностей, в свою очередь, подразделяются 

на: 

- специальные внебалансовые счета – счета, которые несут в се-

бе определѐнную экономическую нагрузку; 

- вспомогательные внебалансовые счета – счета, не несущие в 

себе никакой экономической нагрузки, введенные только для под-

держания корреспонденции со специальными счетами; 

раздел Г – счета для учета производных финансовых инструмен-

тов и срочных сделок, используются для отражения операций по 

приобретению и продаже ценных бумаг, драгоценных металлов и 

других ценностей; 

раздел Д – счета депо, предназначенные для учета операций, 

осуществляемых с ценными бумагами в депозитарии (хранилище 

ценных бумаг). 

Каждый представленный раздел плана счетов должен отвечать 

общим принципам: 

 Все счета подразделяются на счета 1-ого и 2-ого порядка. 

Счета 1-ого порядка носят обобщающий характер. Их номера 

образуются из 3-х цифр. Счета 2-ого порядка уточняют счета 1-ого 

порядка. Их номера формируются путѐм присоединения к номеру 

счѐта 1-ого порядка двух цифр -  в итоге получается 5-тизначный 

номер.  

 Все счета распределены на активные и пассивные. Активные 

счета используют в учете для отражения средств. По дебету 

активного счета отражают увеличение средств, по кредиту, 

соответственно, уменьшение. На пассивных счетах учитывают 
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источники средств. По дебету отражают уменьшение, по кредиту – 

увеличение. Счета, которые мы привыкли называть активно-

пассивными, в Плане счетов кредитной организации делятся на 

парные счета. Они одинаково называются, но имеют разный 

характер.  

 Операции, проводимые с различными видами валют, должны 

отражаться в учете единым образом. Данный принцип заключается в 

том, что кредитные организации совершают операции с большим 

количеством разнообразных валют, но, независимо от вида валюты, 

суммы по таким операциям должны учитываться на единых счетах 

[2].  

 По активам и пассивам, для которых важное значение имеет 

срок размещения либо привлечения средств, должны быть 

определены общие границы сроков.  

 Необходимость классификации клиентов коммерческого 

банка. Все клиенты кредитной организации делятся на физических и 

юридических лиц. Все юридические лица, в свою очередь, 

подразделяются на организации и банки. По форме собственности 

все организации можно подразделить на государственные, 

федеральные и негосударственные, по виду деятельности - 

финансовые, коммерческие и некоммерческие. Также клиентов 

кредитной организации еще можно разделить на резидентов и 

нерезидентов. 

Любая операция, проводимая кредитной организацией, подтвер-

ждается определенным документом. Документы кредитной органи-

зации по своему экономическому содержанию классифицируются на 

кассовые документы и мемориальные. Под кассовыми документами 

понимаются документы, являющиеся основанием для осуществле-

ния операций с наличными денежными средствами. Данные доку-

менты, в свою очередь, делятся на приходные и расходные. К при-

ходным кассовым документам можно отнести приходный кассовый 

ордер, объявление на взнос наличными (в случае приема наличных 

на р/с юридического лица), сопроводительную ведомость к инкасса-

торской сумке. К расходным - расходный кассовый ордер, денежный 

чек (в случае выдачи наличных с р/с юридического лица). 

Под мемориальными документами подразумевают документы, 

служащие подтверждением операций, связанных с безналичными 
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расчетами, а также внутрибанковских операций. К мемориальным 

документам относятся такие документы, как платѐжные поручения и 

требования, мемориальные ордера и т.д. 

Все документы кредитной организации имеют определенные ре-

квизиты. Реквизиты – это необходимые сведения, содержащиеся в 

документе, при отсутствии которых данный документ не будет 

иметь юридическую силу. Для каждого банковского документа не-

обходимо наличие следующих реквизитов: 

 наименование документа; 

 содержание банковской операции; 

 наименование кредитной организации; 

 дата составления; 

 сумма операции; 

 подпись лица, ответственного за осуществление данной 

операции [3]. 

Однако, кроме вышеперечисленных обязательных реквизитов, 

банковские документы могут содержать дополнительные. Так, бан-

ковские документы, связанные с депозитными операциями, имеют 

следующие дополнительные сведения: 

 номер лицевого счѐта вкладчика; 

 фамилию, имя и отчество вкладчика; 

 подпись владельца данного документа; 

 остаток по депозиту после осуществления операции; 

 сумма начисленных процентов [3], [4]. 

Каждый документ, который поступил в банк в операционное 

время, необходимо отразить на счетах клиента непосредственно в 

этот же день. Те документы, которые поступили в неоперационное 

время, подлежат отражению на счетах клиентов на следующий ра-

бочий день. Каждый банковский документ подлежит оформлению 

на специальных бланках. При этом бланки бывают простые и бланки 

строгой отчетности. Простые бланки представляют собой бланки, не 

подлежащие строгому учету. Они печатаются в обычной типогра-

фии или изготавливаются с помощью рабочего принтера. 

Бланки строгой отчѐтности печатаются только в специальных 

типографиях «Госзнака». За их расходованием ведется строгий кон-

троль. Расходование данных бланков необходимо обязательно отра-

жать в книгах учета.  К бланкам строгой отчетности относят: сбер-
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книжки, чековые книжки, квитанции, сохранные свидетельства, 

бланки гарантийных писем и др. Бланки строгой отчетности пред-

ставляют особую ценность, потому, что ими оформляются банков-

ские операции, которые подтверждают финансовые обязательства 

кредитной организации перед ее клиентами.  

В своем большинстве банковские документы содержат конфи-

денциальную информацию, поэтому организация хранения всех 

банковских документов должна отвечать следующим требованиям: 

 сохранность документов – для обеспечения сохранности 

документов банк организует их хранение в картотеках в 

специальных несгораемых шкафах либо в денежном хранилище 

кредитной организации, при этом допуск к данным подразделениям 

кредитной организации строго ограничен; 

 системность хранения документов – для соблюдения 

определенной системности в организации хранения документов они 

подлежат сортировке и хранятся в определенном порядке.  

Банкам необходимо хранить документы, регистры бухгалтерско-

го учѐта, а также бухгалтерскую финансовую отчѐтность в течение 

нормативных сроков хранения, но не менее пяти лет. Ответствен-

ность за хранение документов возлагается непосредственно на руко-

водителя кредитной организации. При этом руководитель банка по 

согласованию с главным бухгалтером закрепляет за каждым работ-

ником бухгалтерии место для хранения документов в шкафах и дру-

гих хранилищах, а также определяет схему и план эвакуации доку-

ментов в случае непредвиденных ситуаций. 

Непосредственно хранение банковских документов на бумажном 

носителе организуется в специально оборудованных для этих целей 

помещениях – архивах. Хранение банковских документов в элек-

тронном варианте организуется в порядке, установленном норма-

тивными актами Банка России. Банковские документы, которые 

имеют срок хранения более 10 лет, должны быть распечатаны и со-

хранены в бумажном формате. Печать таких документов необходи-

мо проводить в то же день, когда была совершена операция. 

Порядок организации хранения документов, которые учитыва-

ются на внебалансовых счетах, определяется руководителем банка. 

Банковские документы в бумажном формате подлежат хранению в 
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подшитом виде за каждый рабочий день в порядке по возрастанию 

номеров дебетованных балансовых счетов.  

Система бухгалтерского учета в кредитных организациях состо-

ит из синтетического и аналитического учета. Целью синтетическо-

го учета является формирование информации о деятельности ком-

мерческого банка в укрупнѐнных показателях (данные об остатках и 

оборотах по счетам). Целью аналитического учета является уточне-

ние и дополнение информации синтетического учета, а также де-

тальный контроль за всеми банковскими операциями. Учет осуще-

ствляется в денежных измерителях, а именно, синтетический учет - 

только в рублях, независимо оттого, в какой валюте была осуществ-

лена операция, а аналитический учет - в рублях, но дополнительно 

вносится информация об оборотах в валюте по номиналу и в коли-

чественных показателях. 

Ежемесячно информация, сформированная в рамках синтетиче-

ского и аналитического учета, тщательно проверяется. В случае об-

наружения расхождений данных синтетического и аналитического 

учета, определяются причины и производится корректировка дан-

ных. 

К документам синтетического учета в коммерческих банках от-

носятся: 

 ежедневная оборотная ведомость – ведется на основании 

информации как балансовых, так и внебалансовых счетов, внутри 

месяца представлена информация об оборотах за день; 

 ежедневный бухгалтерский баланс – его необходимо 

сформировать за прошедший рабочий  день до 12 часов местного 

времени на следующий рабочий день.  

Основными регистрами аналитического учета в кредитной орга-

низации служат лицевые счета. Порядок учета операций по лицевым 

счетам зависит от характерных особенностей каждого лицевого сче-

та. Все лицевые счета имеют свои наименования и номера. Номер 

лицевого счета позволяет определить принадлежность к конкретно-

му клиенту банка и целевому назначению учетной позиции. Лице-

вые счета ведутся на специальных карточках, или в электронной ба-

зе данных, созданной при использовании вычислительной техники. 

Такой порядок обеспечивает реализацию контрольных функций и 
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обеспечивает оперативное формирование банковской отчетности в 

рамках каждой кредитной организации. 

Таким образом, система бухгалтерского учета и отчетности кре-

дитных организаций сформирована и соответствует требованиям 

сферы денежного обращения, в которой они осуществляют свою 

функциональную деятельность. 
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К ВОПРОСУ УМЕНЬШЕНИЯ ТРАНСПОРТНОГО  

НАЛОГА НА ПЛАТУ "ПЛАТОН" 

 

Пчелинцева С.А. 

Аннотация: В данной статье подняты актуальные вопросы 

уплаты налогов в связи с введением налога на плату «Платон». 

Ключевые слова: плата "Платон", финансовая нагрузка, дви-

жение транспортных средств, проезд большегрузов, налогопла-

тельщики, транспортный налог. 

 

THE ISSUE OF REDUCING THE TRANSPORT  

TAX FEE "PLATO" 

 

Pchelintseva S. A. 

 

 Abstract: In this article, and raised topical issues of payment of tax-

es in connection with the introduction of a tax on a fee "Plato". 

Keywords: Board "Plato", the financial burden, the movement of ve-

hicles, transportation of heavy vehicles, taxpayers, transport tax. 
 

Правовой основой системы "Платон" являются: Федеральный 

закон от 08.11.2007 N 257-ФЗ "Об автомобильных дорогах и дорож-

ной деятельности в Российской Федерации"; Постановление Прави-

тельства РФ от 14.06.2013 N 504 "О взимании платы в счет возме-

щения вреда, причиняемого автомобильным дорогам общего поль-

зования федерального значения транспортными средствами, имею-

щими разрешенную максимальную массу свыше 12 тонн"; нормы 

Бюджетного кодекса РФ; Распоряжение Правительства РФ от 

29.08.2014 N 1662-р "О заключении концессионного соглашения в 

отношении объектов, предназначенных для взимания платы, исполь-

зуемых в целях обеспечения функционирования системы взимания 

платы в счет возмещения вреда, причиняемого автомобильным до-

рогам общего пользования федерального значения транспортными 

средствами, имеющими разрешенную максимальную массу свыше 

12 тонн" (с концессионером в лице частной компании ООО "РТ-

Инвест Транспортные Системы", действующей в качестве оператора 

для реализации данной системы на следующие 13 лет), а также По-

consultantplus://offline/ref=C6FE0D16806B1F9A190FFB57E1A4988D90FD7B1A5F80F71B7EF92039A1ICIFN
consultantplus://offline/ref=C6FE0D16806B1F9A190FFB57E1A4988D93F47D1B5B8AF71B7EF92039A1ICIFN
consultantplus://offline/ref=C6FE0D16806B1F9A190FFB57E1A4988D90FD7B1B5C84F71B7EF92039A1ICIFN
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становление Правительства РФ от 17 ноября 2010 г. N 928 "О переч-

не автомобильных дорог общего пользования федерального значе-

ния". 

Движение транспортных средств, имеющих разрешенную массу 

свыше 12 тонн, по автомобильным дорогам общего пользования фе-

дерального значения без внесения платы в счет возмещения вреда, 

причиняемого автомобильным дорогам, запрещено [1].  И для "зай-

цев" предусмотрена административная ответственность на основа-

нии ст. 12.21.3 КоАП. 

Таким образом, еще с 15 ноября 2015 г. проезд большегрузов по 

федеральным трассам является платным. От внесения платы осво-

бождаются только транспортные средства, указанные в ч. 7 ст. 31.1 

Закона N 257-ФЗ. В перечень "счастливчиков" попали: 

1) транспортные средства, предназначенные для перевозки лю-

дей, за исключением грузо-пассажирских автомобилей-фургонов; 

2) специальные транспортные средства, оборудованные устрой-

ствами для подачи специальных световых и звуковых сигналов и 

используемые для осуществления деятельности пожарной охраны, 

полиции, медицинской и скорой помощи, аварийно-спасательных 

служб, военной автомобильной инспекции; 

3) самоходные транспортные средства с вооружением, военная 

техника, транспортные средства Вооруженных Сил Российской Фе-

дерации и иные специальные транспортные средства, осуществ-

ляющие перевозки вооружения, военной техники и военного иму-

щества. 

Владельцы иных 12-тонников, которые "путешествуют" по трас-

сам федерального значения, обязаны зарегистрировать их в системе 

"Платон", установить специальное бортовое устройство или офор-

мить маршрутную карту перед выходом в рейс. Сама же плата "Пла-

тону" зачисляется в федеральный бюджет [1], а ее размер и порядок 

взимания установлены Постановлением Правительства от 14 июня 

2013 г. N 504 [2]. Сумму зачисляемую в систему  оценили в 3,73 руб. 

за каждый километр пути, пройденного по федеральным трассам, но 

в последствии в связи с общественными протестами Правительство 

Постановлением от 3 ноября 2015 г. N 1191 установило понижаю-

щий коэффициент 0,41. Изначально предполагалось, что он будет 

применяться только до 29 февраля 2016 г., а с 1 марта 2016 г. до 31 

consultantplus://offline/ref=323C94A2995D24109C7F43FC85E5DA5B73D4E5905B76F8159A0992D3F35629FEEF21F422BC87XCYEH
consultantplus://offline/ref=323C94A2995D24109C7F43FC85E5DA5B73D4E4985476F8159A0992D3F35629FEEF21F425BDX8Y1H
consultantplus://offline/ref=323C94A2995D24109C7F43FC85E5DA5B70DDE299507CF8159A0992D3F3X5Y6H
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декабря 2018 г. понижающий коэффициент должен был составлять 

0,82. Однако Постановлением Правительства от 27 февраля 2016 г. 

N 139 рост коэффициента "приторможен" - коэффициент 0,41 за-

фиксирован на постоянной основе. То есть тариф 1,5293 руб. за ки-

лометр пути теперь установлен на неопределенный срок. И, более 

того, предполагаемую индексацию размера платы в соответствии с 

фактическим изменением индекса потребительских цен чиновники 

отложили до 1 июля 2017 г. Далее плата будет индексироваться ис-

ходя из фактического изменения индекса потребительских цен, с 15 

ноября 2015 г. 

В связи с введением платы "Платону" финансовая нагрузка на 

владельцев транспортных средств, имеющих разрешенную макси-

мальную массу свыше 12 тонн, существенно возросла. Им прихо-

дится платить в бюджет два обязательных платежа на финансирова-

ние автомобильных дорог общего пользования. Чтобы хоть как-то 

компенсировать перевозчикам потери и был принят Закон от 3 июля 

2016 г. N 249-ФЗ. 

Суть изменений заключается в следующем. Владельцы 12-

тонников могут "вычесть" суммы платы "Платону" при расчете 

транспортного налога. Соответственно, в бюджет нужно будет пере-

числить лишь "остаток" от транспортного налога. Предусмотрен 

случай, когда размер "большегрузной" платы за вред дорогам пре-

высит исчисленную сумму транспортного налога за налоговый пе-

риод. При таких обстоятельствах транспортный налог платить не 

придется, а "излишки" платы можно будет учесть в составе расходов 

по налогу на прибыль [3]. Примечательно, что новый "вычет" рас-

пространен и на "упрощенцев". И более того, "упрощенцам" (с объ-

ектом обложения "доходы минус расходы") также разрешено сумму 

превышения платы "Платону" над исчисленной суммой транспорт-

ного налога учесть в "упрощенных". 

На практике это должно выглядеть следующим образом. Орга-

низации при исчислении авансового платежа по налогу на прибыль 

или "упрощенному" налогу учитывают в расходах фактически упла-

ченную сумму платы "Платону" за отчетный период, уменьшенную 

на сумму авансовых платежей по транспортному налогу, в отноше-

нии 12-тонника, зарегистрированного в реестре транспортных 

средств системы взимания платы. 

consultantplus://offline/ref=323C94A2995D24109C7F43FC85E5DA5B70DDE0945B7CF8159A0992D3F35629FEEF21F425B484CDBAX9Y0H
consultantplus://offline/ref=323C94A2995D24109C7F43FC85E5DA5B73D4E4955A76F8159A0992D3F3X5Y6H
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Налогоплательщики-организации в отношении транспортного 

средства, имеющего разрешенную максимальную массу свыше 12 

тонн, зарегистрированного в "большегрузном" реестре, исчисленные 

авансовые платежи по транспортному налогу не уплачивают [3]. И 

это правило введено в действие также "задним" числом - с 1 января 

2016 г. 

Правда, суммы, перечисленные в систему "Платон" в 2015 г., 

даже если грузовик "отъездил" их в 2016 г., не получится учесть в 

счет уменьшения транспортного налога за 2016 г. Так что для орга-

низаций суммы такой "платоновской" платы будут просто потеряны 

при расчете транспортного налога. 

При лизинге грузовиков может случиться так, что транспортный 

налог вообще не получится уменьшить на плату "Платону". Это 

произойдет в случае, когда [4]: 

- транспортный налог уплачивает лизингодатель; 

- в системе "Платон" грузовик зарегистрирован лизингополуча-

телем, и он вносит плату от своего имени. 

Однако у организаций, которые владеют несколькими грузови-

ками, зарегистрированными в системе "Платон", все будет иначе. 

Ведь если плата вносится авансом, то он не привязывается к кон-

кретному грузовику. "Неотъезженный" аванс отражается на лицевом 

счете в этой системе без разбивки по конкретным машинам. Вот как 

в такой ситуации советуют поступать в Минфине. 

Следовательно, пока аванс не идентифицирован с конкретным 

грузовиком, нельзя уменьшить на него транспортный налог. Полу-

чается следующее: 

-если на дату составления декларации по этому налогу (напом-

ним, что подается она не позднее 1 февраля года, следующего за от-

четным [5] остаток аванса, числящийся в системе "Платон" на 31 

декабря, уже "отъезжен", то организация сможет показать распреде-

ление этого аванса между своими машинами и уменьшить на него 

транспортный налог; 

-если на дату подачи декларации часть прошлогоднего аванса 

так и осталась авансом, то оснований для уменьшения на нее транс-

портного налога за прошлый год нет. А вот когда такой аванс будет 

"отъезжен" (то есть по факту идентифицирован с конкретным грузо-
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виком), у организации появятся основания для подачи уточненной 

декларации по транспортному налогу. 

Вместе с тем, такой подход нельзя назвать безопасным и бес-

спорным. Ведь "неотъезженные" деньги сами по себе еще не явля-

ются платой за ущерб, причиненный автодорогам. Это - аванс, кото-

рый организация может вернуть обратно. И Налоговый кодекс не 

содержит каких-либо оговорок о том, что в этом случае надо кор-

ректировать транспортный налог и доплачивать его в бюджет. 

Уже с 1 февраля Министерство транспорта России планирует 

увеличить стоимость проезда для большегрузов, отказавшись от 

льготного тарифа в системе "Платон". Ожидается, что это поможет 

собрать больше денег на ремонт дорог. Однако высокие тарифы мо-

гут привести к повторению общественных протестов, увеличению 

нелегальных транспортников, а также к повышению стоимости про-

дуктов и необходимых вещей. 

Минтранс уже подготовил проект о повышении платы за проезд 

большегрузов по федеральным трассам. К июню 2017 года тариф в 

системе "Платон" для владельцев грузовых автомобилей с массой 

свыше 12 тонн должен вырасти в два раза и составить 3,06 рубля за 

километр пути. Дорожать проезд будет в два этапа: с 1 февраля 2017 

года - до 2,60 рублей за 1 км. пути; с 1 июня 2017 года - до 3,06 руб-

лей за 1 км пути. 

Сотрудники Министерств обороны и финансов России рассчита-

ли, что при сохранении коэффициента 0,41, применяемого к расчету 

размера платы, доходы федерального бюджета в 2017 году от взи-

мания платы составят 19,7 млрд. рублей. Если в 2017 году в распо-

ряжении Росавтодора останется только 9,1 млрд рублей, то денег 

очевидно не хватит на реализацию шести региональных проектов 

государственно-частного партнерства, на реализацию которых необ-

ходимо выделить 83 млрд рублей из федерального бюджета. Кроме 

того, за счет сборов от "Платона" транспортники уже выделили ре-

гионам на ремонт местных дорог и мостов 22,9 млрд рублей. Одно-

временно с повышением коэффициента до 0,7 и 0,84 в феврале и 

июне соответственно, Минтранс предлагает отложить индексацию 

тарифа на размер инфляции до июля 2018 года.  
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Аннотация: В данной статье проведен анализ исторических 
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       Abstract: In this article the analysis of historical issues of the 

population census in Russia. 

Key words: statistical account of the population, scribe of the de-

scription, the questionnaire, the Internet census. 

Потребность в учете населения возникла еще в глубокой древно-

сти. Как правило, этот учет имел фискальную цель. Примером слу-

жит перепись населения на Руси во время татаро-монгольского на-

шествия. Она относится к 1245 году. Учету подлежали хозяйства, 

которые впоследствии облагались данью. Далее последовало еще 3 
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переписи:  в 1257, 1259 и 1273 годах. Они уже не были всеобщими, 

так как часть населения была освобождена от взимания дани.  

В России в XIV-XVI веках стали проводиться земельно-

хозяйственные описания. Для фиксирования результатов заводились 

так называемые «писцовые книги» — предшественники современ-

ной статистики. Охват явлений хозяйственной жизни был очень ши-

рок - от сведений о башнях городских кремлей до известий о поро-

дах промышляемой в озерах рыбы. Но писцовые описания все же не 

считались учетом населения, так как в их ходе выявлялись только 

владельцы дворов.  

Нельзя не отметить перепись 1646 года. В отличие от предыду-

щих писцовых описаний, это прежде всего учет населения. Пере-

писчики записывали всех облагаемых податями лиц мужского пола, 

включая детей. Результат данной переписи послужил не только ба-

зой для взимания налогов, но и юридической основой для ещѐ 

большего закрепощения крестьян.  

Первая попытка переписать не только мужчин, но и женщин бы-

ла осуществлена в 1710 году при Петре I. Большое количество оши-

бок в этой переписи было сделано по вине переписчиков. Позднее 

по указу Петра стали собирать так называемые «ревизские сказки». 

Они давали очень неточные сведения о населении, поскольку учи-

тывали только числившихся в списках для уплаты податей. Ревизии 

тянулись очень долго, потому что помещики не торопились с пода-

чей «ревизских сказок». 

Во времена царствования Екатерины II произошли серьѐзные 

сдвиги в экономической, политической и культурной жизни России. 

Она провела ряд реформ и преобразований, затронувших и стати-

стику. Появился новый тип статистических работ, направленных на 

получение разнообразных статистических данных о состоянии соци-

ально-экономической жизни, — возникла так называемая познава-

тельная статистика. Также Екатерина попыталась изменить подход к 

ревизиям. И это дало результаты. Принципиально новый подход 

привѐл к существенной экономии средств на проведение ревизии, к 

отказу от перемещений войск, а главное — показал населению, что 

бежать от ревизии совсем не обязательно. 

После отмены в 1861 году крепостного права в отдельных горо-

дах и губерниях Российской империи стали проводиться учѐты на-
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селения. Их целью было подготовиться к первой Всеобщей перепи-

си населения, которую планировалось провести на научной основе. 

 Несовершенство этих ревизских сказок послужило сюже-

том гоголевских «Мѐртвых душ». 

Московская перепись 1882 года знаменита тем, что в ней прини-

мал участие в качестве переписчика граф Л.Н. Толстой. Он лично 

переписывал народ на одном из самых опасных участков Москвы 

того времени. В местных ночлежках царили нищета, невежество и 

разврат. Писатель называл перепись тем самым «зеркалом», которое 

отразит реальное существование людей. Но несмотря на деклариро-

ванные Толстым благие цели переписи, население с подозрением 

относилось к этому мероприятию.  

Идею переписи в 90-х годах XIX столетия использовал великий 

русский писатель А.П. Чехов, собирая на Сахалине сведения об ус-

ловиях жизни жителей острова. Он проехал от северной оконечно-

сти до южной, побывал буквально в каждом поселке, видел бук-

вально всех жителей Сахалина. Россия узнала тогда, что представля-

ет собой Сахалин.  

Инициатором первой Всеобщей переписи населения Российской 

империи был житель Рязанской губернии - выдающийся русский 

ученый Петр Семенов-Тян-Шанский. В этой переписи 1897 года ак-

тивно участвовали представители русской интеллигенции и дворяне, 

так как они умели читать и писать, а основная масса народа была 

необразованной. Единицей наблюдения было хозяйство, на которое 

и составлялся переписной лист, содержащий 14 пунктов. Программа 

переписи включала в себя социально-демографические характери-

стики опрашиваемых, брачное состояние, место рождения, вероис-

поведание, родной язык, грамотность и занятие. Было повсеместно 

объявлено, что она «не будет служить поводом ни для каких новых 

налогов или повинностей», а ее цель – «познакомиться с населением 

и изучать его», а также «составить точные понятия о самых различ-

ных условиях народной жизни». 

Численность населения России в 1897 г. составляла 67,5 млн. 

чел., из них 15% проживали в городах. Доля мужского населения — 

49%, женского — 51%; средняя продолжительность жизни — 32 го-

да (31 год — мужчин и 33 года — женщин); доля грамотных в воз-
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расте 9—49 лет (умеющих читать и писать или только читать) — 

29,6%. 

Свою первую пробную перепись Петр Семенов-Тян-Шанский 

провел в своем имении, расположенном в селе Гремячка Данковско-

го уезда Рязанской области. Семенов-Тян-Шанский с переписными 

листами обошел каждый двор. «Русский крестьянин, - говорил он 

позже, - откровенен до крайности, но не терпит официальности и не 

любит, когда за ним записывают». Поэтому Петру Петровичу часто 

приходилось полученные данные запоминать, а потом на ходу запи-

сывать. 

Следующая Всеобщая перепись населения в России была прове-

дена в 1926 году, а потом - в 1937-м и 1939-м. Каждая из них имела 

свои особенности, иногда и трагические. Известно, например, что 

данные, собранные в 1937 году, Иосиф Сталин признал «вредитель-

скими» и приказал засекретить. Перепись показала страшные по-

следствия голода 1932-1934 годов, когда страна потеряла, по разным 

оценкам, от 6 до 8 млн. человек. Были также собраны «неправиль-

ные» данные о религиозных убеждениях населения. Выяснилось, 

что в стране «воинствующего атеизма» собственно атеистов почти 

нет. В результате организаторы и многие рядовые исполнители 

опальной переписи оказались в лагерях, часть из них была расстре-

ляна.  

После второй мировой войны переписи стали регулярными и 

проводились с периодичностью в 10 лет. В январе 1959 года, после 

20-летнего перерыва, провели первую послевоенную перепись. На-

селение переписали быстро, чтобы не привлекать внимание к ог-

ромным людским потерям в период Великой Отечественной войны. 

Согласно результатам, общая численность населения СССР состави-

ла 208,8 млн. человек. Доля городского населения — 48 %. 

В январе 1970 года впервые, ради экономии времени и средств, 

часть сведений была получена путем опроса не всех, а только 25% 

жителей. Переписной лист состоял из 11 вопросов: отношение к гла-

ве семьи, причина и время отсутствия (для временно отсутствую-

щих), место постоянного места жительства и время отсутствия в нем 

(для временно проживающих), пол, возраст, брачное состояние, на-

циональность, родной язык, а также другой язык народов СССР, ко-

торым опрашиваемый свободно владеет, уровень образования, тип 
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учебного заведения (для учащихся), источник средств существова-

ния. Также в программу выборочной части переписи были включе-

ны 7 признаков: место работы, занятие (для пенсионеров – прежнее 

основное занятие), характер и продолжительность работы в 

1969году (для работающих в 1969 году неполный год), обществен-

ная группа, продолжительность проживания в месте переписи, место 

предыдущего постоянного места жительства, причина перемены 

места жительства. 

 Во время переписи, проводимой в январе 1979 года, впервые в 

практике советской статистики записи, сделанные при опросе, вво-

дились в ЭВМ с помощью специальных читающих устройств и за-

писывались на магнитную ленту. Также впервые учитывались дан-

ные о числе рожденных женщиной детей. Общая численность насе-

ления СССР, согласно переписи, 262 436 227 человек, в том числе 

163 585 944 — городское население.  

В январе 1989 года проводилась последняя перепись в СССР. Ее 

особенностью является то, что впервые по всей стране наряду со 

сведениями о населении была собрана информация о жилищных ус-

ловиях. При переписи было учтено 73,1 млн. семей, что на 6,8 млн. 

(на 10 %) больше, чем было в 1979 г. 

Основой для проведения такого масштабного мероприятия, как 

перепись населения, является нормативно-правовая база. После рас-

пада Советского Союза основанием для проведения переписи стал 

Федеральный закон «О Всероссийский переписи населения», кото-

рый был принят 25 января 2002 года. 

Следующая перепись населения была проведена в 2010 году. За 

время, прошедшее с 2002 года, Россия перешла по численности на-

селения с 7 на 8 место в мире. По данным Росстата, убыль населения 

с 2002 года, когда по итогам переписи было учтено 145,2 млн. чело-

век, составила 1,6%. Сокращение числа жителей было зафиксирова-

но в 63 из 83 российских регионов. Естественная убыль населения в 

период между 2002 и 2010 годами сопровождалась постоянным рос-

том числа мигрантов. 

Следующую перепись населения, которая должна будет прой-

ти в 2020 году, Росстат намерен проводить в том числе с исполь-

зованием сети интернет. Не отказываясь, конечно, от привычного 

нам опроса путем обхода граждан переписчиками. По мнению ста-
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тистического ведомства, это позволит снизить число тех, кто пре-

небрегает переписью. Подобный опыт интернет-переписи уже 

имел место в других странах, например, в США, Канаде, Эстонии 

и Болгарии. Он хорошо себя зарекомендовал и в Японии, когда в 

октябре 2015 года ее жители смогли сообщить данные о себе и 

своей жизни при помощи обычного телефона. 
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Аннотация: В данной статье рассмотрено понятие экономи-

ческой категории государственного долга, его сущность. 
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PUBLIC DEBT AND ITS ESSENCE 
 

Zeinalov G.R., Teshaev S.J. 

 

       Abstract: this article deals with the concept of economic category of 

public debt, its essence. 

Key words: economic category economic concepts, quatitatively, ex-

ternal debt. 
 

Финансово-экономическая наука, исследуя законы развития 

производственных отношений, оперирует соответствующими поня-

тиями и категориями. Люди как участники производственных отно-

шений создают как идеи, так и категории, то есть отвлеченные, иде-

альные выражения этих самых производственных отношений. Фор-

мируясь в сознании людей, идеи и категории могут как правильно, 

так и неправильно отражать объективно протекающие процессы хо-

зяйственной жизнедеятельности. В последнем случае возникают так 

сказать, квазикатегории (мнимые, надуманные, иррациональные по-

нятия), которые, однажды попав в арсенал финансовых дефиниций, 

могут оставаться там чрезвычайно долго, накладывая негативный 

отпечаток на хозяйственное развитие финансовой теории, на ее вы-

воды и практические рекомендации. Непосредственная предпосылка 

появления квазикатегорий – смещение экономических понятий и 

экономических категорий. 
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Любая экономическая категория всегда выступает и как понятие. 

Но это вовсе не значит, что всякое понятие в финансовой науке яв-

ляется экономической категорией. На это обстоятельство обращают 

внимание как зарубежные, так и отечественные экономисты. Этот 

существенный методологический аспект экономического знания 

особенно важно видеть сегодня, иначе, едва ли удастся преодолеть 

распространяющуюся в экономической литературе моду: чуть ли не 

любые экономические понятия, по сути дела, автоматически возво-

дятся в ранг экономической категории. Между тем, необходимо 

помнить, что понятие – это логически оформленное обобщение, от-

ражающее и выделяющее то общее, что присуще явлениям, объек-

там, процессам – результат абстрагирования от всех несуществен-

ных особенностей каждого данного явления, объекта, процесса. В 

отличие от понятий, экономические категории, существуют лишь 

поскольку существуют те или иные производственные отношения. 

Почему необходимо четкое различение экономических понятий 

как таковых и экономических категорий? Дело в том, что устойчи-

вые, постоянные связи между экономическими категориями есть не 

что иное, как экономический закон, возникший на базе определен-

ных производственных отношений и регулирующий в определенной 

плоскости их развитие. Что же касается понятий, то, какова бы ни 

была существующая между ними связь, она не образует экономиче-

ского закона. 

Отделяя по содержательным признакам экономические катего-

рии от экономических понятий, мы создаем предпосылки правиль-

ной методологии исследования и открытия экономических законов 

данной экономической формации и методологически закрываем 

всякую возможность конструирования экономического квазизакона. 

О том, какой вред такое конструирование может нанести отечест-

венной практике, вряд ли есть необходимость говорить. 

Квазикатегории, как правило, рождаются (изобретаются) там, 

где превалирует односторонность в исследовании, где предпринима-

ется попытка найти какой-то один (на первый взгляд, очень сущест-

венный) признак, при помощи которого стало бы возможным эко-

номически определить данное понятие и таким образом ограничить 

его от иных понятий. По сути, такого рода односторонность пред-

ставляет собой явно необоснованную попытку разобраться в слож-
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ной многогранной экономической жизни. Целостное же мировоз-

зрение предполагает выяснение того, как вписывается данное поня-

тие в систему финансово-кредитной науки с позиции внутреннего 

единства. Если такое выяснение не проводить, возникает обстанов-

ка, когда в науке принимаются неприемлемые решения. 

Иллюстрируя мысль о том, что подобного рода решения, на наш 

взгляд, неправомерны, остановимся на понятии «долг», тем более 

что по отношению к нему, пожалуй, наиболее часты попытки пред-

ставить это понятие в качестве экономической категории, которая 

таковой на самом деле не является. Понятие «долг» в реальной жиз-

ни широко используется для характеристики не только экономиче-

ских, но и социальных явлений и процессов. Более того, его гносео-

логические корни уходят в систему философской пауки. Там это по-

нятие родилось, там приобрело содержательный смысл, прежде чем 

было «мобилизованно» другими областями научного знания. По 

нашему убеждению, оставлять этот существенный аспект без вни-

мания нельзя. Иначе предастся забвению важный методологический 

принцип построения научного знания об обществе: перенесение лю-

бых понятий, гносеологическое происхождение которых не имеет 

атрибутивной связи с общественными пауками (в том числе с эко-

номической теорией), остается в них не более чем фразой. Объясня-

ется это тем, что социальное – качественно более высокий уровень 

организации материи. По этой причине рассмотрение его по анало-

гии с историческими процессами и явлениями ничего, кроме вульга-

ризации и тупиков в познании, дать не может. Не удивительно, что 

содержательное и концептуальное решение вопроса долга или заим-

ствования в теоретико-экономическом знании вызывает много наре-

каний, ибо сводится либо к понятиям «кредита», «заимствования» и 

ряду других, либо к системам экономических рычагов: задолжен-

ность, заемные средства, дебиторы, кредиторы и т.п., имеющим, как 

известно, свое собственное экономическое содержание. 

Возведение всеобщих научных понятий, т.е. «долга» в ранг эко-

номической категории зачастую осуществляется в соответствии с 

так называемой концепцией о понятиях «с двойным смыслом». Речь 

идет о том, что всеобщие понятия финансовой науки якобы приоб-

ретают экономическое содержание и по этой причине их можно 

трактовать в качестве ее категории. Вот пример рассуждений, о ко-



298 

 

торых идет речь. Долг необратим, именно в этом, прежде всего, со-

стоит его роль как важнейшего фактора развития его природы. По-

скольку долг связан с материальной и социальной жизнью людей, он 

приобретает социальное содержание. Сам по себе долг – явление 

историческое и как таковое его можно признать как экономической, 

так и социальной категорией. Долг становится такой категорией, 

когда выступает в роли фактора и меры экономического и социаль-

ного развития общества. Но, признав в качестве экономической ка-

тегории долг, следует признать таковой и кредит: ведь долг и кредит 

неотделимы. 

Само понятие «категория» в различных пауках песет в себе не-

одинаковый смысл. Для философа категория – это наиболее общее 

фундаментальное понятие, отражающее самые существенные свой-

ства объекта исследования; для экономиста категория всегда пред-

ставляет собой выражение сущности тех или иных производствен-

ных отношений. Для философа материя, время, пространство и т.д. – 

категории философии как науки; для экономиста они не более чем 

понятия. Но поскольку и в экономике постоянно сталкиваются с по-

нятиями типа «возврат», «срочность», «движение» и т.д., может воз-

никнуть и возникает смещение понятий и категории. И появляются 

«категории», не выражающие, по существу, никаких производствен-

ных отношений, такие, например, как «возврат». 

Смещение понятий и категорий объясняются еще и тем, что при 

чрезмерной концентрации внимания на всеобщих понятиях порой 

уделяется недостаточное внимание конкретным экономическим 

формам, опирающимся на эти понятия. 

Все это сказывается на принятии действенных мер по сокраще-

нию долговых обязательств. Нет стран, могущих создать многомил-

лиардную «нишу». Поэтому правильное понимание сущности кате-

гории «долг» может дать импульс для дальнейшего  регулирования 

долговых обязательств страны. Однако это не только теоретическая 

гипотеза, поскольку в реальной жизни рынок, а в более серьезных 

случаях финансово-кредитные механизмы, могут предотвращать 

негативные результаты. 

При этом следует отметить, что многие развивающиеся страны 

действительно испытывают постоянную финансовую жажду вслед-

ствие либо ухудшения условий их внешних долгов из-за нефтегазо-
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вых проблем, либо потребности в ускорении экономического роста. 

Все это требует проведения жесткой монетарной политики, что, без-

условно, оказывает влияние на процентную ставку, а деньги стано-

вятся «дорогими». При этом заемщики не имеют возможности не-

медленно расплатиться, и приходится снова брать взаймы, чтобы 

обеспечить возвращение процентных платежей. Постепенно поток 

ресурсов изменяет направление. Выплаты по процентам страны-

должника начинают превышать новые заимствования. Поэтому, из-

за высокого уровня процентных ставок, долги продолжают увеличи-

ваться. Итак, ресурсы уходят из стран-заемщиков, а долги продол-

жают расти, особенно в странах с переходной экономикой (т.е. РФ, 

Казахстан, Киргизия, Молдавия, Украина и др.). Республика Узбе-

кистан, имеющая прозрачную задолженность, пытается достичь сба-

лансированности платежей. Для этого Республика Узбекистан рас-

полагает существенным платежеспособным внешнеторговым балан-

сом, который  может быть обеспечен лишь путем жестких ограниче-

ний на ввоз товаров (продукции, сырья), а, следовательно, путем ог-

раничения темпов экономического роста. Поворотным моментом 

для Республики Узбекистан стал посткризисный период. Начиная с 

2012 года Республика Узбекистан имеет значительно прозрачный 

баланс во внешней торговле, однако, ее экономический рост желает 

быть еще лучшим. 

В большинстве стран с переходной экономикой, напр., Украина, 

Молдавия, Киргизстан и др., ухудшающие соотношение объема за-

долженности и объема экспорта поставили страны-должники в без-

надежное положение. Их правительствам приходится противостоять 

растущему социальному напряжению, переходящему порой в соци-

альные конфликты. 

Ведущие промышленные страны, в частности G-20 и междуна-

родные финансовые организации пытаются разрешить проблему 

внешней задолженности, но пока безуспешно. На наш взгляд, про-

блемы мирового долга в нынешних обстоятельствах принципиально 

неразрешима. Долги не могут быть полностью выплачены. Неиз-

бежно даже дальнейшее возрастание долга. 
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ПРОБЛЕМЫ СОСТАВЛЕНИЯ БИЗНЕС-ПЛАНА ДЛЯ  
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Аннотация: В данной статье рассмотрены проблемы состав-

ления бизнес-плана для финансирования инвестиционного проекта. 

Ключевые слова: модернизация предприятий, инвестиционные 

проекты, бизнес-планирование. 

 

PROBLEMS OF PREPARING A BUSINESS PLAN FOR  

FINANCING OF INVESTMENT PROJECT 

 

Rasulov Z. Zh. 

 

   Abstract: this article deals with the problems of preparing a busi-

ness plan for the financing of the investment project. 

        Key words: modernization of enterprises, investment projects, busi-

ness planning. 

 

Модернизация предприятий в условиях конкурентной среды 

может осуществляться при наличии и помощи институциональных 

посредников-инвесторов (т.е. банков, фондов, лизинговых компаний 

и др.) На современном этапе развития рыночная инфраструктура 

Узбекистана обладает большими потенциальными возможностями 

для обеспечения предприятий инновационным развитием и модер-

низацией. Инновационное развитие невозможно без инвестицион-

ной поддержки, которая опирается на инвестиционные проекты [2]. 

Необходимость в привлечении инвестиций – фактор применения 

новых подходов к составлению бизнес-плана. Стабильное развитие 

предприятий на инновационно-инвестиционной основе – это не 

только проблема мобилизации внутренних источников, но и средст-

ва инвесторов, экономическая граница которых подвергается опре-

делению при помощи разработки бизнес-плана.  

Отсюда возникает вопрос, что такое инвестиционный проект? 

Инвестиционный проект в нашем понимании – это предварительное 

согласие инвесторов на обращение их капиталов на чужих предпри-

ятиях или капитал инвесторов, который имеет место на чужом пред-
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приятии для целевого использования на возвратной основе под га-

рантии получателей. Такое назначение ивнестиций требует состав-

ления бизнес-плана инвестиционного проекта. 

В настоящее время финансово-экономические компоненты, учи-

тываемые в  бизнес-плане при разработке инвестиционных проек-

тов, трактуются весьма узко и однобоко. Взгляд на деятельность 

предприятий в условиях развития конкурентной среды чисто затрат-

ный, отвлекающий ресурсы предприятий и ограничивающий этим 

развитие экономики в целом. Вложение ресурсов предприятий в ин-

вестиции – это не примитивный вычет из имеющихся в распоряже-

нии ресурсов, а вложения в завтрашний день на условиях возвратно-

сти. Не только развитие предприятий зависит от роста привлекае-

мых ресурсов в виде инвестиции, но и зависит от собственных ис-

точников, именно собственные источники являются мощным факто-

ром финансового оздоровления и экономического роста. Необходи-

мо осознать, что обоснование экономических границ привлекаемых 

внутренних и внешних источников для обеспечения экономического 

роста во многом определяется разработкой научно-обоснованного 

бизнес-плана инвестиционного проекта. Это объективная необходи-

мость любого государства, тем более – стремящегося к  динамично 

развивающейся, конкурентоспособной экономике. Это предполагает 

изменение вектора экономической политики, ее переориентации и 

механизмов осуществления, что собственно, и должно составлять 

цель и смысл преобразования подходов к составлению бизнес-плана, 

ориентированного на инвестиционные проекты.  

В условиях динамично развивающейся экономики бизнес-план 

инвестиционного проекта не должен трактоваться узко, как исполь-

зование в перспективе инвестиционных ресурсов безвозмездного 

государственного финансирования.  

Разработка жизнеспособного бизнес-плана инвестиционного 

проекта невозможно без понимания целей и интересов инвесторов и 

разработчиков. Непонимание этого является опасным при разработ-

ке бизнес-плана. 

Разработка бизнес-плана инвестиционного проекта должна ис-

ходить из необходимости составления такого бизнес-плана предпри-

ятия, по которому можно будет получать инвестиции на определен-

ных условиях. Поэтому рекомендуется разрабатывать бизнес-план 
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инвестиционного проекта с точки зрения привлекательности и пер-

спективности. 

Инвестору в бизнес-плане инвестиционных проектов надо четко 

знать свой интерес и учесть его при разработке бизнес-плана, т.е. 

получение дохода в определенных размерах [2] или освоение сег-

мента рынка продукции (товаров) [выделено нами – З.Ж.]. Следова-

тельно, разработчику необходимо постараться совместить интересы 

обеих сторон, понять интересы и потребности потенциального инве-

стора. Без знания и закрепления интересов инвесторов в бизнес-

плане данный инвестиционный проект не может финансироваться 

или инвестироваться, поэтому учет баланса интересов является важ-

ным фактором успешного финансирования инвестиционного проек-

та. 

Справедливости ради следует отметить, что одной из ошибок в 

разработке бизнес-плана инвестиционного проекта является то, что 

многие его разработчики составляют бизнес-планы инвестиционно-

го проекта на основе стандартных программ с применением компь-

ютеров, используя различные методы экономического анализа. Про-

сто задаются конкретные параметры  данного инвестиционного про-

екта, многие параметры и характеристики занесены в память ком-

пьютера заранее, без учета подробностей и особенностей данного 

проекта. В частности, из маркетинговых исследований клиента в их 

бизнес-плане инвестиционного проекта будут указаны общие дан-

ные, и никто не обоснует, нужны ли они в данном проекте. Поэтому 

проект получается стандартным без учета специфики и интересов 

инвестора. 

Безусловно, бизнес-план инвестиционных проектов может отли-

чаться по структуре изложения, но объяснимо спецификой экономи-

ки. Поэтому может быть множество различных методик, предлагае-

мых различными компаниями-разработчиками. В этом плане знание 

требовании зарубежных инвесторов при разработке бизнес-плана 

имеет важное значение для выбора и разработки отечественного 

бизнес-плана. 

В целом в рыночно-развитых странах структура бизнес-планов 

состоит из несколько разделов (см.: рис. 1) [1]. 

Как следует из рис.1, в отечественном бизнес-плане отдельные 

разделы бизнес-плана в рыночно развитых странах не отражены, что 
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связано с тем, что для организации  производственной деятельности 

предприятия не созданы необходимые условия, напр., для учета  со-

стояния инвестиционного климата, хотя в этом направлении делает-

ся значительная работа. 

Насколько применимы отдельные разделы структуры бизнес-

плана для отечественных предприятий республики, учитывая, что 

существуют принципиальные различия в экономической деятельно-

сти в нашей стране и в рыночно развитых западных странах. В учете 

отдельных разделов рыночно развитых стран в отечественном биз-

нес плане имеет умение предприятий производить продукцию (то-

вары), приспосабливаться к изменениям внешней среды, особенно в 

условиях не только большой динамичности, но и стабильности раз-

вития предприятий. Видимо, есть смысл отразить эти специфики в 

бизнес-плане, чтобы получить реальный, учитывающий интересы 

обеих сторон, бизнес-план.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Структура бизнес-плана 

В рыночно развитых странах В Республике Узбекистан 

изложение целей деятельности 

краткое описание бизнеса 

анализ рынка 

продукция (товары, услуги) 

организация производства 

инвестиционный климат и риски 

конкуренция 

реализация продукции 

финансирование 

управление и кадры 

приложения 

изложение целей финансово-

хозяйственной деятельности 

подробное описание бизнеса 

или вида деятельности 

анализ показателей финансово-

хозяйственной деятельности 

виды продукции (товаров, ус-

луг) 

организация производства 

(реализация услуг) 

инвестиционный проект и риски 

реализация продукции (товаров, 

услуг) 

финансирование 

затраты, доходы, прибыль 

приложения 

Рис. 1. Структура бизнес-плана в рыночно развитых 

странах и в Республике Узбекистан 
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Принципиальным вопросом при выпуске продукции (товаров), 

услуг является его конкурентоспособность по сравнению с анало-

гичными, поэтому вопрос о качестве продукции (товаров), услуг, его 

привлекательности, его потребительских свойствах, могущих заин-

тересовать потенциальных покупателей, является одним из отли-

чающихся бизнес-планов западных от отечественных бизнес-планов. 

При разработке отечественного бизнес-плана инвестиционного 

проекта необходимо учесть и показать существующие проблемы 

качества и конкурентоспособности продукции (товаров), услуг и ее 

возможной реализации в данном инвестиционном проекте. Одной из 

главных моментов составления бизнес-плана для предприятий явля-

ется учет и оценка технологического процесса с целью сокращения 

технологических операций предприятий приступивших к работе с 

инвестиционным финансированием. Поэтому при разработке инве-

стиционного проекта с последующим обоснованием его в пределах 

бизнес-плана необходим учет и оценка выпуска нового вида про-

дукции (товаров), услуг с учетом уменьшения производственных 

затрат (издержки). 

Экспериментировать, внедрять новаторские идеи, хотя не суще-

ствует никакой правильной «науки реорганизации», то «настоящая 

наука»- это найти то, что эффективно на данном конкретном пред-

приятии. На наш взгляд, это и должно служить непременным усло-

вием составления бизнес-плана и привлечение на его основе инве-

стиций. 

Следовательно, одна из главных целей составления бизнес-плана 

в рамках инвестиционного проекта для конкретных предприятий 

должна быть связана с обеспечением в перспективе эффективного и 

стабильного функционирования инновационного предприятия, как 

самостоятельного, конкурентоспособного субъекта. 

В этой связи, важно при разработке бизнес-плана показать дос-

таточно ясно себестоимость продукции при реализации данного 

проекта и обеспечить необходимый его уровень, ибо в действитель-

ности в условиях нестабильности развития экономики в целях ухода 

от уплаты налогов отдельные руководители предприятий в своих 

интересах, недостаточно внимания могут уделять удешевлению се-

бестоимости, контролю за ней., т.е. в конечном счете, управлению 
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себестоимостью, а в рыночно развитых странах, себестоимость по-

стоянно контролируется. 

В условиях рынка немаловажными становятся вопросы обосно-

ванности и перспективы данного проекта в сочетании с конкретны-

ми действиями по его реализации, т.е. продуманные шаги по реали-

зации проекта от протокола намерения до сбыта конечной продук-

ции (в этом тоже определяется отличие наших бизнес-планов от за-

рубежных). Таким образом, подытоживая вышеизложенное, можно 

констатировать, что для реализации бизнес-плана реально отра-

жающего состояние дел по данному проекту, необходимо дополни-

тельно проработать проблему качества и конкурентоспособности 

продукции (товаров, услуг), наметив пути ее решения, а также во-

просы управления себестоимостью для создания конкурентоспособ-

ной продукции (товаров, услуг). 

Любого инвестора, прежде всего, интересует, в объективное и 

реальное отражение положения дел в этом проекте бизнес -плане. 

Поэтому составление бизнес-плана инвестиционного проекта может 

быть в реальности более сложным, чем аналогичный инвестицион-

ный проект, реализуемый рыночно развитыми странами. Проработка 

всех проблем и трудностей, возможных при реализации этого инве-

стиционного проекта, позволяет рассчитывать при прочих факторах 

для успешной реализации, учитывать очевидные другие преимуще-

ства этого инвестиционного проекта при реализации в Республике 

Узбекистан, в частности, это дешевая рабочая сила, высокая норма 

прибыли и полезные ископаемые. 

Итак, основная задача при разработке бизнес-плана инвестици-

онного проекта в том, чтобы потенциального инвестора склонить к 

принятию решения о целесообразности инвестирования данный 

проект. Целесообразность бизнес-плана инвестиционного проекта и 

его реализация должна отвечать требованиям по оформлению, со-

держанию, удобству для изучения и достоверности и полноты ин-

формации, с учетом требований, которые возлагаются на разработку 

бизнес-плана и его роли в инвестиционном проектировании. При 

этом следует уделить особое внимание разработке рекомендаций 

составления бизнес-плана на сложные инвестиционные проекты для 

привлечения инвестиций и кредитов. Подготовка бизнес-плана 

должна осуществляться таким образом, чтобы получить инвестиции 
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на приемлемых условиях, в этом должна заключаться цель разра-

ботке бизнес-плана, т.е. бизнес-план предшествует заключению до-

говора в случае его одобрения инвестором. Целесообразность биз-

нес-плана также должна заключаться в одобрении инвестора, ибо в 

случае не проявления интереса к бизнес-плану ввиду его неудовле-

творительности, невозможно говорить о дальнейших действиях. 

Следовательно, основной задачей бизнес-плана должна являться за-

интересованность потенциальных инвесторов в дальнейших перего-

ворах по инвестированию или финансированию инвестиционных 

проектов. С учетом этого необходимы критерии оценки бизнес-

плана, который определяется формальным содержанием подготовки 

этого документа и методике его представления. 

На наш взгляд, оценка бизнес-плана требует соблюдения необ-

ходимых условий, в частности: 

-оценка ясности и четкости бизнес-плана; 

-оценка состояния изложенных требований в бизнес-плане, 

предлагаемого экспертами; 

-оценка ясности в структуре бизнес-плана. При этом следует 

учитывать требования и международной практики, которым должен 

соответствовать бизнес-план, в частности, необходимо осветить ряд 

обязательных разделов, посвященных изложению перспективных 

аспектов, могущих приносить доход; 

-оценка достоверности информации. При этом все количествен-

ные и качественные показатели должны соответствовать реальному 

положению дел и должны быть проанализированы при помощи ис-

ходных данных; 

-оценка документального состояния подтверждения расчетами и 

обоснованиями. 

Оценка структуры и содержание бизнес-плана, разрабатываемо-

го для потенциального инвестора, должна в целом соответствовать 

общепринятым международным требованиям  с участием специ-

фичной экономической сферы страны, для получения и представле-

ния полного и достоверного документа. Принятый в основу бизнес-

план инвестиционного проекта может быть дополнен несколькими 

разделами, которые не существуют в зарубежной практике. Безус-

ловно, на наш взгляд, эти разделы должны содержать дополнитель-

ную информацию по разъяснению тех вопросов, которые актуальны 
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для нашей отечественной практики и считаются верными, но явля-

ются нужными в наших условиях, это, качество производимой про-

дукции (товаров, услуг), управление себестоимостью; комплексное 

видение этого проекта от начала и до конца и перспективное разви-

тие. 

Следовательно, структура и содержание бизнес-плана после 

оценки, должна прежде всего сохранить интерес потенциальных ин-

весторов и обеспечить дальнейшее сотрудничество в целом. На наш 

взгляд, к принятой в общей структуре бизнес-плана на сложных ин-

вестиционных проектах рекомендуется добавить дополнительно 3 

раздела, в частности: 

-достижение необходимого качества выпуска продукции (това-

ров, услуг) в контексте размещенной инвестиции; 

-управление себестоимостью с учетом развития конкуренции; 

-реализация инвестиционного проекта и получение дополни-

тельных финансовых результатов насколько это возможно. 

Итак, имея структуру бизнес-плана, отвечающего общепринятые 

в мировой практике требования, можно добавить разделы, позво-

ляющие получить информацию инвестору о действительной эконо-

мической ситуации в этом проекте и оценить их. При разработке 

бизнес-плана также рекомендуется учитывать и другие внешние 

факторы, в частности, особенности инвестиционного климата в 

стране с учетом объективных факторов, таких как темп экономиче-

ского роста, система налогообложения и степень риска. Необходимо 

учитывать мнение международных экспертов в контексте с инте-

гральной оценкой инвестиционного климата. Необходимо давать 

объективную информацию для анализа, учитывая определенно су-

ществующую предвзятость по отношению к нашей стране, как по 

непрозрачности законодательства и т.д. 

Следовательно, формирование конкурентоспособных предпри-

ятий в перспективе возможно при помощи разработки бизнес-плана, 

учитывающего все возможные риски на пути реализации инвести-

ционных проектов. Формирование потенциального инвестиционно-

инновационного предприятия в условиях конкурентной среды – это 

основа для эффективного управления хозяйственным процессом. 
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Аннотация: В данной статье приведен анализ состояния и раз-
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Holmuradov S.R., Rasulov Z. Zh. 

 

        Abstract: In this article the analysis of the status and development of 

Bank lending. 

Key words: Bank lending, money, efficiency of credit investments, in-

vestments. 

 

Анализ состояния оттока и притока денежных средств по объек-

там кредитования и исследование этого процесса имеет важное тео-

ретическое и практическое значение для более полного понимания 

того, что происходит в финансовой и экономической жизни коммер-

ческих банков. В ходе такого анализа выявляются количественные и 

качественные характеристики кредитного вложения, их связь с мик-
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роэкономическими процессами, эффективность расчетной системы 

и ряд других показателей, отражающих особенности использования 

кредитных ресурсов клиентами банков. Цена качества такого анали-

за во многом зависит от принимаемых решений или методики опре-

деления исходных показателей. 

Возможности и конкретные формы их применения для анализа 

состояния и развития банковского кредитования, уже рассматрива-

лись в экономической литературе. Упор в экономической литерату-

ре был сделан на возможность использования в этих целях операци-

онно-структурного стоимостного анализа. [2] Были использованы 

экономико-математические методы для оценки количества денеж-

ных средств в обороте и кредитных вложений. [4] 

Применяемый математический аппарат для исследования эф-

фективности кредитного вложения, достаточно разнообразен, а ме-

тоды его использования в неполной степени, хотя и являются дис-

куссионными, т.е. каждый экономико-математический метод обла-

дает определенными недостатками в силу особенности объекта ис-

следования – многогранности, многофакторности и тесной взаимо-

связи отдельных экономических явлений и процессов. Учитывая это, 

сделана попытка использовать индексный метод оценки влияния 

изменения отдельных факторов на развитие кредита по укрупненно-

му объекту. При этом необходимо отметить, что целью нашего ис-

следования является не создание какого-то нового математического 

метода, а использование применительно к анализу кредита аддитив-

но-мультипликативной модели, позволяющей, на наш взгляд, оце-

нить воздействие отдельных факторов в абсолютной и относитель-

ной величинах на изменение синтетического показателя. Сущность 

экономико-математического метода порядкового изложения взаимо-

связанных показателей заключается в том, что верхний синтетиче-

ский показатель постепенно раскладывается до аналитических, ко-

торые являются причинами его изменения. Переплетение верти-

кально сочетающихся показателей является причинным, а горизон-

тально сочетающихся – взаимно дополняющим. В экономической 

литературе отмечаются следующие черты данного метода: ступен-

чатость процесса анализа, что позволяет закончить анализ на уровне, 

соответствующим потребностям управления; его объективность, 

комплексность, наглядность и оперативность. [1] В отечественной 
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экономической литературе, данный метод получил название индекс-

ного и широко используется для анализа причин изменения рента-

бельности производственных фондов, прибыли, сравнения хозяйст-

венных результатов ряда производственных предприятий. [3] 

Факторы, влияющие на рост или снижение кредита, были вы-

браны нами эмпирическим путем, исходя из внутренней взаимосвя-

зи между потребностью в кредите и обеспеченностью собственными 

источниками клиентов, уровнем затрат производства и его материа-

лоемкостью, оборачиваемостью оборотных средств, изменением 

других параметров. 

Критерии обоснованности роста или снижения кредитных вло-

жений, особенно в производство инновационной продукции, нахо-

дятся в центре внимания практических работников. В настоящее 

время отсутствуют методики, позволяющие осуществить глубинный 

анализ и оценку причин, вызвавших развитие кредита, как в целом, 

так и его отдельных видов. Предлагаемый индексный метод, в этих 

целях не рассматривается нами как исключительно возможный спо-

соб решения указанных выше вопросов, однако это будет шагом 

вперед. 

Сегодня в практической банковской деятельности АКБ «Хам-

корбанк», правомерность изменения кредитных вложений оценива-

ется путем сопоставления темпов роста кредита и совокупного объ-

ема выпуска продукции или выручки. На наш взгляд, непосредст-

венное сопоставление темпов их роста является неправомерным. 

Априорность прямого сопоставления динамики кредитных вложе-

ний и совокупного объема выпуска продукции объясняется, по на-

шему мнению, тем, что изменения объемов задолженности по ссу-

дам и совокупного объема выпуска продукции, хотя, с одной сторо-

ны, и взаимосвязаны между собой, но, с другой стороны, имеют от-

носительно независимый характер. Движение кредита может отры-

ваться во времени от производства, распределения, обмена и по-

требления продукции в силу особенностей выдачи и погашения от-

дельных видов ссуд. Динамика кредитных вложений определяется 

специфическими, не связанными с созданием совокупного общест-

венного продукта и причинами: изменением кредитной политики, 

методов или порядка кредитования, потребности в кредите, вызван-

ной изменениями в распределительных отношениях, ценностной 
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политике и другими. Указанные выше факторы действуют одновре-

менно, компенсируя влияние положительных и негативных хозяйст-

венных результатов на рост кредита. Следовательно, только по ве-

личине прироста или уменьшения кредитных вложений не пред-

ставляется возможным судить о целесообразности таких изменений 

с точки зрения эффективности хозяйствования. В то же время, непо-

средственное сопоставление темпов роста кредита с динамикой от-

дельно взятых показателей (объем производства, остатки оборотных 

средств, товарно-материальных ценностей и прочих), так же не по-

зволяют делать достаточно аргументированные выводы о правомер-

ности развития кредиту. 

В этих целях могут быть применены разнообразные методы. В 

данном случае имеется ввиду возможность использования индекс-

ного или пирамидального метода. 

Применительно к кредитованию данный метод позволяет про-

анализировать и количественно исчислить влияние частных причин 

на прирост кредита за определенный период времени. Индексный 

метод можно использовать как для анализа фактически достигнуто-

го прироста кредита на различных уровнях – предприятие, так и для 

его планирования. В качестве объекта исследования нами был вы-

бран один вид кредита – по  укрупненному объекту, что не является 

случайным. Данный порядок кредитования допускает превышение 

договорного размера кредита, причины которого должны анализи-

роваться банком. Поэтому разработка методики определения и 

оценки влияния отдельных факторов на рост кредита представляется 

актуальной. 

В условиях развития рыночных отношений перед коммерчески-

ми банками и их клиентами поставлены задачи организации и широ-

кого применения наиболее экономичных форм кредитования, спо-

собствующих ускорению оборачиваемости оборотных средств, а 

также дифференциации процентных ставок в зависимости от рас-

сматриваемого показателя. Это дает основание полагать, что обора-

чиваемость оборотных средств вновь должна использоваться в бан-

ковской практике для оценки производственной деятельности кли-

ентов и эффективности кредитования. 

Применение горизонтального или вертикального метода разло-

жения прироста (снижение) кредита позволит работникам банков 
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выявлять и количественно оценивать причины, вызвавшие превы-

шение или уменьшение размера ссуд. Это, по нашему мнению, по-

высит уровень используемой дифференциации кредитных отноше-

ний, обоснованности применяемых санкций и льгот. 

В процессе прогнозирования кредита применение данного мето-

да позволит банкам активнее участвовать в составлении кредитного 

договора: выявлять определенные диспропорции и слабые стороны 

договора с точки зрения денежного оборота, вносить предложения 

по уточнению и дополнительному обоснованию. 
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В современных условиях эффективность принимаемых инвести-

ционных решений определяется уровнем разработки бизнес-плана, 

направленных на безусловное повышение эффективности производ-

ства (реализации, услуг, работ) и выпуск конкурентоспособной про-

дукции (товаров, услуг). В первую очередь такую задачу необходи-

мо реализовать через механизм разработки и реализации плана ин-

вестиционного проекта. 

В связи с этим использование данного механизма является од-

ним из неотъемлемых компонентов в рыночной экономике. Смы-

словое наполнение понятия «о роли бизнес-плана» будет предложе-

но ниже. Здесь же, нам кажется важным, подчеркнуть, что именно 

такое его понимание и толкование становится принципом нового 

экономического мышления. 

Безусловно, бизнес-план – один из важнейших этапов разработ-

ки инвестиционного проектирования, его значимость связана с пе-

реходным периодом в разработке и привлечении инвестиционных 

проектов и инвестиций, необходимостью адаптации отечественных 

разработок к более современным методикам по инвестиционному 

проектированию. 

С учетом эволюции экономических моделей хозяйствования 

претерпела изменения и разработка бизнес-плана, его методология, 

выбор научных методов и практики [1]. Необходимо, чтобы бизнес-

план отражал бы все совокупности показателей в целом, ориентиро-

вал предпринимателей на освоение финансовых вложений админи-

стративными методами управления. 
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Привлечение инвестиций должно быть продиктовано составле-

нием бизнес-плана с целью обеспечения условий для прозрачности 

привлечения потенциальных инвесторов  реальным условиям и 

обеспечивающего развитие предприятий, а не освоение выделенных 

капитальных вложений. Необходимость исследования проблем раз-

работки бизнес-плана, как одной из основной части инвестиционно-

го проектирования, является важной составляющей синтеза рыноч-

ных отношений. Усиление роли бизнес-плана является важнейшей 

задачей оценки реализации инвестиционных проектов. Эффектив-

ность разработки инвестиционных проектов представляет собой ре-

зультаты множества отдельных решений, постоянно принимаемых 

предпринимателем-руководителем. Здесь важное место должно 

быть отведено анализу и оценке стоимости инвестиционных проек-

тов, включая анализ совокупного финансового и экономического 

эффекта и его оценку с использованием сравнительных показателей 

для достижения поставленных целей. Данная цель должна быть обу-

словлена назначением бизнес-плана в оценке реализации инвести-

ционных проектов. Поэтому создание условий для разработки биз-

нес-плана в целях привлечения потенциальных инвесторов является 

жизненно важным. Существует целый ряд экономических подходов, 

возникающих при привлечении инвестиций, но слабость их разрабо-

танности снижает эффективность привлечения инвестиций. К ним 

можно отнести: 

-слабое теоретическое обоснование роли и механизмов разра-

ботки бизнес-плана; 

-слабое обоснование установления экономических признаков, 

непосредственно могущих привести потребителя к несостоятельно-

сти и неплатежеспособности; 

-слабое развитие системы государственных мер по  узаконению 

и оказанию поддержки предприятиям, могущим привлечь инвести-

ционные вложения, предусмотренные в проекте бизнес-плана; 

-методологические аспекты оценки объектов и направление ин-

вестиций и других активов предприятия-потребителя в процесс раз-

работки проекта бизнес-плана; 

-отсутствие стратегического планирования и управления дея-

тельностью предприятия-потребителя. 
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Бизнес-план предполагает точность и обеспеченность предпри-

ятий необходимыми инвестиционными ресурсами, при которых 

предприятие может процветать и обеспечить рост производства 

(продукции, товаров, услуг), а не для того, чтобы служить основой 

для убыточности и неплатежеспособности или быть фактором, мо-

гущим привести предприятие к банкротству. 

Значение бизнес-плана должно заключаться в том, чтобы пред-

приятия после привлечения инвестиций имели возможность обеспе-

чить финансовое оздоровление, восстановить экономический потен-

циал, или положение, гарантировать законное и правомерное удов-

летворение требований инвесторов. Все это и обуславливает особую 

актуальность проблем, связанных с реализацией бизнес-плана инве-

стиционного проекта как одного из элементов системы рыночного 

управления и как механизма, напрямую связанного с необходимо-

стью обеспечения интересов инвесторов, личных интересов и инте-

ресов государства в целом. Реализация инвестиционного проекта 

способствует оздоровлению финансовых взаимоотношений пред-

приятий, сведению к минимуму отрицательных последствий. 

Поэтому реализацию инвестиционного проекта следует непо-

средственно начинать с составления бизнес-плана, который в целом 

представляет детализированный по целям и задачам документ, кото-

рый необходимо реализовать инвестору на данном предприятии, 

чтобы обеспечить рост конечных финансовых результатов от инве-

стиционного проекта.  

Отсюда следует, что при помощи данного документа станет воз-

можным дать оценку проекта с учетом особенностей территории и 

рынка, анализа сбыта продукции, информации о потребителях и др. 

Следовательно, необходимость разработки бизнес-плана должна 

быть обусловлена потребностями в определении конкурентоспособ-

ности инвестиционного проекта в условиях развивающейся рыноч-

ной конкуренции товаропроизводителей, а также служит исходным 

ориентиром для финансирования от потенциальных инвесторов. 

Основной критерий направления бизнес-плана обусловлен на-

правлением его на реализацию конкурентоспособности продукции, 

услуг, конечного сбыта. Поэтому бизнес-план, отвечающий требо-

ваниям, прежде всего, инвесторов и банков по участию в инвестици-
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онных проектах или его кредитованию, должен быть важным эле-

ментом инвестиционной политики в реализации, эффективности но-

вых инвестиционных проектов. В этой связи, составление бизнес-

плана с учетом конкретной экономической ситуации позволит выде-

лить характерные ошибки и сформулировать основные требования 

по составлению бизнес-плана. 

Важен более обстоятельный подход к определению наиболее ха-

рактерной ошибки бизнес-планов. С учетом отмеченного, самым 

очевидным при их составлении являлось применение в чистом виде 

методологии зарубежной рыночной экономики без учета особенно-

стей экономики страны, не прибегая к отечественной методологии. 

Видимо, есть смысл подумать над тем, пригодны ли вообще зару-

бежные разработки для адаптации к нашим условиям, т.е. любой 

бизнес-план инвестиционного проекта по модернизации предпри-

ятия кардинально отличается (т.е. экономические средства). Все это 

требует в кратчайшие сроки устранения недостатков и способствует 

эффективному задействованию рыночных регуляторов экономики, 

децентрализации многих действующих экономических факторов, 

характерных для централизованной формы хозяйствования, которые 

проявляются через организацию производства, его управление, не-

совершенство конкурентной среды, налоговые льготы, поведение 

предпринимателей и их профессионализм и т.д., ибо процесс преоб-

разования в экономике еще не завершен и для нормального функ-

ционирования предприятий не создаются реальные условия. Они, 

при использовании материальных ресурсов, не приспособлены к 

оперативной реализации принимаемых управленческих решений в 

деятельности предприятий, связанных с обновлением новых эконо-

мических отношений, как на макроэкономическом, так и на микро-

экономическом уровнях. Поэтому немаловажным фактором при раз-

работке бизнес-плана должны являться учет и предоставление ин-

формации об инвестиционном проекте для его анализа и оценки 

рисков, и выгодности проекта с целью предоставления финансиро-

вания. 

В составлении бизнес-плана одной из повторяющихся ошибок 

является недостаточное отражение определяющих показателей про-

екта. Так как на практике достаточно подробно разрабатываются 
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разделы «Финансовый план», «Анализ эффективной реализации 

проектов», но при этом недостаточно внимания уделяется анализу 

рынка сбыта конкурентоспособности продукции, товара, услуги. 

Характерной методикой составления бизнес-плана для отечествен-

ных разработчиков является выявление потребности в будущей про-

дукции и количество этой продукции оказывается в намного боль-

шем объеме, чем получается в реальной практике, что доказано при 

внедрении многих инвестиционных проектов, а цена продукции по-

лучается низкой, хотя в реальности она выше. 

В большинстве случаев в отношении отдельных предприятий 

встречается низкое качество маркетингового исследования, основ-

ными причинами которого является отсутствие специалистов в этой 

области и опыта, что сказывается на объективной оценке инвести-

ционного проекта. 
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В современной экономике субъекты малого бизнеса сталкивают-

ся с проблемами финансового и экономического анализа. Анализ 

финансового состояния субъектов малого бизнеса и частного пред-

принимательства может выявить потенциальные внутренние слабо-

сти в организации, а также ее относительное положение  в сравне-

нии с конкурентами. Изучение финансовой деятельности может вы-

явить такие внутренне сильные и слабые стороны в долгосрочной 

перспективе, служит индикатором инновационного развития  субъ-

ектов малого бизнеса. 

Анализ финансового состояния является важнейшей задачей эф-

фективного хозяйства. Эффективность функционирования субъек-

тов малого бизнеса представляет собой результат множества от-

дельных решений, постоянно принимаемых предпринимателями. 

Анализ финансового состояния малого бизнеса всегда проводится с 

определенной целью. Определение цены, напр., продажи, получение 

кредита и др. Данная цель обусловлена назначением анализа. Одно и 

то же имущество или бизнес могут иметь разную стоимость в зави-

симости от назначения анализа. Так, оценка стоимости имущества 

для определения суммы налога на имущество будет отличаться от 

оценки стоимости имущества для целей  кредитования. В первом 

случае стоимость имущества будет определяться исходя из средне-

годовой стоимости имущества включения затрат на восстановление 
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элементов сооружений, в другом случае – исходя из вероятной цены 

имущества, по которой оно может продано на рынке [1]. 

Следует отметить, что оценка эффективности в каждом конкрет-

ном случае должна быть индивидуальна. Однако исследование сло-

жившейся практики в области оценки финансового состояния по-

зволяет выявить определенную закономерность этапов работы, ко-

торые характерны для регулирования финансового оздоровления их 

деятельности. Следовательно, анализ финансового состояния вклю-

чает анализ совокупного финансового и экономического эффекта и 

его оценку с использованием сравнительных показателей. 

При оценке и анализе финансового состояния используется 

множество методов анализа, включая использование разнообразных 

финансовых коэффициентов. Необходимо помнить, что различные 

методы применимы для достижения различных целей. 

Прежде чем начать анализ, необходимо определить следующие 

моменты: 

- формулировка целей и анализ; 

- объекты сравнения; 

- потенциальные стандарты. 

Предприниматель, анализируя деятельность своего бизнеса  час-

то подвергается искушению рассчитать все, что можно, от начала до 

конца, однако, обычно несколько правильно выбранных коэффици-

ентов содержат в себе те информацию и тот смысл, которые в дейст-

вительности ему не нужны. Полезность каждого конкретного коэф-

фициента должно строго определяться спецификой целей анализа. 

Более того, они не должны абсолютным критерием. Значимые ко-

эффициенты лучше всего должны служить для выявления измене-

ний в финансовом состоянии или результатов деятельности и помо-

гают проиллюстрировать тренды и характер таких изменений, кото-

рые в свою очередь могут показать предпринимателю, какие риски и 

возможности существуют для его бизнеса. Это позволит, во-первых, 

иметь представление об эффективности планируемых мероприятий 

по финансовому оздоровлению, во-вторых, оценить ожидаемые ре-

зультаты, в-третьих, контролировать порядок исполнения 
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разработанной программы по обеспечению инновационного разви-

тия субъектов малого бизнеса. Результаты, вытекающие из анализа 

показателей субъектов малого бизнеса позволят достигнуть желае-

мого состояния субъектов малого бизнеса. 

Любой субъект неизбежно сталкивается с проблемой выбора пу-

тей развития, особенно актуален вопрос обоснования выбора разви-

тия. Однако, при этом следует учесть, что на практике существуют 

множество лиц: владельцы, менеджеры, персонал, профсоюзы, пра-

вительственные учреждения, общество в целом, заинтересованные в 

успехе или провале каждого отдельно взятого субъекта. 

Точки зрения этих групп на результаты деятельности субъектов 

малого бизнеса разные. Ближе всего стоят к субъекту, к его текущей 

деятельности, но отвечают также и за долгосрочные перспективы 

его развития предприниматели, как профессионалы и собственники, 

самостоятельно управляющие своей деятельностью. Предпринима-

тели несут ответственность за эффективность производства, при-

быльность деятельности в краткосрочном и долгосрочном периодах, 

эффективность использования собственников и заемных, трудовых и 

других ресурсов. 

Затем идут различные категории владельцев субъектов малого 

бизнеса, которые заинтересованы в текущей и долгосрочной  при-

быльности своих инвестиций. Они обычно ожидают роста дохода 

(прибыли), что приведет к росту экономической стоимости их вло-

жений. 

Далее наступает очередь «поставщиков чужих денег», то есть 

кредиторов и заимодавцев, предоставляющих субъекту малого биз-

неса капитал на различные сроки. Больше всего их беспокоит на-

дежность выплат по причитающимся им процентам, способность 

субъекта малого бизнеса вернуть основную сумму задолженности и 

обеспечение кредита активами, что могло бы защитить их от риска. 

Нижеприведенный рис. 1 показывает, какие показатели поясня-

ет, какие показатели, коэффициенты и соотношения представляют 

для них особый интерес. 
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Финансовые показатели эффективности деятельности в раз-

личных субъектах малого бизнеса 

ПРЕДПРИНИМАТЕЛИ ВЛАДЕЛЬЦЫ ЗАЕМЩИКИ 

Анализ производствен-

ной деятельности 

Прибыльность Ликвидность 

коэффициент прибыль-

ности (по балансовой 

прибыли) 

ставка доходности соб-

ственного капитала коэффициент текущей 

ликвидности 

уровень рентабельности 

анализ текущих (опера-

ционных) затрат 

операционный рычаг 

сравнительный анализ 

ставка доходности капи-

тала 

прибыль на 1 сум соб-

ственных средств 

денежный приток  

повышение (снижение) 

цены продукции 

общая прибыль 

анализ инвестиционной 

стоимости бизнеса 

коэффициент быстрой 

ликвидности 

ликвидационная стои-

мость субъекта малого 

бизнеса 

характеристика денеж-

ных потоков 

Управление ресурсами Распределение прибыли Финансовый леверидж 

оборачиваемость активов 

управление оборотным 

капиталом 

оборачиваемость товар-

но-материальных запасов 

характеристика дебитор-

ской задолженности 

эффективность использо-

вания трудовых ресурсов 

текущая доходность 

коэффициент выплаты 

по процентам 

коэффициент покрытия 

соотношение прибыли 

(дохода) активов 

доля долга в активах 

доля долга в капитализа-

ции 

соотношение собствен-

ного и заемного капитала 

компромисс между рис-

ком и вознаграждением 

Доходность  Рыночные показатели Обслуживание долга 

ставка доходности акти-

вов 

ставка доходности по 

балансовой прибыли 

ставка доходности на 

базе текущей стоимости 

обоснование инвести-

ционных проектов 

денежный поток на инве-

стиции 

коэффициент-

цена/прибыль на 1 сум 

собственных средств мультипликатор денеж-

ных потоков 

соотношение рыночной и 

балансовой стоимости 

относительные измене-

ния цен 

коэффициент покрытия 

процентных выплат 

коэффициент покрытия 

долговых  обязательств 

анализ денежных пото-

ков 

Рис.1. Показатели, учитываемые при оценке деятельности субъекта малого бизнеса 
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При составлении рис.3 использовался текущий финансово- 

экономический анализ Хелферта [2].Исходя из используемых ис-

ходных данных различают виды подходов к оценке бизнеса субъек-

тов (рис.2). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Первый подход означает общий способ определения  стоимости 

субъекта и/или ее собственного капитала, в рамках которого исполь-

зуется один или более методов, основанных на сравнении данного 

субъекта с аналогичными уже проданными капиталовложениями. 

Второй подход означает общий способ определения  стоимости 

субъекта и/или ее собственного капитала, в рамках которого исполь-

зуется один или более методов, основанных на пересчете ожидае-

мых доходов. 

Третий подход означает общий способ определения стоимости 

субъекта и/или его собственного капитала, в рамках которого ис-

пользуется один или более методов, основанных непосредственно на 

исчислении стоимости активов за вычетом обязательств. 

Четвертый подход означает поэлементарную оценку субъекта. 

Общую стоимость объекта получают суммированием стоимостей 

всех его элементов. Применение затратного метода дает пессими-

стическую оценку объекта, однако в условиях, когда рыночная ин-

формация отсутствует, этот подход часто оказывается единственно 

возможным. 

Структура подходов и методов в оценке приведена на рис. 3.  
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Рыночный подход 
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Затратный подход 

Рис. 2. Подходы к оценке бизнеса субъектов 
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М
ет

о
д

ы
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о
д

х
о
д
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Методы рыночного 

подхода: 

-правило; 

-сравнение продаж; 

-мультипликатор 

«цена/доход субъ-

екта малого бизне-

са» 

Методы доходного 

подхода: 

-капитализатор чисто-

го дохода (мультип-

ликатор дохода); 

-избыточный доход; 

-дисконтированный 

поток наличности. 

Методы подхода на 

основе активов: 

-чистая балансовая 

стоимость; 

-чистая рыночная 

стоимость материаль-

ных активов; 

-стоимость замеще-

ния; 

.-ликвидационная 

стоимость; 

-стоимость воссозда-

ния. 

О
ц

ен
к
а 

и
м

у
щ

ес
тв

а 
су

б
ъ

ек
та

 

Рыночный или аналоговый подход 

основан на сравнении оценивае-

мого объекта с аналогами, ры-

ночная цена которых известна, и 

имеет следующую последова-

тельность: 

-изучение рынка и сбор инфор-

мации по сделкам с объектами-

аналогами; 

-проверка достоверности полу-

ченной информации; 

- сравнение оцениваемого объек-

та с каждым аналогом и выявле-

ние отличий; 

-расчет стоимости объекта путем 

корректировки цен аналогов. 
Доходный подход основывается 

на расчете будущих поступлений 

от эксплуатации объекта оценки 

и определением их текущей 

стоимости. При этом эффектив-

ность проекта определяется с 

помощью показателя чистого 

дисконтированного дохода 

При реализации затратного 

подхода (метод поэлементарной 

оценки) проводится: 

-анализ структуры объекта оцен-

ки и выделение его составных 

частей, по которым будет произ-

водиться оценка; 

- выбор наиболее подходящего 

способа для каждого элемента 

структуры объекта оценки и 

осуществление расчетов; 

-оценка накопленного износа 

элементов объекта оценки; 

-расчет остаточной стоимости 

элементов и суммарная оценка 

стоимости всего объекта; 

-накопленный износ определяет-

ся как уменьшение восстанови-

тельной стоимости, которое мо-

жет происходить в результате 

физического разрушения, мо-

рального устаревания, внешнего 

устаревания или комбинации 

этих источников. 

Рис.3. Показатели, учитываемые 

при оценке деятельности субъекта 

малого бизнеса. 
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В условиях быстрейшего проявления болезненных явлений в 

экономике, при оценке субъектов в зависимости от целей оценки 

искомой стоимости, поставленных условий, состояния самого объ-

екта, рекомендуется использовать сочетание нескольких методов, 

наиболее подходящих. 

Другим, более важным моментом также является то, что выбор 

необходимых методов для процесса оценки бизнеса субъекта, в це-

лях выявления преимуществ и недостатков, каждый их которых 

имеет подход и метод (см.: рис 4.). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Подходы к преимуществам и недостаткам методов оценки дея-

тельности субъектов малого бизнеса 

Преимущества Подходы Недостатки 

Рыночный Доходный 
Наполнения ак-

тивов 

Рыночный метод в ши-

роком смысле слова 

 

Может отражать ны-

нешнюю практику реа-

лизации (покупки) 

 

Может обеспечить при-

быль (доход) с учетом 

реальной деятельности 

Метод учитывает буду-

щие ожидания 
 

Учитывает рыночный 

аспект инновационного 

развития субъекта 
 

Учитывает экономиче-

ское устаревание 

 

Учитывает формирова-

ние сверхприбыли (до-

хода) 

Опирается на дейст-

вующие активы 

 

Пригоден для субъ-

ектов 

 

Способен активизи-

ровать деятельность 

субъектов 

Не адаптирован к новым 

явлениям; 

Нет учета будущих 

ожиданий; 

Требует изменения (по-

правок); 

Труднодоступность 

(данных, материалов). 

Прогноз трудоемкий; 

Часто носит вероятно-

стный характер. 

 

Часто не учитывает 

стоимость нематериаль-

ных активов; 

Статичен, не учета бу-

дущих ожиданий; 

Не рассматривает уров-

ни прибылей от дея-

тельности субъекта 

 

Рис. 4. Анализ преимуществ и недостатков методов оценки деятель-

ности субъектов малого бизнеса 
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Из рис.4 следует, что выход методов оценки от одного подхода к 

другому является одновременно частью выхода в другие методы 

оценки. 

Подходы к преимуществам и недостаткам методов оценки имеет 

все свойства, присущие финансово-экономическим системам: целе-

направленность, иерархичность, адаптивность и др. По подходу це-

ленаправленности методов оценки является самоуправляемый, т.е. 

является и управляющей и управляемой, т.е. подвергается анализу 

одновременно. Адаптивность является необходимым свойством в 

условиях воздействия постоянно изменяющихся, исключительно 

неустойчивых внешних факторов. Иерархичность проявляется в том, 

что подход к анализу является более высоким. Потому что такие ус-

ловия обеспечат однозначное увеличение стоимости субъекта [4]. 

Соблюдая эти моменты, субъекты малого бизнеса могут обеспе-

чить рост рентабельности как результирующего показателя эффек-

тивности деятельности без утраты стабильности финансово-

экономического состояния. 

В общих чертах, более упрощенно оценка бизнеса субъектов ма-

лого бизнеса – это оценка рыночной стоимости собственного капи-

тала или какой-либо ее части. Оценка стоимости какой-либо части 

субъекта малого бизнеса может рассматриваться как частный случай 

оценки. При этом следует учесть, что оценка бизнеса субъекта и 

оценка рыночной стоимости его имущества – это далеко не тождест-

венные понятия, так как оценка предполагает определение стоимо-

сти субъекта малого бизнеса для предпринимателя-собственника 

(который, предположим, решил продать свой субъект). 

Оценка производится на основе: 

- общей характеристики субъекта малого бизнеса, его истории и 

перспектив развития; 

- доли собственного капитала, привилегии и условия, количест-

венные характеристики, факторы, влияющие на контроль и согла-

шения, ограничивающие передачу прав; 

- финансовой информации о субъекте за предыдущие периоды; 

- активов и обязательств субъекта; 

- общей характеристики и текущего состояния субъекта, влияю-

щих на финансовые результаты в целом; 
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- оценки экономических факторов, оказывающих влияние на 

деятельность субъекта; 

- оценки состояния рынка капиталов как источника необходимой 

информации о возможных ставках дохода по альтернативным капи-

таловложениям. 

По нашему мнению, предпринимателям необходимо выполнить 

условия, при помощи которых стоимость субъекта любого уровня 

увеличивается: 

- прибыль должна расти, а субъект обязан зарабатывать в год 

больше, чем в среднем стоит его размещенный на рынке капитал; 

- необходимо, чтобы субъект смог выбрать наиболее выгодные и 

перспективные области бизнеса и направить туда свои средства, за-

крыв менее выгодные направления развития; 

- субъект должен получать и наращивать инвестиции. 

Стоимость бизнеса субъекта как показатель эффективности дол-

жен иметь следующие преимущества: 

- возможность сравнения на различных этапах развития его дея-

тельности, как и сравнения между собой различных субъектов мало-

го бизнеса; 

- возможность анализа источников роста стоимости бизнеса 

субъектов малого бизнеса, с выделением ключевых направлений 

роста; 

Итак, реальная стоимость субъекта и его бизнеса должна учиты-

вать способность его приносить прибыль, а цель современного 

предприятия заключается в постоянном увеличении капитала субъ-

екта малого бизнеса. 

Для повышения стоимости субъекта малого бизнеса, в частно-

сти, необходимо: 

- сформулировать долговременные цели; 

- уметь подготавливать и реализовывать стратегию своего их 

достижения; 

- более эффективно управлять собственными финансовыми ре-

сурсами; 

- минимизировать затраты; 

- усовершенствовать эффективность принимаемых решений; 

- создать благоприятный имидж; 
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- обеспечивать расширение доступа к финансированию и инве-

стициям; 

- внедрить инновационную идею в целях производства иннова-

ционной продукции, ориентированной на экспорт. 
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Существующая сегодня система управления ресурсами предпри-

ятий сферы услуг характеризуется серьезными изъянами прогнози-

рования и планирования, в особенности на местном уровне выпол-

нения планов и анализа показателей предприятий сферы услуг. 

Проблемы совершенствования методологии и методики анализа 

финансовых показателей в системе управления ресурсами  целесо-

образно решать на основе целого ряда наук: анализа хозяйственной 

деятельности, философии, высшей математики, финансов, менедж-

мента, статистики и др. Анализ показателей необходимо определить 

как один из важных элементов процесса управления ресурсами 

предприятий. 

Экономический анализ должен осуществляться на всех этапах 

хозяйственной деятельности различными органами финансового 

контроля: налоговыми, правовыми, органами контрольно-

ревизионной отрасли, аудиторами, финансовыми управлениями (от-

делами) головных предприятий. Например, налоговые инспекции по 

налогам и сборам  в приоритетном порядке проводят анализ: соби-

раемости налогов в бюджеты различных уровней, структуры нало-

говых поступлений, выполнения плана поступлений доходов по 

уровням бюджетной системы, задолженности в бюджетную систему 

по налоговым платежам и др. 

Проводимый анализ структуры отчислений плательщиками на-

логов и сборов в бюджет по Самаркандской области, начиная за 

2010 – 2015 гг. и за 9 месяцев 2016 г. показал относительный рост 

платежей [2]. Это свидетельствует о сокращении использования на 

местах различных форм зачетов, отсрочек, других неденежных спо-

собов зачисления налогов и сборов в местный бюджет. 

Аналитическая работа, проводимая в корпоративных предпри-

ятиях г. Самарканда, является принципиально новым направлением 

их деятельности. Она включает в себя ежегодное проведение экс-

пертизы и анализа технико-экономических обоснований текущих 

расходов, порядка и условий финансирования целевых программ, 

законодательных актов, договоров, информационно-аналитических 

материалов и т.д. При этом особое внимание уделяется обоснован-

ности доходов и расходов предприятий, объемов внутреннего и 

внешнего долга и убытков. По результатам проведенной аналитиче-

ской работы работниками финансово-экономической службы разра-
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батываются  предложения по устранению нарушений и отклонений 

в финансовых показателях, совершенствованию законодательной и 

нормативной базы, обобщению результатов исследований причин и 

последствий выявленных отклонений в процессе формирования до-

ходов и расходования средств предприятий. 

Экономическое  содержание анализа финансовых показателей 

предприятий можно определить как системное, комплексное изуче-

ние обоснованности составления и исполнения бизнес-плана пред-

приятий, расчет и обобщение влияния отдельных факторов на эти 

результаты с помощью различных приемов и методов. Методика 

анализа финансовых показателей во многом зависит от стоящих пе-

ред ним задач и определяется его предметом и содержанием [1]. Не-

разрывна связь анализа финансовых показателей с анализом дина-

мики и структуры баланса финансовых ресурсов, поскольку послед-

ний, кроме финансовых ресурсов, включает денежные средства, 

кредитные и другие ресурсы, поступающие из различных источни-

ков. 

Важнейшими требованиями, предъявляемыми к анализу финан-

совых показателей при проведении контрольно-аналитической рабо-

ты, должны являться – комплексность, действенность, оператив-

ность, конкретность. Анализ, основанный на изучении широкого 

круга показателей, позволяет выявить факторы, оказывающие влия-

ние на эффективность управления финансовыми ресурсами пред-

приятий. Это требование к анализу, а также его оперативность яв-

ляются основополагающими и при контроле финансовых показате-

лей, поскольку позволяют установить размеры влияния тех или 

иных нежелательных явлений на результаты и разработать конкрет-

ные предложения по их устранению. 

В свою очередь, объективность и документальная обоснован-

ность анализа прибыли (дохода) и затрат предприятий во многом 

могут достигаться благодаря контролю финансовых показателей, 

проверки их достоверности и взаимоувязки на всех стадиях его про-

изводственной деятельности. 

Необходимо отметить, что анализ показателей предприятий име-

ет свою специфику, обусловленную особенностями и основными 

задачами, стоящими перед ним. Анализ обеспеченности ресурсами и 
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мощностями инфраструктуры ряда субъектов свидетельствует о 

тенденции к ее снижению на протяжении последних пяти лет. 

Комплексный анализ финансовых показателей предприятий пре-

дусматривает систематическое изучение влияющих на них факто-

ров. В настоящее время нет единых критериев классификации ана-

лиза финансовых показателей по видам. Данный вопрос очень ва-

жен, поскольку представляется базовым при определении «доста-

точного» и «необходимого» объема исходной информации и «ре-

зультативности», «объективности» данных анализа финансовых по-

казателей. 

Аудиторами может проводиться также анализ финансовых пока-

зателей, их влияния на эффективность управления финансовыми 

ресурсами предприятий. Детальный анализ показателей и т.п. осу-

ществляется в рамках ведомственного анализа. Различия в задачах, 

объектах и формах контроля, осуществляемых контрольно-

аналитическими работниками, предполагают их систематизацию в 

целях обеспечения достоверности, взаимосвязанности, объективно-

сти, действительности анализа финансовых показателей. 

В зависимости от этапов финансового анализа при формирова-

нии финансовых  бизнес-планов проводится анализ ожидаемых ре-

зультатов затрат за отчетный и предшествующий периоды, позво-

ляющий выявить отклонения в аналитических показателях  и преду-

смотреть их изменение при разработке финансового бизнес-плана на 

следующий год. 

Комплексный анализ охватывает все источники прибыли (дохо-

да) и направления затрат, их распределение, позволяет определить 

влияние различных факторов (организационных, правовых, финан-

сово-экономических, социально-значимых) на уровень выполнения 

бизнес-плана. 

В одной группе с комплексным анализом стоит анализ тематиче-

ский. Последний широко применяется в ходе организационной ра-

боты предприятий, поскольку позволяет изучить вопросы полноты 

формирования и распределения прибыли (дохода), целевого исполь-

зования средств, соблюдения норм и др. 

Назначение анализа финансовых показателей в системе управ-

ления финансовыми ресурсами, классификация видов анализа исхо-
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дя из его целей, задач, позволит аргументировать необходимость 

унификации системы аналитических таблиц. 

Совершенствование процесса управления всеми финансовыми 

ресурсами предприятий предполагает: 

-закрепление в нормативных актах обязательного проведения 

анализа финансовых показателей по системе унифицированных ана-

литических таблиц, установление жестких сроков этого анализа; 

-систематизацию видов анализа финансовых показателей; 

-проведение анализа финансовых показателей наряду с их внеш-

ним аудитом. 

В современных условиях порядок проведения анализа использо-

вания финансовых ресурсов за отчетный период может включать 

характеристику: 

-выполнения финансовых показателей по прибыли (доходам) и 

затратам, а также причин повлиявших на перевыполнение (недовы-

полнение) плана по прибыли (додам) и недофинансирование затрат; 

-недостатка финансовых ресурсов и причин его возникновения, 

влияния недофинансирования плановых затрат и перевыполнения 

плана прибыли (доходов) на размер убытка (недостатки средств); 

-причин прироста (снижения) прибыли (доходов) и налоговых 

платежей в бюджет, определение влияния различных факторов; 

-причин, не позволивших направить дополнительно полученные 

прибыли (доходы) на погашение обязательств по государственному 

бюджетному долгу; 

-денежного финансирования защищенных статей затрат (в т.ч. 

заработную плату); 

-величины капитальных вложений, направляемой на пополнение 

основных фондов  (на инновационное развитие) и темпов ее роста 

(снижения) по сравнению с предыдущим годом; 

-текущей задолженности по обязательным платежам в бюджет и 

по кредитам коммерческих банков и т.д. 

Таким образом, только при комплексном, оперативном, дейст-

венном анализе финансовых показателей можно добиться реальных, 

качественно новых изменений, как в структуре финансовых ресур-

сов субъектов, так и в порядке их формирования, распределения и 

использования, выработки приоритетов эффективности управления 
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финансовыми ресурсами субъектов всех уровней, в частности, пред-

приятий сферы услуг. 
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В условиях глобализации экономики и формирования более ци-

вилизованных рыночных отношений одним из условий стабилиза-

ции финансов экономики является улучшение денежно-кредитной 

политики страны. В этом отношении страны СНГ находятся на од-

ном из ответственейших этапов своего развития. Судьба их, прежде 
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всего, зависит от положения в экономике в условиях глобализации, 

обусловленного созданием системы межгосударственных финансо-

во-кредитных связей. А они ныне не радуют. Имеет место расстрой-

ство межгосударственных финансово-кредитных связей, нарастают 

дефицит бюджета, спад производства, разрыв хозяйственных связей, 

рост ставки рефинансирования, рост цен, которые самым прямым и 

далеко не лучшим образом сказались на состоянии экономики. На 

определенных этапах реформирования  экономики, в частности 

1997-1999 гг. и 2007-2008 гг. положение осложнялось под воздейст-

вием инфляции. Следовательно, обстановка, сложившаяся за выше-

указанные годы, сказалась и на нынешней обстановке, характери-

зующейся глубоким дефицитом бюджета (за исключением Респуб-

лики Узбекистан), политической нестабильностью, в частности Ук-

раине, Молдавии, Киргизии не внушает оптимизма. Положение отя-

гощается закрытой денежной политикой Центрального банка, в ча-

стности РФ, которая привела не только к увеличению денежной 

массы в РФ, но и оказала влияние на денежно-кредитную политику 

стран содружества, изъявивших желание  укрепить платежеспособ-

ность собственной валютной политики, но и к ее большому нагнета-

нию при помощи инфляционных факторов. В этих условиях у стран 

с переходной экономикой, имеющих такие экономические связи с 

РФ, есть надежда на принятие каких-либо реальных мер, способных 

стабилизировать развитие экономики стран СНГ в целом. На наш 

взгляд меры, способные стабилизировать развитие экономики пред-

ставляют собой совершенно беспочвенные ожидания. Необходимо 

отдавать себе отчет в том, что и финансово-рыночные отношения и 

стереотипы поведения хозяйствующих субъектов инерционно оста-

лись прежними, даже применение «одиночных» финансово-

рыночных механизмов и денежно-кредитного регулирования в по-

сткризисный период не приносит ожидаемых результатов. Поэтому 

вхождение в формирующиеся финансово-рыночные отношения со-

пряжено для экономики стран СНГ с большими проблемами. 

В этих условиях спасение экономики стран СНГ связано со ста-

новлением единой интеграционной финансово-рыночной системы. 

Одной из причин медленного становления единой интеграционной 

финансово-рыночной системы является, порой, ее «нецивилизован-

ный» характер, так как пока не создан тщательно спланированный и 
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управляемый метод, государственный финансово-кредитный меха-

низм, который можно было бы принять полностью, без колебаний и 

сомнений. Правительство стран СНГ по прежнему не только не мо-

жет предвидеть ближайших последствий затянувшегося кризиса, но 

и постоянно опаздывает с принятием решений, следуя за событиями, 

а, не опережая их. Подчас из всех альтернативных решений выби-

раются те, которые больше всего соответствуют особенностям ре-

гиональных методов хозяйствования. Все это происходит, потому 

что многие еще продолжают жить иллюзией, что специфические 

территориальные и региональные методы хозяйствования способны 

как-то направить кризисные положения и создать условия, более 

благоприятные для становления единых финансово-рыночных от-

ношений в глобальном пространстве. Эта иллюзия за последние два 

года посткризисного периода привела к большим социальным и 

экономическим потрясениям: объем производства постоянно падает 

(в частности в Украине, РФ, Киргизии), зарплата обесценивается, 

сложившиеся торгово-экономические отношения между странами 

независимых государств нарушены, товарный рынок опустошается, 

более того ухудшилась структурная подготовленность экономики 

стран СНГ к рынку единого макроэкономического пространства. 

Тем не менее, рассматривая недостатки в организации финансово-

рыночных механизмов, следует выделить те из них, которые обу-

словлены их принципами и те, которые связаны с конкретными пу-

тями реализации выбранной модели, способными стимулировать 

экономику. Вообще даже на нынешних этапах развития экономики 

идеальной модели финансово-рыночных отношений не имеет свои 

вполне реальные и бесспорные достоинства: ориентация на единое 

экономическое пространство, на единой системе налогообложения: 

регламентация затрат в соответствии с нормативами; четкая органи-

зационная структура единой финансово-кредитной системы, позво-

ляющая эффективно использовать ресурсы в финансовой стабилиза-

ции экономики, другое дело, что далеко не все заложенные в модели 

финансово-рыночных отношений возможности удалось реализовать, 

во многом это было обусловлено почти полным отсутствием единой 

системы управления финансово-рыночными отношениями. 

Итак, нужно четко себе представлять, что от рыночной модели 

хозяйствования можно ожидать обязательного формирования еди-
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ной системы управления финансово-рыночными отношениями. На 

наш взгляд, главное /и, следовательно, на это нужно направить уси-

лия /-включение экономики стран СНГ в единый финансово-

рыночный механизм регулирования. И это совсем немало.  

Существует много и других проблем, связанных с развитием 

финансово-рыночных отношений в экономике. Но и в самой эконо-

мике происходят внутренние финансово-рыночные реформы, олице-

творением которых является механизм создания экономического 

пространства на территории стран СНГ и системы межгосударст-

венных расчетов. Это одна  из болевых точек при разрешении эко-

номических проблем стран СНГ. И здесь, думается, уместно изучить 

и использовать опыт стран Европейских сообществ, активно веду-

щих поиск путей создания единой системы хозяйствования, регули-

рования экономики, таможенного союза и т.п. 

Общие фундаментальные принципы, доказывающие ценность 

единого рынка важнее для стран СНГ, где степень взаимозависимо-

сти производства до сих пор остается очень уязвимой. Следователь-

но, общий рынок действительно может потребовать введения общей 

валюты. Не секрет, что единая денежная единица, на наш взгляд бо-

лее полно может раскрыть преимущества экономической интегра-

ции, хотя и есть различные концепции, касающиеся модели регули-

рования массы и знаков подобных денежной единицы. 

Если же говорить о наиболее приемлемой форме организации 

денежного обращения СНГ, то здесь действительно возможны ре-

альные подходы, для чего, прежде всего, необходимо очертить круг 

государств. 

Несомненно, что даже если будут вводиться различные, но более 

устойчивые национальные денежные единицы, совершенно необхо-

димо создать  многостороннюю систему урегулирования взаимных 

задолженностей, возникающих в результате движения товарных по-

токов между странами. Если страны СНГ будут стремиться к урегу-

лированию проблемы в каждом конкретном случае на двусторонней 

основе, то можно получить очень громоздкую и неэффективную 

систему. В этом отношении предвидится создание так называемого 

единого платежного пространства. При наличии различных денеж-

ных единиц, но единой платежной и кредитной системы урегулиро-

ванию подлежали бы лишь чистые остатки, сохранившиеся после 
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проведения взаиморасчетов двусторонних задолженностей стран 

участниц соглашения. Причем, до определенного уровня погашения 

долго можно осуществлять в национальной валюте. При превыше-

нии задолженности установленного предела расчеты можно было бы 

проводить в долларах США. Если же валютные запасы какой-либо 

страны не позволяет погасить долг в полном объеме, тогда можно 

будет использовать механизм кредитования с прогрессивной шка-

лой. 

Итак, в условиях глобализации необходимость перемен в финан-

сово-рыночном механизме стран СНГ, функционирующем еще не в 

полностью восстановленном едином экономическом пространстве, 

адекватном Евросоюзу, назрела давно и мало у кого вызывает со-

мнения. Создание единого финансово-рыночного механизма регу-

лирования означает, прежде всего, укрепление экономических свя-

зей между хозяйствующими субъектами, стремящимися к свободе 

действий; созданию единой налоговой политики; разработке анти-

инфляционной программы; созданию условий для межгосударст-

венных расчетов с последующим созданием платежного союза, в 

рамках которого курс национальной валюты каждой страны-

участницы определялся бы до валютной корзины: создание базы для 

осуществления прогнозов; построение договорной системы, регули-

рующей движение цен, доходов, денежной массы и позволяющей 

ввести управляемую инфляцию. 

Касаясь последнего, стоит отметить, что страны СНГ в едином 

экономическом пространстве в состоянии развиваться на основе 

производственного подхода, его нормального распределения и без 

инфляции, или в результате неадекватного распределения дохода 

она будет создавать большие или меньшие объективные условия для 

возникновения инфляции. Инфляция действительно может оказать 

влияние на социально-экономическое развитие в целом или отдель-

но взятое государство. Инфляция и ее характерные черты заключа-

ются в том, что она как внутренний процесс, который развивается в 

рамках существующей экономической системы. Отсюда следует, 

что, инфляция, как и экономический аспект реформы не является 

никаким нашим крупным открытием. Они требуют только комплек-

са мер, которые любое общество должно предпринимать в тех или 

иных ситуациях. Инфляция требует проведения быстрейших эконо-
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мических реформ, ибо инфляция вызывает реформу направления на 

обеспечение переходов от экстенсивных к интенсивным методам 

хозяйствования, от традиционного производства  к инновационному, 

за более высокую производительность труда, более высокую эконо-

мичность, более высокую конкурентоспособность в международном 

разделении труда, более стабильную экономику, за конвертируе-

мость национальной валюты и т.д. Из таких мер, какую бы трудную 

задачу для нас ни составило бы их решение, не следует делать ника-

кого пугающего нас вывода, так как в реализации этой экономиче-

ской реформы мы должны добиться успеха, если мы хотим идти 

вперед и если в тоже время хотим создать основу для нашего даль-

нейшего развития финансово-кредитных отношений, в целях стаби-

лизации экономики. 

Наконец, одна из важнейших проблем, которую предстоит ре-

шить, это преодоление противостояния Правительств стран СНГ, 

максимальное усиление их позиций в выборе единой модели выхода 

из кризиса (если это будет иметь место в экономической жизни 

стран) и стабилизации финансового положения экономики. Но здесь 

сразу следует оговориться, что преодоление противостояния может 

служить определяющим  моментом в развитии экономики стран 

СНГ. 

С нашей точки зрения, в сложившихся условиях наиболее пол-

ным является совпадение интересов всех сторон, что может быть 

обеспечено лишь при совместной разработке странами СНГ дейст-

венных мер по выходу из кризиса и нынешнего инфляционного пи-

ка. В жестком экономическом мире, в который мы входим, выйти из 

кризиса поодиночке невозможно, не устоять. Опыт стран Евросоюза 

или G-20 подтверждает это. 
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Для обеспечения высококачественного учебного процесса 

(включая дистанционный) с контингентом узкопрофильных специ-

альностей нужны (как это ни парадоксально на первый взгляд) спе-

циальные межотраслевые и даже межвузовские филиалы кафедры 

широкого профиля по важным национально-рыночным хозяйствен-

ным проблемам, находящиеся на стыке наук и широко осуществ-

ляющих интеграцию различных научных направлений, нужны также 

филиалы кафедр для ведущих организаций Республики. Подобные 

кафедры в целях разрешения межотраслевых научных проблем 

должны объединять высококвалифицированных специалистов раз-

ного профиля, как штатных, так и в большей части, совместителей, 

причем не только местных, но и иногородних. Однако ни в коем 

случае не следует навязывать ученым одного профиля преподавание 

другого профиля, даже пагубно, если ученый одного профиля явля-

ется научным руководителем специалистов другого профиля. Сле-

дует отметить, что ныне на практике часто встречается такое явле-

ние, например, физик по базовому образованию, является руководи-

телем темы экономического направления, ученый по экономической 

теории, статистике, информатике часто берет на себя ответствен-

ность научного руководителя отрасли науки по менеджменту, мар-

кетингу, финансам и кредиту и др.  

При этом ясно одно, субъективные подходы у нас приводят не к 

развитию научных навыков, а наоборот, приводят к сужению ре-

зультатов научных навыков, торможению развития социально-
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экономического прогресса, плагиату, утрате высокого авторитета 

ученого и т.п. Следовательно, все это требует принципиального 

подхода к модернизации всего, как организационного, так и учебно-

го процесса, выражающегося в интеграции различных наук с прак-

тикой и, что особенно важно, для всех видов кадрового потенциала – 

вузовского, отраслевого и академического.  

Специфика центра переподготовки и повышения квалификации 

кадров должна проявляться и в том, что состав кафедры и ее руко-

водителя необходимо, на наш взгляд, комплектовать лишь из высо-

коквалифицированных специалистов, имеющих большой опыт прак-

тической работы и профессоров, обладающих большой культурой 

поведения, а не случайных специалистов, далеких от фундаменталь-

ных научных исследований, не отличающих экономические явления 

от прикладных и искусственно делающих вид, что они заслуживают 

«незаслуженного» авторитета коллектива. Приход таких лиц в вы-

шеуказанный центр может привести не к модернизации учебного 

процесса, а к росту затрат как финансовых, так и моральных. Не 

считаться с этими затратами, значит, не считаться с наукой. 

В связи с рассматриваемым вопросом, нельзя не заметить того, 

что не может быть действительно эффективным учебный процесс, 

ориентированный на формирование специалистов будущего без на-

учной основы. Это условие крайне важно и для образования специа-

листов курсов повышения квалификации, которые не дают требуе-

мых результатов, если учебный процесс не будет вестись на уровне, 

диктуемом лучшими достижениями науки. Чтобы обеспечить такой 

уровень, возможно применение самых разнообразных форм: филиа-

лы на разных уровнях, решающих фундаментальные или приклад-

ные научные проблемы, применительно к взаимодействию различ-

ных сфер экономики; создание временных исследовательских кол-

лективов по выполнению на основе соответствующих заявок кон-

кретных прикладных и теоретических работ с широким привлечени-

ем совместителей, как в период их обучения, так и вне его. 

Профессорско-преподавательский состав, вовлеченный в работу 

в центрах переподготовки и повышения квалификации, должен вес-

ти большую научную работу, в том числе  и вместе со слушателями-

специалистами. Для этого целесообразно модернизировать оплату 

работы в сторону увеличения ее соотношения с учебной работой, 
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ибо их возможность ограничена безусловной необходимостью  вы-

полнять учебную нагрузку. Как выйти из такой ситуации? Безуслов-

но, по пути теснейшей интеграции ВУЗов с производством и наукой. 

Это позволит передать специалистам практикам часть учебных заня-

тий, перенести непосредственно часть нагрузки на хозяйствующие 

субъекты. В таких условиях, на наш взгляд, преподаватели ВУЗов, 

особенно, профессора, смогут выполнять в освободившееся время 

большой объем научной работы. Она войдет в плоть и кровь всего 

учебного процесса, преобразовав его, в, действительно научный. 

Занятия в центрах переподготовки и повышения квалификации 

должны вестись особенно мобильно, что обусловит необходимость 

быстрой смены программ, всевозможных методических указаний, 

учебных пособий, лекций и т.п. При этом представляется целесооб-

разным закрепить, в частности, за центром определенную долю объ-

ема печатных изданий ВУЗа. Целесообразно также присвоить в це-

лом отдельным их специализациям статус научного учреждения. 

Большие центры должны иметь при себе и аспирантуру, магистра-

туру, причем более высокого ранга для высококвалифицированных 

специалистов, ответственных работников соответствующих органи-

заций, для слушателей, показавших себя с лучшей стороны. При та-

ком центре, если имеются требующиеся для этого условия, следова-

ло бы создать и специализированный Совет по защите кандидатских 

и докторских диссертаций. Наряду с этим, следует отметить, что 

доктора наук, профессора с большим опытом работы, на наш взгляд 

должны повышать свою квалификацию не в отечественных центрах 

переподготовки и повышения квалификации кадров, а в зарубежных 

странах, или проходить стажировку в корпоративных предприятиях. 

Кроме того, завершающий этап обучения необходимо организовать 

не путем организации защиты выпускных квалификационных работ 

(дипломных, рефератов, экзаменов), а путем переподготовки и пуб-

ликации научных статей, разработки конкретных рекомендаций (или 

предложений) по совершенствованию исследуемой проблемы. Кад-

ры, обучающиеся по конкретной специальности в центрах перепод-

готовки и повышения квалификации не должны быть загружены 

предметами, связанными с изучением педагогических методов обу-

чения (за исключением обучающихся педагогического направле-

ния), а должны быть загружены навыками знаний адекватных спе-
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циальностей развитых стран, не следует аттестовать их методами 

сдачи экзаменов, защиты научных работ, или тестов, а аттестовать 

результаты конкретных научных работ, признанных специалистами, 

научными работниками других стран. Это очень важно. 

Приоритетом для центра должен стать также принцип обяза-

тельности, согласно которому определенный состав работников 

(даже совместители), обязан в отведенные сроки повышать сою ква-

лификацию в авторитетных отечественных или зарубежных центрах 

переподготовки и повышения квалификации, чтобы пройти стажи-

ровку по адекватным им специальностям. 

Учеба в центрах переподготовки и повышения квалификации 

кадров должна быть осознанной со стороны каждого специалистом с 

точки зрения необходимости роста квалификации, условий увеличе-

ния личного вклада в повышение эффективности конкретной отрас-

ли экономики. Только так могут сложиться предпосылки формиро-

вания специалиста нового профиля активно сопричастного, начер-

танным первым Президентом Республики Узбекистан И. Каримо-

вым, главным целям демократизации и обновления общества, ре-

формирования и модернизации страны [1]. 

Это процесс, с вытекающими, прежде всего, задачами, стоящими 

перед центром переподготовки и повышения квалификации: озна-

комлением слушателей-специалистов с последними достижениями 

науки и практики, выработкой более творческого подхода к делу, 

способности решать конкретные, фундаментальные и прикладные 

проблемы, оптимально сочетать достижения науки и практики, про-

являть предприимчивость и инициативу [2]. Необходимо, чтобы 

рост обновления знаний опережал рост обновления производства и 

создавал достаточный задел для его постепенной модернизации. 
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Глобализация экономики любого государства требует карди-

нальных изменений в построении хозяйственной деятельности субъ-

ектов экономической системы. В условиях глобализации, становится 

необходимым по-новому взглянуть на процессы экономического 

развития стран, учитывая интересы всех субъектов хозяйствования. 

При этом, разумеется, остается актуальным вопрос о стратегии раз-

вития предприятий. Это не что иное, как результаты инновационной 

активности деятельности, итог инновационного развития конкрет-
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ных предприятий, приносящий им тем больше доходов, чем выше 

новизна предлагаемых решений. Инновационная активность пред-

приятия зависит от многих факторов, главными из которых является 

рентабельность ведения хозяйства и конкурентоспособность. В на-

стоящие дни инновационная активность есть суть внутреннего со-

стояния предприятия. Конкурентоспособность предприятий напро-

тив является отражением внешней среды, которой оно управлять в 

явном виде не может, однако, способно оказывать на нее влияние 

через повышение своей инновационной активности. Отсюда следу-

ет, что для повышения конкурентоспособности, инновационные 

предприятия становятся одним из основных факторов построения 

стратегии управления его деятельностью. 

Инновация является непременным составляющим элементом 

бизнес-процесса для предприятий, наиболее успешно действующих 

в конкурентной среде. В образцовом будущем при этом существует 

определенная цепочка: конкурентоспособность товара → конкурен-

тоспособность предприятия → конкурентоспособность отрасли → 

конкурентоспособность страны. Данная схема и определяет разви-

тость и рентабельность предприятий. В связи с этим в разряд перво-

очередных выходит построение стратегии инновационного развития 

и финансовая поддержка требуемого уровня конкурентоспособности 

предприятий и методов управления последнего. 

Ныне стало недостаточно иметь только высокое качество по-

ставляемого на рынок товара (услуг), чтобы быть конкурентоспо-

собным на рынке. Для потребителей существенную роль, наряду с 

высоким качеством, играют такие факторы, как конкурентоспособ-

ность товара в целом, высокий технический уровень производства и 

управления, имидж предприятия, товарно-бытовые возможности 

предприятия и т.п. При этом следует отметить, что потребители час-

то отдают предпочтение не столько качеству продукции (товара) и 

не только его конкурентоспособности, сколько конкурентоспособ-

ности предприятия, производившему продукт (товар). Отсюда вывод 

– в настоящее время спрос на тот или иной продукт (товар) особенно 

наукоемкий, во многом зависит не только от его качества и конку-

рентоспособности, но и в большей степени определяется конкурен-

тоспособностью предприятия-производителя этой продукции или 

товара. 
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Итак, чем выше конкурентоспособность предприятий, тем выше 

эффективность его деятельности и платежеспособность населения. 

Следовательно, проблема обеспечения и повышения конкурентоспо-

собности предприятий в условиях усиления конкуренции – это не 

только одна из самых значимых и архиважных задач в условиях гло-

бализации экономики, но из-за межотраслевого ее характера слож-

ных для решения. 

Это доказывает нам, прежде всего, то, что вопросы построения 

стратегии и инновационного развития и финансовая поддержка кон-

курентоспособности не только признавались более актуальными, но 

и то, что этому направлению уделялось недостаточно внимания. Ос-

новной акцент был сделан на изучении и обеспечении качества и 

конкурентоспособности продукции (товара). Однако при этом дан-

ные вопросы рассматривались, в основном, с точки зрения выхода 

на внешний рынок под большим стимулирующим воздействием. 

Используемые для решения задач, связанных с конкуренцией на 

внешнем и даже внутреннем рынках, многие методы управления, 

требуемого эффекта не давали, что связано, как правило, с отсутст-

вием достаточной инструментальной финансовой поддержки при 

выработке инновационных решений. 

Между тем, перед предприятием остро встает задача достижения 

и удержания конкурентного преимущества в условиях высокой ди-

намики деловой среды, что актуализирует вопросы построения стра-

тегии инновационного развития предприятий. 

В связи с этим рассмотрим теоретическую базу финансовой под-

держки требуемого уровня конкурентоспособности инновационных 

предприятий, уточним само понятие конкуренции, достигаемое пу-

тем обеспечения гибкости системы управления. В этой парадигме 

сформулируем его следующим образом: «конкуренция – это сопер-

ничество между поставщиками товаров и услуг в борьбе за долю 

рынка». Понятие «конкурентоспособность» тесно связано с поняти-

ем «конкуренции». Под конкурентоспособностью подразумевается 

способность выдерживать конкуренцию, противостоять конкурен-

ции. Конкурентоспособность любого инновационного продукта (то-

вара) может быть определена не только в результате его сравнения с 

другой продукцией (товаром), но и определена в зависимости от 

энергии информации и других ресурсов, в частности, финансов, по-
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ступающих извне. Отсюда, решающее значение для  конкурентных 

инновационных предприятий является и умение приспосабливаться 

к изменениям во внешней среде, характеризующимся в условиях 

инновационного развития большой гибкостью и динамичностью. 

Она отражает отличие данного продукта (товара) от продукта (това-

ра) конкурента по степени удовлетворения конкретной потребности 

с учетом новой парадигмы, стратегии развития и тактики поведения 

предприятий. Определяет это то окружение, в котором оно функ-

ционирует. 

Данные понятия имеют непосредственное воздействие в обеспе-

чении конкурентоспособности инновационного предприятия. Так, 

для успешной борьбы с конкурентными силами руководитель дол-

жен разработать такую стратегию финансовой поддержки требуемо-

го уровня конкурентоспособности предприятий, которая: 

-оградила бы предприятие от действия конкурентных сил, пред-

ставленных в исследованиях М.Портера [1]; 

-способствовала бы принятию  мер по финансовой стабильности; 

-повышала бы эффективность распределения ограниченных ре-

сурсов; 

-способствовала бы стимулированию экспорта; 

-обеспечила бы создание безопасной позиции; 

-строила бы принципы и механизмы хозяйствования, способные 

приспосабливаться к изменениям во внешней среде, характеризую-

щимся большой гибкостью и динамичностью. 

В связи с этим, можно утверждать, что построение конкурентной 

стратегии должно состоять из деловой инновационной активности, 

которую она использует для привлечения потребителей, сопротив-

ления конкурентному давлению и укрепления своих рыночных по-

зиций. Построение стратегии инновационного развития предприятия 

в контексте конкуренции должно содержать наступательные и обо-

ронительные действия и делать упор на те из них, которые оправда-

ны рыночными условиями. 
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Послевузовское образование отражает одно из конкретных на-

правлений претворения в жизнь основного положения Националь-

ной программы по подготовке кадров [2], а также Закона Республи-

ки Узбекистан «Об образовании» [1]. Этим законом впервые преду-

сматривается создание единой системы непрерывного образования, 

начиная с дошкольного воспитания и кончая повышением квалифи-

кации и переподготовкой специалистов. Все звенья этой системы 

сомкнуты и образовывают единство. Что касается последнего – по-

слевузовского обучения, то есть встают особые сложные специфи-

ческие задачи. Дело не только в том, чтобы обеспечить ее «состыко-

вочку» с предшествующей вузовской подсистемой и с потребностя-

ми конкретной сферы экономики, но и в том, что указанное звено 

как таковое еще не сформировалось, потому что кадры, занятые 

подготовкой и переподготовкой специалистов еще достаточно ши-
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роко не осмыслили навыки науки и практики, обусловленные мо-

дернизацией социально-экономической жизни страны, нововведе-

ниями западного образца, которые внедрены или находятся на этапе 

внедрения в отечественную экономику. В целях решения принципов 

данной проблемы, следует создать на модернизированной основе 

единую государственную и негосударственную систему переподго-

товки и профессионального роста кадров. Необходимо перейти от 

сложившегося порядка периодического повышения их квалифика-

ции к системе непрерывного, оперативного пополнения и обновле-

ния их знаний. Должно стать непреложным правилом, чтобы каж-

дый работник определенную часть времени в течение дня, недели, 

месяца и года посвящал повышению квалификации при помощи 

дистанционной формы связи. Только при помощи модернизации 

методов связи при дистанционной системе связи можно будет мо-

дернизировать формы обучения, то есть овладеть современными 

достижениями науки, техники, культуры, передового отечественно-

го и зарубежного опыта. [3] Проблема модернизации послевузовско-

го образования сложна и многогранна и ее невозможно рассматри-

вать в пределах одной научной статьи. Мы ограничиваемся лишь 

освещением ряда факторов модернизации, предопределяющих 

учебный процесс и не затрагиваем вопросы самого послевузовского 

учебного процесса. При этом мы исходим из того, что центральную 

роль в послевузовском обучении призваны сыграть ВУЗы. Именно 

система переподготовки кадров должна базироваться на теснейшей 

интеграции ВУЗов с производством и наукой, ибо ВУЗы ответст-

венны за обеспечение высокого качества послевузовского обучения, 

а субъекты экономических сфер – за частичное возмещение затрат 

на это образование. 

Продолжающийся период реформирования ВУЗов готовят спе-

циалистов по конкретным направлениям образования. Например, 

«Финансы», «Банковское дело», «Налоги и налогообложение», 

«Страховое дело» и др. Но эту направленность деятельности ВУЗа 

не следует механически переносить на их подразделения, занятые  

повышением квалификации специалистов. Как правило, практиче-

ская работа ставит их в более узкие конкретные направления науки, 

техники, производства, превращая их в более узкоспециализирован-

ных специалистов. Послевузовское обучение должно дать им углуб-
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ленные знания в относительно узких конкретных областях подот-

расли (надсистемы). 

Рассмотрим типовой пример. В СамИЭС имеется направление 

образования «Банковское дело». Дисциплина «Деньги, кредит, бан-

ки» изучается на втором курсе в два семестра, на нее отведено 112 

часов. За это время студентам даются знания не только по общеме-

тодологическим основам теории денег, кредита и банков, но по 

принципам организации денежного обращения и т.п. Что касается 

предмета «Сберегательное дело», изучаемого на IV курсе, студенты 

лишь получают навыки знаний в области сбережения населения на 

уровне АК «Народном банке». Даже после прохождения производ-

ственной или предвыпускной квалификационной работы студенты 

не могут получить специальность широкого профиля и способны 

работать во всех специализированных банках, не говоря уже о дру-

гих финансовых институтах, т.е. управление финансов, налоговой 

инспекции, страховые организации и т.д. Однако, в своей работе, по 

завершении обучения, эти выпускники становятся специалистами 

прежде всего в конкретных областях коммерческого банка: кредит-

ного отдела, спецчасти и др. Однако «банкиров» - узкопрофильных 

специалистов не интересуют не столько коммерческие банки вооб-

ще, сколько его совершенствование по отдельным частным направ-

лениям, исходя из проблем, финансовых услуг и перспектив разви-

тия. Такого же ряда сдвиги в интересах происходят и у других спе-

циалистов бакалаврского образования. На курсах переподготовки и 

повышения квалификации, к великому сожалению отсутствует спе-

циализация «Банковское дело», например, в АКБ «Агробанк», АКБ 

«Савдогар», АКБ «Микрокредитбанк» и т.д. и т.п. слушатели не мо-

гут изучить курс «Проблемы банковского дела» с учетом конкретно-

го банка. В отсутствии концентрированного обучения и состоит од-

но из непринципиальных отличий послевузовского образования от 

западного вузовского. К слову следует отметить, всемасштабные 

аттестации специалистов, которые проводятся по инициативе выс-

ших органов управления, без того отрицательно сказываются на 

профессиональном росте специалистов. Например, специалистов 

банкир, не выдержав аттестацию, понижается в должности. Новая 

должность, не смотря на понижение, тоже требует определенного 

уровня знаний, что не аттестованный может не знать. Оставаясь без 
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работы, такому специалисту практически не приходится трудоуст-

роиться в финансовое управление, налоговые инспекции, страховые 

организации и др., даже в качестве финансиста или экономиста про-

изводственных предприятий. Потому что на новом рабочем месте 

они не знают, какую технологию внедрить для того, чтобы получить 

максимальную прибыль. При этом работодатель, прежде всего, учи-

тывает, что для разработки новых идей необходимы квалифициро-

ванные кадры, ибо профессиональный кадр конкретной сферы не 

может заменить труда другого непрофессионального специалиста. 

Замена одного рабочего места другим, будет требовать регулярного 

прохождения курсов подготовки и обучения, продолжающиеся от 

двух до четырех лет, только в это время они могут приобрести необ-

ходимую квалификацию. Даже после окончания курса обучения по 

новым направлениям ныне требуется соответствующая компетенция 

выпускников, что проверятся работодателями и представителями 

профсоюзов. 

Новая инициатива в области повышения квалификации специа-

листов ВУЗов может стать шагом в направлении создания лучше 

обученной, лучше подготовленной и более гибкой рабочей силы. 

Однако, чтобы она достигла поставленной цели в полном объеме, 

необходимо внести в нее существенные дополнения. Ответствен-

ность за организацию обучения и преподавания на курсах перепод-

готовки и повышения квалификации в большей мере должна лежать 

на неспособности руководителей центров создать квалифицирован-

ные кадры, необходимые для внедрения нововведений. Некомпе-

тентность отдельных руководителей, отсутствие в них научных на-

выков, не занимающихся наукой, а лишь ограничивающихся декла-

рированием мнения на себеподобное становится пагубной для кон-

центрации учебного процесса по узкопрофильным специальностям. 

Ясно, что традиционные вузовские кафедры  не могут обеспе-

чить учебный процесс по узкопрофильным специальностям , да еще 

и при таком большом объеме учебных нагрузок, приходящихся на 

одного преподавателя на основном месте работе. Создавать же узко-

специализированных преподавателей кроме основной (часто под 

этим подразумеваются отрасли науки, по которым преподаватель в 

течение определенного периода занимается и успел создать научный 

продукт, продукт, не связанный с декларированием того, что уже 
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достигнуто или разработано, продуктом ненаучного, а методическо-

го характера тоже не для специалистов, а для лиц, не изучающих, а 

покупающих для книжной полки.  В большинстве случаев такие 

труды, попадая в руки специалистов просто на просто становятся 

тетрадью для рисования, а не для изучения). Следовательно, созда-

вать по узкоспециализированным отраслям (сферам) и направлени-

ям наук необходимо. Вывод очевиден, - углубление интеграции пре-

подавателя высшей школы с производством, широкий обмен кадра-

ми, предусматривается законодательным актом об образовании всех 

развитых стран. Ведущие специалисты-практики должны активно 

участвовать в послевузовском учебном процессе, являться членами 

соответствующих кафедр. Такой опыт уже накоплен в отдельных 

кафедрах Самаркандского института экономики и сервиса. 
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Экономическая теория, трактующая рыночный механизм, осно-

вывается на обращении к организационно-экономическим отноше-

ниям и имеет уже немалые традиции. Еще А.Смит разрабатывал 

проблему механизма свободной конкуренции и выдвигал положение 

о «невидимой руке», самостоятельного «экономического человека» 

[5]. «Со времен Адама Смита предполагалось, - пишет английский 

экономист М.Олинхэм,  что саморегулирующая децентрализован-

ная экономика является «эффективной» формой экономической ор-

ганизации или, другими словами, что конкурентное равновесие – 

«оптимальное» состояние экономики» [7]. Механизм свободной 

конкуренции в той или иной мере рассматривался последователями 

А.Смита, однако более детально и всесторонне он начал исследо-

ваться представителями маржиналистского, или неоклассического 

направления
1
. Известно, что представители этого направления зани-

мались непосредственно исследованием организационно-

экономических отношений и в своих работах они не употребляли 

термина «политическая экономия» и заменили его термином «Эко-

номикс», мотивируя это более широким понятием, включающим как 

политическую экономию, так и конкретные экономические дисцип-

лины
1
. По свидетельству самих зарубежных экономистов, современ-

ная экономикс сделала это, «чтобы избежать вопроса о взаимоотно-

шениях экономики и общества» [8]. 

Одним из авторов курса «экономикc» был, как нам известно, 

английский экономист А.Маршалл, впервые употребивший данный 

термин в своем фундаментальном труде «Принципы экономикc» 

(1890), послужившим теоретическим обоснованием этого курса. 
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А.Маршалл и его последователи заложили методологические прин-

ципы, которые использовались и используются при создании не-

оклассических и кейнсианских теорий рыночного механизма. По-

этому, на наш взгляд, целесообразно рассмотреть их формирование 

в историческом аспекте, т.е. по мере их появления и дальнейшего 

развития, что позволит глубже понять современные теории рыноч-

ного механизма. 

Переход к «экономикc», односторонне закрепивший рыночный 

механизм с социальными вопросами и являющийся началом разви-

тия современных теорий рыночного механизма, был обусловлен за-

рождением нового направления, получившего тогда название не-

оклассического. Изменения в экономической теории были вызваны 

объективными причинами и на свой взгляд отражали происходив-

шую модернизацию рыночного механизма. Если рассматривать дело 

в европейском масштабе, то начальным этапом развития свободной 

конкуренции являются 80-е года XVIII века. Затем начинается кри-

зис механизма свободной конкуренции, выражающийся в обостре-

нии социально-экономических противоречий и экономической де-

прессии, которая продолжалась после кризиса 1873 года около 22 

лет. 

Кризис механизма свободной конкуренции стимулировал эко-

номическую науку к теоретическому изучению для последующих 

практических рекомендаций по наиболее эффективной комбинации 

средств производства, специализации производства, выбору рынков 

и т.д. Рыночная экономика достигла в этот период такой степени 

сложности и взаимозависимости, что ее организация и управление 

стали играть большую самостоятельную роль в функционировании 

и в повышении эффективности производства. Если раньше, со вре-

мен Ж.Б.Сэя, вульгарная буржуазная политэкономия называла три 

фактора производства (земля, труд, капитал), то теперь «к этой зна-

менитой троице Маршалл добавил фактор организации» [4]. 

Безусловно, разработка концепции «экономикс» являлась осно-

вой обновления аргументации в защиту рыночного механизма. Су-

ществовавшие в тот период в развитых странах три теории стоимо-

сти (теория факторов производства, теория возрождения и теория 

предельной полезности). А.Маршалл включил их в свою теорию це-

ны. 
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Объявление цены той точкой, в которой сходятся все элементы 

рыночного механизма, по существу, в то время означало отказ от 

использования причинно-следственного метода анализа, стремление 

к выявлению лишь количественных взаимосвязей между величина-

ми. Такой поверхностный подход игнорировал качественную при-

роду экономических категорий и позволял проводить исследование 

экономической системы только в одной плоскости: цены стали объ-

ясняться ценами, издержки – издержками. Переход от качественного 

к количественному анализу сопровождался также математической 

формализацией экономической теории. Таким образом, новое не-

оклассическое направление рыночной экономии в значительной 

степени сводилось к логическому моделированию экономики. «В 

результате экономикс остается ограниченным учением об экономи-

ке,  признает американский экономист Б.Файн,  с концепциями, 

которые обладают слабой объяснительной силой. Попытка выделить 

решающую для понимания абстракцию ограничивается поверхно-

стью явлений. Это вызывает все большие дебаты в современной 

экономике» [8]. 

Западные экономисты, пытаясь объяснить и улучшить механизм 

функционирования рыночного воспроизводства, сформулировали в 

сфере конкретных организационно-экономических отношений ряд 

принципов рыночного механизма, на основе которых была построе-

на система экономико-математических моделей «экономического 

равновесия» и «оптимальности». 

Понятие «экономическое равновесие» поныне является одной из 

центральных категорий в концепциях рыночного механизма. Само 

это понятие в принципе правомерно: оно отражает равновесие в 

масштабах экономики, начало изучению данного термина положил 

Ф.Кэне. Однако теория «экономического равновесия» сводится к 

созданию логических моделей, в которых зависимые переменные в 

процессе изменения погашают друг друга. Экономическое равнове-

сие трактуется здесь чисто количественно, без анализа качественной 

природы экономических связей. Главным фактором установления 

равновесия считаются цены, а само равновесие на любом уровне 

сводится к равенству спроса и предложения. С этим же связана ста-

тистическая трактовка «экономического равновесия», где динамика 

возникает в результате внешнего толчка и трактуется как нарушение 
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равновесия. Проблема динамического равновесия была поставлена 

лишь в середине ХХ в. представителями неокейнсианства. 

Судить о научной обоснованности моделей экономического рав-

новесия можно лишь при условии выяснения их соответствия реаль-

ной рыночно развитой экономике – это вопрос, который был сфор-

мулирован и в западной экономической литературе. Очевидно, что 

модель «экономического равновесия» является в значительной сте-

пени идеальной, отражающей лишь одну из сторон рыночной эко-

номики развитых стран и буквальное приложение названной модели 

к реальному рыночному рынку, испытывающему влияние многих 

факторов, несостоятельно.  

Общетеоретической основой «равновесия» служит учение анг-

лийского философа Г.Спенсера, выдвигавшего теорию всеобщей 

эволюции, распространяющегося на все явления жизни – от неорга-

нических до социальных,  целью которой якобы является состоя-

ние равновесия. Он рассматривал общество как совокупность инди-

видуумов, где выживает наиболее приспособленный, и выступал 

против вмешательства государства в общественную жизнь. Соци-

альный дарвинизм Г.Спенсера был воспринят и А.Маршаллом, ко-

торый писал о применении «к экономической науке закона о том, 

что борьба за существование приводит к размножению тех организ-

мов, которые лучше других приспособлены к извлечению пользы из 

окружающей среды» [2, 321]. 

Учение о статистике и динамике в экономике одного из родона-

чальников неоклассического направления в США Дж.Б. Кларка, 

создается с помощью конкуренции [1]. 

Проблему экономического равновесия в ее современной трак-

товке впервые сформулировал французский экономист и математик 

О.Курно, который писал: «Хозяйственная система в действительно-

сти представляет собой целое, все части которого взаимосвязаны и 

влияют друг на друга» [6]. Однако работы О.Курно в свое время не 

получили признания и были введены в научный оборот лишь пред-

ставителями маржиналистического направления. Ими была выдви-

нута теория предельной полезности, в которой сочеталось два мето-

дологических принципа: оценка полезности с позиции психологии 

отдельного субъекта и понятие предельности, т.е. экстремума, при 

определенных ограничениях, другими словами, понятие оптималь-
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ности. В последующих теориях принцип предельности был распро-

странен не только на проблемы оптимальности цен, т.е. теория пре-

дельной полезности распространяется на оценку всех экономиче-

ских категорий. Отсюда название «маржинализм» (marginal – пре-

дельный). Историк экономической мысли Б.Селигмен писал: «Как 

только маржиналистский метод, выдвинутый австрийcкой школой, 

был сформулирован на языке математике, стало ясно, что содержа-

ние хозяйственной деятельности можно охарактеризовать как про-

блему максимизации – для максимизации полезности, цены, прибы-

ли, размеров производства, дохода и минимизации издержек...» [4]. 

Таким образом, понятие экономического равновесия было до-

полнено понятием оптимальности. Если предположить, что условия 

экономического равновесия должны осуществляться при максимуме 

или минимуме какого-либо показателя, в частности, финансовых 

ресурсов, то речь пойдет об оптимизации данного равновесного со-

стояния финансовых ресурсов. 

В последней трети ХIХ в. в разработке моделей экономического 

равновесия наметились два направления: частное и общее. Первое 

(на начальном этапе его сторонниками были О.Курно, У.Джевонс, 

Ф.Этжуот) затрагивает какую-либо одну сторону экономики и, кро-

ме того, может быть ограничено одним из организационных уровней 

(индивидуум, фирма, отрасль). Второе, т.е. теорию общего экономи-

ческого равновесия, разрабатывали представители Лоззанской шко-

лы, начиная с Л.Вальраса, который предложил систему уравнений, 

призванных характеризовать функционирование всего рыночного 

механизма. Однако идея построить эту систему только на теории 

предельной полезности не получила дальнейшей поддержки у эко-

номистов развитых стран того периода, поскольку после создания 

А.Маршаллом теории цены экономисты стали при установлении цен 

равновесия рассматривать спрос и предложение как две равноправ-

ные стороны. 

В первой половине ХХ в. в науке определилось изучение частно-

го равновесия на уровне предприятия и отрасли, таким образом, тео-

рия общего равновесия была оттеснена на второй план. Тем не ме-

нее, во второй половине ХХ в. она стала приобретать большой вес в 

связи с потребностью анализировать рыночную экономику в целом. 



356 

 

Одновременно происходило слияние теорий частного и общего рав-

новесия. 

Между тем к реальной практике хозяйствования ближе остается 

проблематика теорий частного равновесия. «Современная... – писал 

итальянский экономист А.Пезенти,  помимо того, что она стала 

«экономией цен», все больше превращается в «экономию предпри-

ятия» [3]. Основные принципы фирмы были заложены уже в теории 

А.Маршалла. 

Согласно их теории, целью предприятия (фирмы) является мак-

симальная прибыль, определяемая как разница между издержками и 

выручкой (доходом). Это положение оспаривается поныне в теориях 

фирмы, как по соображениям апологетического характера, так и под 

воздействием реальных рыночных отношений, где крупные монопо-

лии могут и не быть заинтересованы в получении сиюминутной 

максимальной прибыли. Однако эта теория предполагала ситуацию 

свободной конкуренции, где отдельная фирма не может влиять на 

цены, т.е. где цены на факторы производства и готовую продукцию 

являются данными извне. Поэтому единственная возможность для 

фирмы получить больше продукции с наименьшими издержками 

состоит в благоприятном соединении факторов производства. Ины-

ми словами, первоочередным условием получения максимальной 

прибыли является совершенная организация производства на пред-

приятии, или его рыночный механизм. Именно поэтому наряду с 

традиционными факторами производства (труд, земля, капитал, 

предпринимательская способность) А.Маршалл рассматривал еще 

один: «представляется самым целесообразным,  писал он,  выде-

лить «организацию» в особый фактор производства» [2, 209]. При-

быль фирмы А.Маршалл считает суммой трех элементов: «Первый  

это цена предложения капитала; второй  цена предложения пред-

принимательской способности и энергии; третий  это цена предло-

жения той организации, которая соединяет воедино надлежащую 

предпринимательскую способность и требуемый капитал» [2, 399]. 

Рассмотрим несколько подробнее концепцию А.Маршалла, ко-

торый считает, что оптимальная комбинация факторов производства 

осуществляется по так называемому принципу замещения. Этот 

принцип замещения,  писал он,  тесно связан с тенденцией... убы-

вающей отдачи от всякого чрезмерного приложения ресурсов» [2, 
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41]. Факторы производства комбинируются таким образом, чтобы 

предельная производительность каждого из них была равна ценам 

на них, т.е. объем того или иного фактора зависит исключительно от 

цен. Равенство предельной производительности факторов производ-

ства их ценам, согласно теории предельной производительности, 

является одним из элементов равновесия фирмы. Как отмечает со-

временный экономист X.Винкель, «задача состоит в том, чтобы, 

зная существующие цены на факторы производства, осуществлять 

замещение факторов до тех пор, пока не получится комбинация с 

минимальными издержками» [9]. 

Далее, когда оптимальная комбинация факторов производства 

становится величиной данной, встает проблема оптимального объе-

ма производства, в связи с которой в теории рыночного механизма 

фирмы А.Маршаллом разрабатывается проблема «периода». Так, 

если рынком задается определенная цена, то короткий период  это 

отрезок времени, в течение которого фирма не может изменить объ-

ем сооружений, машин и оборудования для того, чтобы уменьшить 

свои издержки и может варьировать только степень загрузки этих 

сооружений и оборудования, т.е. изменять объем производства за 

счет так называемых текущих или переменных издержек (на сырье и 

материалы, электроэнергию, оплату труда). При увеличении объема 

производства средние издержки на единицу продукции сначала 

снижаются в результате «внутренней экономии», зависящей, по 

мнению А.Маршалла, от общего развития производства [3, 349]. 

Однако после достижения определенного объема производства 

дальнейший его рост будет сопровождаться ростом издержек на 

единицу продукции. «Внутренняя экономия», как считал 

А.Маршалл, пойдет теперь как бы с обратным знаком. Таким обра-

зом, каждое предприятие имеет оптимальный объем производства и 

максимум прибыли фирмы может быть достигнут тогда, когда на-

ступает равенство между предельными издержками и предельным 

доходом. В условиях совершенной конкуренции, вместе с тем, пре-

дельный доход равен по их теории, цене на произведенный товар. 

Поэтому фирма достигает оптимального уровня производства и 

таким образом переходит в положение равновесия при равенстве 

предельных издержек и цены на произведенный товар. 
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Фирма в длительном периоде может изменять мощность соору-

жений и оборудования. «Внутренняя экономия», связанная с увели-

чением масштабов фирмы, будет, как считал А.Маршалл, прояв-

ляться в лучшей организации производства и управления. Для фак-

тора «организация» он формулирует «закон возрастающей отдачи», 

по которому «увеличение объема затрат труда и капитала обычно 

ведет к усовершенствованию организации производства, что повы-

шает эффективность труда» [2, 404]. Существует, кроме того, по оп-

ределению А.Маршалла, и «внешняя экономия»: развитие специали-

зации и кооперации между предприятиями, развитие экономической 

(транспорт и другие коммуникации, сбыт, кредитные и страховые 

учреждения) и социальной инфраструктуры (образование, здраво-

охранение). Но и «внешняя экономия» имеет свой предел при одно-

временном росте всех фирм. В длительном периоде динамика из-

держек будет аналогична динамике издержек короткого периода 

(снижающейся, постоянной, возрастающей). 

Не все фирмы в условиях короткого периода могут прийти в со-

стояние равновесия. Если цена, например, ниже издержек фирмы и 

их невозможно уменьшить, фирма вынуждена будет покинуть ры-

нок, если же цена будет выше издержек, фирма получает дополни-

тельную прибыль, которую А.Маршалл назвал «квазирентной». По-

следняя будет направлена на расширение производства, чтобы уве-

личить объем прибыли, пока издержки не сравняются с ценой и все 

фирмы не окажутся в состоянии равновесия. 

Несомненно, равновесие фирм будет означать и равновесие от-

расли. В таком состоянии фирмы останутся до тех пор, пока не из-

менятся условия равновесия: рыночная цена или уровень развития 

техники, влияющий на структуру факторов производства. Однако 

данные ограничения не соответствуют реальной рыночной ситуа-

ции. Стабильная рыночная цена, изменяемая только уровнем спроса 

и возможная в модели «совершенной конкуренции», может быть 

далека от реального рыночного рынка, особенно, когда государст-

венное регулирование будет активно вмешиваться в условиях кон-

куренции. 

Итак, при концентрации внимания на уровне предприятия упо-

мянутые выше экономисты оставляют за рамками своих исследова-

ний многие проблемы рыночной экономики. 
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Следовательно, можно сделать вывод о том, что теории рыноч-

ного механизма начинают складываться в последней трети ХIХ в. в 

рамках формирующейся в это время теории неоклассического на-

правления. Их отличительными методологическими принципами 

становятся, во-первых, отрыв экономических отношений от соци-

альных, во-вторых, сведение экономических отношений к их внеш-

ним формам, выражающееся в отказе от теории стоимости и сведе-

нии всех экономических проблем к уровню цен. Эти методологиче-

ские особенности относятся не только к собственно теориям рыноч-

ного механизма, но и ко всей экономической теории неоклассиче-

ского направления. 

Развитие теории рыночного механизма привело к исследованию 

новых проблем и к использованию других методологических прин-

ципов в теориях институционалистов и кейнсианцев, но проблема-

тика неоклассических теорий, потеряв свое прозрачное положение, 

тем не менее, сохранилась в качестве одной из ведущих направле-

ний в этой области. В 60-70-х годах в экономической науке проис-

ходит так называемое неоклассическое возрождение, когда неоклас-

сическое направление вновь становится ведущим, его теории в зна-

чительной степени служат основой экономической политики веду-

щих развитых государств. Сохраняется такое положение и до на-

стоящего времени: делается упор на усиление свободы частного 

предпринимательства и уменьшение, насколько это возможно, госу-

дарственного регулирования. Поэтому методологические принципы, 

которые заложили А.Маршалл и другие активно применяются сей-

час в новейших экономических теориях развивающихся стран. 
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ИНТЕРАКТИВНЫЙ ЭФФЕКТ ИНВЕСТИЦИОННОЙ  
ПОЛИТИКИ 

 

Зайналов Дж.Р., Мухаммедова З.М. 

 

Аннотация: В данной статье рассмотрена система меро-

приятий, увеличивающих интерактивный эффект инвестиционной 

политики предприятия. 

Ключевые слова: интерактивный эффект, инвестиционная по-

литика предприятия. 

 

INTERCONNECTED SYSTEM OF SOCIO-ECONOMIC  

ACTIVITIES, ENHANCING INTERACTIVE EFFECT  

OF INVESTMENT POLICY 

 

Zeinalov G.R., Muhammedova Z.M. 

 

 Abstract: this article describes the system of activities that increase 

the interactive effect of investment policy of the company. 

Key words: interactive effect, the investment policy of the company. 

 
Рассматривая сферу бытового обслуживания с позиции динами-

ки общественного воспроизводства, важно подчеркнуть ее возрас-
тающую роль в формировании пропорции между оборотами матери-

ально-вещественных и финансовых ресурсов. Развитие бытового 
обслуживания придает особый характер нагрузке на инвестицион-

ную сферу, что должно находить отражение в инвестиционной по-
литике государства. 
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Мониторинговая оценка деятельности бытового обслуживания 

позволит определить узкие места и разработать мероприятия по 

дальнейшему совершенствованию проводимой в сфере  бытового 
обслуживания инвестиционной политики. Направления инвестици-

онной политики по отношению к сфере бытового обслуживания в 
Республике Узбекистан формируются в значительной степени под 

влиянием сложившейся динамики капитальных вложений. Интен-
сификация капитальных вложений требует коренной модернизации 

материальной базы, достижения уровня мировых стандартов в сфере 
бытового обслуживания. 

Многие годы мировые инвесторы из развитых стран вкладывали 
финансовые средства в развивающиеся страны с целью получения 

более выгодной прибыли.  Структура инвестиций начала меняться с 
начала 60-х годов двадцатого века, когда значительно повысился 

спрос на товары с более высокой добавленной стоимостью, и цели 
мировых корпораций изменились – от простой переработки сырья 

они перешли к изготовлению более сложных готовых продуктов. 
Научно-техническая революция и ужесточение конкуренции, прояв-

ляющиеся в конце 70-х –начале 80-х гг., вынудили многие крупные 

компании мира искать высокотехнологичное производство в местах 
с более низкой оплатой труда, направляя туда основной объем инве-

стиций. 
С начала 90-х годов на первое место по вложению инвестиций 

стали выходить такие виды услуг, как банковские, страховые, гости-
ничные, рекламные услуги и т.п. [1] Основной причиной данного 

процесса стала значимость услуг, в частности, бытового обслужива-
ния для национальных экономик. Кроме того, бытовое обслужива-

ние, как  одно из розничных сервисных услуг быстро отслеживает 
спрос потребителей. Фирмам  бытового обслуживания не нужны 

склады, и у них нет необходимости перевозить в больших объемах 
свой продукт через границы. Все это отражается на размещении 

прямых иностранных инвестиций в сфере бытового обслуживания. 
Многие зарубежные специалисты по проблемам инвестиций от-

мечают, что в будущем сервисные фирмы по бытовому обслужива-
нию должны развиваться еще быстрее, чем остальные фирмы и от-

расли экономики. С активизацией международной торговли, разви-

тием международных отношений и транспортабельности услуг эта 
сфера становится уже более привлекательной для иностранных ин-
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вестиций, так как стратегические решения по ним принимать значи-

тельно проще, потому что сервисные фирмы бытового обслужива-

ния менее капитало- и материалоемкие и более легко как диверси-
фицируют, так и интегрируют свой продукт. Привлекательность 

данной сферы для инвесторов связана также с невысокой средней 
стоимостью инвестиционных проектов, с быстрыми сроками оку-

паемости и относительно меньшей степенью инвестиционного рис-
ка. Именно в сфере бытового обслуживания быстро проявили себя, 

присущие рынку черты, такие как свобода выбора инновационного 
поведения хозяйствующих субъектов, инициатива в процессе приня-

тия решений и поиске источников инвестирования, формирование 
политики по размещению сети бытового обслуживания во всех 

уголках страны. 
Возрастающая роль его становится все более привлекательной 

для различных компаний, что отражается на вовлечении прямых 
иностранных инвестиций в данную сферу. Развивая дополнительные 

услуги фирмы бытового обслуживания способны привязывать к себе 
клиентов, одновременно увеличивая свой бизнес-потенциал. Круп-

ные фирмы бытового обслуживания создавали структуры, оказы-

вающие исследовательские, консалтинговые, образовательные и 
другие виды услуг не только на территории своих стран, но и в дру-

гих странах мира. Особенно заметна во всем мире роль услуг по ре-
монту ведущими западными странами бытовой техники, оборудова-

ния, ремонту часов, прачечные услуги и др. в развитии передовых 
методов передачи информации, модернизации и предоставлении 

ноу-хау сфере услуг. 
Для Узбекистана, явно отстающего в развитии градостроитель-

ства, услуги могут стать не только основой восстановления эконо-
мики, но и сферой привлечения прямых иностранных инвестиций. 

Внимательное отношение в стране к индустрии бытового обслужи-
вания, проявляемое в виде льготных налогов и преференции при их 

организации, штрафов при их низком качестве или каких-либо дру-
гих нарушений, может стать для Узбекистана источником общего 

экономического развития. В настоящее время республика, хотя и 
сделала определенный прорыв в услуговой деятельности, но еще 

отстает по их качеству и количеству от услуг развитых стран. Ис-

ключением являются  либо отдельные виды бытового обслужива-
ния, в частности, женские салоны, которые достаточно быстро были 
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доведены до определенного уровня международных стандартов, и то 

далеко не во всех территориях. Например, до сих пор некоторые 

районы республики не имеют женских салонов, отстают по качеству 
оказываемых услуг своих клиентов в однодневный срок, что во всем 

мире недопустимо. Можно также привести много примеров отрица-
тельной реализации прачечных, ремонту часов, обувные мастерские 

по индивидуальному заказу и других видов услуг. 
Участие иностранных инвестиций в Республике Узбекистан в 

основном направлены на первичный сектор. Высокотехнологичные 
секторы и услуги, развивающиеся путем вложения в них прямых 

иностранных  инвестиций, для республики являются скорее, исклю-
чением, чем правилом, хотя предпринимательская деятельность 

фирм бытового обслуживания в этом направлении могла бы стать 
решающей с точки зрения развития национальной экономики. 

Однако, с другой стороны ориентация всех фирм на применение 
стратегии дифференциации, может обострить конкуренцию в связи с 

тем, что они будут иметь одинаковый, хотя и широкий вид услуго-
вой деятельности. 

В зарубежной практике часто мелкие фирмы используют страте-

гию фокусирования, которая предполагает обслуживание узкого 
сегмента потребителей, характеризующих особенные потребности, 

напр., на услуги химчистки или стирки. Использование данной стра-
тегии эффективно в следующих случаях: 

-имеются группы потребителей, потребности которых отлича-
ются от среднестатистических и полностью они не удовлетворены; 

-ресурсы турфирмы не велики и не позволяют обслуживать 
большие группы потребителей  с относительно стандартными услу-

гами. 
В условиях Узбекистана использовать данную стратегию и кон-

курентное преимущество в виде специализации на отдельных видах 
туризма, например горный, возможно, только в том случае, если 

проведены исследования и выявлены группы потребителей, которые 
заинтересованы в таких услугах. Проблема при использовании дан-

ной стратегии в том, что если потребность в бытовых услугах отпа-
дает, то фирма вынуждена будет уйти с рынка, либо диверсифици-

ровать свою деятельность по другим направлениям бытового об-

служивания. Риск при использовании стратегии дифференциации и 
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поэтому использовать ее можно, если ресурсы фирмы бытового об-

служивания невелики и есть специалисты узкого профиля. 

Одним из конкурентных преимуществ в деятельности фирм бы-
тового обслуживания могут стать  новые направления в данном слу-

чае используют стратегию инновации. Данная стратегия является 
рискованной, но в случае ее реализации прибыльной. За рубежом 

одним из инновационных направлений  бытового обслуживания 
стали покупка мест для самостирки белья с одновременным отды-

хом. Такой вид услуг получил большую популярность среди сегмен-
та потребителей с низкими доходами и наблюдается тенденция рос-

та объема услуг. В Узбекистане стали выходить на рынок фирмы с 
такими направлениями, которая стала пользоваться спросом. Напр., 

женский салон, оказывающий услуги по вызову клиентов. Поэтому 
использовать инновации нужно обоснованно и опять ориентиро-

ваться на нужды потребителей (клиентов). 
Либерализация экономики способствовала развитию рынка ус-

луг в Узбекистане, но из-за недостаточности вложенных объемов 
инвестиций в сферы бытового обслуживания, их конкурентоспособ-

ность остается низким. Поэтому создание условий для преимущест-

венного инвестирования средств в индустрию сервисных услуг мо-
жет помочь республике решить очень важную для нее проблему в 

рассматриваемой сфере и повышению своей конкурентоспособности 
до уровня мировых стандартов. 

В Узбекистане основной проблемой привлечения, распределения 
и освоения бюджетных и заемных ресурсов является отсутствие 

сбалансированного механизма взаимоотношений государственных и 
частных финансовых структур по отношению к потенциальному 

отечественному и зарубежному инвестору. Поэтому в республике 
назрела необходимость выработки экономического механизма адап-

тированного к нынешним экономическим условиям. Обладая доста-
точно большим количеством капиталоемких инфраструктурных 

приоритетов, в Узбекистане делается инвестиционный акцент на 
реализацию ресурсо- и энергоемких проектов. В рамках макроэко-

номики и стабилизации внешнеэкономической политики государст-
ва эта тенденция оправдывается. Наиболее приоритетными для го-

сударства являются проекты, позволяющие развивать национальную 

производительную сферу, выпускающую импортозамещающую 
продукцию. Из-за отсутствия  у государства механизма гарантии для 
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отечественных субъектов бытового обслуживания привлечение ин-

вестиций на долгосрочной основе становится невозможным, что не 

позволяет осуществить реализацию большинства рентабельных про-
ектов, охватывающих те или иные виды деятельности бытового об-

служивания. 
Правительством Узбекистана за счет привлечения бюджетных 

средств, а также международных займов через ряд отечественных 
финансовых институтов ведется активное кредитование отечествен-

ных заемщиков. Одним из недостатков при этом, несмотря на дефи-
цит свободных заемных финансовых средств, при существующем 

механизме инвестирования предоставленные кредитные средства 
частью расходуются заемщиком сразу же по потребностям, а частью 

аккумулируются на депозитных счетах коммерческих банков. По-
следние могут использовать данные средства по межбанковским 

операциям, то есть не всегда целевым образом. Отрицательным ас-
пектом этого процесса является краткосрочность этих средств. В 

результате уменьшается отдача по предоставленным государствен-
ным кредитам при одновременном росте доходности частных бан-

ков от межбанковских операций. Здесь также имеет место увеличе-

ние риска для банка невозвратности предоставленных финансовых 
средств от заемщика. Требуется свести к минимуму риск государст-

ва при инвестировании социально-значимых и инфраструктурных 
проектов с использованием отечественных финансовых институтов 

и коммерческих банков. 
Благоприятный инвестиционный климат (совершенное законо-

дательство, эффективное регулирование, налоговые льготы и т.п.) 
уменьшает неопределенность и стимулирует предпринимателей 

сферы бытового обслуживания вкладывать инвестиции в те его дея-
тельности, в которых государство определяет фискальные и финан-

совые мотивы, основанные на программах оптимизации инвестиций. 
Наибольшие льготы, на наш взгляд, должны получать отечествен-

ные инвесторы, так как практика деятельности зарубежных инвесто-
ров свидетельствует о последствиях таких негативных явлений по 

отношению их к развитию экономики как: 
-предпочтение, отданное торговле и демпинговым ценам в 

ущерб развитию предпринимательства в сфере бытового обслужи-

вания; 
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-сосредоточение внимания на краткосрочных проектах с высо-

кой прибылью и с тщательным одновременным отслеживанием пе-

риода быстрого выхода с каких-то национальных рынков; 
-предпочтительный перенос в сферу услуг устаревших техноло-

гий и ограничение их инвестиций оборудованием second hand; 
-чаще всего в управление бытового обслуживания входят те, ко-

торые  ориентированы на ремонт техники, оборудования бытового 
характера. На них упор преимущественно путем увеличения доли в 

уставном капитале; 
-несмотря на наличие совместного предприятия с местным парт-

нером, они быстро диверсифицируются в филиалы со 100%-ным 
участием в других видах деятельности фирмы; 

-наблюдаются постоянные попытки использовать местных спе-
циалистов или собственных работников в ущерб национальной эко-

номике; 
-иностранные инвесторы практикуют «ковбойский подход» ко 

многим фирмам одновременно, выискивая наиболее слабые места с 
целью сброса разных категорий своей услуги (продукции, товара) 

перешедшего в последние этапы жизненного цикла; 

-перемещаясь в наиболее слабые предпринимательские сферы 
комбинаты бытового обслуживания зачастую используют экологи-

чески грязное оборудование или заменяют его, таким образом, на 
наиболее технологичное современное; 

-пользуясь своим финансовым весом, иностранные инвесторы 
пытаются оказывать влияние на местных политиков, и собственные 

задачи решают чаще всего на уровне администрации областей и от-
даленных его районов. 

Наличие вышеперечисленных  недостатков не означает, что надо 
строго ограничивать прямые иностранные инвестиции в сферу услу-

ги, оказываемые бытовыми комбинатами, а необходимо создать ры-
чаги контроля над деятельностью инвесторов. Одновременно в рес-

публике должен сформироваться определенный заслон для импорта 
оборудования, бытовой техники, которые можно изготавливать 

внутри страны, в виде высоких таможенных пошлин, обязательного 
приобретения компонентов у местных поставщиков и разнообраз-

ных фискальных мер для того, чтобы иностранным компаниям стало 

более выгодным не завозить подобные товары бытовой техники, или 
оборудования для бытовых комбинатов, а проводить целевое инве-
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стирование. [2] Создание таких условий еще важно и потому, что 

сфера услуг, оказываемых бытовыми комбинатами, во-первых, соз-

дает конкурентоспособность в целом, во-вторых, тянет за собой ре-
монт, и, в конечном итоге, развитие услуг, оказываемых населению 

через бытовое обслуживание. 
В настоящее время в сфере бытового обслуживания накопилось 

в достаточном объеме доходов, которые можно было бы инвестиро-
вать в сопряженные сферы. Имеющееся налоговое законодательство 

практически не стимулирует услуги субъектов сферы бытового об-
служивания, тем самым ставя барьер для перетекания капиталов из 

сферы субъектов бытового обслуживания, где он может накапли-
ваться с большой скоростью, в сферы материального производства. 

Оптимизация инвестиционного климата в сфере субъектов бытового 
обслуживания не может проводиться в отрыве от оценки общего ин-

вестиционного климата республики и должна строиться только на 
основе определения всех альтернативных издержек и стратегий это-

го процесса для Узбекистана. Этот процесс должен представлять 
единую взаимосвязанную систему социально-экономических меро-

приятий, увеличивающих интерактивный эффект привлечения пря-

мых иностранных инвестиций в страну в целом. Следует помнить. 
Что всякая политика, ограничивающая экспорт и импорт или тор-

говлю и прямые иностранные инвестиции, является антипродуктив-
ной, так как ведет к экономической изоляции страны и застою. В 

этой связи при корректировке инвестиционной политики в Узбеки-
стане нужно найти баланс между этими двумя вышеназванными яв-

лениями. Данная осторожность должна исходить из сложившихся 
реалий глобализации, проявляющихся в следующих направлениях: 

-промежуточный продукт субъектов сферы бытового обслужи-
вания начинает занимать все большее место в сфере других услуг, 

что приводит к снижению тарифов; 
-прямые иностранные инвестиции в сфере бытового обслужива-

ния по объему развиваются быстрее, чем другие виды услуг, оказы-
ваемых сферами традиционных услуг; 

-жесткая конкуренция выходит за рамки бизнеса и распростра-
няется на все сферы жизнедеятельности субъектов бытового обслу-

живания; 

-мощные олигополии доминируют в глобальном масштабе, за-
нимая ведущие позиции во многих сервисных странах; 
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-развитые страны желают оставаться конкурентоспособными и 

быстро «вползают» в национальные экономики менее развитых 

стран, подавляя их через политическое влияние; 
-международное разделение труда и разный уровень развития 

позволяют ТНК перемещаться в те страны, где они могут усиливать 
свое влияние на экономическое пространство и диктовать свои ус-

ловия в развитии тех или иных сфер услуг, в том числе, комбинатов 
бытового обслуживания. Напр., рыночное развитие сферы гости-

ничных или ресторанных услуг не может быть конкурентоспособ-
ным без услуг субъектов адекватных  бытовому обслуживанию. 

-международные банковские услуги оперируют  движением ка-
питала чаще всего без соблюдения национальных интересов и не 

всегда имеют связь с субъектами сферы бытового обслуживания или 
услуги в целом; 

-глобализация мировых  экономик резко подавляет националь-
ные экономики в возможностях диверсификации услуги субъектов 

бытового обслуживания и услуг в целом; 
-усиливается взаимозависимость общества; 

-корпоративные интересы крупных инвесторов сталкивается с 

интересами государства и оказывают давление на аппарат управле-
ния страной с целью получения таких важных уступок, как гранты, 

налоговые каникулы, льготы для своих инвестиций, при этом выиг-
рывая перед национальными инвесторами даже при наличии равно-

го для всех законодательства. 
Следовательно,  при рассмотрении необходимости усиления ус-

луговой деятельности субъектов бытового обслуживания в Узбеки-
стане как источника подъема экономики, разработка стратегии инве-

стиционной политики должна опираться на анализ возможностей и 
последствий массового прихода иностранных инвесторов в рассмат-

риваемую сферу. В республике такого анализа нет. Научные разра-
ботки по сфере субъектов бытового обслуживания носят разовый, не 

комплексный характер, а оценка способов привлечения прямых ино-
странных инвестиций ограничивается лишь при рассмотрении воз-

можного их влияния на развитие экономики в целом. В этой связи 
антимонопольными органами республики устанавливается контроль 

над слиянием и поглощением капиталов, отслеживается политика 

предприятий- монополистов в реализации товаров и услуг по кон-
кретным их производителям с выделением из общего числа ино-
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странных собственников и с оценкой их влияния на деятельность 

субъектов сферы бытового обслуживания. 
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Аннотация: В данной статье рассмотрены методологические 
основы моделирования экономических систем в зависимости от вы-
бранной стратегии управления предприятия. 
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 Abstract: this article describes the methodological basis of modeling 
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the enterprise. 
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isms, management strategies. 

 
Инновационное развитие деятельности субъектов малого бизне-

са в любой стране происходит по той или другой траектории, кото-
рая определяется целым рядом факторов, прежде всего особенно-
стями формирования и функционирования экономической системы 
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в целом, структурой управления, благоприятностью инвестиционно-
го климата в целом, экономической стабильностью и конкуренто-
способностью. 

Экономическую стабильность и конкурентоспособность любому 
малому субъекту может обеспечить только эффективное использо-
вание его финансовых ресурсов. Для повышения эффективности 
функционирования субъекта малого бизнеса важную роль имеет ис-
пользование модели, которая отражала бы все факторы, т.е. (поло-
жительные и отрицательные стороны) его финансово-хозяйственной 
деятельности в динамике в течение промежутков времени, позволя-
ла бы выявить скрытые финансовые и другие экономические резер-
вы. Однако распределение финансовых ресурсов снижает эффектив-
ность хозяйствования субъектов малого бизнеса. 

Эффективная динамическая система, та, которая взаимодейству-
ет с внешней средой. Наибольшую ценность для изучения и оптими-
зации финансово-хозяйственной деятельности таких субъектов 
имеют модели, отражающие ту или иную сторону деятельности 
субъектов и учитывающие влияние внешней среды. 

Главная цель экономического моделирования с учетом выбора 
стратегии предприятий сводится к одной стратегической задаче – к 
увеличению его активов. 

Актуальность изучения методов экономического моделирования 
заключается в том, что именно они позволяют определить наиболее 
рациональные способы использования финансовых ресурсов и 
сформировать структуру средств предприятий и деятельность в це-
лом. Однако то, насколько эффективно используются средства 
предприятий, во многом зависит от темпов роста производства, 
дающих характеристики деятельности предприятий. В большинстве 
случаев принимаемые решения являются более результативными, в 
его основе лежит модель системной динамики. При помощи этой 
модели можно определить наиболее рациональные способы исполь-
зования ресурсов и сформулировать эффективные механизмы 
управления денежных средств. На практике создание таких моделей 
является методом системной динамики. В моделях системной дина-
мики более предметными являются не отдельные задачи управле-
ния, а процесс управления выбранной системой в целом. Все эти 
стороны дают представление о поведении во времени в зависимости 
от выбранной стратегии управления. Если рассматривать все много-
образие социально-экономических процессов, включенных в финан-
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совую и хозяйственную деятельность субъектов малого бизнеса и 
частного предпринимательства, то все их можно разбить на две 
большие группы по скорости их протекания: процессы изменения 
элементов оборудования происходят значительно медленнее, чем 
процессы образования, перемещения и распределения и движения 
продукции (товаров, услуг), изменения состояния финансов. Дина-
мическая модель финансово-хозяйственной деятельности субъектов 
малого бизнеса включает изучение различных взаимосвязанных се-
тей, например, материалов, товаров, продукции, денежных средств  
и так далее, соединенных воедино с помощью сети информации. 
Модель системной динамики является переменной его уровня, ха-
рактеризующая возникающие накопления внутри системы. 

Уровни представляют собой значения переменных в заданный 
момент времени и выражают понятие темпа. Темп определяет суще-
ствующие мгновенные потоки между уровнями в системе. Темп от-
ражает активность процесса, в то время как уровень измеряет со-
стояние, которое является результатом активности в системе. Для 
описания динамики изменения уровней используют уравнения 
уровней, которые показывают, как изменяются значения уровней 
при определенных значениях темпов изменения уровней. Основу 
модели системной динамики составляют уравнения темпов, отра-
жающие функции принятия решений. Именно эти функции опреде-
ляют степень активности финансово-хозяйственных процессов в 
экономической системе. Уравнения темпов представляют собой 
формулировку линии поведения, определяющей, каким образом 
имеющаяся информация об уровнях приводит к выбору решений, 
связанных с величинами текущих темпов.  

Принцип управления по отклонениям является одним из направ-
лений в совершенствовании управленческой работы. Сущность это-
го принципа заключается в том, что нормальная производственная 
деятельность должна протекать в заранее определенных рамках и 
что основное внимание предприятий должно  обращаться именно на 
отклонения от установленных нормативов. 

Разработка методики выявления отклонения отчетного от пре-
дыдущего показателя, реализует один из основных принципов 
управления. В этом направлении можно будет предпринимать по-
пытки создания перспективных моделей анализа на основе  прогно-
зирования возможных отклонений от заранее предусмотренной про-
граммы хозяйственной деятельности. На основе разработанных таб-
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лиц взаимосвязи издержек на конкретную замену выявляется влия-
ние замены каждой переменной себестоимости на все параметры 
себестоимости. Таким образом можно будет выявлять чувствитель-
ность каждого вида замен (материалов, инвентаря, оборудования) на 
максимально возможное количество статей затрат на производство. 
Этот подход предусматривает построение моделей, выделяющих 
управляемые ими прогнозируемые показатели уровня (или динами-
ки) и темпы. Одним из путей дальнейшего развития этого направле-
ния, на наш взгляд, является значение уровней и темпов. 

Начальные значения уровней и темпов, определенные на теку-
щий момент времени позволяют оценить их значения в следующий 
момент времени. Зная, уровень и темп в предыдущий момент време-
ни, можно определить значения уровней и темпов, на последующих 
временных интервалах. Поэтому для этой модели не допустимо за-
паздывание. 

Для эффективного функционирования системы необходимо вы-
полнение следующих требований: в любой момент времени значе-
ние любого из уровней должно быть неотрицательным, в противном 
случае соответствующие процессы финансово-хозяйственной дея-
тельности субъекта не будут непрерывны. 

Главной целью моделирования должна являться максимизация 
значения уровня денежных средств и непременное поддержание его 
на положительном уровне. Разработанную модель необходимо при-
менять для исследования функционирования субъектов малого биз-
неса. Для реализации модели рекомендуется использовать специ-
альное программное обеспечение. Вследствие сложности и нели-
нейных связей, присутствующих в экономических системах стохас-
тического и динамического характера основных процессов, характе-
ризующих финансово-экономическую деятельность, сложной и не-
линейной формы правил принятия решений, обычно не удается ис-
следовать модель системной динамики аналитическими методами. 
Имитационные численные эксперименты с динамической моделью 
экономической системы позволяют получить числовые показатели 
ее основных процессов за ряд временных периодов и исследовать 
сложные взаимодействия в системе, изучить воздействие на поведе-
ние системы изменения различных факторов (организационных, ин-
формационных, внешних и других).  
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ФИНАНСОВОЙ ПОДДЕРЖКИ ТРЕБУЕМОГО УРОВНЯ 
КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЙ 
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Аннотация: В  статье рассмотрены основы построения 

стратегии инновационного развития в контексте финансовой под-
держки требуемого уровня конкурентоспособности  предприятия. 
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       Abstract: this article considers the foundations of innovative devel-
opment strategy in the context of financial support the required level of 
competitiveness of the enterprise. 

Key words: financial resources of the enterprise, the strategy of in-
novative development financial support the required level of competitive-
ness of the enterprise. 

 
Построение стратегии инновационного развития предприятия и 

финансовое поддержание требуемого уровня его конкурентоспособ-
ности может быть осуществлено только при эффективном управле-
нии на основе обобщения различных определений. (Это следует по-
нимать как целенаправленный процесс скоординированных воздей-
ствий на рынке уровня конкурентоспособности предприятия). 

Поэтому, при принятии соответствующих решений следует, в 
первую очередь, проводить оценку конкурентоспособности пред-
приятия на рынке. Это означает, что оценка должна быть объектив-
ной, своевременной и систематической. Это стало исключительно 
важным в последние годы, так как в практике управления предпри-



374 

 

ятиями, особенно в условиях гибкости и динамичности развития 
рыночных отношений, заставляют решать задачи по оценке их кон-
курентоспособности. Это означает, что если ранее достаточно было 
оценить уровень качества и конкурентоспособность продукта (това-
ра), ныне этого недостаточно для работы предприятий на рынках 
сбыта продукции. Это связано с развитием хозяйствования и выхо-
дом предприятий на внутренние рынки, где конкуренция стала ре-
альностью (в том числе с иностранными поставщиками продукции 
(товара), так и внешние рынки. 

В рамках материалов, приведенных выше, требует рассмотрения 
понятие «оценка качества продукции (товара) и «конкурентоспособ-
ности продукции (товара)», так как формулировки оценки конкурен-
тоспособности предприятия в литературе практически отсутствуют. 
Неразработанность данного вопроса позволяет говорить о сущест-
вующих в  этой сфере экономики проблемах. Здесь важно заметить 
то, что  за оценку уровня качества продукции (товара) понимается 
совокупность операций, включающая выбор номенклатуры показа-
телей качества оцениваемой продукции (товара), определение зна-
чений этих показателей и сопоставление их с базовыми.  

Однако, следует иметь в виду, что применительно к товару 
«оценка конкурентоспособности товара» означает реальную покуп-
ку потребителя. Такое определение, конечно, не отражает сущности 
понимания «оценки» как суждения об уровне конкурентоспособно-
сти, так и не дает представления ее в виде деятельности по нахожде-
нию уровня конкурентоспособности. 

Естественно, что оценка конкурентоспособности предприятия 
может выступать в виде деятельности, а точнее, в качестве предпри-
нимательской деятельности по независимому оцениванию конку-
рентоспособности предприятия в целом или только части (например, 
оценке финансового состояния, конкурентоспособности товара, 
имиджа и т.п.).  

Таковыми могут являться специализированные структуры, НИИ, 
учебные заведения и т.п. Было бы экономически целесообразно 
оценку конкурентоспособности предприятия определять несколько 
шире, не вдаваясь более глубоко в формулировки, относящиеся к 
оценке уровня качества и конкурентоспособности товара.  

Следует учитывать, что оценка может быть и деятельность 
предприятия в целом. Понятие «оценка конкурентоспособности 
предприятия» также может быть сформулирована как совокупность 
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осуществляемых операций в целях определения уровня конкуренто-
способности предприятия с целью установления меры возможности 
конкурировать с предприятиями (конкурентами).  

Все это свидетельствует о том, что экономическая стратегия 
предприятия должна быть относительно гибкой, она обязана в пол-
ной мере учитывать соблюдение принципов и требований, необхо-
димых для выработки правила и приемов для достижения постав-
ленных перед предприятием целей. В основу стратегии предприятий 
должны быть положены следующие: 

-выбор гибких условий конкурентного преимущества; 
-выявление приоритетных направлений предприятия; 
-выявление рынков потенциальной продукции (товаров и услуг), 

отвечающих миссии предприятия; 
-выбор стратегических зон хозяйствования, которые способны в 

длительной перспективе обеспечить внешнюю гибкость предпри-
ятия; 

-выявление возможных вариантов для переориентации предпри-
ятия на функционирование в наиболее благоприятных, с экономиче-
ской точки зрения, правовой и экологической зонах; 

-формирования инновационной продукции (товара) предпри-
ятия, удовлетворяющего индивидуальные, производственные по-
требности покупателей как внутри, так и за ее пределами с целью 
получения экономической прибыли; 

-распределения имеющихся в распоряжении предприятия и при-
влекаемых ею дополнительных, финансовых ресурсов между раз-
личными направлениями деятельности с целью обеспечения макси-
мальной рентабельности от использования этих ресурсов; 

-формирования ценовой политики, обеспечивающей в долговре-
менной перспективе стабильное развитие предприятия, как в тради-
ционных, так и вновь осваиваемых сегментах рынка; 

 -выявление кризисных тенденций, как в рамках национальной 
экономики, так и внутри предприятия в целях предотвращения 
его негативных факторов, приводящих к несостоятельности. 

Необходимо  выделить направление при разработке стратегии 
предприятия, объект, задачи и ожидаемый результат анализа конку-
рентной позиции. 

В качестве основных направлений анализа в исследовании опре-
делены: изучение перспектив развития предприятия: его позиции в 
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конкурентной борьбе, выбор стратеги предприятия, выбор направ-
лений по диверсификации видов продукции (товаров) (табл.1). 

Таблица 1-Модель принятия решений по разработке стратегии 
развития предприятий 

Эта

п 

Формализация 

приоритетных  

направлений оп-

тимизационных 

 задач 

Объект 

 анализа 

Задачи выявления 

(нахождения) опти-

мальных решений 

Приемлемость ожи-

даемых результатов в 

конкурентной среде 

1 

этап 

Изучение перспек-

тив развития пред-

приятия в условиях 

неопределенности 

Изучение тен-

денции разви-

тия предпри-

ятий в целях 

формирования 

конкурентной 

среды 

Выявление факторов, 

могущих влиять на 

развитие предприятий 

Круг показателей по 

которым отбираются 

перспективные направ-

ления развития пред-

приятий 

2 

 этап 

Изучение приори-

тетных направле-

ний предприятий в 

конкурентной сре-

де 

Степень конку-

рентоспособ-

ности продук-

ции (товара) 

предприятия 

Выявление конкрет-

ных возможностей 

предприятий в контек-

сте производства кон-

курентоспособной 

продукции (товара) 

Минимизация затрат в 

целях обеспечения эф-

фективной работы пред-

приятий в конкурентной 

среде 

3 

этап 

Определение и 

выбор стратегии 

развития конку-

рентно- инноваци-

онного развития 

предприятия 

Традиционные 

сложенные 

виды деятель-

ности предпри-

ятия 

Определение факто-

ров, влияющих на 

приоритеты по конку-

рентным видам дея-

тельности предпри-

ятий 

Определение результа-

тивности стратегически 

инновационной дея-

тельности, обуславли-

вающей стабильное раз-

витие предприятии и его 

обеспеченности финан-

совыми ресурсами и 

необходимых для дос-

тижения поставленных 

перед ним целей 

4 

этап  

Изучение выбора 

вариантов по ди-

версификации ви-

дов конкурентно- 

инновационной 

продукции 

Приоритетные 

виды деятель-

ности предпри-

ятий 

Выявление инноваци-

онных видов деятель-

ности предприятий 

Обеспечение стратегии 

оптимального развития 

предприятий 

В таблице  модель принятия решений для разработки стратегии 

(развития) предприятия. В контексте этого, особую актуальность 

приобретает деятельность предприятия, направленная на: 

-оценку динамики деловой среды предприятия; 
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-исследование условий конкурентного преимущества предпри-

ятия в конкурентной среде на основе целевого сегмента; 

-выявления конкурентов в рамках выбранного целевого сегмен-

та; 

-изучение конкурентных преимуществ основных конкурентов 

сегмента и определение позиций конкурирующих продуктов (това-

ров, услуг) выделенных конкурентов по важнейшим характеристи-

кам, проверенных практикой; 

-уменьшение степени неопределенности принятых решений  по 

инвестиционным проектам; 

-использование линейной стратегии в результате снижения цик-

личности в управлении предприятием. 

 

ПРОБЛЕМЫ ФОРМИРОВАНИЯ ДОХОДОВ  

ГОСУДАРСТВЕННОГО БЮДЖЕТА 

 

Касымова Ф.Х., Усмонов П.Ш., Ходжимамедов А.А. 

 

Аннотация: В данной статье рассмотрены проблемы форми-

рования доходов государственного бюджета. 

Ключевые слова: финансовые ресурсы, проблемы формирования 

доходов государственного бюджета. 

 

PROBLEMS OF REVENUE GENERATION  

THE STATE BUDGET 

 

Kasymova F.H., Usmonov P.S., Hodjimammedov A.A. 

 

        Abstract: In this article the problems of formation of state budget 

revenues. 

Key words: financial resources, problems of formation of state budg-

et revenues. 
 

Государство для выполнения своих функций по удовлетворению 

коллективных потребностей населения не может обойтись без нало-

гов. Ему требуется определенная сумма денежных средств, которые 

могут быть собраны только посредством обязательных платежей 



378 

 

юридических и физических лиц. Минимальный размер налогового 

бремени определяется суммой расходов государства на исполнение 

минимума его функций: управление, оборону, суд, охрану порядка, 

– чем больше функций будет возложено на государство. Чем больше 

оно должно собирать налогов. 

Согласно Налоговому кодексу РУз [1] в Республике Узбекистан 

действует разветвленная система налогов, взимаемых с собственных 

граждан, лиц без гражданства и иностранных граждан, именуемых 

физическими лицами в широком смысле слова. 

Налоги, взимаемые государством с населения, выполняют функ-

ции, свойственные налогам вообще. Подробные налоговые поступ-

ления в доходы государственного бюджета служат  средством связи 

физических лиц и отражают его индивидуальную причастность к 

государственным и местным делам, позволяют себя ощущать актив-

ными членами общества по отношению к этим делам, дают основа-

ние для контроля за ними, и тем самым повышают ответственность 

государства и местных органов власти перед налогоплательщиками. 

Налог на доходы физических лиц всегда являлся одним из важ-

нейшим источником доходов государственного бюджета, поэтому 

государство на протяжении многих лет сохраняет фискальный рост 

поступления средств из данного источника (см.: таблицу 1). 

Таблица 1 - Динамика поступления налога на доходы  

физических лиц в Республике Узбекистан за 2011-2015 гг. [2] 

Показатели 
Ед. 

изм. 

2011 2012 2013 2014 2015 

Налог на доходы 

физических лиц 

млрд. 

сум 
1919,1 2301,8 2717,3 3261,7 3800,7 

Доходы бюджета без 

внебюджетных фондов 

млрд. 

сум 
17061,3 21295,7 26223,2 31730,5 36492,7 

Доля налога на доходы 

физ. лиц в общих 

доходах бюджета 

% 11,25 10,81 10,36 10,28 10,41 

Налог на доходы  физических лиц важен по следующим обстоя-

тельствам: 

•  налог на доходы физических лиц непосредственно затрагивает 

интересы всех слоев экономически активного населения; 
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• он является одним из важнейших источников формирования 

бюджетного  дохода; 

•  налог на доходы физических лиц позволяет в максимальной 

степени реализовать основные принципы налогообложения, такие 

как справедливость и равномерность распределения налогового 

бремени. 

Наличие большого количества льгот и несовершенство налого-

вой базы, а также слабое администрирование сбора налога является 

фактором, не стимулирующим полноту налоговых поступлений. Яв-

ляясь базой налогообложения, заработная плата, как  важнейший 

элемент доходов населения, и выплаты налогов  от этого показателя 

не должна оказать влияние на социальное положение населения. Не 

следует загружать население  чрезвычайно высокими налоговыми 

нагрузками. Этот вид  налога должен соответствовать сложившейся 

социально-экономической ситуации в стране, согласовываться с 

макроэкономической финансовой политикой, социальной полити-

кой, стратегией социально-ориентированного экономического роста.  

Это требует формирования оптимальной формы налога на дохо-

ды физических лиц. Увеличение сбора налога на доходы физических 

лиц во многом зависит от  налоговых органов, обеспечивающих 

контроль за полнотой и своевременностью выполнения физически-

ми лицами своих налоговых обязательств. Налоговые органы в це-

лях обеспечения контроля за доходами и расходами населения со-

вершенствуют налоговые системы, с учетом изучения опыта  зару-

бежных стран, где особое место отводится  обеспечению взаимосвя-

занности налогов. На практике  налоги с населения существуют как 

бы отдельно друг от друга, что особенно наглядно видно по учету 

плательщиками налога на доходы физических лиц и имущественных 

налогов. При этом характерные особенности этих двух видов нало-

гов заключаются  в том, что если плательщики налога на доходы 

физических лиц регистрируются по месту постоянного проживания, 

то  имущественных налогов – по месту нахождения имущества. 

Кроме этого если для первых плательщиками являются  только фи-

зические лица,  то для вторых плательщиками являются как физиче-

ские, так и юридические лица. Наряду с этим хочется отметить, что 

учет и контроль  налогов на доходы физических лиц немного слож-

нее, чем для вторичного вида  налогового платежа. Так как при сло-
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жившемся положении оказалось сложно учесть получаемые гражда-

нами доходы, выявить нарушения налогового законодательства в 

случаях заключения мнимых сделок с целью ухода от налогообло-

жения, проанализировать другие методы уклонения от налогообло-

жения.  Это в свою очередь не способствует созданию  единой базы  

учета налогоплательщиков. 

Все это требует внесение изменения в Налоговый кодекс Рес-

публики Узбекистан. Изменения должны коснуться, прежде всего, 

механизма сбора  и распределения налога на доходы физических 

лиц.  Данный налог  необходимо перечислять в бюджеты населен-

ных пунктов, где проживают работники, а не в бюджеты районов 

(городов), где они трудятся, то есть, необходимо распределять налог 

по месту жительства, а не по месту работы налогоплательщика, как 

это происходит в настоящее время, так как возникает ситуация, ко-

гда бюджетные услуги налогоплательщику предоставляет один ре-

гион, а налоговые обязательства перечисляются другому. 

Налогообложение отдельных видов доходов (от сдачи имущест-

ва в аренду, занятия отдельными видами деятельности (маклеры, 

косметологи и т.п.) часто по разным предлогам выпадает из-под 

контроля, что сказывается на формировании доходов бюджета. 

Несмотря на такие различия и недостатки,  налоги становятся 

определяющим фактором в принятии хозяйствующими субъектами 

и физическими лицами социально-экономических решений. Тем са-

мым  самоуверенность в принятий  отдельных решений может ска-

зываться на процессах формирования цен, сбережения и т.д. 

Согласно Налоговому кодексу Республики Узбекистана [1]  мно-

гим категориям граждан предоставлены льготы по их уплате. Одна-

ко ситуация с оценкой зданий, помещений и сооружений до сих пор  

остается проблемной, так как на сегодняшний день не оценено мно-

жество строений. В основном, это - садовые домики и дачи. Физиче-

ские лица не регистрируют свои строения, делая вид, что они пока 

не достроены. Местные органы власти в первую очередь должны 

быть заинтересованы в уплате налога на строения, помещения и со-

оружения, поскольку он идет в их бюджеты, что  происходит не все-

гда. На практике  применяется корректировка старой оценки (опре-

деленной Бюро технической инвентаризации в 1982 году, с учетом 

повышающих коэффициентов). По своей сути такие оценки имеют 
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затратный характер. Применять же реальную рыночную оценку пока 

не позволяет законодательная база. 

Все вышеизложенное служит основанием для того, чтобы сде-

лать вывод о том,  что в целях обеспечения стабильности доходной 

части бюджета необходимо принять ряд мер по дифференцирова-

нию налога на имущество физических лиц  в зависимости от вида 

имущества.  Это должно касаться, прежде всего, не  увеличения не-

облагаемого минимума, а планки ставки налога в целом не  должны 

быть более  8 %. Хотя такие решительные меры могут отрицательно  

сказаться на бюджете владельцев имущества – они не смогут упла-

чивать налог в полном объеме, собираемость снизится, появится не-

доимка. 

Для имущества, находящегося во владении частных лиц, для по-

ложительного решения  данного вопроса, необходимо ввести систе-

му оценки и учета этой части имущества. 

Список использованной литературы: 

1. Налоговый Кодекс Республики Узбекистан. Утвержден 

Законом Республики Узбекистан  25.12.2007 № ЗРУ-136, 2007- № 52 

2. Официальный сайт Министерства финансов Республики 

Узбекистан. www.mf.uz. Дата обращения 15.11.2016 г. 

3. Степичева О.А., Черемисина Н.В. Специфика функциониро-

вания банковской системы в посткризисный период./ Социально – 

экономические явления и процессы. 2011. № 10 (32).- с. 173-185. 

 

 
СОЗДАНИЕ ЭФФЕКТИВНОЙ СИСТЕМЫ 

РЕГУЛИРОВАНИЯ ГОСУДАРСТВЕННОГО БЮДЖЕТА В 

СОВРЕМЕННЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ УСЛОВИЯХ 

 

Зайналов Ж.Р., Алиева С.С., 

 

Аннотация: В данной статье рассмотрены вопросы создания 

эффективной системы регулирования государственного бюджета в 

современных экономических условиях. 

Ключевые слова: финансовые ресурсы, эффективная система 

регулирования государственного бюджета в современных экономи-

ческих условиях. 

http://www.mf.uz/


382 

 

CREATING AN EFFECTIVE SYSTEM 

REGULATION OF THE STATE BUDGET IN THE CURRENT 

ECONOMIC CONDITIONS 

 

Zaynalov J.R., Aliyeva S.S. 

 

       Abstract: In this article the questions of creation of effective system 

of regulation of the state budget in the current economic conditions. 

Key words: financial resources, an effective system of regulation of 

the state budget in the current economic conditions. 

 

Устранение негативных факторов исходящих из кризисных яв-

лений в целях обогащения экономического роста является важней-

шей задачей Республики Узбекистан, одним из путей решения кото-

рой является жесткая экономия по всем расходным статьям бюджета 

и строжайшая финансовая дисциплина. Это позволит, прежде всего, 

ориентировать бюджетный процесс на максимально эффективное 

регулирование ресурсов в соответствии с приоритетами государст-

венной бюджетной политики. 

Создание эффективной системы регулирования сегодня стало 

необходимым условием ответственного и эффективного управления 

бюджетными отношениями. 

Установление  Бюджетным Кодексом Республики Узбекистан 

норм при достаточной свободе оперативного регулирования бюд-

жетных средств, одновременно повышают ответственность заинте-

ресованного лица в достижении стратегических целей максимально 

эффективными средствами. 

Все это позволяет в значительной степени ужестоточить 

контроль распределения и освоения бюджетных средств и 

соблюдения финансовой дисциплины. Это дает возможность по-

новому определить социально-экономическую сущность 

государственного бюджета. Следовательно, государственный бюд-

жет как экономическая категория выражает денежные отношения, 

возникающие между государством и участниками общественного 

производства в процессе распределения и перераспределения стои-

мости общественного продукта путем образования и использования 

централизованного фонда денежных средств государства на цели 
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расширенного воспроизводства и удовлетворения общественных 

потребностей. 

Бюджет воздействует на экономику  через бюджетный механизм 

и способами его регулирования. 

Если бюджетный механизм означает совокупность форм и мето-

дов образования и использования централизованного фонда денеж-

ных средств государства, то регулирование бюджета осуществляется 

путем установления количественных размеров централизованного 

фонда денежных средств, регламентации форм и методов его обра-

зования и использования, перераспределения финансовых ресурсов 

в процессе исполнения бюджета. 

Следует отметить, что в современной экономической ситуации 

важное место в системе бюджетного регулирования занимает бюд-

жетный дефицит и профицит (см.: табл.1). 

Таблица 1- Дефицит и профицит бюджета Республики  

Узбекистан за 2010-2015 гг. [1] 

№  2010 2011 2012 2013 2014 2015 

1 Дефицит - - - - - - 

2 Профицит 0,3 0,4 0,4 0,3 0,2 0,1 

 

Отсюда следует, что регулирующим инструментом бюджетно-

налоговой политики является бюджетный дефицит и профицит. Они 

являются сложными финансово-экономическими категориями, в ко-

торых отражаются и проявляются пропорции бюджетной системы, 

взаимосвязи между потоками доходов государства и потребностями 

в государственном финансировании. 

Поэтому бюджетному дефициту и профициту должны быть при-

сущи: распределительные,  фондообразующие, стимулирующие ме-

ханизмы регулирования. 

При этом следует отметить, что если превышение доходов над 

расходами образует бюджетный излишек (профицит), то превыше-

ние  расходов над доходами вызывает дефицит государственного 

бюджета. Основными причинами последнего может быть (рис. 1): 
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Наличие таких причин требует неотлагательного регулирования 

их без ущемления интересов государства и налогоплательщиков. К 
числу таких мер можно отнести: 

- переход от финансирования к кредитованию; 
- государственные займы; 
- ужесточение налогообложения; 
- снижение расходов по управлению государством. 
Поэтому одной из основных задач регулирования бюджетно-

налоговой политики должно являться создание системы встроенных 
стабилизаторов экономики с целью ослабления эффектов колеба-
тельных явлений, как в потреблении, так и в накоплении сектора 
домашних хозяйств, коммерческих организаций и государства. 

Их эффективное и слаженное регулирование должно стать важ-
ным рычагом в реализации задач реформирования экономики и 
обеспечения ее стабильности. 

 

Список использованной литературы: 
1. Официальный сайт Министерства Финансов Республики 

Узбекистан, www.mf.uz. Дата обращения 15.10.2016 г.  
 
 
 

Причины дефицита 

Общий спад производства в народном хозяйстве страны 

Рост издержек общественного производства 

Чрезмерная эмиссия денег, не покрываемая товарными массами 

Сокращение налогов в целях стимулирования экономики без со-

ответствующей корректировки государственных расходов 

Большие объемы финансирования неэффективных (т.е. военных) 

расходов 

Наличие оборота «теневой экономики» 

Рис.1. Причины дефицита государственного бюджета 

http://www.mf.uz/
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РАЗРАБОТКА СТРАТЕГИИ РАЗВИТИЯ ПРЕДПРИЯТИЙ  
В УСЛОВИЯХ КОНКУРЕНТНОЙ СРЕДЫ 

 

Зайналов Ж.Р., Саттаров Т.А. 

 
Аннотация: В статье рассмотрены вопросы разработки 

стратегии развития предприятия в условиях конкуренции. 
Ключевые слова: конкурентная среда, стратегия развития 

предприятий, методы моделирования. 
 

THE DEVELOPMENT STRATEGY OF ENTERPRISES  

IN A COMPETITIVE ENVIRONMENT 

 

Zaynalov J.R.,  Sattarov T.A. 

 
       Abstract: this article examines the questions of development of strat-
egy of enterprise development in a competitive environment. 

Key words: competitive environment, strategy, simulation techniques. 
 
В условиях конкурентной среды разработка стратегии развития 

предприятий и принципы формирования комплекса маркетинга на 
основе ключевых факторов успеха в бизнесе, определяющие разра-
ботку концепции маркетинговых исследований с целью выявления 
приоритетных сфер бизнеса, позволили бы актуализировать задачу 
моделирования конкурентного преимущества предприятия в аспекте 
повышения его конкурентоспособности (см.: рис.1 Модель построе-
ния системы управления качеством продукции (товаров) в условиях 
конкурентной среды). 

Для определения конкурентной позиции предприятия и выбора 
его стратегии можно использовать методы математического моде-
лирования. Они позволяют рассматривать стратегию предприятия в 
конкурентной борьбе в такой взаимосвязи с внешними условиями, 
изменение которых влияет на ход развития и результативность 
предприятий. При известном характере изменения внешних усло-
вий, можно моделировать ожидаемые модификации инновационно-
го развития предприятий. 

При этом могут использоваться как статистические, так и дина-
мические методы моделирования. При статистических методах мо-
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делируемый объект описывается моделью V=f (x1), при динамиче-
ских – моделью V = f(xt, t). При частичном моделировании можно 
исследовать только взаимосвязи параметров, а при динамическом- в 
изменении их во времени. 

Для оценки повышения эффективности производства продукции 
(товаров) можно использовать коэффициент Кст равный отношению 
затрат (З) на производство новой конкурентоспособной инноваци-
онной продукции (товара) к полученному благодаря этому эффекту 

(Э):         
Использование этого коэффициента обосновано тем, что повы-

шение эффективности конкурентно-инновационной продукции (то-
вара) должна превышать рост затрат на ее производство. В против-
ном случае целесообразно моделирование производства конкурент-
но-инновационной продукции (товара). 

Упрощенно можно считать, что, приведенная на рис.1 модель 
системы управления качеством отражает связь стратегических при-
оритетов развития предприятия с организационным механизмом их 
реализации. Как следует из рис.1, что на каждом этапе ставятся и 
реализуются определенные задачи, полученные результаты высту-
пают исходной базой для следующего этапа. 

На первом этапе «Изучение перспектив развития предприятий в 
условиях неопределенности» исследуются тенденции развития 
предприятий в условиях формирования конкурентной среды, выяв-
ление факторов, могущих влиять на развитие предприятия, круг по-
казателей, по которым отбирается базовые перспективные направ-
ления развития предприятий. 

На втором этапе «Изучение приоритетных направлений пред-
приятий в конкурентной среде», в рамках которой определяется и 
анализируется степень конкурентоспособности продукции (товаров) 
предприятий. Это позволит оперативно оценивая реакцию ключевых 
агентов рынка, рассчитывать на долгосрочный успех. Реализация 
данного подхода способствует выявлению конкретных возможно-
стей предприятия в контексте производства конкурентной продук-
ции (товара) для достижения устойчивого развития предприятия, что 
выступает основой приобретения предприятием уникальных конку-
рентных преимуществ. На данном этапе определяются ключевые 
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факторы успеха в бизнесе, т.е. минимизации затрат в целях обеспе-
чения эффективной работы предприятий в конкурентной среде. 

На третьем этапе выбора стратегического развития конкурентно-
инновационного предприятия анна основе системы традиционных 
видов деятельности предприятий определяются факторы, влияющие 
на приоритеты по конкретным видам деятельности предприятия, 
посредством которого определяется приемлемость ожидаемых ре-
зультатов по видам деятельности и его обеспеченности финансовы-
ми ресурсами, необходимыми для достижения поставленных пред-
приятием целей. 

На четвертом этапе изучаются и выявляются выбор вариантов по 
диверсификации видов конкурентно-инновационной продукции (то-
варов) предприятий, где объектом анализа выступают приоритетные 
виды деятельности предприятий, в системе которого особое место 
отводится инновационным видам деятельности предприятия. На 
этом этапе разрабатывается стратегия оптимального развития пред-
приятия, где проводится анализ полученных результатов с позиции 
их адекватности выделенным стратегическим приоритетам развития. 
Характерным является и то, что на данном этапе определяется сте-
пень адекватности текущего состояния предприятия спланирован-
ному эталонному сценарию развития. Таким образом, делается 
обоснование стратегической целесообразности уточнения роли и 
места предприятия в конкурентной среде, либо корректировки стра-
тегии его развития. 

Модель принятия решений по разработке стратегии развития 
предприятия- это система, определяющими компонентами которой 
являются процедуры, процессы и ресурсы, по которым оценивается 
способность системы качества способных обеспечить надлежащее 
функционирование предприятий в конкурентной среде. Отсутствие 
любого из этих компонентов делает модель неполноценной. Вместе 
с тем, приведенная модель- это не набор, а органическая совокуп-
ность компонентов, в которой каждый из них связан с остальными 
определенными финансово-экономическими отношениями. 

Исходя из этого, при встраивании элементов модели принятия 
решения по разработке стратегии развития, следует четко опреде-
лить порядок подготовки, принятия, исполнения, контроля и оценки 
эффективности решений на всех иерархических уровнях хозяйство-
вания (см.: рис.1). 
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кретной си-
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 решениям 

Ключевые факторы успеха, на которых формируются принципы и 

концепции моделирования выпуска продукции (товаров) 

Разработка базовых инструментов стратегического развития предприятий 

Базовые принципы хозяйствования предприятий в условиях конкурентной среды 

Процессы управления качеством продукции (товаров) предприятий 

Инструменты стратегического развития 

Миссия пред-
приятий 

Введение Хозяйствования Стратегия развития 

предприятий 

Выбор целей сегментов Имидж предприятий Маркетинговые исследования 

Система выбора критериев оценки стратегии развития 

Оценка ожидаемых результатов предприятий в контексте конкурентной среды 

Анализ соответствия  результатов деятельности предприятий по стратегическим 

приоритетам его развития 

Рис.1.Модель разработки базовых инструментов стратегического развития 

предприятий в условиях конкурентной среды 
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Принимая во внимание то, что различные этапы приоритетного 
направления развития предприятий по самой своей сущности имеют 
конъюнктурные среды различной продолжительности, можно гово-
рить о различных приоритетах по конкурентным видам деятельно-
сти. 

Итак, выбор основных направлений инновационного развития, 
может представлять интерес (экономический, социальный, экологи-
ческий, политический и т.п.).  Каждый этап развития стратегии 
предприятий также подвергается абсолютно-сравнительной оценке 
по системе разных критериев. 

Модель  построения стратегии развития предприятий генерирует 
импульсы для кардинального изменения его структуры, что будет 
способствовать появлению на рынке большого числа инновацион-
ной продукции (товаров), ресурсов, как новых рынков сбыта. Пред-
приятия определят приоритетные направления развития, смогут соз-
давать более или менее емкий рынок, сначала для факторов произ-
водства (инновации в труд и капитал), а затем для всего выпуска и 
реализации продукции (товаров). Чем эффективнее финансовая под-
держка инновационного развития, тем больше рост его эффективно-
сти или производительности и доход (прибыль). 

В этом заключается результат стратегии развития предприятий, 

обеспечивающего экономический  рост на десятилетия. 
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